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บทคดัย่อ 

 กำรวจิยันี้มวีตัถุประสงค์ (1) เพื่อศกึษำวธิกีำรท ำ TikTok Affiliate ของครเีอเตอร์ใน
แพลตฟอรม์ TikTok (2) เพื่อศกึษำวธิกีำรสร้ำงรำยได้จำก TikTok Affiliate ของครเีอเตอร์บน
แพลตฟอร์ม TikTok (3) เพื่อศึกษำปัจจยัควำมส ำเร็จของครีเอเตอร์ที่มีรำยได้จำกกำรท ำ 
TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok และ (4) เพือ่เป็นแนวทำงเสนอแนะใหก้บั ครเีอเตอรท์ี่
สนใจท ำ TikTok Affiliate เพือ่เริม่ตน้สรำ้งรำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ โดยใชร้ะเบยีบวธิวีจิยัเชงิ
คุณภำพ โดยมุ่งเน้นกำรสมัภำษณ์เชงิลกึจำกกลุ่มเป้ำหมำยจ ำนวน 10 รำย แบ่งเป็นครเีอเตอร์
เพศชำย 5 รำย และครเีอเตอรเ์พศหญงิ 5 รำย เพื่อใหไ้ดข้อ้มูลทีค่รอบคลุมและสะทอ้นมุมมอง
จำกทัง้ 2 เพศอย่ำงสมดุล 
 ผลกำรศึกษำจำกมุมมองของครีเอเตอร์เพศชำย พบว่ำปัจจัยส ำคัญที่ส่งผลต่อ
ควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate ไดแ้ก่ (1) กำรเลอืกหมวดหมู่สนิคำ้ทีส่อดคลอ้งกบัควำม
สนใจและควำมเชี่ยวชำญของตนเอง เพื่อเพิม่ควำมน่ำเชื่อถือในกำรน ำเสนอ (2) กำรพฒันำ
เอกลกัษณ์และสไตล์ที่ชดัเจน เพื่อสร้ำงกำรจดจ ำในกลุ่มผู้ติดตำม (3) กำรให้ควำมส ำคญักบั
คุณภำพของวดิโีอ ทัง้ในด้ำนภำพ เสยีง และกำรตดัต่อ เพื่อเพิม่อตัรำกำรมสี่วนร่วม (4) กำร
วำงแผนกำรโพสตอ์ย่ำงสม ่ำเสมอ โดยเน้นกำรโพสตว์นัละ 8–10 คลปิ และกำรไลฟ์สดอย่ำงน้อย
สปัดำหล์ะ 2 ครัง้ และ (5) กำรใชเ้ครื่องมอืวเิครำะหจ์ำก TikTok Shop Creator Center ในกำร
ปรบัปรุงกลยุทธก์ำรตลำดใหม้ปีระสทิธภิำพยิง่ขึน้ 
 ในขณะทีมุ่มมองของครเีอเตอรเ์พศหญงิ พบว่ำควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate  
มปัีจจยัสนับสนุนทีส่ ำคญั ไดแ้ก่ (1) กำรเลอืกสนิคำ้ทีส่อดคลอ้งกบัควำมสนใจของกลุ่มผูต้ดิตำม 
เช่น เครื่องส ำอำง สกนิแคร ์หรอืสนิคำ้แฟชัน่ (2) กำรสรำ้งภำพลกัษณ์ทีน่่ำเชื่อถอื ทีแ่สดงควำม
จรงิใจและขอ้มูลที่ถูกต้อง (3) กำรใช้เทคนิคกำรเล่ำเรื่อง (Storytelling) ในกำรน ำเสนอสนิค้ำ 
เพื่อสร้ำงควำมเชื่อมโยงทำงอำรมณ์กับผู้ชม (4) กำรใส่ใจในควำมสวยงำมของวิดีโอ เช่น       
มุมกลอ้ง แสง และองคป์ระกอบโดยรวมของภำพ และ (5) กำรโพสต์วดิโีออย่ำงสม ่ำเสมอ ช่วย
ใหร้ะบบอลักอรทิมึของ TikTok ช่วยผลกัดนัคอนเทนตไ์ปสูก่ลุ่มเป้ำหมำยทีก่วำ้งขึน้ 
 ขอ้เสนอแนะจำกงำนวจิยั พบว่ำควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรเ์กดิจำกกำรวำงกลยุทธ ์กำร
สรำ้งตวัตน กำรเลอืกสนิค้ำที่เหมำะสม กำรผลติคอนเทนต์คุณภำพ และกำรใชข้อ้มูลวเิครำะห์
เพื่อปรบัปรุง รวมถงึกำรสร้ำงปฏสิมัพนัธ์กบัผู้ตดิตำมและกำรทดลองแนวทำงกำรตลำดอย่ำง
ต่อเนื่อง 

ค าส าคญั: ปัจจยัควำมส ำเรจ็, ครเีอเตอร,์ TikTok Affiliate, TikTok, กำรสรำ้งรำยไดอ้อนไลน์ 
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บทท่ี 1 

บทน า 
 
1.1 ความส าคญัและท่ีมาของปัญหา 

ปัจจุบนัแพลตฟอรม์ดจิทิลัมบีทบำทส ำคญัต่อชวีติประจ ำวนัของผูค้นและเป็นช่องทำง
ส ำคญัส ำหรบักำรท ำกำรตลำดและสร้ำงรำยได ้โดยแพลตฟอรม์ที่ได้รบัควำมนิยมจำกผูใ้ช้งำน
ในประเทศไทย ไดแ้ก่ Facebook, YouTube, Instagram, TikTok, Facebook Messenger และ 
X (ชื่อเดมิ Twitter) ทัง้นี้จำกสถติใินเดอืนมกรำคม พ.ศ. 2566 พบว่ำมจี ำนวนผูใ้ชโ้ซเชยีลมเีดยี
ในประเทศไทยสูงถงึ 52.25 ล้ำนคน ซึ่งสะท้อนถึงกำรเข้ำถงึเทคโนโลยดีิจิทลัที่แพร่หลำยใน       
วงกวำ้งในรอบปีทีผ่่ำนมำ ท ำให ้TikTok ขึน้เป็นหน่ึงในแพลตฟอรม์ทีไ่ดร้บัควำมนิยมสงูสุด โดย
ตดิอนัดบั 5 แพลตฟอรม์โซเชยีลมเีดยียอดนิยมในประเทศไทย โดยเฉพำะกลุ่มผูใ้ชง้ำนรุ่นใหม่ที่
มองหำเนื้อหำทีส่นุกสนำนและสร้ำงสรรค ์ซึ่งจำกขอ้มูลพบว่ำ TikTok เป็นแพลตฟอรม์ที่ได้รบั
ควำมนิยมอย่ำงสูงและมกีำรเติบโตอย่ำงรวดเร็วในด้ำนจ ำนวนผู้ใช้งำนและกำรสร้ำงโอกำส   
ใหม่ ๆ ในกำรท ำกำรตลำดออนไลน์ (Digimusketeers, 2023) 

 

 
 

ภำพที ่1.1 ภำพแสดงรำยละเอยีด Social Media ทีค่นไทยชื่นชอบมำกทีสุ่ด 
ทีม่ำ : Insightera (2023) 

 
นอกจำกนี้ TikTok เป็นแพลตฟอร์มวดิโีอจำกประเทศจีนที่มำได้รบัควำมนิยมอย่ำง

รวดเรว็ในประเทศไทย จำกเดมิทีเ่ป็นแพลตฟอร์มวดิโีอขนำดสัน้ และท ำใหม้คีวำมยำวเพิม่ขึ้น 
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เพื่อให้สำมำรถสร้ำงวดิโีอสนุก ๆ ได้อย่ำงไร้ขดีจ ำกดั และ TikTok ไม่ได้มแีค่คลปิเต้น เพรำะ
ปัจจุบนัมหีลำกหลำยประเภทตำมควำมสนใจที่หลำกหลำยเช่น ข่ำวสำร กำรศกึษำ ควำมงำม
แฟชัน่ กีฬำ ตลก เพลง ฯลฯ ไม่เพียงเท่ำนี้  TikTok ยังมีฟีเจอร์อื่น ๆ ที่น่ำสนใจเช่น         
Filters, Stickers, Effects, Duets, Live Streaming (Digimusketeers, 2023) ซึ่งกำรเตบิโต
อย่ำงรวดเร็วของ TikTok จึงเป็นประเด็นที่น่ำสนใจในเชิงธุรกิจและกำรตลำด เนื่องจำก
แพลตฟอรม์นี้กลำยเป็นอกีหนึ่งช่องทำงส ำคญัในกำรเขำ้ถงึผู้บรโิภคและสร้ำงโอกำสในกำรท ำ
รำยได้ผ่ำนรูปแบบต่ำง ๆ เช่น กำรท ำ Affiliate Marketing และกำรโฆษณำ ทัง้นี้  หำก
แพลตฟอร์มสำมำรถพฒันำเครื่องมอืและฟีเจอร์ที่สอดคล้องกบัควำมต้องกำรของผู้ใช้งำนได้
อย่ำงต่อเนื่อง TikTok   มโีอกำสทีจ่ะกลำยเป็นแพลตฟอรม์หลกัทีค่รองสว่นแบ่งตลำดในอนำคต 

ในปัจจุบนักำรท ำ Affiliate Marketing บน TikTok ไดร้บัควำมสนใจเพิม่ขึน้ เนื่องจำก
แพลตฟอรม์นี้มผีูใ้ชง้ำนทีห่ลำกหลำยและมกีำรมสีว่นร่วม (Engagement) สงูเป็นเพรำะฟีเจอรท์ี่
สนับสนุนกำรสร้ำงรำยได้ เช่น TikTok Shop กำรถ่ำยทอดสด (Live Streaming) และกำรใช้
เพลงหรือเอฟเฟกต์ที่ก ำลังเป็นกระแส ท ำให้ผู้ใช้งำนสำมำรถเข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำยได้อย่ำง
รวดเร็ว (Digimusketeers, 2023) โดยกำรตลำดผ่ำนนำยหน้ำในช่องทำง TikTok (TikTok 
Affiliate) คือ รูปแบบหนึ่งของกำรตลำดที่มุ่งเน้นกำรเพิ่มยอดขำยผ่ำนกำรท ำงำนร่วมกับ
ผู้ใช้งำน (User) ในลักษณะของกำรเป็นตัวแทนจ ำหน่ำยหรือนำยหน้ำ เพื่อช่วยโปรโมต 
(Promote) และจ ำหน่ำยสนิคำ้ ส ำหรบัในมุมมองของรำ้นคำ้ TikTok Affiliate Marketing ถอืเป็น
กลยุทธท์ีม่ปีระสทิธภิำพในกำรเพิม่กำรรบัรูแ้บรนด ์(Awareness) และสรำ้งยอดขำย โดยรำ้นคำ้
จะร่วมมอืกบัผูใ้ชง้ำนบน TikTok ใหท้ ำกำรรวีวิหรอืโปรโมต (Promote) สนิคำ้ และหำกผูใ้ช้งำน
ที่เป็นพนัธมิตรสำมำรถขำยสินค้ำได้ ร้ำนค้ำจะมอบค่ำคอมมิชชันตำมที่ตกลงกันไว้ (Nipa, 
2024) 
 อย่ำงไรก็ตำมในกำรท ำ TikTok Affiliate ถือเป็นวธิีกำรหำรำยได้เสริมที่ก ำลงัได้รบั
ควำมนิยมอย่ำงแพร่หลำยในปัจจุบนั เนื่องจำกสำมำรถสรำ้งรำยไดโ้ดยไม่จ ำเป็นตอ้งมหีน้ำรำ้น 
ไม่ต้องสต็อกสินค้ำ และไม่ต้องใช้เงินลงทุน สิ่งที่ผู้โปรโมตต้องท ำคือกำรสร้ำงสรรค์เนื้อหำ   
คอนเทนต์ที่น่ำสนใจ เพื่อดงึดูดควำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำย หนึ่งในกลยุทธ์ที่นิยมใช้คอืกำร
อธบิำยรำยละเอยีดสนิคำ้ พรอ้มแสดงภำพเปรยีบเทยีบก่อนและหลงักำรใชส้นิคำ้ (Before-After) 
หรอืใชต้นเองในกำรรวีวิสนิคำ้ วธิกีำรดงักล่ำวช่วยใหผู้บ้รโิภคเหน็ภำพทีช่ดัเจนและเพิม่โอกำส
ในกำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำผ่ำนลงิก์ของครเีอเตอร์ได้มำกขึ้น (Suchanan, 2023) แต่ทัง้นี้ กำรที่  
ครเีอเตอรจ์ะประสบควำมส ำเรจ็จำกกำรหำรำยไดน้ัน้อำจจะไม่สำมำรถท ำไดง้่ำยนัก เนื่องจำกมี
ปัจจยัควำมส ำเรจ็หลำยประกำร ไดแ้ก่ กำรสรำ้งตวัตนในโลกออนไลน์ กำรตัง้เป้ำหมำยทีช่ดัเจน 
มกีำรลงมอืท ำอย่ำงสม ่ำเสมอ สำมำรถปรบัตวัให้เขำ้กบัสถำนกำรณ์ที่เปลี่ยนแปลง รวมทัง้ มี
ทศันคตทิีด่ตี่อกำรท ำ TikTok Affiliate (Suchanan, 2023) 
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 จำกที่มำและควำมส ำคญัข้ำงต้น จึงเป็นที่มำของกำรศึกษำเรื่อง ปัจจยัควำมส ำเร็จ
ของครเีอเตอรท์ี่มรีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok เพื่อใหเ้ขำ้ใจถึง
องค์ประกอบที่ส่งผลต่อควำมส ำเร็จของครเีอเตอร์ งำนวจิยันี้ได้ก ำหนดค ำถำมวจิยัหลกัเพื่อ
ศกึษำปัจจยัทีม่อีทิธพิลต่อควำมสำมำรถในกำรสร้ำงรำยไดผ้่ำนระบบ Affiliate บนแพลตฟอรม์ 
TikTok รวมถงึแนวทำงทีช่่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถเพิม่ประสทิธภิำพในกำรด ำเนินงำน และสรำ้ง
ควำมไดเ้ปรยีบทำงกำรแขง่ขนัในตลำดดจิทิลั โดยมคี ำถำมน ำวจิยั ดงันี้  
 
1.2 ค าถามน าวิจยั 

1.2.1 วธิกีำรท ำ TikTok Affiliate ของครเีอเตอรใ์นแพลตฟอรม์ TikTok เป็นอย่ำงไร 
1.2.2 วธิกีำรสร้ำงรำยได้จำก TikTok Affiliate ของครเีอเตอร์ในแพลตฟอร์ม TikTok 

เป็นอย่ำงไร 
 1.2.3 ปัจจยัควำมส ำเร็จของครีเอเตอร์ที่มีรำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate บน
แพลตฟอรม์ TikTok เป็นอย่ำงไร 
 1.2.4 ครเีอเตอร์ที่มรีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate มแีนวทำงและข้อเสนอแนะ
อย่ำงไรใหก้บัผูท้ีส่นใจท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok 
 
1.3 วตัถปุระสงคข์องการศึกษา 
 1.3.1 เพือ่ศกึษำวธิกีำรท ำ TikTok Affiliate ของครเีอเตอรใ์นแพลตฟอรม์ TikTok 
 1.3.2 เพือ่ศกึษำวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ของครเีอเตอร ์บนแพลตฟอรม์ 
TikTok 
 1.3.3 เพื่อศกึษำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate 
บนแพลตฟอรม์ TikTok 
 1.3.4 เพือ่เป็นแนวทำงเสนอแนะใหก้บัผูท้ีส่นใจท ำ TikTok Affiliate เพือ่สรำ้งรำยได้บน
แพลตฟอรม์ TikTok 
 

1.4 ประโยชน์ท่ีคาดว่าจะได้รบั 
 1.4.1 ครเีอเตอรม์อืใหม่ทีส่นใจกำรท ำ TikTok Affiliate จะไดร้บัแนวทำงทีส่ำมำรถน ำไป
ปรับใช้ในกำรเริ่มต้นได้อย่ำงมีประสิทธิภำพ ซึ่งช่วยลดอุปสรรคที่อำจเกิดขึ้นระหว่ำง
กระบวนกำรสร้ำงรำยได ้อกีทัง้ยงัเพิม่โอกำสในกำรประสบควำมส ำเรจ็บนแพลตฟอร์มได้มำก
ยิง่ขึน้ 
 1.4.2 ครเีอเตอรส์ำมำรถเรยีนรูว้ธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ 
TikTok ไดอ้ย่ำงเป็นระบบ ซึ่งช่วยใหผู้ท้ีส่นใจสำมำรถเขำ้ใจแนวทำงกำรด ำเนินงำน และน ำไป
ประยุกตใ์ชไ้ดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพเพือ่เพิม่โอกำสในกำรสรำ้งรำยได้ 
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 1.4.3 ครเีอเตอร์สำมำรถเขำ้ใจปัจจยัส ำคญัที่ส่งผลต่อควำมส ำเร็จของกำรท ำ TikTok 
Affiliate ไดอ้ย่ำงชดัเจน ซึ่งช่วยใหส้ำมำรถน ำองคค์วำมรูไ้ปปรบัใชเ้พื่อสร้ำงรำยไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 
ตลอดจนเป็นแนวทำงปฏิบัติส ำหรับผู้ที่ต้องกำรเข้ำสู่ตลำด TikTok Affiliate ได้อย่ำงมี
ประสทิธภิำพ 
 1.4.4 ครเีอเตอรท์ีส่นใจท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok จะไดร้บัแนวทำงที่
สำมำรถน ำไปประยุกต์ใช้ได้จรงิ โดยขอ้มูลจำกกำรศกึษำจะถูกน ำมำวเิครำะห์และพฒันำเป็น
ขอ้เสนอแนะเชงิปฏบิตั ิทัง้ในดำ้นกำรวำงแผน กำรเลอืกสนิคำ้ กำรสรำ้งคอนเทนต ์และกำรเพิม่
โอกำสในกำรสรำ้งรำยไดบ้นแพลตฟอรม์ TikTok อย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
 
1.5 ขอบเขตการศึกษา  
 1.5.1 ขอบเขตดำ้นเน้ือหำ 
 กำรศกึษำนี้มุ่งเน้นกำรส ำรวจและวเิครำะห์ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์ที่มรีำยได้
จำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอร์ม TikTok เพื่อให้เขำ้ใจถงึองค์ประกอบที่ส่งผลต่อ
ควำมส ำเร็จของครีเอเตอร์นั ้น ผู้วิจัยได้ทบทวนแนวคิดกำรท ำ TikTok Affil iate จำก 
Everydaymarketing, (2025) เพือ่ศกึษำตวัแปรทีใ่ชใ้นกำรศกึษำ ไดแ้ก่ 
 1. กำรสรำ้งแบรนดส์ว่นบุคคล (Know Your Personal Brand) 
 2. กำรก ำหนดเป้ำหมำย (Set Goal) 
 3. กำรปฏบิตัติำมแนวทำงของชุมชน (Lean in to the TikTok Community) 
 4. ควำมสม ่ำเสมอ (Consistency is Key) 
 5. กำรใชเ้ครื่องมอืวเิครำะห ์(Use Analytics) 
 6. ควำมสนุก (Fun) 
 1.5.2 ขอบเขตดำ้นกลุ่มเป้ำหมำย 
 โดยกลุ่มเป้ำหมำยของกำรศกึษำนี้คอื ครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate 
จ ำนวน 10 รำย  ประกอบไปด้วยครเีอเตอร์เพศชำยจ ำนวน 5 รำย และครเีอเตอร์เพศหญิง
จ ำนวน 5 รำย เพือ่ใหไ้ดข้อ้มลูทีค่รอบคลุมและสะทอ้นมุมมองจำกทัง้ 2 กลุ่มตวัอย่ำงอย่ำงสมดุล 
 1.5.3 ขอบเขตดำ้นกำรเกบ็ขอ้มลู 
 กำรเก็บข้อมูลในกำรศึกษำนี้ ใช้กำรสัมภำษณ์เชิงลึก ( In-depth Interview) กับ           
ครเีอเตอรเ์พศชำยและครเีอเตอรเ์พศหญงิทีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate จ ำนวน 10 รำย 
โดยคดัเลือกจำกครเีอเตอร์ที่สำมำรถสร้ำงรำยได้อย่ำงต่อเนื่องและมีประสบกำรณ์ในกำรใช้
แพลตฟอร์ม TikTok เพื่อให้ได้ขอ้มูลเชงิลกึเกี่ยวกบัแนวทำงและปัจจยัที่ส่งผลต่อควำมส ำเรจ็
ของครเีอเตอร ์

กำรสมัภำษณ์จะมุ่งเน้นไปที่กลยุทธ์กำรสร้ำงรำยได้ แนวทำงกำรเลอืกสนิค้ำ เทคนิค
กำรท ำคอนเทนต์ทีป่ระสบควำมส ำเรจ็ รวมถงึอุปสรรคและควำมทำ้ทำยทีพ่บในกำรท ำ TikTok 
Affiliate นอกจำกนี้ จะมกีำรวิเครำะห์ปัจจยัที่ช่วยเพิ่มประสิทธิภำพในกำรสร้ำงรำยได้ของ     
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ครีเอเตอร์ เช่น กำรใช้ฟีเจอร์ของ TikTok กำรบริหำรช่องทำงกำรขำย และกำรสร้ำงควำม
น่ำเชื่อถอืในกลุ่มผูต้ดิตำม 

ข้อมูลที่ได้รับจำกกำรสัมภำษณ์เชิงลึกนี้จะน ำไปใช้ในกำรระบุปัจจัยที่ส่งผลต่อ
ควำมส ำเร็จของครเีอเตอร์ที่สำมำรถสร้ำงรำยได้จำก TikTok Affiliate ซึ่งสำมำรถน ำไปเป็น
แนวทำงส ำหรบัผูท้ีต่้องกำรเขำ้สูว่งกำรนี้ รวมถงึช่วยใหแ้พลตฟอรม์ TikTok และแบรนด์ต่ำง ๆ 
เขำ้ใจแนวโน้มของตลำดและพฤตกิรรมของครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็มำกยิง่ขึน้ 
 

1.6 นิยามศพัท์เฉพาะ 
 1.6.1 ปัจจยัควำมส ำเรจ็ (Key Success Factors) หมำยถงึองคป์ระกอบ สภำวะ หรอื
เงือ่นไขส ำคญั ทีม่บีทบำทโดยตรงต่อกำรบรรลุเป้ำหมำยหรอืควำมส ำเรจ็ของบุคคล (Everyday 
marketing, 2025) ประกอบไปดว้ย 

1. กำรสรำ้งแบรนดส์ว่นบุคคล (Know Your Personal Brand) คอื กำรใหบุ้คคลสำมำรถ
ก ำหนดทศิทำงของตนเอง สร้ำงควำมแตกต่ำง และเพิม่โอกำสในสำยงำนหรอืธุรกจิได้อย่ำงมี
ประสทิธิภำพ โดยกำรเข้ำใจจุดแขง็ของตนเอง สร้ำงภำพลกัษณ์ที่ชดัเจน และใช้กำรสื่อสำร
อย่ำงเหมำะสมเพื่อเสริมสร้ำงควำมน่ำเชื่อถือและคุณค่ำของตนเองในสงัคม โดยกำรสร้ำง      
แบรนดส์ว่นบุคคล ในทีน่ี้จะหมำยถงึ กำรสรำ้งอตัลกัษณ์สว่นบุคคล 

2. กำรก ำหนดเป้ำหมำย (Set Goal) คอื กระบวนกำรส ำคญัทีช่่วยใหบุ้คคลหรอืองคก์ร
สำมำรถด ำเนินงำนได้อย่ำงมปีระสทิธภิำพโดยอำศยัหลกักำรที่ชดัเจน วดัผลได้ และสำมำรถ
ด ำเนินกำรไดจ้รงิ ทัง้นี้ กำรตัง้เป้ำหมำยทีด่จีะช่วยเพิม่แรงจงูใจและควำมส ำเรจ็ในระยะยำว 

3. กำรปฏิบัติตำมแนวทำงของชุมชน (Lean in to the TikTok Community)  คือ 
กระบวนกำรศกึษำและท ำควำมเขำ้ใจพฤตกิรรม แนวโน้ม และควำมสนใจของผูใ้ชง้ำน ตลอดจน 
กำรปรบัตวัให้สอดคลอ้งกบัวฒันธรรมของแพลตฟอร์ม เพื่อให้สำมำรถผลติเนื้อหำที่เหมำะสม
กับกลุ่มเป้ำหมำยและได้รับกำรตอบรับที่ดี ทัง้นี้  กำรมีส่วนร่วมดังกล่ำวช่วยเสริมสร้ำง
ปฏสิมัพนัธ์ระหว่ำงครเีอเตอรแ์ละผูต้ดิตำม ตลอดจนเพิม่โอกำสในกำรขยำยฐำนผู้ชมและสร้ำง
ควำมส ำเรจ็บนแพลตฟอรม์ไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 

4. ควำมสม ่ำเสมอ (Consistency is Key) คอื เป็นแนวคดิทีเ่น้นควำมส ำคญัของควำม
สม ่ำเสมอในกำรด ำเนินงำนไม่ว่ำจะเป็นกำรสร้ำงแบรนด์ส่วนบุคคล กำรพฒันำทกัษะ หรอืกำร
ท ำกำรตลำดออนไลน์ เช่น TikTok Affiliate โดยกำรรกัษำควำมต่อเนื่องจะช่วยให้ครเีอเตอร์
สำมำรถเพิม่กำรมองเหน็ สรำ้งฐำนผูต้ดิตำม และประสบควำมส ำเรจ็ไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 

5. กำรใช้เครื่องมอืวเิครำะห์ (Use Analytics) คอื เป็นแนวทำงที่ช่วยให้สำมำรถใช้ 
ข้อมูลเป็นเครื่องมอืส ำคญัในกำรวำงแผนปรบัปรุง และเพิม่ประสทิธิภำพของคอนเทนต์หรอื    
กลยุทธท์ำงกำรตลำด โดยเฉพำะบนแพลตฟอรม์อย่ำง TikTok กำรใช ้Analytics อย่ำงเหมำะสม



6 

 

จะช่วยให้ครเีอเตอร์หรอืผูท้ ำ TikTok Affiliate สำมำรถเพิม่ยอดขำย สร้ำงกำรมสี่วนร่วม และ
ประสบควำมส ำเรจ็ไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 

6. ควำมสนุก (Fun) คอื TikTok เป็นแพลตฟอรม์ทีไ่ดร้บัควำมนิยมอย่ำงแพร่หลำย คอื 
กำรมอบประสบกำรณ์ที่สนุกสนำนและสร้ำงควำมบนัเทงิให้กบัผู้ใช้งำน เนื่องจำก TikTok ถูก
ออกแบบใหเ้ป็น Entertainment Platform ทีมุ่่งเน้นกำรสรำ้งควำมสุขผ่ำนคอนเทนต์ในรูปแบบ
วดิโีอสัน้ ซึง่เป็นเหตุผลทีท่ ำใหผู้ใ้ชง้ำนสำมำรถใชเ้วลำกบัแพลตฟอรม์นี้ไดน้ำนโดยไม่รูต้วั  

1.6.2 ครีเอเตอร์ หมำยถึง ผู้สร้ำงสรรค์เนื้อหำ (Content) ในรูปแบบต่ำง ๆ เช่น 
ขอ้ควำม ภำพนิ่ง ภำพเคลื่อนไหว วดิโีอ เสยีง หรอืสือ่ผสมผสำน เพือ่น ำเสนอต่อกลุ่มเป้ำหมำย
ผูช้มตำมวตัถุประสงคท์ีก่ ำหนดไว ้ไม่ว่ำจะเป็นเพื่อควำมบนัเทงิ กำรใหค้วำมรู ้กำรศกึษำ กำร
ประชำสมัพนัธ ์หรอืกำรตลำด (Amintra, 2024) 

1.6.3 TikTok หมำยถงึ แพลตฟอร์มโซเชยีลมเีดยีที่มุ่งเน้นกำรเผยแพร่วดิโีอสัน้ ซึ่งมี
จุดเด่นในกำรส่งเสริมกำรสร้ำงสรรค์เนื้อหำอย่ำงไร้ขีดจ ำกดั และเปิดโอกำสให้บุคคลทัว่ไป
สำมำรถกลำยเป็น ครเีอเตอร์ได้โดยไม่จ ำเป็นต้องเป็นบุคคลที่มชีื่อเสยีง ด้วยระบบ Machine 
Learning ที่ช่วยผลักดนัคอนเทนต์ไปยงักลุ่มเป้ำหมำยอย่ำงมีประสิทธิภำพ ท ำให้เนื้อหำมี
โอกำสเป็นที่นิยมและกลำยเป็นกระแสไวรลัภำยในระยะเวลำอนัสัน้และ TikTok ยงัมเีครื่องมอื
ส ำหรับกำรสร้ำงสรรค์วิดีโอที่ครบครัน (Creative Tools) เช่น เครื่องมือถ่ำยท ำ ตัดต่อ             
ใสส่ตกิเกอร ์เอฟเฟกต ์และเสยีงเพลงทีไ่ดร้บักำรรบัรองลขิสทิธิ ์ซึง่ช่วยใหก้ำรสรำ้งวดิโีอสัน้เป็น
เรื่องง่ำยและสะดวกยิง่ขึ้น ด้วยคุณสมบตัิเหล่ำนี้ TikTok จึงเป็นแพลตฟอร์มส ำคญัที่ช่วยให้    
ครเีอเตอรส์ำมำรถพฒันำตวัเองและสรำ้งรำยไดอ้ย่ำงยัง่ยนืในระยะยำว (TikTok, 2564) 

1.6.4 TikTok Affiliate หมำยถึง กลยุทธ์ทำงกำรตลำดที่เปิดโอกำสให้ผู้ใช้สำมำรถ     
โปรโมต (Promote) สนิค้ำและบรกิำรผ่ำนกำรปักตะกร้ำของครเีอเตอร์ลงในคอนเทนต์วดิโีอที่
น่ำสนใจบนแพลตฟอร์ม TikTok เมื่อผู้ชมคลิกลิงก์และท ำกำรซื้อสินค้ำ ครีเอเตอร์จะได้รบั
ค่ำตอบแทนในรูปแบบของค่ำคอมมชิชนั (Commission) ตำมอตัรำที่ร้ำนค้ำก ำหนด ซึ่งเป็น
รูปแบบหนึ่งของกำรสร้ำงรำยได้จำกกำรท ำกำรตลำดดิจิทัลบนแพลตฟอร์มโซเชียลมีเดีย 
(Mandala, 2023) โดย TikTok Affiliate ในทีน่ี้จะหมำยถงึ กำรเป็นนำยหน้ำ 

1.6.5 แพลตฟอรม์ (Platform) หมำยถงึ ระบบหรอืโครงสร้ำงดจิทิลัทีใ่ห้บรกิำรส ำหรบั
กำรเชื่อมต่อและแลกเปลีย่นขอ้มูลระหว่ำงผูใ้ชง้ำน โดยสำมำรถรองรบักจิกรรมต่ำง ๆ เช่น กำร
สรำ้งเนื้อหำ กำรสือ่สำร หรอืกำรท ำธุรกรรมออนไลน์  
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1.7 กรอบแนวคิดในการศึกษาวิจยั 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพท่ี 1.2  กรอบแนวคดิในกำรศกึษำวจิยั 

ทีม่ำ: ผูว้จิยั, 2568 
 

 

 

 

 

 

 

ปัจจยัความส าเรจ็ 
1. การสรา้งแบรนดส์ว่น
บุคคล (Know Your 
Personal Brand) 
2. การก าหนดเป้าหมาย 
(Set Goal) 
3. การปฏบิตัติาม
แนวทางของชุมชน 
(Lean in to the TikTok 
Community) 
4. ความสม ่าเสมอ 
(Consistency is Key) 
5. การใชเ้ครื่องมอื
วเิคราะห ์(Use 
Analytics) 
6. ความสนุก (Fun) 
 
(Everydaymarketing, 2025) 

วิธีการสร้างรายได้

จาก TikTok Affiliate 

1. การรวีวิสนิคา้ 
(Product Review) 
2. การสรา้งคอนเทนต์ 
(Content creation) 
3. การไลฟ์สดขายสนิคา้ 
(Live Selling) 
4. การสรา้งความ
ร่วมมอืกบัแบรนด ์
(Brand Collaboration) 
5.การใชแ้ฮชแทก็และ
เพลงทีเ่ป็นเทรนด ์
(Trend Utilization) 
6.การเลอืกสนิคา้ทีต่รง
กบักลุ่มเป้าหมาย 

แนวทางเสนอแนะ

ให้กบัครีเอเตอรท่ี์

สนใจท า Affiliate 
1. กำรวำงแผนและ
ก ำหนดเป้ำหมำย 
2.กำรเลอืกสนิคำ้ที่
เหมำะสม 
3.กลยุทธก์ำรสรำ้งคอน
เทนตท์ีม่ปีระสทิธภิำพ 
4.กำรใชเ้ครื่องมอื
วเิครำะหแ์ละปรบัปรุง
คอนเทนต ์
5.กำรจดักำรดำ้นจติใจ
และแรงบนัดำลใจ 
6.กำรพฒันำทกัษะและ
เรยีนรูต้ลอดเวลำ 
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1.8 ระยะเวลาในการศึกษาวิจยั 

ตารางท่ี 1.1 ระยะเวลำในกำรศกึษำวจิยัตัง้แต่เริม่ต้นจนสิน้สุดโครงกำร (Timeline) 

กิจกรรม 
เดือน (2567-2568) 

ธนัวาคม มกราคม กมุภาพนัธ ์ มีนาคม 

1. ศกึษำกรอบแนวคดิเชงิทฤษฎทีี่

เกีย่วขอ้งเพือ่วเิครำะหค์วำมเชื่อมโยง

เพือ่เป็นกรอบในกำรก ำหนดปัจจยัทีต่อ้ง

ค ำนึงถงึกำรเกบ็รวบรวมขอ้มลู 

                 

2. ศกึษำแนวคดิทฤษฎทีีเ่กี่ยวขอ้งเพือ่

สรำ้งแบบสมัภำษณ์ 

                 

3. กำรสรำ้งเครื่องมอืทีใ่ชใ้นกำร

สมัภำษณ์และกำรตรวจสอบเครื่องมอื

เชงิสำมเสำ้ 

                 

4. ตดิต่อเพือ่นดัเขำ้สมัภำษณ์กบัผูใ้ห้

ขอ้มลูส ำคญัในแต่ละกลุ่ม 

                 

5. เกบ็รวบรวมขอ้มลูโดยวธิกีำร

สมัภำษณ์จรงิและผ่ำนระบบ

อเิลก็ทรอนิกสไ์รส้ำย 

                 

6. วเิครำะหบ์รบิทเพือ่ตอบค ำถำมกำร

วจิยัและวตัถุประสงคก์ำรวจิยั 

                 

7. กำรจดัท ำรำยงำนกำรวจิยั                  

 

1.9 ข้อจ ากดัของงานวิจยั 

 งำนวจิยัเรื่อง “ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์ที่มรีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate 
บนแพลตฟอรม์ TikTok” มขีอ้จ ำกดับำงประกำรทีส่่งผลต่อกระบวนกำรศกึษำและกำรสงัเครำะห์
ขอ้มูล ผลกำรวจิยัพบว่ำหวัขอ้เกี่ยวกบั TikTok Affiliate ยงัคงเป็นประเด็นใหม่ในบรบิทของ
กำรตลำดดจิทิลั ท ำให้จ ำนวนงำนวจิยัที่เกี่ยวขอ้งโดยตรงกบัหวัขอ้นี้มคี่อนขำ้งจ ำกดั ผู้วจิยัจงึ
ต้องอำ้งองิขอ้มูลจำกงำนวจิยัทีม่บีรบิทใกลเ้คยีงเพื่อน ำมำใชว้เิครำะหแ์ละสงัเครำะหข์อ้มูล เช่น 
งำนวจิยัทีศ่กึษำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรใ์นแพลตฟอรม์ดจิทิลั และกำรสรำ้งรำยได้ผ่ำน 
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Affiliate Marketing บนแพลตฟอร์มอื่น ๆ เพื่อให้สำมำรถศึกษำและวเิครำะห์หวัข้อได้อย่ำง
ครอบคลุม ผูว้จิยัไดน้ ำแนวคดิจำกงำนวจิยัทีเ่กี่ยวขอ้งมำประกอบกำรวเิครำะห ์ไดแ้ก่ 

• งำนวิจัยของ ดำณี ทรงศิริเดช (2559) ซึ่งศึกษำกลยุทธ์กำรตลำดแบบพันธมิตร 
(Affiliate Marketing) และพฤตกิรรมกำรซื้อสนิค้ำออนไลน์ โดยเน้นกำรรบัรู้ ทศันคต ิ
และควำมไวว้ำงใจของผูบ้รโิภค ซึง่เป็นปัจจยัส ำคญัทีเ่กีย่วขอ้งกบั TikTok Affiliate 

• งำนวจิยัของ ภรภทัร ธญัญเจรญิ (2563) ทีศ่กึษำพฤตกิรรมกำรเปิดรบัและกำรตดัสนิใจ
ใช้งำน TikTok โดยวเิครำะห์ควำมแตกต่ำงด้ำนประชำกรศำสตร์และทศันคตขิองผู้ใช้ 
ซึ่งเป็นข้อมูลส ำคัญในกำรท ำควำมเข้ำใจพฤติกรรมของกลุ่มเป้ำหมำยที่ติดตำม         
ครเีอเตอร ์

• งำนวจิยัของ สวรรยำ วฒันกจิเจรญิมัน่ (2564) ทีเ่ปรยีบเทยีบพฤตกิรรมกำรใช ้TikTok 
ระหว่ำงเจเนอเรชนั Y และ Z และศึกษำกลยุทธ์กำรตลำดที่มอีิทธิพลต่อกำรใช้งำน
แพลตฟอรม์ ซึ่งช่วยใหเ้ขำ้ใจแนวทำงทีค่รเีอเตอรส์ำมำรถน ำมำใชด้งึดูดกลุ่มเป้ำหมำย
ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

• งำนวจิยัของ อดุลย์ อยู่เป็นสุข (2565) ที่ศกึษำปัจจยัที่ส่งผลต่อกำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำ
ผ่ำน TikTok Live ซึ่งช่วยให้เข้ำใจพฤติกรรมกำรซื้อของผู้บริโภคบนแพลตฟอร์ม 
TikTok และน ำมำประยุกตใ์ชก้บักำรท ำ TikTok Affiliate 

• งำนวจิยัของ อมรรตัน์ วะตนิำ (2565) ทีว่เิครำะหปั์จจยัทีม่ผีลต่อกำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำ
ผ่ำน TikTok Shop โดยศึกษำกำรรับรู้ควำมนิยมของแพลตฟอร์ม ทัศนคติต่อ
แหล่งขอ้มูลรวีวิ และกำรใชส้ิง่กระตุน้ทำงกำรตลำด เช่น แฮชแทก็ชำเลนจ์ ซึ่งเกี่ยวขอ้ง
โดยตรงกบักลยุทธข์องครเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate 

 แม้ว่ำจะมขีอ้จ ำกดัในด้ำนจ ำนวนงำนวจิยัที่เกี่ยวขอ้งโดยตรงกบั TikTok Affiliate บน 
TikTok แต่กำรใช้แนวคดิและข้อมูลจำกงำนวจิยัที่มบีรบิทใกล้เคยีงช่วยให้สำมำรถวเิครำะห์
ปัจจยัทีส่่งผลต่อควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรไ์ดอ้ย่ำงครอบคลุม ทัง้นี้ ผูว้จิยัไดใ้ชก้รอบกำรศกึษำ
เชงิคุณภำพเพื่อใหส้ำมำรถอธบิำยแนวทำงกำรสรำ้งรำยไดแ้ละปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์
ไดอ้ย่ำงชดัเจนและสมบูรณ์ยิง่ขึน้ 
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บทท่ี 2 
การตรวจเอกสาร 

กำรศกึษำเรื่อง "ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์ทีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate 
บนแพลตฟอร์ม TikTok (Success Factors of Creators Earning Income from TikTok 
Affiliate on the TikTok Platform) ผูว้จิยัไดน้ ำแนวคดิและทฤษฎตี่ำง ๆ โดยศกึษำคน้ควำ้จำก
เอกสำร ทบทวนวรรณกรรม และงำนวจิยัทีเ่กีย่วขอ้ง ดงันี้ 

2.1 แนวคดิกำรหำรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate 
2.2 แนวคดิเกีย่วกบัปัจจยัควำมส ำเรจ็ของกำรท ำ TikTok Affiliate 
2.3 แนวคดิเกีย่วกบัพฤตกิรรมผูบ้รโิภคยุคดจิทิลั 
2.4 แนวคดิเกีย่วกบักำรตลำดดจิทิลั 
2.5 แนวคดิเกีย่วกบัแพลตฟอรม์ TikTok 
2.6 งำนวจิยัทีเ่กี่ยวขอ้ง 

 
2.1 แนวคิดการหารายได้จากการท า TikTok Affiliate 

Kaplan & Haenlein (2010) ไดก้ล่ำวถงึ Social Media Marketing ว่ำเป็นแพลตฟอรม์
โซเชยีลมเีดยีทีส่ำมำรถสรำ้งโอกำสในกำรสรำ้งรำยไดผ้่ำนกำรท ำ Affiliate Marketing ไดอ้ย่ำงมี
ประสทิธภิำพ โดยเฉพำะครเีอเตอรท์ีส่ำมำรถสรำ้งควำมไวว้ำงใจและเชื่อมโยงกบักลุ่มเป้ำหมำย
ได้ดี นอกจำกนี้ Kotler & Armstrong (2021) ยงักล่ำวว่ำ Affiliate Marketing เป็นรูปแบบ
กำรตลำดทีใ่ชก้ำรแนะน ำสนิคำ้ผ่ำนช่องทำงดจิทิลั ซึ่งผูท้ ำ Affiliate จะไดร้บัค่ำคอมมชิชนัตำม
ยอดขำยทีเ่กดิขึน้จรงิ 

ForeToday (2023) ไดก้ล่ำวถงึขอ้ดขีองกำรท ำ TikTok Affiliate ว่ำไม่ต้องลงทุนสนิคำ้
เอง สำมำรถสร้ำงรำยได้แบบ Passive Income และเข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำยได้ง่ำย ซึ่งเป็นข้อ
ไดเ้ปรยีบส ำหรบัครเีอเตอรใ์นกำรท ำกำรตลำดดจิทิลั 

Aday marketing (2024) ไดก้ล่ำวว่ำ TikTok Affiliate Marketing เป็นช่องทำงทีช่่วยให้
ผูใ้ชส้ำมำรถสรำ้งรำยไดผ้่ำนกำรโปรโมต (Promote) สนิคำ้และบรกิำร โดยไม่จ ำเป็นต้องมเีงนิ
ลงทุนสูง เพยีงแค่สร้ำงคอนเทนต์ที่มคีุณภำพและสอดคล้องกบักลุ่มเป้ำหมำยก็สำมำรถเพิม่
โอกำสในกำรท ำรำยได ้ทัง้นี้ มแีนวทำงส ำคญัทีช่่วยใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ ดงัต่อไปนี้ 

1. เขำ้ใจตนเองและผูต้ดิตำม 
กำรท ำ TikTok Affiliate ให้ประสบควำมส ำเร็จจ ำเป็นต้องเข้ำใจทัง้ควำมสนใจของ

ตนเองและพฤตกิรรมของผูต้ดิตำม โดยวเิครำะหด์งันี้ 
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 1. วเิครำะห์ว่ำเนื้อหำประเภทใดเหมำะสมกบับุคลกิและควำมถนัดของตนเอง 
  เช่น หำกชอบกำรแต่งหน้ำ ควรเริม่จำกกำรรวีวิเครื่องส ำอำงทีใ่ชจ้รงิ 

 2. สงัเกตพฤตกิรรมของผูต้ดิตำมจำกคอมเมนตห์รอืยอดกำรมสีว่นร่วม  
  (Engagement) เพือ่ปรบัเนื้อหำใหต้รงกบัสิง่ทีพ่วกเขำตอ้งกำร 

 3. สรำ้งเนื้อหำทีม่คีุณค่ำ ตอบโจทยค์วำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำย เพือ่เพิม่ 
  โอกำสใหเ้กดิกำรซือ้สนิคำ้ 

2. จดัวำงลงิก ์Affiliate บนหน้ำโปรไฟล ์(Profile) 
กำรอ ำนวยควำมสะดวกให้กบักลุ่มเป้ำหมำยในกำรเขำ้ถงึสนิค้ำที่โปรโมต (Promote) 

เป็นสิง่ส ำคญั โดยท ำไดด้งันี้ 
 1. รวมลงิกส์นิคำ้ไวบ้นหน้ำโปรไฟล ์(Profile) และจดัหมวดหมู่ใหช้ดัเจน เพือ่ให้

  คน้หำไดง้ำ่ย 
 2. ใชฟี้เจอรข์อง TikTok เช่น กำรเพิม่ตะกรำ้สนิคำ้ในวดิโีอ เพือ่ใหผู้ช้มสำมำรถ

  สัง่ซือ้สนิคำ้ไดท้นัท ี
 3. สรำ้งเนื้อหำทีม่คีุณค่ำ ตอบโจทยค์วำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำย เพือ่เพิม่ 

  โอกำสใหเ้กดิกำรซือ้สนิคำ้ 
3. สรำ้งคอนเทนตท์ีม่คีวำมจรงิใจและเป็นธรรมชำต ิ
คอนเทนต์ที่ประสบควำมส ำเร็จบน TikTok มักเป็นคอนเทนต์ที่ให้ควำมรู้สึกเป็น

ธรรมชำตแิละไม่เน้นกำรขำยจนเกนิไป โดยท ำไดด้งันี้รวมลงิกส์นิคำ้ไวบ้นหน้ำโปรไฟล ์(Profile) 
และจดัหมวดหมู่ใหช้ดัเจน เพือ่ใหค้น้หำไดง้ำ่ย 

 1. หลกีเลีย่งกำร Hard Sell ควรน ำเสนอสนิคำ้อย่ำงตรงไปตรงมำโดยแสดงให้
  เหน็ถงึประโยชน์ทีแ่ทจ้รงิ 

 2. แชรป์ระสบกำรณ์กำรใชส้นิคำ้ส่วนตวั เพื่อเพิม่ควำมน่ำเชื่อถอืใหก้บัแบรนด์
 และสรำ้งควำมไวว้ำงใจใหก้บัผูต้ดิตำม 
 3. แสดงกำรใชง้ำนจรงิของสนิคำ้ เช่น สำธติวธิกีำรใชห้รอืรวีวิเปรยีบเทยีบ เพือ่
 ช่วยใหผู้ช้มตดัสนิใจซือ้ไดง้ำ่ยขึน้ 

 4. ตดิตำมเทรนดแ์ละใชแ้ฮชแทก็เพือ่เพิม่กำรมองเหน็  
กำรท ำใหค้อนเทนต์เขำ้ถงึผู้ชมจ ำนวนมำก จ ำเป็นต้องอำศยักำรตดิตำมเทรนด์และใช้

แฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้ง โดยท ำไดด้งันี้ 
 1. ตรวจสอบเทรนด์ที่ก ำลงัได้รบัควำมนิยมบน TikTok อย่ำงสม ่ำเสมอ เพื่อ
 สรำ้งคอนเทนตท์ีเ่ป็นทีส่นใจ 
 2. ใช้แฮชแทก็ที่เกี่ยวขอ้งกบัสนิคำ้หรอืเนื้อหำ เพื่อช่วยให้ผูใ้ช้สำมำรถคน้พบ
 คอนเทนตไ์ดง้ำ่ยขึน้ 
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 3. หำกมแีคมเปญพเิศษหรอืโปรโมชนั (Promotion) อำจสรำ้งแฮชแทก็เฉพำะ
 เพือ่กระตุน้ใหผู้ต้ดิตำมมสีว่นร่วมกบัเนื้อหำมำกขึน้ 
Talkatalka (2023) ไดก้ล่ำวว่ำ ในฐำนะนกักำรตลำดแบบพนัธมติร (Affiliate Marketer) 

ผู้ใช้งำนสำมำรถสร้ำงรำยได้จำกกำรโปรโมต (Promote) ผลิตภณัฑ์และแบรนด์ที่สนใจผ่ำน
แพลตฟอรม์ TikTok โดยท ำหน้ำทีเ่ป็นครเีอเตอร ์(Creator) ทีแ่นะน ำสนิคำ้และบรกิำรผ่ำนวดิโีอ
หรือสตรีมสด พร้อมแนบลิงก์พนัธมิตร (Affiliate Link) หรือ รหสัส่งเสริมกำรขำย (Promo 
Code) ทีไ่ม่ซ ้ำกนั เมื่อมผีูช้มทีส่นใจคลกิผ่ำนลงิกด์งักล่ำวและด ำเนินกำรสัง่ซือ้สนิคำ้ ครเีอเตอร์
จะไดร้บัค่ำคอมมชิชนั (Commission) เป็นเปอรเ์ซน็ต์จำกยอดขำย ซึ่งเป็นรูปแบบหนึ่งของกำร
สร้ำงรำยได้ที่ได้รบัควำมนิยมบนแพลตฟอร์ม TikTok โดยรูปแบบกำรท ำงำนของ TikTok 
Affiliate Marketing สำมำรถท ำไดด้งันี้ 

1. TikTok Affiliate Program เป็นระบบที่ช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถเขำ้ถงึผลติภณัฑ์
และแบรนดต์่ำง ๆ ไดโ้ดยตรงผ่ำน TikTok Shop 

2. ครีเอเตอร์สำมำรถเลือกผลิตภัณฑ์จำก Marketplace ของ TikTok ซึ่งมีสินค้ำ
มำกกว่ำ 10,000 รำยกำร 

3. ครเีอเตอรส์ำมำรถขอตวัอย่ำงผลติภณัฑ์ฟรจีำกแบรนด์ต่ำง ๆ และสรำ้งคอนเทนต์ 
รวีวิหรอืโปรโมต (Promote) สนิคำ้ในรปูแบบทีน่่ำสนใจ 

4. รำยไดข้องครเีอเตอร์จะขึ้นอยู่กบัจ ำนวนค ำสัง่ซื้อทีเ่กดิขึน้จำกลงิก์พนัธมติรที่แนบ
ไวใ้นวดิโีอ 

โดยแนวทำงในกำรท ำ Affiliate Marketing บน TikTok อย่ำงมปีระสทิธภิำพ มดีงันี้ 
1. เลอืกโปรโมต (Promote) ผลติภณัฑจ์ำกแบรนด์ทีต่นเองชื่นชอบและไวว้ำงใจ เพื่อ

เพิม่ควำมน่ำเชื่อถอืและควำมสมจรงิใหก้บัคอนเทนต์วดีโีอ 
2. สรำ้งเนื้อหำทีม่คีุณค่ำและดงึดดูควำมสนใจ เช่น กำรรวีวิสนิคำ้ กำรสำธติกำรใชง้ำน 

หรอืกำรแชรป์ระสบกำรณ์สว่นตวัเกีย่วกบัผลติภณัฑ์นัน้ ๆ 
3. ใชเ้ทคนิคกำรตลำดดจิทิลั เช่น กำรใช้แฮชแทก็ (Hashtag) ทีก่ ำลงัเป็นกระแส กำร

เลือกช่วงเวลำโพสต์ที่เหมำะสม และกำรมีส่วนร่วมกับผู้ติดตำมผ่ำนกำรตอบ    
คอมเมนตห์รอืไลฟ์สด 

กำรตลำดแบบพนัธมติรบน TikTok Affiliate Program เป็นโอกำสในกำรสรำ้งรำยได้ที่
เปิดกว้ำงส ำหรบัครเีอเตอร์ โดยกำรเลอืกผลติภณัฑ์ที่เหมำะสม สร้ำงเนื้อหำที่น่ำสนใจ และใช้  
กลยุทธ์กำรตลำดทีม่ปีระสทิธภิำพ จะช่วยเพิม่โอกำสในกำรประสบควำมส ำเรจ็และสรำ้งรำยได้
อย่ำงยัง่ยนืจำกแพลตฟอรม์ TikTok โดย (Foretoday, 2025) ไดแ้นะน ำวธิกีำรสมคัร ในกำรเขำ้
ร่วมโปรแกรม TikTok Affiliate ทีค่รเีอเตอรจ์ ำเป็นต้องปฏบิตัติำมเงื่อนไขและขัน้ตอนทีก่ ำหนด 
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เพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้จำกกำรแนะน ำและจ ำหน่ำยสินค้ำได้อย่ำงมีประสิทธิภำพ โดย
กระบวนกำรสำมำรถแบ่งออกเป็น 5 ขัน้ตอนหลกั ดงันี้ 

1. ตรวจสอบคุณสมบตัแิละเงือ่นไขกำรสมคัร TikTok Affiliate 
ก่อนด ำเนินกำรสมคัรเขำ้ร่วม TikTok Affiliate Program ผูส้มคัรต้องตรวจสอบว่ำบญัชี

ของตนตรงตำมเงือ่นไขทีแ่พลตฟอรม์ก ำหนด ซึง่เกณฑห์ลกัในกำรสมคัรมดีงัต่อไปนี้ 
1. บญัช ีTikTok ตอ้งมอีำยุกำรใชง้ำนไม่น้อยกว่ำ 30 วนั 
2. ต้องมจี ำนวนผูต้ดิตำมขัน้ต ่ำ 1,000 คน (ในบำงกรณี TikTok อำจอนุญำต

ใหค้รเีอเตอรส์มคัรไดแ้มม้จี ำนวนผูต้ดิตำมน้อยกว่ำนี้ ขึน้อยู่กบัเงือ่นไขของ
แพลตฟอรม์ ณ เวลำนัน้) 

3. ตอ้งมกีำรอปัโหลดวดิโีอสำธำรณะอย่ำงน้อย 1 คลปิในช่วง 28 วนัทีผ่่ำนมำ 
4. บัญชีต้องอยู่ ในประเทศที่รองรับ TikTok Shop เช่น ประเทศไทย 

อนิโดนีเซยี เวยีดนำม และสหรฐัอเมรกิำ 
2. กำรสมคัร TikTok Shop และเขำ้ร่วมโปรแกรม TikTok Affiliate 
เมื่อตรวจสอบแล้วว่ำบญัชีของตนมคีุณสมบตัิตรงตำมเงื่อนไขที่ก ำหนดให้ครเีอเตอร์

สำมำรถด ำเนินกำรสมัคร TikTok Shop และเข้ำร่วมโปรแกรม TikTok Affiliate ได้ผ่ำน
แพลตฟอรม์ TikTok Shop Seller Center โดยมขีัน้ตอนดงันี้ 

1. เขำ้สู่ระบบ TikTok Shop Seller Center ผ่ำนเวบ็ไซต์อย่ำงเป็นทำงกำร
ของ TikTok Shop 

2. เลอืกประเภทบญัช ีโดยหำกเป็น ครเีอเตอร ์ใหเ้ลอืกประเภท Creator และ
หำกเป็น เจำ้ของรำ้นคำ้ ใหเ้ลอืกประเภท Seller 

3. กรอกขอ้มูลและยนืยนัตวัตน โดยผูส้มคัรต้องระบุขอ้มูลทีจ่ ำเป็น ไดแ้ก่ ชื่อ
บญัช ีTikTok อเีมล และขอ้มลูบญัชธีนำคำร ทีใ่ชร้บัเงนิค่ำคอมมชิชนั 

4. สมคัรเข้ำร่วมโปรแกรม TikTok Affiliate โดยเลือกสมคัร TikTok Shop 
Affiliate Program เพือ่เริม่ตน้รบัลงิกส์ ำหรบักำรแนะน ำสนิคำ้ 

3. กำรเลอืกสนิคำ้เพือ่โปรโมตและสรำ้งคอนเทนต์ 
ภำยหลงัจำกกำรสมคัรเสรจ็สิ้น ครเีอเตอรส์ำมำรถเลอืกสนิคำ้เพื่อโปรโมตผ่ำน TikTok 

Shop โดยกระบวนกำรคดัเลอืกสนิคำ้มขี ัน้ตอนดงัต่อไปนี้ 
1. เขำ้สูห่มวด "Affiliate Products" ใน TikTok Shop 
2. คน้หำและเลอืกสนิคำ้ทีส่นใจ โดยพจิำรณำปัจจยัต่ำง ๆ เช่น ค่ำคอมมชิชนั 

ควำมนิยมของสนิคำ้ และควำมสอดคลอ้งกบักลุ่มเป้ำหมำย 
3. สรำ้งคอนเทนต์เพื่อโปรโมตสนิค้ำ โดยรูปแบบของคอนเทนต์อำจประกอบ

ไปด้วย กำรรีวิวสินค้ำ (Product Review) วิดีโอสำธิตวิธีกำรใช้งำน    
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(How-To Video) และกำรท ำ Challenge หรอืเนื้อหำทีส่รำ้งปฏสิมัพนัธ์กบั
ผูต้ดิตำม 

4. กำรเผยแพร่ลงิกส์นิคำ้และเริม่ตน้โปรโมต 
หลงัจำกเลอืกสนิคำ้และจดัท ำคอนเทนต์เสรจ็สิน้ TikTok จะใหล้งิก์ Affiliate ส ำหรบัใช้

ในกำรโปรโมตสินค้ำ ซึ่งครีเอเตอร์สำมำรถน ำลิงก์ไปแทรกไว้ในค ำอธิบำยวิดีโอ (Video 
Caption) บญัช ีTikTok Shop หรอืโปรไฟล์สว่นตวั และไลฟ์สด (TikTok Live) โดยกำรปักหมุด
สนิคำ้เพือ่ใหผู้ช้มสำมำรถกดซือ้ไดโ้ดยตรง 

5. กำรตดิตำมผลลพัธแ์ละกำรรบัเงนิค่ำคอมมชิชนั 
TikTok มรีะบบ TikTok Shop Dashboard ส ำหรบัใชต้ดิตำมประสทิธภิำพของกำรท ำ 

Affiliate โดยสำมำรถดูขอ้มูลที่ส ำคญั เช่น ยอดขำยที่เกดิขึ้นจำกลงิก์ Affiliate อตัรำกำรคลิก 
(Click-Through Rate - CTR) และ จ ำนวนค ำสัง่ซื้อ รำยได้รวมจำกค่ำคอมมชิชนั และรบัเงนิ
ผ่ำนบญัชีธนำคำรที่คุณลงทะเบียนไว้ โดย TikTok จะท ำกำรโอนเงนิตำมรอบที่ก ำหนด โดย 
(Iplandigital, 2025) ไดแ้นะน ำว่ำปัจจุบนักระบวนกำรสมคัรเขำ้ร่วม TikTok Affiliate Program 
มคีวำมสะดวกและง่ำยขึ้นกว่ำเดมิ โดยแต่เดมิผู้สมคัรจ ำเป็นต้องม ีผู้ตดิตำมขัน้ต ่ำ 1,000 คน 
เพือ่เปิดใชง้ำน TikTok Shop และเขำ้ร่วมโปรแกรม Affiliate อย่ำงไรกต็ำม ปัจจุบนั TikTok ได้
ปรบัปรุงเงื่อนไขกำรสมคัรใหม่ โดยไม่จ ำเป็นต้องมผีู้ตดิตำมก็สำมำรถลงทะเบยีนเป็น TikTok 
Affiliate ได้เพยีงด ำเนินกำรสมคัรผ่ำน แอปพลเิคชนั TikTok Shop Seller Center และกรอก
ขอ้มูลที่จ ำเป็นเพื่อเชื่อมต่อบญัช ีTikTok ของตน ก็สำมำรถเริม่ต้นท ำหน้ำที่เป็นนำยหน้ำขำย
สนิคำ้บนแพลตฟอรม์ได ้โดยแบ่งออกเป็น 3 ขัน้ตอน ดงันี้ 

1. ขัน้ตอนกำรสมคัร TikTok Shop 
เพื่อเขำ้ร่วมโปรแกรม TikTok Affiliate ครเีอเตอร์ต้องด ำเนินกำรสมคัร TikTok Shop 

ผ่ำนแอปพลเิคชนั TikTok Shop Seller Center โดยมขีัน้ตอนดงัต่อไปนี้ 
1. ดำวน์โหลดและตดิตัง้ แอปพลเิคชนั TikTok Shop Seller Center 
2. ลงทะเบยีนเขำ้ใชง้ำนแอปพลเิคชนั โดยใชบ้ญัช ีTikTok สว่นตวั 
3. อนุญำตใหร้ะบบ เขำ้ถงึขอ้มลูทีจ่ ำเป็น ตำมขอ้ก ำหนดของแพลตฟอรม์ 
4. กรอกข้อมูลส่วนตวัให้ครบถ้วน และ อปัโหลดเอกสำรยนืยนัตวัตน (เช่น 

บตัรประจ ำตวัประชำชน) 
5. ตรวจสอบควำมถูกตอ้งของขอ้มลู และกดยนืยนักำรสมคัร 

เมื่อด ำเนินกำรสมคัรเสรจ็สิน้ ระบบจะอนุมตัใิหค้รเีอเตอรส์ำมำรถ เขำ้ถงึฟีเจอร ์TikTok 
Shop และเริม่ตน้สรำ้งรำยไดจ้ำกกำรขำยสนิคำ้ผ่ำนแพลตฟอรม์ได้ 
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2. วธิกีำรเพิม่สนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
ภำยหลงัจำกกำรสมคัร TikTok Shop ส ำเรจ็ ครเีอเตอรส์ำมำรถเพิม่สนิคำ้ลงในร้ำนค้ำ

ของตนและเริม่ตน้โปรโมตสนิคำ้ในฐำนะ TikTok Affiliate ไดโ้ดยด ำเนินกำรตำมขัน้ตอนต่อไปนี้ 
1. กดไปที่ สญัลกัษณ์ตะกร้ำสนิค้ำ (Shopping Bag Icon) บนหน้ำโปรไฟล์

ของตนเอง 
2. กดเลอืก "TikTok Shop" เพือ่เขำ้สูห่น้ำรำ้นคำ้ของตน 
3. เลือก "เครื่องมือ" (Tools) และกดที่เมนู "ตลำดสินค้ำ" (Product 

Marketplace) 
4. คน้หำและเลอืกสนิคำ้ทีต่อ้งกำรโปรโมต โดยพจิำรณำจำก ค่ำคอมมชิชนั ที่

ไดร้บัจำกกำรขำยสนิคำ้แต่ละชิ้น คุณภำพสนิคำ้และควำมนิยมของแบรนด์ 
และรวีวิจำกผูบ้รโิภค เพือ่ประเมนิคุณภำพของผลติภณัฑ์ 

5. กด "Add to Showcase" เพือ่เพิม่สนิคำ้เขำ้ไปใน TikTok Shop ของตน 
6. กลบัไปที่หน้ำโปรไฟล์ TikTok Shop ของตนเอง ระบบจะแสดงรำยกำร

สนิคำ้ทีเ่พิม่ไวเ้รยีบรอ้ยแลว้ 
ครเีอเตอรส์ำมำรถเลอืกสนิคำ้ไดห้ลำยชิ้นและโปรโมตสนิคำ้ไดห้ลำกหลำยประเภทเพือ่

เพิม่โอกำสในกำรสรำ้งรำยได ้
3. วธิกีำรเพิม่สนิคำ้ไปยงัวดิโีอทีเ่ผยแพร่บน TikTok 
กำรเพิ่มสินค้ำไปยังวิดีโอ TikTok เป็นขัน้ตอนส ำคัญที่ช่วยให้ครีเอเตอร์สำมำรถ      

โปรโมตสนิคำ้และกระตุน้ยอดขำย ผ่ำนคอนเทนตข์องตนได ้โดยมขีัน้ตอนดงันี้ 
1. กดที ่สญัลกัษณ์ “+” เพือ่เริม่ตน้สรำ้งวดิโีอ 
2. เลอืกไฟลว์ดิโีอทีต่อ้งกำรอปัโหลดและท ำกำรแกไ้ขตำมตอ้งกำร 
3. ทีห่น้ำกำรตัง้ค่ำแคปชนั กด "+" เพิม่ลงิก์ 
4. เลอืกเมนู “สนิคำ้” (Product) 
5. ค้นหำและเลือกสินค้ำที่ต้องกำรโปรโมต (สำมำรถเลือกได้มำกกว่ำหนึ่ง

รำยกำร) 
6. ตรวจสอบรำยละเอยีดของสนิค้ำ และควำมถูกต้องของขอ้มูลที่จะแสดงใน

วดิโีอ 
7. ตัง้ชื่อวิดีโอ และเพิ่ม #แฮชแท็ก ที่เกี่ยวข้องเพื่อเพิ่มโอกำสให้วิดีโอถูก

แสดงในหน้ำฟีด 
8. กด “โพสต”์ (Post) เพือ่เผยแพร่วดิโีอบนแพลตฟอรม์ 

เมื่อวดิโีอถูกเผยแพร่ ผูช้มสำมำรถกดทีล่งิก์สนิค้ำเพื่อท ำกำรสัง่ซื้อโดยตรง หำกมกีำร
ซือ้สนิคำ้ผ่ำนลงิกข์องครเีอเตอร ์ระบบจะค ำนวณค่ำคอมมชิชนัใหโ้ดยอตัโนมตัิ 
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สรุปไดว้่ำกำรสมคัรเขำ้ร่วม TikTok Affiliate Program ในปัจจุบนัมคีวำมสะดวกมำกขึน้ 
โดย ไม่จ ำเป็นต้องมีจ ำนวนผู้ติดตำมขัน้ต ่ำ ก็สำมำรถเริ่มต้นขำยสินค้ำและสร้ำงรำยได้จำก     
ค่ำคอมมชิชนัได้ กระบวนกำรสมคัรสำมำรถด ำเนินกำรได้ผ่ำน แอปพลิเคชนั TikTok Shop 
Seller Center โดยมขีัน้ตอนส ำคญั ไดแ้ก่ กำรลงทะเบยีนและยนืยนัตวัตน กำรเพิม่สนิคำ้ไปยงั 
TikTok Shop กำรเลือกสนิค้ำเพื่อโปรโมต และกำรน ำสินค้ำไปแทรกในวิดีโอที่เผยแพร่บน 
TikTok 

 
ภำพที ่2.1 วธิกีำรสมคัร TikTok Shop 

ทีม่ำ: Opendurian, (n.d.) 

 
ภำพที ่2.2 วธิกีำรเพิม่สนิคำ้ Affiliate ไปยงั TikTok Shop 

ทีม่ำ: Opendurian, (n.d.) 
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ภำพที ่2.3 วธิกีำรเพิม่สนิคำ้ Affiliate ในคลปิ Video 

ทีม่ำ: Opendurian, (n.d.) 
 

Internth (2024) ได้กล่ำวว่ำ กำรตลำดแบบพันธมิตร (Affiliate Marketing) บน
แพลตฟอร์ม TikTok เป็นช่องทำงที่เปิดโอกำสให้ผู้ใช้สำมำรถสร้ำงรำยได้จำกกำรโปรโมต 
(Promote) สนิค้ำและบรกิำรของแบรนด์ต่ำง ๆ โดยได้รบัค่ำคอมมชิชนัจำกค ำสัง่ซื้อที่เกิดขึ้น
ผ่ำนลิงก์พนัธมิตร นำยหน้ำ TikTok (TikTok Affiliate Marketer) มีบทบำทส ำคัญในกำร
เชื่อมโยงสนิคำ้กบักลุ่มเป้ำหมำยผ่ำนคอนเทนตท์ีน่่ำสนใจและสรำ้งสรรค์ เพื่อใหก้ำรด ำเนินงำน
เป็นไปอย่ำงมปีระสทิธิภำพ ผู้ที่ต้องกำรเริม่ต้นอำชพีนำยหน้ำ TikTok ควรด ำเนินกำรตำม 4 
ขัน้ตอนส ำคญั ดงัต่อไปนี้ 
 1.  กำรสรำ้งบญัช ีTikTok ทีน่่ำสนใจและดงึดดูผูต้ดิตำม 

กำรมบีญัชี TikTok ที่มคีวำมน่ำสนใจและสำมำรถดึงดูดกลุ่มเป้ำหมำยได้ เป็นปัจจยั
ส ำคญัทีช่่วยใหก้ำรท ำ TikTok Affiliate ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ ครเีอเตอรค์วรใหค้วำมส ำคญักบั
ประเดน็ต่อไปนี้ 

1. ก ำหนดกลุ่มเป้ำหมำยที่ชดัเจน: ผู้ติดตำมของบญัชีควรเป็นกลุ่มที่มคีวำม
สนใจในสนิค้ำที่จะโปรโมต (Promote) เช่น หำกต้องกำรโปรโมต (Promote) สนิค้ำ
เกีย่วกบัควำมงำม ควรเน้นกำรดงึดดูผูต้ดิตำมทีส่นใจเครื่องส ำอำงและสกนิแคร์ 

2. สร้ำงคอนเทนต์ที่สอดคล้องกบักำรสร้ำงอตัลกัษณ์ส่วนบุคคล: กำรน ำเสนอ
เนื้อหำควรมคีวำมโดดเด่นและแสดงตวัตนทีช่ดัเจน เพื่อใหผู้ต้ดิตำมสำมำรถจดจ ำและ
เชื่อมโยงกบัสรำ้งอตัลกัษณ์สว่นบุคคลของครเีอเตอรไ์ดง้ำ่ย 
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3. ควำมสม ่ำเสมอในกำรเผยแพร่เน้ือหำ: กำรอปัโหลดวดิโีออย่ำงสม ่ำเสมอช่วย
เพิม่โอกำสที่บญัชีจะได้รบัควำมสนใจจำกอลักอริทึมของ TikTok ท ำให้คอนเทนต์มี
โอกำสปรำกฏบนหน้ำฟีด (For You Page) มำกขึน้ 
2. กำรคน้หำสนิคำ้และผูข้ำยทีต่อ้งกำรโปรโมต (Promote) 
หลังจำกสร้ำงบัญชีที่มีคุณภำพแล้ว ขัน้ตอนต่อไปคือกำรเลือกสินค้ำและผู้ขำยที่

เหมำะสม โดยครเีอเตอรค์วรพจิำรณำสนิคำ้ทีต่รงกบัควำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำยและสำมำรถ
น ำเสนอไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ ควรใหค้วำมส ำคญักบัประเดน็ต่อไปนี้ 

1. เลอืกสนิคำ้ทีส่อดคลอ้งกบัเนื้อหำและกลุ่มเป้ำหมำย: สนิคำ้ทีเ่ลอืกควรเป็น
ผลิตภัณฑ์ที่สำมำรถน ำเสนอได้ในรูปแบบของวิดีโอ เช่น เครื่องส ำอำง
สนิคำ้แฟชัน่ อุปกรณ์อเิลก็ทรอนิกส ์หรอืผลติภณัฑเ์พือ่สุขภำพ 

2. เขำ้ร่วมโปรแกรมพนัธมติรของ TikTok หรอืแพลตฟอรม์อื่น ๆ: ครเีอเตอร์
สำมำรถสมคัรเขำ้ร่วม TikTok Shop Affiliate ซึ่งเป็นโปรแกรมทีเ่ชื่อมโยง 
ครเีอเตอรก์บัแบรนดโ์ดยตรง 

3. พิจำรณำอัตรำค่ำคอมมิชชนั: ควรเลือกสินค้ำที่ให้อตัรำค่ำคอมมิชชนัที่
เหมำะสมและมโีอกำสขำยไดจ้รงิ 

3. กำรใชก้ลยุทธก์ำรโปรโมต (Promote) ทีเ่หมำะสม 
กำรใช้กลยุทธ์ทำงกำรตลำดที่เหมำะสม เป็นปัจจยัส ำคญัในกำรดงึดูดควำมสนใจของ

ผูช้มและเพิม่โอกำสในกำรสรำ้งรำยได ้ครเีอเตอรค์วรพจิำรณำกลยุทธด์งัต่อไปนี้ 
1. กำรสร้ำงคอนเทนต์ที่น่ำสนใจและดึงดูดผู้ชม: ครเีอเตอร์สำมำรถเลือกใช้

เทคนิคต่ำง ๆ เช่น กำรรวีวิสนิค้ำ กำรทดลองใช้สนิค้ำ (Product Demo) 
กำรใช้สนิค้ำจรงิเพื่อแสดงผลลพัธ์ที่เหน็ได้ชดั กำรเล่ำเรื่อง (Storytelling) 
กำรสรำ้งคอนเทนตใ์นลกัษณะของเรื่องรำวทีเ่กีย่วขอ้งกบัสนิคำ้ 

2. กำรใช้แฮชแท็กที่เป็นกระแส: กำรเพิม่แฮชแท็กที่เกี่ยวข้องกบัสนิค้ำและ
เป็นทีน่ิยมบนแพลตฟอรม์ หรอืแฮชแทก็ของแบรนด์ จะช่วยเพิม่โอกำสให้
วดิโีอไดร้บักำรเขำ้ถงึทีม่ำกขึน้ 

3. กำรท้ำทำย (Chal lenge )  หรือ  กำรร่วมมือกับครีเอ เตอร์คนอื่น 
(Collaboration): กำรร่วมมอืกบัครเีอเตอรท์ีม่ผีูต้ดิตำมใกลเ้คยีงกนัสำมำรถ
ช่วยเพิม่กำรเขำ้ถงึและกระจำยคอนเทนตไ์ปยงัผูช้มกลุ่มใหม่ ๆ 

4. กำรตดิตำมผลและปรบัปรุงกลยุทธใ์หม้ปีระสทิธภิำพยิง่ขึน้ 
หลงัจำกเริม่ตน้โปรโมต (Promote) สนิคำ้แลว้ ครเีอเตอรค์วรมกีำรตดิตำมและวเิครำะห์

ผลลพัธข์องคอนเทนต ์เพือ่ปรบักลยุทธใ์หเ้หมำะสมยิง่ขึน้ ควรพจิำรณำกลยุทธด์งัต่อไปนี้ 
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1. ใช้เครื่องมอืวเิครำะห์ของ TikTok: TikTok Analytics ช่วยให้ครเีอเตอร์
สำมำรถตดิตำมขอ้มูลส ำคญั เช่น จ ำนวนกำรเขำ้ชม (Views) อตัรำกำรมี
สว่นร่วม (Engagement Rate) จ ำนวนคลกิทีเ่กดิขึน้จำกลงิก์พนัธมติร และ
ยอดขำยทีเ่กดิขึน้ 

2. ทดลองรูปแบบคอนเทนต์ที่หลำกหลำย : กำรทดลองใช้แนวทำงกำร
น ำเสนอทีแ่ตกต่ำงกนั เช่น กำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำหรอืกำรใชแ้นวทำงกำร
รวีวิแบบกระชบั สำมำรถช่วยใหค้รเีอเตอรค์น้พบวธิทีีม่ปีระสทิธภิำพสงูสุด 

3. ปรบัเปลี่ยนกลยุทธ์ตำมพฤติกรรมของกลุ่มเป้ำหมำย : ควรวเิครำะห์ว่ำ
ผูช้มตอบสนองต่อคอนเทนต์ประเภทใดมำกทีสุ่ด และใชข้อ้มูลดงักล่ำวเพือ่
ปรบัแนวทำงกำรน ำเสนอใหเ้หมำะสม 

กำรเริม่ตน้เป็นนำยหน้ำ TikTok ในกำรท ำ TikTok Affiliate ตอ้งอำศยั 4 ขัน้ตอน ดงันี้ 
 1.  กำรสรำ้งบญัช ีTikTok ทีม่คีวำมน่ำสนใจ และสำมำรถดงึดดูกลุ่มเป้ำหมำยที่
 ตรงกบัสนิคำ้ 
 2.  กำรค้นหำสนิค้ำและผู้ขำยที่เหมำะสม เพื่อให้สำมำรถโปรโมต (Promote) 
ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
 3.  กำรใชก้ลยุทธก์ำรโปรโมต (Promote) ทีเ่หมำะสม เช่น กำรสรำ้งคอนเทนต์ 
รวีวิ กำรใชแ้ฮชแทก็ และกำรท ำชำเลนจ ์(Challenge) 
 5.  กำรตดิตำมผลและปรบัปรุงกลยุทธ ์โดยใชข้อ้มลูจำก TikTok Analytics เพือ่
 พฒันำแนวทำงกำรน ำเสนอทีม่ปีระสทิธภิำพ 

จงึสรุปไดว้่ำ กำรท ำ TikTok Affiliate เป็นช่องทำงหำรำยไดเ้สรมิทีม่ศีกัยภำพสูง หำกมี
กำรวำงแผนที่ดีและท ำอย่ำงต่อเนื่อง กำรเขำ้ใจตนเองและผู้ติดตำม กำรจดัวำงลงิก์สนิค้ำบน  
โปรไฟล์ (Profile) กำรสรำ้งคอนเทนต์ทีเ่ป็นธรรมชำต ิและกำรใชแ้ฮชแทก็อย่ำงเหมำะสม ลว้น
เป็นปัจจยัที่ช่วยเพิม่โอกำสให้คอนเทนต์เขำ้ถึงกลุ่มเป้ำหมำยมำกขึ้น แม้ในช่วงแรกอำจเป็น
เพยีงรำยไดเ้สรมิ แต่หำกท ำอย่ำงจรงิจงัและสม ่ำเสมอก็สำมำรถกลำยเป็นแหล่งรำยไดท้ี่มัน่คง
ในระยะยำว 
 
2.2 แนวคิดเก่ียวกบัปัจจยัความส าเรจ็ของการท า TikTok Affiliate 

 กำรท ำ TikTok Affiliate ถอืเป็นหน่ึงในกลยุทธท์ำงกำรตลำดแบบพนัธมติรทีไ่ดร้บัควำม
นิยมอย่ำงแพร่หลำยโดยที่ครเีอเตอร์มบีทบำทส ำคญัในกำรส่งเสรมิกำรขำยผ่ำนแพลตฟอร์ม
ดิจิทลั ปัจจยัส ำคญัที่น ำไปสู่ควำมส ำเร็จของกำรท ำ TikTok Affiliate นัน้เกี่ยวข้องกบัหลำย
องค์ประกอบ เช่น กำรก ำหนดเป้ำหมำยที่ชดัเจน กำรสร้ำงปฏสิมัพนัธ์กบัผู้ตดิตำม กำรเลอืก
สนิคำ้ใหเ้หมำะสม กำรใชเ้ทคโนโลยแีละกำรวเิครำะหข์อ้มูล ตลอดจนกำรพฒันำเนื้อหำให้ตรง
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กบัควำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำย แนวคดิเหล่ำนี้ได้รบักำรสนับสนุนจำกงำนวจิยัและทฤษฎีที่
เกีย่วขอ้ง ซึง่สำมำรถสรุปไดด้งันี้ 
 Locke & Latham (1990) ไดน้ ำเสนอ Goal-Setting Theory ซึง่ระบุว่ำ กำรตัง้เป้ำหมำย
ที่ชดัเจนสำมำรถเพิม่แรงจูงใจและประสทิธภิำพในกำรท ำงำน ซึ่งสอดคล้องกบัพฤตกิรรมของ  
ครเีอเตอร์ที่ต้องกำรสร้ำงรำยได้จำก TikTok Affiliate นอกจำกนี้ Bailey, Bonifield, & Arias 
(2018) ไดก้ล่ำวถงึ Engagement Theory ซึ่งชี้ใหเ้หน็ว่ำกำรสรำ้งปฏสิมัพนัธ์กบัผูต้ดิตำมอย่ำง
ต่อเนื่องจะช่วยเพิม่ระดบัควำมภกัดตี่อครเีอเตอร ์ซึง่เป็นปัจจยัส ำคญัทีน่ ำไปสูค่วำมส ำเรจ็ 
 Fang (2021) ได้ศึกษำเกี่ยวกับโฆษณำผ่ำนแอปพลิเคชัน TikTok ที่มีผลต่อกำร
ตดัสนิใจซือ้ของนักศกึษำหญงิในมณฑลกวำงส ีพบว่ำเนื้อหำทีส่รำ้งสรรคแ์ละตรงกบัควำมสนใจ
ของผูช้มมผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ 
 Supavadee Sata (2022) ไดศ้กึษำอทิธพิลของกำรตลำดพนัธมติร กำรสือ่สำรแบบปำก
ต่อปำกออนไลน์ และควำมไวว้ำงใจทีม่ตี่อควำมตัง้ใจซื้อสนิคำ้ออนไลน์ของผูบ้รโิภคในประเทศ
ไทย พบว่ำควำมน่ำเชื่อถอืของครเีอเตอรแ์ละกำรสื่อสำรทีม่ปีระสทิธภิำพมผีลต่อควำมตัง้ใจซื้อ
ของผูบ้รโิภค 
 Mycloudfulfillment (2025) ไดก้ล่ำวว่ำกำรท ำ TikTok Affiliate ใหป้ระสบควำมส ำเร็จ
และสรำ้งรำยไดอ้ย่ำงต่อเนื่อง จ ำเป็นตอ้งมกีลยุทธแ์ละเทคนิคทีเ่หมำะสม โดยเน้นไปทีก่ำรสร้ำง
คอนเทนต์ที่น่ำสนใจ กำรเลือกสินค้ำที่ตรงกับกลุ่มเป้ำหมำย และกำรใช้เครื่องมือของ
แพลตฟอรม์อย่ำงมปีระสทิธภิำพ ซึง่สำมำรถสรุปเป็นแนวทำงส ำคญัดงัต่อไปนี้ 
 1. กำรสรำ้งคอนเทนต์ที่ดงึดูดและน่ำสนใจ: กำรสรำ้งคอนเทนต์ที่มคีุณภำพเป็นปัจจยั
ส ำคญัที่ช่วยเพิม่กำรมองเห็นและสร้ำงโอกำสในกำรขำย เทคนิคส ำคญัที่ครเีอเตอร์ควรน ำไป
ปรบัใชด้งันี้ 

1. ใช้เพลงและเสยีงประกอบที่ก ำลงัเป็นเทรนด์ เพื่อเพิม่โอกำสให้วดิโีอได้รบักำร     
โปรโมต (Promote) จำกอลักอรทิมึของ TikTok 
2. จดัองคป์ระกอบภำพใหส้วยงำม ดว้ยมุมกลอ้งทีเ่หมำะสมและแสงทีด่ ีเพื่อท ำให้
วดิโีอน่ำตดิตำม 
3. ใช้เทคนิคกำรตัดต่อที่น่ำสนใจที่ช่วยสร้ำงควำมต่อเนื่อง หรือกำรตัดต่อแบบ
กระชบัเพือ่รกัษำควำมสนใจของผูช้ม 
4. น ำเสนอเนื้อหำในรูปแบบที่เขำ้ใจง่ำย ด้วยภำษำที่กระชบัและสื่อสำรได้ตรงจุด 
เพือ่ใหผู้ช้มสำมำรถรบัสำรไดอ้ย่ำงรวดเรว็ 

 2. กำรสรำ้งฐำนผูต้ดิตำมใหม้ำกกว่ำ 5,000 คน: TikTok ก ำหนดใหค้รเีอเตอรท์ีต่อ้งกำร
เขำ้ร่วม TikTok Affiliate Program ต้องมผีู้ตดิตำมอย่ำงน้อย 5,000 คน ดงันัน้ กำรสร้ำงฐำน
ผูต้ดิตำมทีม่คีุณภำพจงึเป็นสิง่ส ำคญั ครเีอเตอรค์วรด ำเนินกำรดงันี้ 
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1. โพสต์คอนเทนต์อย่ำงสม ่ำเสมอ เพื่อให้ผู้ติดตำมได้รบัเนื้อหำใหม่ ๆ และเพิม่
โอกำสในกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย 
2. มปีฏสิมัพนัธ์กบัผู้ตดิตำม เช่น กำรตอบคอมเมนต์ กำรสร้ำง Community ผ่ำน 
TikTok Live และกำรท ำ Q&A 
3. ใช้กลยุทธ์ Organic Growth เช่น กำรสร้ำงคอนเทนต์ที่มคีุณค่ำ กำรเข้ำร่วม 
Challenge หรอื Collaboration กบัครเีอเตอรค์นอื่น ๆ เพือ่ขยำยฐำนผูต้ดิตำม 

 3. กำรใช้แฮชแท็กเพื่อเพิม่กำรมองเห็น: แฮชแท็กเป็นเครื่องมอืส ำคญัที่ช่วยให้คอน
เทนต์สำมำรถเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยไดง้ำ่ยขึน้ โดยครเีอเตอรค์วรเลอืกใชแ้ฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้งกบั
สนิคำ้และเนื้อหำ เช่น 

1. แฮชแทก็ยอดนิยม เช่น #ForYou #FYP #TikTokShop เพื่อเพิม่โอกำสใหว้ดิโีอ
ปรำกฏบนหน้ำฟีดของผูใ้ช ้
2. แฮชแทก็เฉพำะสนิคำ้ เช่น #รวีวิเครื่องส ำอำง #แกดเจต็น่ำใช ้#อุปกรณ์ตกแต่ง
บำ้น เพือ่ใหค้อนเทนตเ์ขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยทีส่นใจสนิคำ้โดยตรง 

 4. กำรเลอืกสนิคำ้ทีต่รงกบัไลฟ์สไตล์ของกลุ่มเป้ำหมำย: กำรเลอืกสนิคำ้ทีเ่หมำะสมกบั
ผู้ตดิตำมเป็นสิง่ส ำคญั และในกำรเลอืกสนิค้ำที่จะโปรโมต (Promote) ครเีอเตอร์ควรพจิำรณำ
ปัจจยัต่อไปนี้ 

1. ควำมเกี่ยวข้องกบักลุ่มเป้ำหมำย เช่น หำกเป็นครเีอเตอร์สำยควำมงำม ควร
เลอืกโปรโมต (Promote) เครื่องส ำอำงหรอืสกนิแคร ์
2. ควำมตอ้งกำรของตลำด เลอืกสนิคำ้ทีเ่ป็นทีต่อ้งกำรและมแีนวโน้มขำยด ี
3. ควำมน่ำเชื่อถือของสินค้ำ ตรวจสอบรีวิวและคุณภำพของสินค้ำก่อนน ำมำ     
โปรโมต (Promote) เพือ่สรำ้งควำมไวว้ำงใจใหก้บัผูต้ดิตำม 

โดยตวัอย่ำงสนิคำ้ทีเ่หมำะกบักลุ่มเป้ำหมำยประเภทต่ำง ๆ สำมำรถแบ่งออกไดด้งันี้ 
1. ครเีอเตอรส์ำยควำมงำม: เครื่องส ำอำง สกนิแคร ์และอุปกรณ์แต่งหน้ำ 
2. ครเีอเตอร์สำยไอท:ี อุปกรณ์อเิล็กทรอนิกส์ แกดเจต็ และอุปกรณ์เสรมิส ำหรบั
คอมพวิเตอร ์
3. ครีเอเตอร์สำยแม่และเด็ก: ของใช้ส ำหรบัเด็ก ของเล่นเสริมพฒันำกำร และ
อุปกรณ์ส ำหรบัคุณแม่ 

 5. กำรติดตำมเทรนด์บน TikTok อย่ำงสม ่ำเสมอ: TikTok เป็นแพลตฟอร์มที่มีกำร
เปลีย่นแปลงของเทรนดอ์ย่ำงรวดเรว็ ครเีอเตอรท์ีต่อ้งกำรประสบควำมส ำเรจ็จ ำเป็นตอ้งตดิตำม
เทรนดใ์หม่ ๆ และปรบัตวัใหท้นักบักระแส ตวัอย่ำงของวธิกีำรตดิตำมเทรนด ์ไดแ้ก่ 

1. ใช้เพลงและเอฟเฟกต์ที่ก ำลังได้รับควำมนิยมเพิ่มโอกำสให้วิดีโอได้รับกำร
มองเหน็ 
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2. เขำ้ร่วม Challenge หรอืแคมเปญไวรลั เพือ่เพิม่กำรมองเหน็ของคอนเทนต์ 
3. วเิครำะหแ์นวโน้มของ TikTok Shop เพื่อตดิตำมว่ำสนิคำ้ประเภทใดทีก่ ำลงัเป็น
ทีน่ิยม (Mycloudfulfillment, 2025) 

Internth (2024) ได้กล่ำวว่ำ TikTok Affiliate Marketing เป็นหนึ่งในรูปแบบของ
กำรตลำดแบบพนัธมติรที่ได้รบัควำมนิยมอย่ำงแพร่หลำยในปัจจุบนั โดยนำยหน้ำหรอืผู้ที่ท ำ
หน้ำทีโ่ปรโมต (Promote) สนิคำ้และบรกิำรผ่ำนแพลตฟอร์ม TikTok สำมำรถสรำ้งรำยได้จำก
ค่ำคอมมิชชัน (Commission) ตำมจ ำนวนค ำสัง่ซื้อที่เกิดขึ้นจำกลิงก์พันธมิตร ทัง้นี้  กำร   
ประสบควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate จ ำเป็นต้องอำศยักลยุทธ์ทีเ่หมำะสม ซึ่งสำมำรถ
สรุปเป็นแนวทำงส ำคญัไดด้งัต่อไปนี้  
 1. กำรเลอืกสนิคำ้ใหต้รงกบักลุ่มเป้ำหมำย เป็นหนึ่งในปัจจยัส ำคญัของกำรท ำ TikTok 
Affiliate คือกำรเลือกสินค้ำและบริกำรที่เหมำะสมกับกลุ่มผู้ติดตำม ครีเอเตอร์ควรท ำกำร
วิเครำะห์ว่ำกลุ่มเป้ำหมำยของตนเองมีควำมสนใจในผลิตภัณฑ์ประเภทใด เพื่อให้สำมำรถ
น ำเสนอสนิคำ้ทีต่รงกบัควำมต้องกำรของผู้ชม ซึ่งจะช่วยเพิม่โอกำสในกำรเกดิกำรซื้อขำยและ
สรำ้งรำยไดอ้ย่ำงต่อเนื่อง 
 2. กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีม่เีอกลกัษณ์และน่ำสนใจ 
ในสภำพแวดลอ้มของ TikTok ที่มคีรเีอเตอร์จ ำนวนมำก กำรสร้ำงควำมแตกต่ำงเป็นสิง่ส ำคญั 
ครเีอเตอร์ควรพฒันำ สไตล์และเอกลกัษณ์ของตนเอง เพื่อให้ผู้ติดตำมสำมำรถจดจ ำได้ง่ำย 
นอกจำกนี้ ควรใช้เทคนิคที่หลำกหลำยในกำรสร้ำงคอนเทนต์ เช่น กำรรวีวิสนิค้ำในรูปแบบที่
สรำ้งสรรค์ กำรสำธติกำรใชง้ำนจรงิของผลติภณัฑ์ กำรใชเ้สยีงหรอืเอฟเฟกต์ทีก่ ำลงัเป็นกระแส
เพื่อดงึดูดควำมสนใจ กำรท ำใหเ้นื้อหำมคีวำมเป็นธรรมชำต ิ(Authenticity) และไม่น ำเสนอใน
ลกัษณะของโฆษณำที่ชดัเจนเกินไป จะช่วยเพิ่มควำมน่ำเชื่อถือให้กับครีเอเตอร์ และท ำให้
ผูต้ดิตำมรูส้กึว่ำคอนเทนตม์คีุณค่ำและน่ำสนใจ 
 3. กำรโพสต์เนื้อหำอย่ำงสม ่ำเสมอ ควำมสม ่ำเสมอในกำรเผยแพร่เนื้อหำเป็นปัจจยั
ส ำคญัที่ช่วยรกัษำควำมสนใจของผู้ติดตำมและเพิ่มอัตรำกำรเข้ำถึง (Reach) บน TikTok       
ครเีอเตอร์ควรก ำหนด ตำรำงเวลำโพสต์ที่เหมำะสม เช่น กำรโพสต์วนัละ 8-10 ครัง้ เพื่อให้
แพลตฟอร์มมองว่ำเป็นบัญชีที่มีกำรเคลื่อนไหวอย่ำงต่อเนื่อง ซึ่งจะช่วยให้วิดีโอได้รับกำร
แสดงผลบนหน้ำฟีด (Feed for You Page) มำกขึน้ 
 4. กำรใช้เครื่องมือวิเครำะห์ข้อมูลเพื่อพัฒนำเนื้อหำ  TikTok มีเครื่องมือวิเครำะห์ 
(TikTok Analytics) ที่ช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถตรวจสอบประสทิธภิำพของคอนเทนต์ได้ เช่น 
จ ำนวนกำรเขำ้ชม (Views) อตัรำกำรมสี่วนร่วม (Engagement Rate) ระยะเวลำทีผู่ช้มดูวดิโีอ 
(Watch Time) และจ ำนวนคลิกที่เกิดขึ้นจำกลิงก์พนัธมติร ท ำให้ครเีอเตอร์สำมำรถใช้ขอ้มูล
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เหล่ำนี้ในกำรวเิครำะห์ว่ำ คอนเทนต์ประเภทใดได้รบัควำมนิยมและมปีระสทิธภิำพสูงสุด และ
น ำไปปรบัปรุงกลยุทธใ์นกำรผลติเนื้อหำใหเ้หมำะสมยิง่ขึน้ 

กำรประสบควำมส ำเรจ็ในอำชพีนำยหน้ำ TikTok จ ำเป็นต้องอำศยั กำรเลอืกสนิคำ้ให้
เหมำะสมกบักลุ่มเป้ำหมำย กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีโ่ดดเด่น ควำมสม ่ำเสมอในกำรโพสต ์และกำร
ใชข้อ้มูลวเิครำะหเ์พื่อพฒันำเนื้อหำ อย่ำงมปีระสทิธภิำพ กำรด ำเนินงำนตำมแนวทำงเหล่ำนี้ไม่
เพยีงช่วยเพิม่โอกำสในกำรสรำ้งรำยไดจ้ำกค่ำคอมมชิชัน่ แต่ยังช่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถสร้ำง
แบรนดส์ว่นตวั (Personal Branding) และเตบิโตบนแพลตฟอรม์ TikTok ไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 
 จึงสรุปได้ว่ำ กำรท ำ TikTok Affiliate ให้ประสบควำมส ำเร็จต้องอำศัย กลยุทธ์ที่
เหมำะสม ไม่ว่ำจะเป็นกำรสรำ้งคอนเทนต์ที่มคีุณภำพ กำรขยำยฐำนผูต้ดิตำม กำรใชแ้ฮชแทก็
เพื่อเพิม่กำรมองเหน็ กำรเลอืกสนิค้ำให้ตรงกบักลุ่มเป้ำหมำย และกำรตดิตำมเทรนด์ TikTok 
อย่ำงสม ่ำเสมอ หำกครเีอเตอร์สำมำรถน ำเทคนิคเหล่ำนี้ไปปรบัใช้ได้อย่ำงมปีระสทิธิภำพ จะ
ช่วยเพิ่มโอกำสในกำรสร้ำงรำยได้และประสบควำมส ำเร็จในระยะยำวจำกกำรท ำ TikTok 
Affiliate 
  
2.3 แนวคิดเก่ียวกบัพฤติกรรมผู้บริโภคยุคดิจิทลั 
 พฤตกิรรมผูบ้รโิภคเป็นปัจจยัส ำคญัทีม่ผีลต่อกำรด ำเนินกลยุทธ์ทำงกำรตลำดของธุรกจิ
ในยุคปัจจุบนั กำรท ำควำมเขำ้ใจพฤตกิรรมของกลุ่มเป้ำหมำยช่วยให้ธุรกจิสำมำรถตอบสนอง
ควำมต้องกำรของลูกค้ำได้อย่ำงแม่นย ำและทนัต่อกำรเปลี่ยนแปลงของตลำด โดยพฤตกิรรม
ผู้บริโภคนัน้ได้รบัอิทธิพลจำกหลำยปัจจยั ทัง้ปัจจยัภำยใน เช่น แรงจูงใจ บุคลิกภำพ และ
ประสบกำรณ์ที่ผ่ำนมำ รวมถึงปัจจัยภำยนอก เช่น วฒันธรรม สงัคม และเทคโนโลยี โดย       
วรเศรษฐ์ สุพรรณพงศ์ และคณะ (2568) ได้กล่ำวถึง พฤติกรรมผู้บริโภคและกระบวนกำร
ตัดสินใจซื้อ ถือเป็นปัจจยัส ำคญัที่ส่งผลต่อกลยุทธ์ทำงกำรตลำดและควำมส ำเร็จของธุรกิจ 
เนื่องจำกกำรท ำควำมเขำ้ใจขอ้มูลเชงิลกึเกี่ยวกบัพฤตกิรรมผูบ้รโิภคของกลุ่มเป้ำหมำยช่วยให้
ธุรกจิสำมำรถวเิครำะห์แนวโน้ม ทศันคต ิและพฤตกิรรมกำรบรโิภคในอนำคตได้อย่ำงแม่นย ำ 
ทัง้นี้ ด้วยควำมส ำคญัของประเด็นดงักล่ำว จงึมนีักวิชำกำรจ ำนวนมำกที่ให้ควำมสนใจศึกษำ
พฤติกรรมผู้บริโภคจำกหลำกหลำยมิติ เพื่อน ำเสนอแนวทำงเชิงกลยุทธ์ที่สำมำรถน ำไป
ประยุกตใ์ชใ้นกำรพฒันำกลยุทธท์ำงกำรตลำดและกำรบรหิำรธุรกจิไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
 Kotler & Keller (2012) ได้น ำเสนอแนวคดิเกี่ยวกบั Consumer Behavior in Digital 
Era ซึ่งระบุว่ำผูบ้รโิภคในยุคดจิทิลัมแีนวโน้มทีจ่ะพึง่พำรวีวิจำกอนิฟลูเอนเซอรม์ำกขึน้ และมกั
ตดัสนิใจซือ้สนิคำ้จำกควำมคดิเหน็ของบุคคลทีพ่วกเขำเชื่อถอื  

Plook (2567) ไดก้ล่ำวว่ำ ปัจจุบนัพฤตกิรรมของผูบ้รโิภคในยุคดจิทิลัมกีำรเปลีย่นแปลง
อย่ำงรวดเรว็และต่อเนื่อง อนัเป็นผลมำจำกกำรพฒันำอย่ำงก้ำวกระโดดของเทคโนโลยแีละกำร
เชื่อมต่ออนิเทอรเ์น็ตทีม่ปีระสทิธภิำพสูงขึน้ ส่งผลใหผู้บ้รโิภคสำมำรถเขำ้ถงึขอ้มูลและเลอืกซื้อ
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สนิคำ้จำกทัว่โลกไดอ้ย่ำงสะดวกและรวดเรว็ ดว้ยเหตุนี้ กำรศกึษำพฤตกิรรมของผูบ้รโิภคในยุค
ดิจิทลัจึงเป็นสิ่งส ำคญัอย่ำงยิ่งส ำหรบันักกำรตลำดและภำคธุรกิจที่ต้องกำรปรบักลยุทธ์ให้
สอดคล้องกับแนวโน้มที่เปลี่ยนแปลงอยู่ตลอดเวลำ เพื่อให้สำมำรถแข่งขันได้อย่ำงมี
ประสิทธิภำพและสร้ำงควำมได้เปรียบในตลำดออนไลน์ โดยหนึ่งในปัจจยัส ำคญัที่ส่งผลต่อ
พฤติกรรมของผู้บริโภคในยุคดิจิทลัคอื ควำมสะดวกและควำมรวดเร็วในกำรซื้อสนิค้ำ โดย
ผูบ้รโิภคมกัเลอืกใชแ้พลตฟอรม์ออนไลน์ทีส่ำมำรถตอบสนองต่อควำมต้องกำรไดอ้ย่ำงรวดเรว็ 
ไม่ว่ำจะเป็นเวบ็ไซต์ อคีอมเมิร์ซ หรอืแอปพลเิคชนัมอืถอื ซึ่งช่วยให้กำรเลอืกซื้อสนิคำ้เป็นไป
อย่ำงง่ำยดำย นอกจำกนี้ ระบบกำรช ำระเงนิที่ปลอดภยัและมปีระสทิธิภำพ รวมถงึกำรจดัส่ง
สนิค้ำที่สำมำรถปรบัเปลี่ยนได้ตำมควำมต้องกำรของลูกค้ำ ล้วนเป็นปัจจยัที่ช่วยเสริมสร้ำง
ประสบกำรณ์กำรซือ้ทีด่ ีและกระตุ้นใหผู้บ้รโิภคตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ไดเ้รว็ขึน้ 

นอกจำกนี้ กำรใชง้ำนอุปกรณ์มอืถอืและแพลตฟอรม์ออนไลน์ กเ็ป็นอกีปัจจยัทีม่อีทิธพิล
ต่อพฤตกิรรมของผู้บรโิภคอย่ำงมนีัยส ำคญัในปัจจุบนัผูบ้รโิภคส่วนใหญ่นิยมใช้โทรศพัท์มอืถอื
เป็นเครื่องมอืหลกัในกำรคน้หำขอ้มูลเปรยีบเทยีบรำคำและสัง่ซื้อสนิคำ้ออนไลน์ ดงันัน้ แบรนด์
ที่สำมำรถพฒันำแพลตฟอร์มให้รองรบักำรใช้งำนบนอุปกรณ์มือถือได้อย่ำงมีประสิทธิภำพ 
รวมถึงออกแบบเว็บไซต์หรือแอปพลิเคชันให้ใช้งำนง่ำย จะสำมำรถดึงดูดลูกค้ำและสร้ำง  
ประสบกำรณ์กำรใชง้ำนทีด่ใีหก้บัผูบ้รโิภคไดม้ำกยิง่ขึน้ 

นอกเหนือจำกปัจจยัดงักล่ำว รวีวิและควำมคดิเหน็จำกผู้ใช้จรงิ ยงัมบีทบำทส ำคญัต่อ
กำรตดัสนิใจซื้อของผู้บรโิภคในยุคดจิทิลัอกีดว้ย โดยก่อนตดัสนิใจซื้อสนิค้ำ ผูบ้รโิภคมกัค้นหำ
ขอ้มลูและอ่ำนรวีวิจำกผูท้ีเ่คยใชส้นิคำ้นัน้ ๆ เพือ่ประเมนิคุณภำพและควำมคุม้ค่ำ กำรทีแ่บรนด์
สำมำรถสร้ำงควำมน่ำเชื่อถือผ่ำนกำรให้ข้อมูลที่โปร่งใส และตอบสนองต่อข้อเสนอแนะของ
ลูกคำ้อย่ำงรวดเรว็ จะช่วยส่งเสรมิภำพลกัษณ์ในเชงิบวกและเพิม่โอกำสในกำรสร้ำงควำมภกัดี
ของลูกคำ้ 

อกีหนึ่งแนวโน้มที่ส ำคญัที่งำนวจิยัของ Plook (2567) พบว่ำควำมต้องกำรสนิค้ำและ
บรกิำรมคีวำมเฉพำะเจำะจงมำกขึ้น ซึ่งผู้บรโิภคในปัจจุบนัมแีนวโน้มที่จะเลอืกซื้อสนิคำ้ที่ตรง
กับไลฟ์สไตล์และควำมต้องกำรส่วนบุคคลมำกกว่ำสินค้ำที่ผลิตในรูปแบบทัว่ไป แบรนด์ที่
สำมำรถใช้ข้อมูลเชิงลึกมำวเิครำะห์และพฒันำสินค้ำหรอืบรกิำรให้ตรงกับกลุ่มเป้ำหมำยจะ
สำมำรถเขำ้ถงึผู้บรโิภคไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพมำกขึ้น และสรำ้งควำมได้เปรยีบในกำรแข่งขนั
ทำงกำรตลำด 

โดยสรุป พฤติกรรมของผู้บริโภคในยุคดิจิทัลได้รับอิทธิพลจำกหลำยปัจจัยที่
เปลีย่นแปลงไปตำมแนวโน้มของเทคโนโลยแีละกระแสตลำด ธุรกจิทีต่อ้งกำรประสบควำมส ำเรจ็
จ ำเป็นต้องปรบักลยุทธ์ให้สอดคล้องกบัควำมต้องกำรของผู้บรโิภค ทัง้ในแง่ของกำรเพิม่ควำม
สะดวกในกำรซื้อสนิค้ำ กำรพฒันำแพลตฟอร์มออนไลน์ให้ตอบโจทย์พฤตกิรรมผู้ใช้ กำรสร้ำง
ควำมน่ำเชื่อถือผ่ำนรีวิวจำกผู้บริโภครวมถึงกำรน ำเสนอสินค้ำที่สำมำรถตอบสนองควำม
ต้องกำรเฉพำะของกลุ่มเป้ำหมำยได้อย่ำงตรงจุด หำกธุรกิจสำมำรถด ำเนินกำรตำมแนวทำง
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เหล่ำนี้ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ กจ็ะสำมำรถสร้ำงควำมไดเ้ปรยีบในกำรแข่งขนั และเพิม่โอกำส
ในกำรเตบิโตไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 

 
2.4 แนวคิดเก่ียวกบัการตลาดดิจิทลั 

ในยุคทีเ่ทคโนโลยแีละอนิเทอรเ์น็ตเขำ้มำมบีทบำทส ำคญัในกำรด ำเนินธุรกจิ กำรตลำด
ดจิทิลั (Digital Marketing) ได้กลำยเป็นกลยุทธ์หลกัที่ช่วยให้ธุรกจิสำมำรถเขำ้ถงึผูบ้รโิภคได้
อย่ำงมปีระสทิธภิำพ กำรตลำดรูปแบบนี้อำศยัช่องทำงออนไลน์และเครื่องมอืดจิทิลัต่ำง ๆ ใน
กำรสื่อสำรกับกลุ่มเป้ำหมำย เช่น เว็บไซต์ โซเชียลมเีดีย อีเมลมำร์เก็ตติ้ง และโฆษณำบน
แพลตฟอรม์ดจิทิลั กำรตลำดดจิทิลัช่วยใหธุ้รกจิสำมำรถวเิครำะหพ์ฤตกิรรมของผูบ้รโิภคไดแ้บบ
เรยีลไทม ์ท ำใหส้ำมำรถปรบักลยุทธใ์หเ้หมำะสมกบัตลำดทีม่กีำรเปลีย่นแปลงอย่ำงรวดเรว็ 

Kotler & Keller (2012) และ Chaffey (2020) ไดก้ล่ำวถงึ Digital Marketing Strategy 
ว่ำเป็นเครื่องมอืส ำคญัที่ช่วยให้แบรนด์สำมำรถเข้ำถงึกลุ่มเป้ำหมำยผ่ำนช่องทำงออนไลน์ได้
อย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

Rocket (2022) ได้อธิบำยว่ำ กำรตลำดดิจิทัล (Digital Marketing) หมำยถึง 
กระบวนกำรท ำกำรตลำดผ่ำนสือ่ดจิทิลั โดยใชอุ้ปกรณ์อเิลก็ทรอนิกสเ์ป็นสือ่กลำง รวมถงึกำรใช้
ช่องทำงออนไลน์ต่ำง ๆ เพื่อสื่อสำรและเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย นอกจำกนี้ ยงัมกีำรน ำ MarTech 
Tools มำใชเ้พื่อเพิม่ประสทิธภิำพในกำรด ำเนินกลยุทธ์ทำงกำรตลำดบนแพลตฟอรม์ดจิทิลั ซึ่ง
ช่วยให้กำรส่งเสริมผลิตภัณฑ์ บริกำร และแบรนด์เป็นไปอย่ำงมีประสิทธิภำพสูงสุด  และมี
แนวคดิเกี่ยวของกำรตลำดแบบพนัธมติร (Affiliate Marketing) ซึ่งเป็นหนึ่งในกลยุทธ์ Digital 
Marketing ที่ได้รบัควำมนิยมและถูกใช้งำนอย่ำงแพร่หลำย เนื่องจำกช่วยเพิม่โอกำสทำงกำร
ขำยให้กับแบรนด์ได้อย่ำงมีประสิทธิภำพ โดยอำศัยบุคคลภำยนอกหรือ นำยหน้ำออนไลน์ 
(Affiliate) เป็นตวักลำงในกำรโปรโมต (Promote) สนิค้ำและบรกิำรผ่ำนช่องทำงดิจิทลั เช่น 
เวบ็ไซต์ โซเชยีลมเีดยี หรอืแพลตฟอรม์วดิโีอสัน้ โดยแบรนด์จะมอบลงิก์ส ำหรบัซื้อสนิคำ้ใหแ้ก่ 
ครเีอเตอรซ์ึง่ท ำหน้ำทีโ่ปรโมต (Promote) และกระตุน้ใหเ้กดิกำรซือ้ผ่ำนลงิกด์งักล่ำว หำกมกีำร
ซื้อสนิคำ้ผ่ำนลงิก์นัน้ ครเีอเตอร์จะไดร้บัค่ำคอมมชิชนั (Commission) เป็นส่วนแบ่งรำยได้จำก
แบรนด ์ท ำใหทุ้กฝ่ำยไดร้บัประโยชน์ร่วมกนั 

สรุปไดว้่ำ Affiliate Marketing ถอืเป็นหนึ่งในรูปแบบของ Performance Marketing ซึ่ง
หมำยถึงกำรตลำดที่มพีื้นฐำนมำจำกผลลพัธ์ กล่ำวคอื ครเีอเตอร์ที่ท ำกำรรวีวิสนิค้ำจะได้รบั
ค่ำตอบแทนตำมยอดขำยจรงิทีเ่กดิขึน้ท ำใหเ้ป็นกลยุทธ์ทีไ่ดร้บัควำมนิยมในหมู่ธุรกจิทีต่้องกำร
ขยำยฐำนลูกค้ำโดยมคีวำมเสีย่งต ่ำ ในปัจจุบนัแบรนด์และแพลตฟอร์มออนไลน์จ ำนวนมำกใช้ 
Affiliate Marketing ควบคู่กบัโซเชยีลมเีดยี เช่น TikTok Affiliate Facebook Affiliate YouTube 
Affiliate เพื่อให้เข้ำถึงผู้บริโภคได้อย่ำงรวดเร็วและมีประสิทธิภำพมำกขึ้น ด้วยแนวทำงนี้  
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กำรตลำดดิจิทลัจึงกลำยเป็นกลยุทธ์ที่สำมำรถสร้ำงรำยได้ให้กบัทัง้แบรนด์และครเีอเตอร์ได้
อย่ำง 

 
2.5 แนวคิดเก่ียวกบัแพลตฟอรม์ TikTok  
  ปัจจุบนั TikTok เป็นแพลตฟอร์มโซเชยีลมเีดยีที่มอีทิธพิลอย่ำงมำกต่อพฤตกิรรมของ
ผู้บรโิภค โดยเฉพำะในกลุ่มเจเนอเรชนั Z ซึ่งเป็นกลุ่มผู้ใช้งำนหลกัของแพลตฟอร์มนี้ หนึ่งใน  
กลยุทธส์ ำคญัทีส่ำมำรถกระตุ้นกำรมสีว่นร่วมของผูใ้ชค้อื "แฮชแทก็ชำเลนจ์" ซึง่เป็นกำรทำ้ทำย
ให้ผู้ใช้สร้ำงคอนเทนต์ตำมหัวข้อที่ก ำหนด โดยมักได้รับกำรสนับสนุนจำกแบรนด์หรือ            
อนิฟลูเอนเซอร ์เพือ่เพิม่กำรรบัรูแ้ละสรำ้งกระแสใหก้บัสนิคำ้และบรกิำรต่ำง ๆ 
 Kaplan & Haenlein (2010) ได้อธบิำยถงึ User-Generated Content (UGC) ว่ำเป็น
ปัจจยัส ำคญัที่ท ำให้แพลตฟอร์มโซเชียลมีเดียเติบโต ซึ่งตรงกบัลกัษณะของ TikTok ที่เปิด
โอกำสใหค้รเีอเตอรส์รำ้งเนื้อหำทีเ่ป็นเอกลกัษณ์และสำมำรถสรำ้งรำยไดจ้ำกคอนเทนตเ์หล่ำนัน้ 
 สุภำวด ีประเสรฐิทรพัย์ (2564) ได้ท ำกำรศกึษำเกี่ยวกบัปัจจยัที่ส่งผลต่อกำรเข้ำร่วม
แฮชแทก็ชำเลนจ์บน TikTok ของกลุ่มเจเนอเรชนั Z พบว่ำมปัีจจยัส ำคญั 5 ประกำรทีม่อีทิธพิล
ต่อกำรเขำ้ร่วมแฮชแทก็ชำเลนจบ์น TikTok ไดแ้ก่ ควำมบนัเทงิ ควำมสมจรงิ รำงวลัตอบแทน ผู้
มอีทิธพิลบนสือ่โซเชยีล และควำมตอ้งกำรดงึดดูใจ โดยปัจจยัดำ้นควำมบนัเทงิเป็นองคป์ระกอบ
ที่ส ำคญัที่สุด เนื่องจำกคอนเทนต์ที่ให้ควำมสนุกสนำนและดึงดูดควำมสนใจมกักระตุ้นให้ผู้ใช้
ต้องกำรมสี่วนร่วมมำกขึน้ นอกจำกนี้ ควำมสมจรงิของคอนเทนต์กเ็ป็นปัจจยัส ำคญั เนื้อหำทีม่ี
ควำมเป็นธรรมชำตแิละสะทอ้นถงึตวัตนของผูใ้ชส้ำมำรถสรำ้งควำมเชื่อมโยงและท ำใหเ้กดิกำรมี
สว่นร่วมไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ ขณะทีร่ำงวลัตอบแทน เช่น ของรำงวลั สว่นลด หรอืสทิธพิเิศษ
ต่ำง ๆ เป็นแรงจงูใจทีช่่วยกระตุน้ใหผู้ใ้ชเ้ขำ้ร่วมชำเลนจ์มำกขึน้ 
 นอกจำกนี้ ปัจจยัด้ำนผู้มอีิทธพิลบนสื่อโซเชียลก็มบีทบำทส ำคญัเนื่องจำกอินฟลูเอน
เซอร์หรือครีเอเตอร์ที่มีชื่อเสียงสำมำรถสร้ำงแรงจูงใจให้ผู้ใช้ต้องกำรเข้ำร่วมชำเลนจ์เพื่อ
เลยีนแบบหรอืมปีฏสิมัพนัธ์กบับุคคลที่พวกเขำชื่นชอบ อกีทัง้ผู้ใช้บำงส่วนยงัเขำ้ร่วมชำเลนจ์
เพื่อแสดงตวัตนและสร้ำงภำพลกัษณ์ที่เป็นที่จดจ ำในสงัคมออนไลน์ ซึ่งสะท้อนถึงปัจจยัด้ำน
ควำมตอ้งกำรดงึดดูใจ งำนวจิยัชิน้น้ีแสดงใหเ้หน็ว่ำแฮชแทก็ชำเลนจเ์ป็นกลยุทธท์ำงกำรตลำดที่
มปีระสทิธภิำพ สำมำรถกระตุ้นกำรมสีว่นร่วมของผูใ้ชแ้ละสรำ้งกระแสใหก้บัสนิคำ้และบรกิำรได้
เป็นวงกว้ำง ดงันัน้ นักกำรตลำดและครีเอเตอร์สำมำรถน ำข้อมูลจำกกำรศึกษำนี้ไปใช้เป็น
แนวทำงในกำรออกแบบแคมเปญ TikTok ที่ตรงกับพฤติกรรมของกลุ่มเป้ำหมำย เพื่อเพิม่
โอกำสในกำรสรำ้งควำมส ำเรจ็ใหก้บัแบรนดใ์นยุคดจิทิลั 

ปรำโมทย ์ลอืนำม (2565) ไดศ้กึษำปัจจยัทีม่ผีลต่อควำมตัง้ใจกดตดิตำมบญัชผีูใ้ช้งำน
บนแพลตฟอรม์ TikTok โดยมุ่งเน้นไปทีป่ฏสิมัพนัธ์แบบกึ่งมสี่วนร่วมทำงสงัคมและเนื้อหำของ
บญัช ีTikTok ผลกำรวจิยัชี้ใหเ้หน็ว่ำ ปฏสิมัพนัธ์แบบกึ่งมสี่วนร่วมทำงสงัคมมอีทิธพิลทำงตรง
เชงิบวกต่อควำมตัง้ใจกดตดิตำมบญัช ีTikTok ซึ่งหมำยควำมว่ำผูใ้ช ้TikTok มแีนวโน้มทีจ่ะกด
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ตดิตำมบญัชทีี่สำมำรถสร้ำงปฏสิมัพนัธ์ในระดบัหนึ่งกบัผู้ชม เช่น กำรตอบคอมเมนต์ กำรใช้
ฟีเจอร์โต้ตอบกบัผู้ตดิตำม หรอืกำรสร้ำงคอนเทนต์ที่กระตุ้นให้เกดิกำรมสี่วนร่วม นอกจำกนี้ 
เนื้อหำของบญัช ีTikTok มอีทิธพิลทำงออ้มต่อควำมตัง้ใจกดตดิตำม โดยพบว่ำเนื้อหำทีใ่หค้วำม
บันเทิงมีอิทธิพลเชิงบวกมำกกว่ำเนื้อหำที่มีสำระหรือให้ข้อมูลประโยชน์ในแง่ของควำม
น่ำเชื่อถือของแหล่งที่มำ ผลกำรศึกษำพบว่ำ ควำมน่ำดึงดูดใจของผู้สร้ำงเนื้อหำมีอิทธิพล
ทำงออ้มเชงิบวกต่อกำรกดตดิตำม กล่ำวคอืหำกผูส้รำ้งเนื้อหำมบีุคลกิทีโ่ดดเด่นหรอืดงึดูดควำม
สนใจ ก็มีโอกำสสูงที่ผู้ชมจะตัดสินใจกดติดตำม อย่ำงไรก็ตำมควำมเชี่ยวชำญและควำม
น่ำเชื่อถอืของผู้สร้ำงเนื้อหำไม่ได้มอีทิธพิลโดยตรงต่อควำมตัง้ใจกดตดิตำม ซึ่งหมำยควำมว่ำ
ผู้ใช้ TikTok อำจไม่ได้ให้ควำมส ำคัญกับควำมเชี่ยวชำญของผู้สร้ำงเนื้อหำมำกเท่ำกับ
ควำมสำมำรถในกำรสรำ้งควำมบนัเทงิและควำมน่ำสนใจของวดิโีอ 

Max (2021) ไดก้ล่ำวว่ำ TikTok เป็นหน่ึงในแพลตฟอรม์โซเชยีลมเีดยีทีไ่ดร้บัควำมนิยม
สูงสุด โดยมลีกัษณะคล้ำยกบัแพลตฟอร์มอื่น ๆ เช่น Facebook, Instagram และ Snapchat 
อย่ำงไรก็ตำม สิ่งที่ท ำให้ TikTok แตกต่ำงคือกำรมุ่งเน้นกำรน ำเสนอ วิดีโอสัน้ที่มีควำม
สรำ้งสรรค์และดงึดูดผู้ชม โดยเปิดโอกำสให้ผูใ้ชง้ำนสำมำรถบนัทกึเสยีง เลอืกเพลง หรอืสร้ำง
คอนเทนต์ในรูปแบบทีต่นเองต้องกำร นอกจำกนี้ TikTok ยงัไดร้บัควำมนิยมอย่ำงแพร่หลำยใน
กลุ่มวยัรุ่นและเจเนอเรชนั Z เนื่องจำกเป็นแพลตฟอร์มที่เอื้อต่อกำรแสดงออกถึงตวัตนและ
ควำมคดิสรำ้งสรรค ์

ในดำ้นของกำรพฒันำแพลตฟอรม์ TikTok ก่อตัง้โดย จำง อี้หมงิ (Zhang Yiming) นัก
ธุรกจิชำวจนี และเป็นผูก้่อตัง้บรษิทั Bytedance ซึ่งเป็นบรษิทัเทคโนโลยทีีเ่ตบิโตอย่ำงรวดเรว็ 
จำกขอ้มูลของ Forbes จำงมทีรพัย์สนิมูลค่ำมำกกว่ำ 16 พนัล้ำนดอลลำร์สหรฐั และได้รบักำร
จดัอนัดบัใหเ้ป็นบุคคลทีร่ ่ำรวยทีสุ่ดอนัดบัที ่13 ของประเทศจนี โดย Bytedance ก่อตัง้ขึน้ในปี 
2012 และม ีเทคโนโลยปัีญญำประดษิฐ์ (AI) เป็นหวัใจส ำคญั ในกำรพฒันำธุรกจิ ซึ่งต่อมำได้
น ำมำประยุกตใ์ชก้บั TikTok เพือ่ใหส้ำมำรถน ำเสนอคอนเทนตท์ีต่รงกบัควำมสนใจของผูใ้ช้งำน
มำกทีสุ่ด 

นอกเหนือจำกระบบ AI TikTok ยงัมอีนิเทอรเ์ฟซ (User Interface: UI) ทีอ่อกแบบมำ
ใหใ้ชง้ำนง่ำยและดงึดูดผูช้ม โดยผูใ้ชส้ำมำรถเลื่อนดูวดิโีอถดัไปไดเ้พยีงแค่ปัดขึน้หรอืลง ท ำให้
เกดิประสบกำรณ์กำรรบัชมทีต่่อเนื่องและเพลดิเพลนิ ไม่เพยีงเท่ำนัน้ TikTok ยงัม ีฟีเจอรแ์กไ้ข
วดิโีอทีห่ลำกหลำย เช่น ฟิลเตอรพ์เิศษ กำรปรบัควำมเรว็ของวดิโีอ และกำรเพิม่เอฟเฟกตท์ีช่่วย
เสรมิควำมน่ำสนใจของคอนเทนต์ 

ยิ่งไปกว่ำนัน้ TikTok ยังคงพัฒนำฟีเจอร์ใหม่ ๆ อย่ำงต่อเนื่อง เพื่อตอบสนองต่อ
พฤตกิรรมของผูใ้ชง้ำนและสนับสนุนใหเ้กดิอสิระในกำรสรำ้งสรรคเ์นื้อหำ ซึ่งปัจจยัเหล่ำนี้ท ำให้ 
TikTok ไม่เพยีงเป็นแพลตฟอร์มโซเชยีลมเีดยีทัว่ไป แต่ยงักลำยเป็นพื้นที่ที่เปิดโอกำสใหผู้ใ้ช้
สำมำรถสรำ้งตวัตน ขยำยฐำนผูต้ดิตำม และสรำ้งรำยไดจ้ำกกำรท ำคอนเทนตท์ีม่คีุณภำพ ท ำให ้
TikTok เป็นหนึ่งในแพลตฟอร์มที่ประสบควำมส ำเร็จและได้รบัควำมนิยมอย่ำงกว้ำงขวำงใน
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ระดบัโลกโดย Talkatalka (2023) กล่ำวไว้ว่ำ ปัจจุบนั TikTok ได้กลำยเป็นแพลตฟอร์มที่มี
บทบำทส ำคญัในอุตสำหกรรมดจิทิลั ทัง้ในแงข่องกำรสรำ้งรำยไดส้ ำหรบัครเีอเตอร ์และกำรเป็น
ช่องทำงส ำคญัในกำรท ำกำรตลำดส ำหรบัธุรกจิ โดยแพลตฟอรม์นี้มฐีำนผูใ้ชง้ำนกว่ำ 1 พนัลำ้น
คนในกว่ำ 40 ประเทศทัว่โลก ท ำให ้TikTok กลำยเป็นหนึ่งในแพลตฟอรม์โซเชยีลมเีดยีทีไ่ดร้บั
ควำมนิยมสูงสุดแม้ว่ำกำรสร้ำงรำยได้จำก TikTok อำจดูเหมอืนเป็นเรื่องที่ท ำได้เฉพำะกลุ่ม   
อนิฟลูเอนเซอร์ที่มผีู้ตดิตำมจ ำนวนมำก แต่ในควำมเป็นจรงิ ผู้ใช้งำนทัว่ไปที่มผีู้ตดิตำมเพียง 
1,000 คนก็สำมำรถเริม่ต้นสร้ำงรำยได้บนแพลตฟอร์มนี้ได้ ดงันัน้ กำรพจิำรณำวธิกีำรเปลีย่น
แพลตฟอรม์นี้ใหเ้ป็นช่องทำงสรำ้งรำยไดจ้งึเป็นเรื่องทีน่่ำสนใจ โดยเฉพำะในยุคที ่TikTok ไม่ได้
เป็นเพยีงแค่แพลตฟอรม์ส ำหรบัควำมบนัเทงิ แต่ยงัเป็นเครื่องมอืทำงกำรตลำดทีม่ปีระสทิธภิำพ
สงูอกีดว้ย 

 
2.6 งานวิจยัท่ีเก่ียวข้อง 
 ดำณี ทรงศริเิดช (2559) ไดศ้กึษำกลยุทธ์กำรสื่อสำรกำรตลำดแบบพนัธมติร (Affiliate 
Marketing) และพฤตกิรรมของผู้บรโิภคที่ซื้อสนิค้ำออนไลน์ โดยใช้กำรวจิยัแบบผสม (Mixed 
Method) ซึ่งประกอบด้วยกำรวิจยัเชิงคุณภำพและเชิงปริมำณ โดยในส่วนของกำรวิจยัเชิง
คุณภำพ ไดท้ ำกำรสมัภำษณ์ผูท้ีเ่กี่ยวขอ้งกบักำรตลำดแบบพนัธมติร (Affiliate Marketer) เพื่อ
ศกึษำกลยุทธก์ำรสือ่สำรกำรตลำด ขณะทีก่ำรวจิยัเชงิปรมิำณไดเ้กบ็ขอ้มลูจำกกลุ่มตวัอย่ำงผูใ้ช้
อนิเทอรเ์น็ตจ ำนวน 426 คน ผ่ำนแบบสอบถำม เพือ่ศกึษำปัจจยัทีม่ผีลต่อกำรรบัรู ้ทศันคต ิและ
พฤติกรรมกำรซื้อสินค้ำออนไลน์ ผลกำรวิจัยพบว่ำ Affiliate Marketing มีอิทธิพลต่อกำร
ตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ออนไลน์ของผูบ้รโิภค โดยปัจจยัส ำคญัทีส่ง่ผลต่อพฤตกิรรมกำรซือ้ ไดแ้ก่ กำร
รบัรู ้ทศันคต ิและควำมเชื่อมัน่ในตวัผูท้ ำกำรตลำดแบบพนัธมติร ซึง่สง่ผลต่อควำมไวว้ำงใจและ
กำรตดัสนิใจซือ้ของผูบ้รโิภค 
 ชนนิกำนต์ มุกดำแสงสว่ำง (2564) ศึกษำพฤติกรรมและควำมพึงพอใจในกำรใช้     
แอปพลเิคชนั TikTok ของผูสู้งอำยุ โดยสมัภำษณ์กลุ่มตวัอย่ำงอำยุ 60 ปีขึน้ไป จ ำนวน 30 คน 
ผลกำรศกึษำพบว่ำ ผูสู้งอำยุส่วนใหญ่ใช ้TikTok เพื่อตดิตำมข่ำวสำรและควำมบนัเทงิ โดยแบ่ง
ออกเป็นสองกลุ่มหลกั คอื กลุ่มทีใ่ชง้ำนทุกวนัต่อเนื่องตลอดวนั และ กลุ่มทีใ่ชง้ำนไม่แน่นอน ใช้
เวลำเฉลีย่ไม่เกนิ 30 นำทตี่อครัง้ นอกจำกนี้ พบว่ำ กำรใช ้TikTok ของผูสู้งอำยุมวีตัถุประสงค์
หลกัเพือ่กำรผ่อนคลำย และพฤตกิรรมกำรใชง้ำนแตกต่ำงกนัไปตำมลกัษณะของเนื้อหำทีส่นใจ 

สวรรยำ วฒันกจิเจรญิมัน่ (2564) ไดศ้กึษำกลยุทธ์ทำงกำรตลำดทีส่่งผลต่อพฤตกิรรม
กำรใชง้ำน TikTok โดยเปรยีบเทยีบระหว่ำง เจเนอเรชนั วำย (Gen-Y) และ เจเนอเรชนั แซด 
(Gen-Z) ในกรุงเทพมหำนครผลกำรศกึษำพบว่ำ ปัจจยัส่วนบุคคล เช่น เพศ ระดบักำรศกึษำ 
และอำชพี มผีลต่อพฤตกิรรมกำรใชง้ำน TikTok ของทัง้สองเจเนอเรชนั นอกจำกนี้ พฤตกิรรม
กำรใช้งำนของ Gen-Y และ Gen-Z มคีวำมแตกต่ำงกนัในด้ำนควำมถี่ในกำรใช้งำน ควำมพงึ
พอใจ กำรบอกต่อ และกำรมปีฏสิมัพนัธ์ สว่นดำ้นกลยุทธท์ำงกำรตลำดพบว่ำ ควำมหลำกหลำย
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ของเนื้อหำ กำรสรำ้งรำยได ้ควำมปลอดภยัของแอปพลเิคชนั และกำรใชก้ลุ่มอนิฟลูเอนเซอร ์มี
อทิธพิลต่อ ควำมถีใ่นกำรใชง้ำน ควำมพงึพอใจ กำรบอกต่อ และกำรมปีฏสิมัพนัธข์องผูใ้ช้ 

อดุลย ์อยู่เป็นสุข (2565) ไดศ้กึษำปัจจยัทีส่่งผลต่อกำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำออนไลน์ผ่ำน 
TikTok Live โดยพบว่ำ กำรยอมรบัเทคโนโลยขีองผู้บรโิภคมอีทิธพิลต่อกำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำ
ออนไลน์โดยเฉพำะกำรรบัรูถ้งึประโยชน์ของแพลตฟอรม์ และกำรรบัรูถ้งึควำมง่ำยในกำรใช้งำน 
นอกจำกนี้ ปัจจยัด้ำนเทคโนโลยแีละวถิีชีวติมบีทบำทส ำคญั โดยผู้บรโิภคให้ควำมส ำคญักบั
ควำมสะดวกในกำรซื้อสินค้ำออนไลน์ และกำรเขำ้ถงึขอ้มูลสนิค้ำผ่ำนกำรไลฟ์สด ทัง้นี้ พบว่ำ 
อำยุของผู้บรโิภคมผีลต่อพฤติกรรมกำรซื้อและระดบักำรยอมรบัเทคโนโลย ีโดยกลุ่ม Gen Y 
และ Gen X มคีวำมแตกต่ำงกนั ในกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ออนไลน์ผ่ำน TikTok Live 

อมรรตัน์ วะตินำ (2565) ได้ศึกษำปัจจยัที่มผีลต่อกำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำผ่ำน TikTok 
Shop โดยมุ่งวเิครำะห์ปัจจยัที่ส่งผลต่อพฤตกิรรมของผู้บรโิภคได้แก่ กำรรบัรู้ควำมนิยมของ 
TikTok ทศันคติต่อแหล่งข้อมูลรีวิวทัง้ในรูปแบบภำพเคลื่อนไหวและกำรรีวิวโดยบุคคลที่มี
ชื่อเสยีง กำรรบัรู้ควำมง่ำยในกำรใช้งำน และสิง่กระตุ้นที่มผีลต่อกำรตดัสนิใจซื้อ เช่น ดนตร ี
แฮชแทก็ ชำเลนจ์ และเนื้อหำคอนเทนต์ ผลกำรศกึษำพบว่ำ ปัจจยัทีม่อีทิธพิลต่อกำรตดัสนิใจ
ซื้อสนิค้ำผ่ำน TikTok Shop ได้แก่ กำรรบัรู้ควำมง่ำยในกำรใช้งำน สิง่กระตุ้นจำกแฮชแทก็ชำ
เลนจ์ และเนื้อหำคอนเทนต์ ซึ่งส่งผลโดยตรงต่อพฤตกิรรมกำรซื้อของผู้บรโิภค อย่ำงไรก็ตำม 
กำรรบัรู้ควำมนิยมของแพลตฟอร์ม ทศันคตติ่อแหล่งขอ้มูลรวีวิ ทัง้ในรูปแบบภำพเคลื่อนไหว
และกำรรวีวิโดยบุคคลที่มชีื่อเสยีง รวมถงึสิง่กระตุ้นด้ำนดนตร ีไม่ได้ส่งผลอย่ำงมนีัยส ำคญัต่อ
กำรตดัสนิใจซื้อสนิค้ำ งำนวจิยันี้สะท้อนให้เห็นถึงควำมส ำคญัของกำรออกแบบกลยุทธ์ทำง
กำรตลำดที่เน้นไปที่กำรสร้ำงคอนเทนต์ที่เขำ้ใจง่ำย มปีฏสิมัพนัธ์กบัผู้ใช้งำน และใช้แฮชแทก็ 
ชำเลนจเ์ป็นเครื่องมอืกระตุน้กำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ใน TikTok Shop 

ภรภทัร ธญัญเจรญิ (2563) ได้ศึกษำปัจจยัที่ส่งผลต่อพฤติกรรมกำรเปิดรบัและกำร
ตัดสินใจใช้งำนแอปพลิเคชัน TikTok โดยมุ่งเน้นศึกษำควำมแตกต่ำงของลักษณะทำง
ประชำกรศำสตรข์อง 
 Smith et al. (2020) ได้ศึกษำเกี่ยวกับกำรสร้ำงแบรนด์ส่วนบุคคลในยุคดิจิทัล
กรณีศกึษำของผูม้อีทิธพิลในสื่อสงัคมออนไลน์ พบว่ำ ครเีอเตอรท์ีม่แีบรนด์ส่วนบุคคลทีช่ดัเจน
และสอดคลอ้งกบัควำมตอ้งกำรของกลุ่มเป้ำหมำยมโีอกำสประสบควำมส ำเรจ็มำกขึน้ 
 Anderson and Bruns (2019) ไดศ้กึษำเกี่ยวกบักำรตัง้เป้ำหมำยเพื่อควำมส ำเรจ็ในสือ่
สงัคมออนไลน์ ควำมส ำคญัของวตัถุประสงคท์ีช่ดัเจน พบว่ำ กำรมเีป้ำหมำยทีช่ดัเจนจะช่วยให้
สำมำรถวดัผลส ำเรจ็และปรบักลยุทธไ์ดต้ำมควำมตอ้งกำร 
 Zhang and Lu (2021) ได้ศึกษำเกี่ยวกบักำรมสี่วนร่วมในชุมชนและควำมส ำเร็จใน
แพลตฟอรม์สื่อสงัคมออนไลน์ พบว่ำ กำรเขำ้ไปมสี่วนร่วมในชุมชนออนไลน์และกำรปรบัตวัให้
เข้ำกับวฒันธรรมของแพลตฟอร์มช่วยเพิ่มกำรมีส่วนร่วมจำกผู้ติดตำมและส่งผลให้กำรท ำ
กำรตลำดดจิทิลัประสบควำมส ำเรจ็ 
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 Miller (2022) ไดศ้กึษำเกีย่วกบัควำมสม ่ำเสมอในกำรสรำ้งเนื้อหำ กุญแจสูก่ำรเตบิโตใน
สื่อสงัคมออนไลน์ พบว่ำ ครเีอเตอร์ที่สำมำรถโพสต์เนื้อหำบ่อย ๆ จะสำมำรถสร้ำงกำรรบัรู้ใน
กลุ่มเป้ำหมำยและเพิม่โอกำสในกำรมสี่วนร่วม กำรสร้ำงควำมสม ่ำเสมอในกำรผลติเนื้อหำทีม่ี
คุณภำพท ำใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถรกัษำผูต้ดิตำมไดแ้ละสง่ผลต่อยอดขำยทีเ่พิม่ขึน้ 
 Keller et al. (2020) ได้ศึกษำเกี่ยวกบับทบำทของกำรวเิครำะห์ในกำรตลำดดิจิทลั 
กำรศกึษำของผูส้รำ้งเนื้อหำ พบกำรใชข้อ้มูลจำกเครื่องมอืวเิครำะหใ์นแพลตฟอรม์สำมำรถช่วย
ให้ครเีอเตอร์ท ำกำรตลำดได้มปีระสทิธภิำพมำกขึ้น โดยกำรวเิครำะห์พฤตกิรรมของผู้ตดิตำม
และปรบัเปลีย่นเนื้อหำหรอืกลยุทธใ์หเ้หมำะสม 
 Johnson (2021) ได้ศึกษำเกี่ยวกับควำมสนุก  (Fun) และควำมคิดสร้ำงสรรค์  
(Creativity) ในเนื้อหำสื่อสงัคมออนไลน์ ผลกระทบต่อกำรมสี่วนร่วมของผูช้ม พบว่ำ ครเีอเตอร์
ที่สำมำรถสร้ำงคอนเทนต์ที่มคีวำมสนุกสนำนและมคีวำมเป็นตวัเองจะสำมำรถดงึดูดผู้ชมไดด้ี
ขึน้ และสรำ้งควำมสมัพนัธท์ีด่ ี
 Escalas (2004) ไดศ้กึษำเกีย่วกบักำรประมวลผลเนื้อหำ กำรสรำ้งกำรเชื่อมต่อระหว่ำง
ผูบ้รโิภคกบัแบรนด์ โดยกำรศกึษำพบว่ำ กำรส ำรวจกระบวนกำรทำงจติวทิยำในกำรสรำ้งควำม
เชื่อมโยงระหว่ำงผูบ้รโิภคกบัแบรนด์ โดยกำรใชก้ำรเล่ำเรื่องหรอืกำรสรำ้งเนื้อหำทีเ่ชื่อมโยงกบั
ประสบกำรณ์หรอือำรมณ์ของผู้บรโิภค กำรศกึษำแสดงใหเ้หน็ว่ำแบรนด์ทีส่ำมำรถเล่ำเรื่องที่มี
ควำมหมำยและเชื่อมโยงกบัผู้บรโิภคได้จะสร้ำงควำมสมัพนัธ์ที่ลกึซึ้งและเพิม่ควำมจงรกัภกัดี
ของผูบ้รโิภคได ้
 Kolb (1984) ได้ศกึษำเกี่ยวกบักำรเรยีนรู้จำกประสบกำรณ์  (Experiential Learning) 
และพบว่ำกำรเรยีนรู้ที่มปีระสทิธิภำพต้องผ่ำน 4 ขัน้ตอน 1. ประสบกำรณ์ตรง 2. สะท้อนคดิ   
3. สรำ้งแนวคดิ 4. ทดลองใช ้โดยประสบกำรณ์เป็นแหล่งของกำรเรยีนรูแ้ละกำรพฒันำ  
 Locke & Latham (2002) ได้ศกึษำเกี่ยวกบักำรสร้ำงทฤษฎีกำรตัง้เป้ำหมำยและกำร
กระตุ้นงำนทีใ่ชไ้ดจ้รงิ โดยมุ่งเน้นกำรพฒันำทฤษฎกีำรตัง้เป้ำหมำยและกำรกระตุ้นแรงจูงใจใน
กำรท ำงำน โดยกำรศกึษำพบว่ำ กำรตัง้เป้ำหมำยทีช่ดัเจนและทำ้ทำยสำมำรถช่วยเพิม่แรงจูงใจ
ใหก้บับุคคลในกำรท ำงำนและบรรลุเป้ำหมำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
 Solomon (2018) ไดศ้กึษำเกี่ยวกบัพฤตกิรรมของผู้บรโิภคในด้ำนต่ำง ๆ เช่น กำรซื้อ 
และกำรใช้สนิค้ำหรอืบรกิำร ซึ่งแสดงให้เห็นว่ำพฤตกิรรมเหล่ำนี้ไม่เพยีงแต่เกี่ยวขอ้งกับกำร
ตดัสนิใจซื้อเท่ำนัน้ แต่ยงัเชื่อมโยงกบัอตัลกัษณ์และค่ำนิยมของผู้บรโิภค กำรศึกษำนี้พบว่ำ
วธิกีำรซือ้และกำรใชส้ิง่ต่ำง ๆ สำมำรถมอีทิธพิลต่อชวีติและกำรรบัรูข้องบุคคล 
 Maslach & Leiter (2016) ได้ศึกษำเกี่ยวกบัปรำกฏกำรณ์กำรเบิร์นเอำท์ (Burnout) 
โดยเฉพำะในกลุ่มที่มคีวำมเครยีดสูงจำกกำรท ำงำน กำรศกึษำแสดงใหเ้หน็ว่ำกำรเบริ์นเอำท์มี
ผลกระทบต่อสุขภำพจติและสภำพร่ำงกำยของบุคคล และกำรจดักำรกบัภำวะน้ีมคีวำมส ำคญัต่อ
กำรรกัษำผูท้ีป่ระสบปัญหำน้ี 
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 Kotler & Armstrong (2021) ได้ศกึษำแนวทำงกำรตลำดที่เน้นกำรสร้ำงคุณค่ำให้กบั
ลูกคำ้ และพบว่ำ Digital Marketing และ Affiliate Marketing เป็นกลยุทธ์ส ำคญัทีช่่วยใหธุ้รกจิ
สำมำรถเข้ำถึงลูกค้ำได้อย่ำงมปีระสทิธิภำพ ซึ่งแนวคดิเหล่ำนี้สำมำรถน ำมำใช้เพื่อท ำควำม
เขำ้ใจว่ำท ำไม TikTok Affiliate จงึเป็นช่องทำงสรำ้งรำยไดท้ีม่ศีกัยภำพสงูในยุคปัจจุบนั 
 
ตารางท่ี 2.1 สรุปกำรทบทวนงำนวจิยัทีเ่กี่ยวขอ้ง 

ช่ือผู้วิจยั/ปี ปัจจยั
ความส าเรจ็
ของครีเอเตอร ์

วิธีการสร้างรายได้
จาก TikTok 
Affiliate 

แนวทางเสนอแนะ
ให้กบัผู้ท่ีสนใจ 

ปรำโมทย ์ลอืนำม (2565) ✓  ✓ 
ดำณี ทรงศริเิดช (2559)   ✓ 
สวรรยำ วฒันกจิเจรญิมัน่ (2564)   ✓ 
วรเศรษฐ ์สุพรรณพงศ ์และคณะ 
(2568) 

✓  ✓ 

สุภำวด ีประเสรฐิทรพัย ์(2564) ✓  ✓ 
อดุลย ์อยู่เป็นสุข (2565)   ✓ 
อมรรตัน์ วะตนิำ (2565)   ✓ 
Anderson & Bruns (2019) ✓   
Johnson (2021) ✓   
Kaplan & Haenlein (2010)  ✓  
Kotler & Armstrong (2021)  ✓  
Keller et al (2020) ✓   
ForeToday (2023)  ✓  
Aday Marketing (2024) ✓ ✓ ✓ 
Talkatalka (2023)  ✓ ✓ 
Internth (2024) ✓ ✓ ✓ 
Locke & Latham (1990) ✓  ✓ 
Locke & Latham (2002) ✓   
Fang (2021) ✓   
Smith et al (2020) ✓   
Supavadee Sata (2022) ✓  ✓ 
Mycloudfulfillment (2025) ✓  ✓ 
Miller (2022) ✓   
Maslach & Leiter (2016) ✓   
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ตารางท่ี 2.1 สรุปกำรทบทวนงำนวจิยัทีเ่กี่ยวขอ้ง (ต่อ) 

ช่ือผู้วิจยั/ปี ปัจจยั
ความส าเรจ็
ของครีเอเตอร ์

วิธีการสร้างรายได้
จาก TikTok 
Affiliate 

แนวทางเสนอแนะ
ให้กบัผู้ท่ีสนใจ 

Kotler & Keller (2012)   ✓ 
Plook (2567)   ✓ 
Rocket (2022) ✓  ✓ 
Max (2021)   ✓ 
Zhang and Lu (2021) ✓   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



33 

 

บทท่ี 3 
วิธีการศึกษา 

 กำรวจิยัเรื่อง ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บน
แพลตฟอร์มTikTok งำนวจิยันี้เป็นกำรศกึษำเชงิคุณภำพ (Qualitative Research) ซึ่งมุ่งเน้น
กำรวเิครำะหข์อ้มลูอย่ำงละเอยีดเพือ่คน้หำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ 
TikTok Affiliate บนแพลตฟอร์ม TikTok ผู้วจิยัด ำเนินกำรศึกษำผ่ำนกำรเก็บรวบรวมขอ้มูล  
เชงิลกึ โดยใช้แบบสมัภำษณ์ (In-depth Interview) เป็นเครื่องมอืหลกัในกำรวจิยั ทัง้นี้เพื่อท ำ
ควำมเขำ้ใจถงึแนวทำงกำรด ำเนินงำน ควำมทำ้ทำย รวมถงึปัจจยัทีส่ง่เสรมิควำมส ำเรจ็ของกลุ่ม
ตวัอย่ำงอย่ำงแทจ้รงิ ซึง่ผูว้จิยัไดด้ ำเนินกำรตำมขัน้ตอนดงัต่อไปนี้ 

3.1 ประชำกรและกลุ่มตวัอย่ำง 
3.2 เทคนิคกำรสมัภำษณ์เชงิลกึ 
3.3 วธิกีำรคดัเลอืกกลุ่มตวัอย่ำง 
3.4 เครื่องมอืทีใ่ชใ้นกำรเกบ็รวบรวมขอ้มลู 
3.5 ขัน้ตอนกำรสรำ้งเครื่องมอืวจิยั 
3.6 กำรตรวจสอบเครื่องมอื 
3.7 จรยิธรรมของกำรวจิยั 
3.8 กำรเกบ็รวบรวมขอ้มลู 
3.9 กำรวเิครำะหข์อ้มลู 

 
3.1 ประชากรและกลุ่มตวัอย่าง 

กลุ่มตวัอย่ำงทีใ่ชใ้นกำรวจิยัเชงิคุณภำพครัง้นี้ คอื ครเีอเตอร ์(Creator) ทีท่ ำ Affiliate 
บนแพลตฟอร์ม TikTok ทัง้เพศชำยและเพศหญิง ซึ่งมีประสบกำรณ์ในกำรสร้ำงรำยได้บน
แพลตฟอร์ม TikTok และมคีวำมสมคัรใจในกำรให้ควำมร่วมมอืส ำหรบักำรสมัภำษณ์และกำร
สอบถำมข้อมูลเพิ่มเติม โดยกลุ่มผู้ให้ข้อมูลหลักนี้ถูกคัดเลือกผ่ำนวิธีกำรสุ่มแบบเจำะจง 
(Purposive Sampling) โดยคดัเลอืกจ ำนวนทัง้สิน้ 10 คน แบ่งออกเป็นเพศชำย 5 คน และเพศ
หญงิ 5 คน 
 
3.2 เทคนิคการสมัภาษณ์เชิงลึก 

Penfill (2021) ระบุว่ำกำรสมัภำษณ์เชงิลกึ (In-depth Interview) ในฐำนะเครื่องมอืวจิยั
เชงิคุณภำพ (Qualitative Research) ช่วยใหผู้ว้จิยัสำมำรถรวบรวมขอ้มลูเชงิลกึระดบัปัจเจกใน
มติติ่ำง ๆ ตัง้แต่พฤตกิรรม ทศันคต ิมุมมองควำมคดิเห็น ควำมเชื่อ ควำมคดิ ควำมต้องกำร 
ควำมรูส้กึ ตลอดจนควำมรูค้วำมเชี่ยวชำญเฉพำะด้ำน ผ่ำนกระบวนกำรตัง้ค ำถำมเชงิส ำรวจที่
เน้นกำรตคีวำมบรบิท (Contextual Interpretation) และวเิครำะห์เหตุผลแฝงเร้น (Underlying 
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Rationale) เพือ่สรำ้งควำมเขำ้ใจองคร์วม (Holistic Understanding) เกีย่วกบัปัจจยัทำงจติวทิยำ 
สงัคม และวฒันธรรมที่ส่งผลต่อกระบวนกำรตดัสนิใจ กำรกระท ำ หรอืกำรให้คุณค่ำของผู้ถูก
ศกึษำ โดยเฉพำะในประเดน็ซบัซ้อนของกลุ่มเป้ำหมำย โดยลกัษณะของเทคนิคกำรสมัภำษณ์ 
แบ่งออกไดเ้ป็น ดงันี้ 

1. กำรตัง้ค ำถำมแบบเปิด กำรใชค้ ำถำมปลำยเปิดเป็นเทคนิคทีช่่วยใหผู้ใ้หส้มัภำษณ์
สำมำรถแสดงควำมคดิเหน็และเล่ำประสบกำรณ์ของตนเองไดอ้ย่ำงอสิระ ซึง่เอือ้ต่อ
กำรได้รบัขอ้มูลเชงิลกึและรำยละเอยีดที่หลำกหลำย นอกจำกนี้ยงัช่วยให้สำมำรถ
ค้นพบประเด็นใหม่ ๆ ที่อำจไม่ได้คำดคิดไว้ล่วงหน้ำ ซึ่งเป็นประโยชน์ต่อกำร
วเิครำะหข์อ้มลูเชงิคุณภำพ 

2. กำรฟังอย่ำงตัง้ใจ ท ำให้ผู้สมัภำษณ์ควรมทีกัษะในกำรรบัฟังอย่ำงลกึซึ้งและตัง้ใจ 
เพื่อให้สำมำรถเข้ำใจสำระส ำคญัของค ำตอบ ตลอดจนสำมำรถตัง้ค ำถำมต่อยอด
หรือขยำยประเด็นได้อย่ำงเหมำะสม กำรฟังอย่ำงมีประสิทธิภำพยังช่วยสร้ำง
บรรยำกำศที่เป็นมิตร ท ำให้ผู้ให้สมัภำษณ์รู้สึกมัน่ใจและสบำยใจที่จะให้ข้ อมูล
เพิม่เตมิ 

3. กำรสรำ้งบรรยำกำศทีป่ลอดภยัและเป็นกนัเอง ท ำใหบ้รรยำกำศของกำรสมัภำษณ์
เป็นปัจจยัส ำคญัที่ส่งผลต่อคุณภำพของข้อมูลที่ได้รบั ผู้สมัภำษณ์ควรท ำให้ผู้ให้
สมัภำษณ์รูส้กึปลอดภยัและปรำศจำกควำมกงัวล โดยกำรใชภ้ำษำทีสุ่ภำพ เป็นมติร 
และให้เกยีรตคิวำมคดิเหน็ของผู้ให้สมัภำษณ์ สิง่นี้จะช่วยกระตุ้นให้ผูใ้ห้สมัภำษณ์
เปิดเผยขอ้มูลได้มำกขึ้น โดยเฉพำะขอ้มูลทีอ่ำจมคีวำมละเอยีดอ่อนหรอืเกี่ยวขอ้ง
กบัประสบกำรณ์สว่นตวั 

4. กำรบนัทกึขอ้มูลอย่ำงเป็นระบบ ท ำให้กำรจดัเก็บขอ้มูลอย่ำงถูกต้องและครบถ้วน
เป็นสิง่จ ำเป็นส ำหรบักำรวเิครำะหใ์นภำยหลงั ผูส้มัภำษณ์อำจใชว้ธิกีำรบนัทกึเสยีง
หรอืจดบนัทกึระหว่ำงกำรสมัภำษณ์ ทัง้นี้ควรไดร้บัควำมยนิยอมจำกผูใ้หส้มัภำษณ์
ก่อนกำรบนัทกึเสยีง หำกเลอืกใชก้ำรจดบนัทกึ ควรบนัทกึสำระส ำคญัให้ใกล้เคยีง
กบัค ำพูดของผูใ้หส้มัภำษณ์มำกทีสุ่ด เพื่อป้องกนักำรตคีวำมผดิพลำดและคงไวซ้ึ่ง
ควำมถูกตอ้งของขอ้มลู 

5. กำรใช้เทคนิคกำรสะท้อนค ำตอบ (Reflective Probing) ซึ่งเทคนิคนี้เป็นกำรทวน
ค ำตอบหรอืขยำยควำมสิง่ทีผู่ใ้ห้สมัภำษณ์กล่ำว เพื่อแสดงใหเ้หน็ว่ำผูส้มัภำษณ์ให้
ควำมสนใจและเข้ำใจในสิง่ที่พูด ตวัอย่ำงเช่น กำรกล่ำวซ ้ำประเด็นส ำคญัหรอืใช้
ค ำถำมเชิงกระตุ้นให้ผู้ให้สมัภำษณ์อธิบำยเพิ่มเติม วธิีนี้ช่วยให้สำมำรถเจำะลึก
ขอ้มลูเชงิลกึและสรำ้งกำรสนทนำทีไ่หลลื่นมำกขึน้ 
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6. ควำมยืดหยุ่นในกำรสมัภำษณ์ แม้ว่ำกำรสมัภำษณ์เชิงลึกมักจะมีแนวทำงหรือ
ค ำถำมหลักที่เตรียมไว้ล่วงหน้ำ แต่ผู้ส ัมภำษณ์ควรมีควำมยืดหยุ่นในกำร
ปรบัเปลีย่นล ำดบัของค ำถำม หรอืขยำยประเดน็เพิม่เตมิตำมบรบิทของกำรสนทนำ 
ควำมสำมำรถในกำรปรบัตวันี้ช่วยใหส้ำมำรถดงึขอ้มลูทีเ่ป็นประโยชน์และเหมำะสม
กบัสถำนกำรณ์จรงิไดม้ำกขึน้ 

ขัน้ตอนในกำรด ำเนินกำรสมัภำษณ์เชงิลกึ แบ่งออกเป็น ดงันี้ 
1. ก ำหนดวตัถุประสงค์ของกำรสมัภำษณ์: 1. ก ำหนดประเดน็ที่ต้องกำรศกึษำอย่ำง

ชดัเจน 2. ระบุขอ้มลูหรอืควำมคดิเหน็ทีต่อ้งกำรไดร้บัจำกผูใ้หส้มัภำษณ์ 3. ก ำหนด
กลุ่มเป้ำหมำยทีเ่หมำะสมกบัหวัขอ้กำรวจิยั 

2. คัดเลือกและติดต่อผู้ให้สัมภำษณ์ : 1. ก ำหนดคุณลักษณะของผู้ให้สัมภำษณ์ที่
สอดคล้องกับหัวข้อวิจัย 2. ติดต่อผู้ให้สัมภำษณ์ล่วงหน้ำเพื่อขอนัดหมำยและ
อธิบำยวตัถุประสงค์ของกำรสมัภำษณ์ 3. แจ้งรำยละเอียดเกี่ยวกับรูปแบบกำร
สมัภำษณ์ เช่น ระยะเวลำ และประเดน็ทีอ่ำจถูกพดูถงึ 

3. เตรยีมแนวค ำถำมสมัภำษณ์: 1. ออกแบบค ำถำมใหส้อดคลอ้งกบัวตัถุประสงคข์อง
กำรศกึษำ 2. ใชค้ ำถำมปลำยเปิดเพื่อให้ผูใ้ห้สมัภำษณ์สำมำรถแสดงควำมคดิเหน็
ไดอ้ย่ำงอสิระ 3. จดัล ำดบัค ำถำมจำกเรื่องทัว่ไปไปสู่เรื่องเฉพำะเพื่อใหก้ำรสนทนำ
เป็นไปอย่ำงเป็นธรรมชำต ิ

4. ด ำเนินกำรสมัภำษณ์: 1. เริม่ต้นด้วยกำรสร้ำงบรรยำกำศที่เป็นกนัเองเพื่อให้ผู้ให้
สัมภำษณ์รู้สึกสบำยใจ 2. อธิบำยวัตถุประสงค์ของกำรสัมภำษณ์อีกครัง้และ        
ขออนุญำตบนัทกึขอ้มูลหำกจ ำเป็นใชเ้ทคนิคกำรฟังอย่ำงตัง้ใจและกำรถำมค ำถำม
ต่อยอด (Probing) เพื่อดึงข้อมูลเชิงลึก และหลีกเลี่ยงกำรชี้น ำค ำตอบและเปิด
โอกำสใหผู้ใ้หส้มัภำษณ์แสดงควำมคดิเหน็อย่ำงอสิระ 

5. กำรบันทึกและจดัเก็บข้อมูล : ใช้วิธีกำรบันทึกเสียงหรือจดบันทึกประเด็นส ำคญั
ระหว่ำงกำรสัมภำษณ์ และตรวจสอบควำมถูกต้องของข้อมูลที่ได้รับและสรุป
ประเดน็หลกัหลงัจำกกำรสมัภำษณ์เสรจ็สิน้ 

6. กำรวเิครำะหข์อ้มลู: 1. ถอดควำมหรอืสรุปเนื้อหำจำกกำรสมัภำษณ์ใหเ้ป็นขอ้ควำม
ที่สำมำรถน ำไปวิเครำะห์ได้ 2. จัดหมวดหมู่ข้อมูลตำมประเด็นที่เกี่ยวข้อง            
3. วเิครำะหแ์นวโน้มหรอืรปูแบบของควำมคดิเหน็ทีพ่บจำกกำรสมัภำษณ์ 

7. กำรสรุปผลและน ำเสนอขอ้มูล: น ำขอ้มูลที่ได้จำกกำรสมัภำษณ์มำสงัเครำะห์เป็น
ขอ้สรุปเปรยีบเทยีบกบัแนวคดิหรอืทฤษฎทีีเ่กี่ยวขอ้ง และน ำเสนอขอ้มูลในรูปแบบ
รำยงำนทีช่ดัเจนและเป็นระบบ 
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สรุป เทคนิคกำรสมัภำษณ์เชิงลึกเป็นกระบวนกำรที่ต้องมีกำรเตรียมกำรอย่ำง
รอบคอบ ตัง้แต่กำรก ำหนดวตัถุประสงค์ กำรคดัเลือกผู้ให้สมัภำษณ์ กำรออกแบบ
ค ำถำม ไปจนถงึกำรด ำเนินกำรสมัภำษณ์และกำรวเิครำะหข์อ้มูล กระบวนกำรน้ีช่วยให้
สำมำรถเข้ำถึงข้อมูลเชิงลึกที่มีคุณค่ำ และเป็นประโยชน์ต่อกำรวิจยัหรือกำรศึกษำ
ประเดน็ทีต่อ้งกำรอย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

 
3.3 วิธีการคดัเลือกกลุ่มตวัอย่าง 
ในกำรเลอืกกลุ่มตวัอย่ำงจ ำนวน 10 คน โดยแบ่งเป็นเพศชำยจ ำนวน 5 คน และเพศหญงิจ ำนวน  
5 คน โดยใชว้ธิกีำรสุม่แบบเฉพำะเจำะจง (Purposive Sampling) จะตอ้งด ำเนินกำรตำมขัน้ตอน 
ดงันี้ 

1. ก ำหนดเกณฑ์ในกำรคดัเลือกครีเอเตอร์: ก่อนท ำกำรศึกษำเกี่ยวกับปัจจยัที่น ำไปสู่
ควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร ์ควรก ำหนดเกณฑใ์นกำรคดัเลอืกบุคคลทีเ่หมำะสม โดยใน
กรณีนี้จะพจิำรณำจำกครเีอเตอรท์ีม่ปีระสบกำรณ์ในกำรท ำ TikTok Affiliate มำแลว้ มี
จ ำนวนผูต้ดิตำมและยอดขำยทีเ่ตบิโตอย่ำงต่อเนื่อง และมกีำรใชก้ลยุทธท์ำงกำรตลำดที่
ชดัเจน 

2. ค้นหำและระบุครีเอเตอร์ที่ตรงตำมเกณฑ์ : ท ำกำรค้นหำและคัดเลือกครีเอเตอร์ที่  
ประสบควำมส ำเรจ็บนแพลตฟอร์ม TikTok โดยอำจพจิำรณำจำกขอ้มูลสถติ ิเช่น ยอด
ผูต้ดิตำม ยอดววิ ยอดขำย และค่ำคอมมชิชนัของสนิคำ้ทีโ่ปรโมต (Promote) 

3. คัดเลือกครีเอเตอร์ที่เหมำะสม : จำกกลุ่มเป้ำหมำยที่ได้รับกำรระบุ ให้ด ำเนินกำร
คดัเลอืกครเีอเตอรท์ีม่คีุณสมบตัติรงตำมเกณฑท์ีก่ ำหนด โดยแบ่งออกเป็น 2 กลุ่มหลกั 
ได้แก่ 1. ครเีอเตอร์เพศชำย จ ำนวน 5 คน ที่มผีู้ตดิตำมจ ำนวนมำกและสำมำรถสร้ำง
รำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok และผ่ำนกำรท ำคอนเทนต์ที่
มีเอกลักษณ์และกลยุทธ์ทำงกำรตลำดที่มีประสิทธิภำพและมีแนวทำงกำรเติบโตที่
ชดัเจน 2. ครเีอเตอร์เพศหญงิ จ ำนวน 5 คนที ่มผีูต้ดิตำมจ ำนวนมำกและสำมำรถสรำ้ง
รำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok และผ่ำนกำรท ำคอนเทนต์ที่
มีเอกลักษณ์และกลยุทธ์ทำงกำรตลำดที่มีประสิทธิภำพและมีแนวทำงกำรเติบโตที่
ชดัเจน 

4. กำรยนืยนัและตดิต่อครเีอเตอร:์ เมื่อไดค้รเีอเตอรท์ีผ่่ำนกำรคดัเลอืกแลว้ ควรด ำเนินกำร
ติดต่อเพื่อยืนยันควำมสนใจในกำรเข้ำร่วมกำรศึกษำ แจ้งรำยละเอียดเกี่ยวกับ
กระบวนกำรสัมภำษณ์ รวมถึงก ำหนดวัน เวลำ และช่องทำงในกำรพูดคุย เพื่อให้
สำมำรถเกบ็ขอ้มลูไดอ้ย่ำงครบถว้น 
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5. กำรจัดเก็บข้อมูลและวิเครำะห์ปัจจัยควำมส ำเร็จ : ภำยหลังจำกกำรสัมภำษณ์และ
รวบรวมข้อมูล ควรมกีำรจดัเก็บและวเิครำะห์ข้อมูลอย่ำงเป็นระบบ โดยพจิำรณำถึง
ปัจจยัส ำคญัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร ์เช่น รปูแบบคอนเทนตท์ีใ่ช ้กลยุทธใ์น
กำรเลือกสนิค้ำ วธิีกำรโปรโมต (Promote) สนิค้ำ และกำรมปีฏิสมัพนัธ์กบัผู้ติดตำม 
ข้อมูลที่ได้รบัจะเป็นประโยชน์ต่อผู้ที่ต้องกำรศึกษำหรอืพฒันำกลยุทธ์ส ำหรบักำรท ำ 
TikTok Affiliate อย่ำงมปีระสทิธภิำพต่อไป 
สรุป กำรเลอืกกลุ่มตวัอย่ำงโดยใชว้ธิกีำรสุ่มแบบเฉพำะเจำะจง (Purposive Sampling) 

นี้ช่วยใหไ้ดก้ลุ่มตวัอย่ำงที่มคีวำมหลำกหลำยและตรงตำมเกณฑท์ีต่้องกำร ซึ่งจะเป็นขอ้มูลที่มี
คุณค่ำในกำรศกึษำวจิยัเกีย่วกบัปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรบ์นแพลตฟอรม์ TikTok 

 
3.4 เครื่องมือท่ีใช้ในการเกบ็รวบรวมข้อมูล 

กำรวจิยัครัง้นี้เป็นกำรศกึษำทีมุ่่งเน้นกำรด ำเนินงำนเชงิคุณภำพ โดยใชแ้บบสมัภำษณ์   
เชิงลึก (In-Depth Interview) เป็นเครื่องมอืหลกัในกำรเก็บรวบรวมข้อมูล วธิีกำรดงักล่ำวมี
จุดมุ่งหมำยเพื่อศกึษำควำมคดิเหน็ ทศันคต ิประสบกำรณ์ และมุมมองของผูใ้หข้อ้มูลในเชงิลกึ 
อนัจะน ำไปสู่ควำมเขำ้ใจที่ครอบคลุมเกี่ยวกบัปัจจยัที่ส่งผลต่อพฤตกิรรมและกำรตดัสนิใจของ
กลุ่มตวัอย่ำง แบบสมัภำษณ์เชงิลกึเป็นเครื่องมอืที่ช่วยให้นักวจิยัสำมำรถส ำรวจและท ำควำม
เข้ำใจบรบิทและเหตุผลเบื้องหลงัควำมคดิเห็นหรอืพฤติกรรมของผู้ให้ข้อมูลได้อย่ำงละเอยีด     
ถี่ถ้วน เหมำะส ำหรบักำรศึกษำในประเด็นที่ต้องกำรข้อมูลเชิงลึกและซบัซ้อน โดยเฉพำะใน
กำรศกึษำพฤตกิรรมหรอืแนวโน้มทีไ่ม่สำมำรถอธบิำยไดด้ว้ยขอ้มูลเชงิปรมิำณเพยีงอย่ำงเดยีว 
ทัง้นี้ กำรด ำเนินกำรสมัภำษณ์จะอยู่ภำยใต้แนวทำงทีเ่ป็นระบบ มกีำรวำงโครงสรำ้งของค ำถำม
อย่ำงรอบคอบ เพือ่ใหม้ัน่ใจว่ำขอ้มลูทีไ่ดร้บัมคีวำมถูกตอ้ง ครบถว้น และสำมำรถน ำไปวเิครำะห์    
เพือ่สงัเครำะหข์อ้สรุปทีเ่ป็นประโยชน์ต่อกำรวจิยัไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

3.4.1    แบบสมัภำษณ์ทีส่อดคลอ้งกบัวตัถุประสงคข์องกำรศกึษำ 
สว่นที ่1 ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรูแ้ละประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
สว่นที ่2 ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 
สว่นที ่3 ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 
สว่นที ่4 ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

3.4.2 สมุดจดบนัทกึภำคสนำม 
ใช้ส ำหรบับนัทกึขอ้มูลที่ได้จำกกำรสมัภำษณ์ รวมถงึสถำนกำรณ์และบรบิทต่ำง ๆ ที่

เกดิขึน้ระหว่ำงกำรเกบ็รวบรวมขอ้มลู เช่น ท่ำทขีองผูใ้หข้อ้มลู บรรยำกำศในกำรสมัภำษณ์ และ
ขอ้สงัเกตเพิม่เตมิทีเ่กีย่วขอ้ง 
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3.4.3 โทรศพัทม์อืถอืหรอือุปกรณ์บนัทกึเสยีง 
ใช้ส ำหรบับนัทึกเสียงกำรสมัภำษณ์ เพื่อให้สำมำรถน ำข้อมูลเสยีงมำถอดควำมและ

วเิครำะหไ์ดอ้ย่ำงครบถว้น และสำมำรถเกบ็รำยละเอยีดของกำรสนทนำไดอ้ย่ำงแม่นย ำ 
3.4.4 อุปกรณ์บนัทกึภำพ 
ใชส้ ำหรบับนัทกึภำพหรอืวดิโีอของกำรสมัภำษณ์ (ในกรณีทีไ่ดร้บัควำมยนิยอมจำกผูใ้ห้

ข้อมูล) เพื่อเก็บข้อมูลเกี่ยวกับพฤติกรรม ท่ำทำง และปฏิกิริยำของผู้ให้ข้อมูล ซึ่งสำมำรถ
น ำมำใชว้เิครำะหเ์พิม่เตมิได ้

3.4.5 โน้ตบุ๊ก 
ใช้ส ำหรบักำรจดัเก็บและวเิครำะห์ข้อมูล เช่น กำรถอดควำมจำกกำรสมัภำษณ์ กำร

รวบรวมและจดักำรขอ้มลู รวมถงึกำรบนัทกึและจดัท ำรำยงำนผลกำรศกึษำ 
3.4.6   Google Meet 
ใชส้ ำหรบักำรบนัทกึเสยีงหรอืวดิโีอของกำรสมัภำษณ์ (ในกรณีทีไ่ดร้บัควำมยนิยอมจำก

ผูใ้หข้อ้มูล) เพื่อเกบ็รวบรวมขอ้มูลเกี่ยวกบัเนื้อหำกำรสนทนำ ตลอดจนพฤตกิรรม ท่ำทำง และ
ปฏกิริยิำของผูใ้หข้อ้มลู ซึง่สำมำรถน ำมำใชใ้นกำรวเิครำะหเ์พิม่เตมิได้ 

3.4.7 โปรแกรมจดักำรขอ้มลู 
เช่น โปรแกรม Microsoft Excel และ Microsoft Word เพื่อช่วยจดักำรขอ้มูลทีร่วบรวม

ไดแ้ละวเิครำะหใ์นเชงิลกึ 
3.4.8   ตวัผูว้จิยั 
ผูว้จิยัเป็นผูด้ ำเนินกำรสมัภำษณ์และเกบ็รวบรวมขอ้มูลดว้ยตนเอง เพื่อใหม้ัน่ใจว่ำกำร

เกบ็ขอ้มูลด ำเนินไปอย่ำงมปีระสทิธภิำพ สอดคลอ้งกบัวตัถุประสงคข์องกำรศกึษำ และสำมำรถ
ตอบสนองต่อสถำนกำรณ์ทีเ่ปลีย่นแปลงไดอ้ย่ำงเหมำะสม 

 
3.5 ขัน้ตอนการสร้างเคร่ืองมือวิจยั 

กำรสร้ำงเครื่องมอืวจิยั ผู้วจิยัได้ด ำเนินกำรพฒันำเครื่องมอืวจิยัที่ใช้ส ำหรบักำรเก็บ
รวบรวมข้อมูล ซึ่งประกอบด้วยแบบสอบถำมและแบบสมัภำษณ์ โดยมีขัน้ตอนในกำรสร้ำง
เครื่องมอืวจิยัดงัต่อไปนี้ 

3.5.1. ศกึษำหลกักำร ทฤษฎ ีและงำนวจิยัทีเ่กีย่วขอ้ง 
ในขัน้ตอนแรก ผู้วิจัยได้ท ำกำรศึกษำและทบทวนหลักกำร ทฤษฎี และงำนวิจัยที่

เกี่ยวขอ้งกบัหวัขอ้กำรวจิยัอย่ำงละเอยีด กำรศกึษำวรรณกรรมทีเ่กี่ยวขอ้งช่วยใหเ้ขำ้ใจพืน้ฐำน
ของกำรวจิยั แนวทำงกำรศกึษำทีเ่คยมมีำก่อน ตลอดจนสำมำรถระบุประเดน็ปัญหำหรอืช่องว่ำง
ขององค์ควำมรู้ที่ต้องกำรศึกษำเพิม่เติม นอกจำกนี้ ผลกำรศึกษำยงัถูกน ำมำสงัเครำะห์เพื่อ
พฒันำแนวคดิและกรอบแนวทำงส ำหรบักำรออกแบบเครื่องมอืวจิยั 
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กำรศึกษำเกี่ยวกบัเครื่องมอืที่ใช้ในงำนวจิยัก่อนหน้ำเป็นอีกหนึ่งองค์ประกอบส ำคญั 
เนื่องจำกช่วยใหผู้ว้จิยัเขำ้ใจวธิกีำรสรำ้งเครื่องมอืทีม่ปีระสทิธภิำพและสำมำรถน ำไปประยุกต์ใช้
กับกำรศึกษำครัง้นี้ได้อย่ำงเหมำะสม นอกจำกนี้ ผู้วิจยัยงัได้รบัข้อเสนอแนะจำกอำจำรย์ที่
ปรกึษำหรอืผู้เชี่ยวชำญในสำขำที่เกี่ยวขอ้ง เพื่อน ำไปปรบัปรุงเครื่องมอืวจิยัให้มคีวำมถูกต้อง 
ครอบคลุม และสำมำรถตอบสนองต่อวตัถุประสงคข์องกำรศกึษำไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

3.5.2 ก ำหนดกรอบแนวคดิในกำรสรำ้งเครื่องมอื 
เพื่อให้กำรพัฒนำเครื่องมือวิจัยเป็นไปอย่ำงเป็นระบบและสำมำรถตอบสนองต่อ

วตัถุประสงคข์องกำรศกึษำไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ ผูว้จิยัจงึไดก้ ำหนดกรอบแนวคดิทีช่ดัเจนใน
กำรสรำ้งเครื่องมอื โดยมรีำยละเอยีดดงันี้ 

1. ก ำหนดวตัถุประสงคข์องกำรวจิยั อย่ำงชดัเจน เพื่อให้แน่ใจว่ำเครื่องมอืที่สร้ำงขึน้
สำมำรถตอบโจทยค์ ำถำมกำรวจิยัและสนบัสนุนกำรบรรลุเป้ำหมำยของกำรศกึษำ 

2. เลือกประเภทของเครื่องมือที่เหมำะสม โดยพิจำรณำจำกลักษณะของข้อมูลที่
ตอ้งกำรเกบ็รวบรวม ซึง่ในกำรศกึษำนี้ใชแ้บบสมัภำษณ์เชงิลกึเป็นเครื่องมอืหลกั 

3. ก ำหนดหวัข้อและประเด็นค ำถำม โดยอิงจำกแนวคิดทำงทฤษฎีและงำนวิจัยที่
เกี่ยวขอ้ง เพื่อใหแ้น่ใจว่ำค ำถำมมคีวำมครอบคลุมและสำมำรถเกบ็ขอ้มูลไดอ้ย่ำงมี
ประสทิธภิำพ 

3.5.3 สรำ้งเครื่องมอืในกำรวจิยั 
ออกแบบแบบสมัภำษณ์ตำมกรอบแนวคดิทีก่ ำหนดไว ้แบบสอบถำมควรประกอบด้วย

ส่วนแบบสมัภำษณ์ควรประกอบดว้ยค ำถำมทีช่่วยในกำรส ำรวจควำมคดิเหน็และประสบกำรณ์
ของผูต้อบ ประกอบไปดว้ย 5 สว่นดงันี้ 

 
สว่นที ่1. ค ำถำมเกีย่วกบัขอ้มลูทัว่ไปของผูใ้หข้อ้มลู 

1.1 แนะน ำตวัเอง (ชื่อเล่น) 
1.2 ปัจจุบนัคุณมอีำยุเท่ำไหร่ 
1.3 ปัจจุบนัคุณท ำอำชพี 

สว่นที ่2. ควำมรูแ้ละประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate (ตำมวตัถุประสงคข์อ้ 1.3.1) 
2.1 อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
2.2 ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ต้นท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
2.3 คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
2.4 คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
2.5 คุณพอใจกบัรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึน้
เท่ำไร 
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ตอนที ่3. วธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate (ตำมวตัถุประสงคข์อ้ 1.3.2) 
3.1 คอนเทนตแ์บบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู ้

หรอืควำมบนัเทงิ 
3.2 คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 

3.3 คุณมกีลยุทธอ์ย่ำงไรในกำรเพิม่ยอดขำย เช่น กำรปักตะกรำ้ กำรไลฟ์สดแลว้ปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 

 3.4 คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธ์ของกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 

ตอนที ่4. ปัจจยัทีส่่งผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate (ตำมวตัถุประสงคข์อ้ 1.3.3) 
4.1 คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
4.2 คุณมวีธิีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 

Affiliate 
4.3 บุคลิกภำพ หรือภำพลักษณ์ของคุณในฐำนะครีเอเตอร์ มีผลต่อกำรตัดสนิใจซื้อ

สนิคำ้ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
4.4 คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
4.5 ทักษะส่วนบุคคล เช่น กำรพูด กำรน ำเสนอ หรือกำรตัดต่อวิดีโอ มีผลต่อ

ควำมส ำเรจ็หรอืไม่ 
4.6 กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏิสมัพนัธ์กบัผู้ชมในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำย

และควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
4.7 คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเรจ็

มำกขึน้หรอืไม่ 
4.8 คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
4.9 คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
4.10 คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 

ตอนที ่5. อุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate (ตำมวตัถุประสงคข์อ้ 1.3.4) 
5.1 คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
5.2 คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 

5.3 คุณมวีธิรีบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิมึของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 

5.4 คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคที่ส ำคญัที่สุดส ำหรบัผู้เริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำ
อะไรใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
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5.5 คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์
อื่นหรอืไม่ 

5.6 คุณเคยเผชิญกบัปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมชิชนั หรอืกำรช ำระเงนิจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 

5.7 คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 

 3.5.3 เสนอร่ำงเครื่องมอืต่ออำจำรยท์ีป่รกึษำ 
 ในกำรด ำเนินกำรวจิยั เครื่องมอืวจิยัทีถู่กพฒันำขึ้นจ ำเป็นต้องได้รบักำรตรวจสอบและ
ประเมนิควำมเหมำะสมจำกอำจำรย์ที่ปรกึษำเพื่อให้มัน่ใจว่ำเครื่องมอืดงักล่ำวสำมำรถเก็บ
รวบรวมขอ้มูลที่ถูกต้องและสอดคล้องกบัวตัถุประสงค์ของกำรวจิยั โดยกระบวนกำรเสนอร่ำง
เครื่องมอืวจิยัต่ออำจำรยท์ีป่รกึษำประกอบดว้ยขัน้ตอนดงัต่อไปนี้  

1. กำรจดัเตรยีมร่ำงเครื่องมอืวจิยั 
 ผูว้จิยัจดัท ำร่ำงเครื่องมอืวจิยัเบื้องต้นใหม้คีวำมครบถ้วน ครอบคลุมประเดน็ทีเ่กี่ยวขอ้ง
กับวัตถุประสงค์ของกำรวิจัย รวมถึงกำรออกแบบรูปแบบกำรเก็บข้อมูลที่เหมำะสม เช่น 
แบบสอบถำม (Questionnaire) ค ำถำมสมัภำษณ์ (Interview Questions) หรอืแบบสงัเกต 
(Observation Form) 

2. กำรน ำเสนอร่ำงเครื่องมอืวจิยัต่ออำจำรยท์ีป่รกึษำหรอืผูเ้ชีย่วชำญ 
 ผู้วิจัยน ำเสนอโครงสร้ำงและเนื้อหำของเครื่องมือวิจัยต่ออำจำรย์ที่ปรึกษำหรือ
ผู้เชี่ยวชำญ เพื่อขอควำมคิดเห็นและข้อเสนอแนะเกี่ยวกับควำมชัดเจนของค ำถำม ควำม
สอดคลอ้งของเนื้อหำกบัวตัถุประสงคก์ำรวจิยั ควำมถูกตอ้งของถอ้ยค ำ และควำมเหมำะสมของ
รปูแบบกำรเกบ็ขอ้มลู 

3. กำรรบัขอ้เสนอแนะและด ำเนินกำรปรบัปรุง 
 หลงัจำกไดร้บัขอ้เสนอแนะ ผูว้จิยัน ำขอ้มลูดงักล่ำวมำพจิำรณำปรบัปรุงเครื่องมอืวจิยัให้
มคีวำมสมบูรณ์ยิง่ขึ้น กำรปรบัปรุงอำจรวมถึงกำรแก้ไขถ้อยค ำให้ชดัเจนและเข้ำใจง่ำย กำร
เพิ่มเติมหรือปรับเปลี่ยนค ำถำมให้ครอบคลุมเนื้อหำที่ต้องกำรศึกษำ กำรปรบัรูปแบบของ
เครื่องมอืให้เหมำะสมกบักลุ่มตวัอย่ำง หรอืกำรเพิม่มำตรกำรควบคุมเพื่อใหไ้ด้ขอ้มูลที่มคีวำม
น่ำเชื่อถอืและแม่นย ำ 

4. กำรน ำเสนอร่ำงเครื่องมอืวจิยัทีป่รบัปรุงแลว้เพือ่ขออนุมตัิ 
 เมื่อกระบวนกำรปรบัปรุงเสรจ็สิน้ ผูว้จิยัน ำเสนอร่ำงเครื่องมอืวจิยัทีไ่ดร้บักำรแก้ไขและ
พฒันำใหม่ต่ออำจำรย์ที่ปรกึษำอกีครัง้ เพื่อตรวจสอบและให้ควำมเหน็สุดท้ำยก่อนน ำไปใช้ใน
กำรเกบ็รวบรวมขอ้มลูจรงิ 
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5. กำรทดสอบควำมน่ำเชื่อถอืและควำมตรงของเครื่องมอื 
 ก่อนน ำเครื่องมอืวจิยัไปใช้กบักลุ่มตวัอย่ำงจรงิ อำจมกีำรทดลองใช้ (Pilot Test) เพื่อ
ประเมนิควำมเขำ้ใจของผูต้อบ แบบสอบถำม หรอืควำมสอดคลอ้งของค ำถำมสมัภำษณ์ รวมถงึ
กำรวเิครำะหค์่ำควำมเทีย่งตรง (Validity) และควำมน่ำเชื่อถอื (Reliability) ของเครื่องมอื 

6. กำรอนุมตัแิละเตรยีมควำมพรอ้มในกำรเกบ็รวบรวมขอ้มลู 
 เมื่อเครื่องมือวิจยัผ่ำนกำรตรวจสอบและได้รบักำรอนุมตัิจำกอำจำรย์ที่ปรึกษำแล้ว 
ผูว้จิยัจดัเตรยีมเครื่องมอืใหพ้รอ้มส ำหรบักำรเกบ็ขอ้มูลจรงิ ทัง้ในแง่ของปรมิำณ ควำมพรอ้มใน
กำรแจกจ่ำย หรอืกำรเตรยีมตวัส ำหรบักำรสมัภำษณ์ เพื่อใหก้ระบวนกำรวจิยัด ำเนินไปอย่ำงมี
ประสทิธภิำพและเป็นไปตำมแผนทีก่ ำหนด 
 
3.6 การตรวจสอบเครื่องมือ 

ในกำรศึกษำครัง้นี้ ผู้วิจยัได้น ำวิธีกำรตรวจสอบข้อมูลแบบสำมเส้ำ (Triangulation 
Technique) มำใชเ้พื่อเพิม่ควำมน่ำเชื่อถอืและควำมถูกตอ้งของขอ้มูลทีไ่ดร้บัจำกกำรสมัภำษณ์
และกำรจดบนัทึก โดยกระบวนกำรตรวจสอบนี้ช่วยให้มัน่ใจว่ำขอ้มูลที่รวบรวมมำนัน้มคีวำม
ครบถ้วน ถูกต้อง และสำมำรถใช้ตอบค ำถำมกำรวิจยัได้อย่ำงมีประสทิธิภำพโดยอำศัยกำร
ตรวจสอบด้ำนข้อมูล (Data Triangulation) ซึ่งเป็นกำรยืนยนัควำมถูกต้องของข้อมูลผ่ำน
แหล่งขอ้มูลที่หลำกหลำย ทัง้นี้ เพื่อให้แน่ใจว่ำขอ้มูลที่ได้รบัยงัคงมคีวำมสอดคล้องกนั แม้ว่ำ
ผูใ้หข้อ้มลูจะเป็นบุคคลทีแ่ตกต่ำงกนั 

นอกจำกนี้ ผูว้จิยัไดด้ ำเนินกำรวเิครำะหเ์นื้อหำ (Content Analysis) เพือ่จ ำแนกประเภท
ขอ้มูล ลงรหสั จดักลุ่มขอ้มูล และสรุปผล โดยกำรจ ำแนกประเภทขอ้มูลช่วยใหส้ำมำรถแยกแยะ
ประเด็นส ำคญัได้อย่ำงเป็นระบบ กำรลงรหสัข้อมูลท ำให้สำมำรถวเิครำะห์ข้อมูลได้อย่ำงเป็น
ขัน้ตอนและมโีครงสร้ำงชดัเจน กำรจดักลุ่มข้อมูลช่วยให้สำมำรถเชื่อมโยงควำมสมัพนัธ์ของ
ขอ้มูลจำกแหล่งต่ำง ๆ ไดอ้ย่ำงเป็นระบบ และกำรสรุปผลเป็นขัน้ตอนสุดทำ้ยที่ช่วยใหส้ำมำรถ
ตคีวำมขอ้มูลที่ได้รบัและเชื่อมโยงเขำ้กบัวตัถุประสงคข์องกำรวจิยัด้วยกระบวนกำรตรวจสอบ
ดงักล่ำว ท ำใหม้ัน่ใจไดว้่ำข้อมูลทีน่ ำมำใชใ้นกำรวจิยัมคีวำมน่ำเชื่อถอื ครบถ้วน และสะทอ้นถงึ
ขอ้เทจ็จรงิที่เกดิขึ้นอย่ำงถูกต้อง ซึ่งเป็นปัจจยัส ำคญัที่ช่วยให้ผลกำรศกึษำมคีวำมแม่นย ำและ
สำมำรถน ำไปใชป้ระโยชน์ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

 
3.7 จริยธรรมของการวิจยั 
 กำรศกึษำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์ที่มรีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate บน
แพลตฟอร์ม TikTok มคีวำมส ำคญัในกำรปฏบิตัติำมหลกัจรยิธรรมทำงกำรวจิยั เพื่อคุ้มครอง
สทิธิและควำมเป็นส่วนตวัของผู้เข้ำร่วมกำรศึกษำ โดยแนวปฏิบตัิด้ำนจริยธรรมในกำรวิจยั
สำมำรถสรุปไดด้งันี้ 
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1. กำรไม่ระบุตวัตน (Anonymity): ผูเ้ขำ้ร่วมกำรวจิยัจะได้รบักำรรบัรองว่ำขอ้มูลส่วน
บุคคลและขอ้มูลทีใ่หจ้ะไม่ถูกเปิดเผย ทัง้ในรูปแบบของชื่อหรอืตวัตนของผูเ้ขำ้ร่วม
โดยตรง และกำรไม่ระบุตวัตนช่วยใหผู้เ้ขำ้ร่วมรูส้กึปลอดภยัและยนิดใีหข้อ้มูลหรอื
ควำมคิดเห็นที่อำจมีควำมละเอียดอ่อนเกี่ยวกับประสบกำรณ์และแนวทำงกำร
ด ำเนินงำนของตนเอง 

2. กำรเกบ็รกัษำขอ้มลูเป็นควำมลบั (Confidentiality): ขอ้มลูทีไ่ดร้บัจำกกำรสมัภำษณ์
หรอืกำรส ำรวจจะถูกจดัเก็บอย่ำงปลอดภยั และจะไม่ถูกน ำไปใช้เพื่อวตัถุประสงค์
อื่นนอกเหนือจำกกำรศกึษำ และขอ้มูลทัง้หมดจะได้รบักำรปกป้องจำกกำรเข้ำถึง
ของบุคคลภำยนอกหรอืองคก์รอื่น 

3. สทิธใินกำรถอนตวัจำกกำรศกึษำ (Right to Withdraw): ผูเ้ขำ้ร่วมมสีทิธิท์ีจ่ะยุตกิำร
ใหข้อ้มลูหรอืถอนตวัจำกกำรศกึษำทุกขัน้ตอน หำกรูส้กึไม่สะดวกใจหรอืไม่ตอ้งกำร
เขำ้ร่วมต่อ และกำรถอนตวัจะไม่ส่งผลกระทบต่อสทิธหิรอืสถำนะของผู้เขำ้ร่วมใน
อนำคต 

4. กำรใหข้อ้มูลทีช่ดัเจนและควำมยนิยอมโดยสมคัรใจ (Informed Consent): ก่อนเริม่
กำรศึกษำ ผู้เข้ำร่วมจะได้รบัข้อมูลที่ครบถ้วนเกี่ยวกับวตัถุประสงค์ และจะต้อง
ได้รบัควำมยินยอมโดยสมคัรใจจำกผู้เข้ำร่วม เพื่อให้แน่ใจว่ำพวกเขำเข้ำใจถึง
กระบวนกำรวจิยัและยนิดเีขำ้ร่วมโดยไม่มกีำรบงัคบั 

5. กำรปฏบิตัติำมกฎหมำยและขอ้บงัคบั (Compliance with Laws and Regulations): 
กำรศึกษำจะต้องด ำเนินกำรตำมกฎหมำยที่เกี่ยวข้อง รวมถึงกฎหมำยคุ้มครอง
ข้อมูลส่วนบุคคล เช่น พระรำชบัญญัติคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล (PDPA) ของ
ประเทศไทย และมกีำรเกบ็รวบรวมและใชข้อ้มูลจะต้องเป็นไปตำมมำตรฐำนสำกล
ด้ำนจริยธรรมกำรวิจัย เพื่อให้มัน่ใจว่ำผู้เข้ำร่วมได้รับกำรคุ้มครองตำมสิทธิที่
กฎหมำยก ำหนด 

6. ควำมรบัผดิชอบต่อผลกระทบของงำนวจิยั (Responsibility for Impact): นักวจิยั
จะต้องพิจำรณำถึงผลกระทบของกำรวิจัยทัง้ในเชิงบวกและเชิงลบ  และต้อง
ด ำเนินกำรเพื่อลดผลกระทบเชงิลบที่อำจเกดิขึ้นต่อผู้เขำ้ร่วมและสงัคม และใช้ผล
กำรศึกษำนี้เพื่อให้เกดิประโยชน์สูงสุดต่อกำรพฒันำแนวทำงส ำหรบัครเีอเตอร์ที่
ตอ้งกำรประสบควำมส ำเรจ็ในกำร TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok 

 โดยสรุป กำรศึกษำปัจจัยควำมส ำเร็จของครีเอเตอร์ที่มีรำยได้จำกกำรท ำ TikTok 
Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok ต้องด ำเนินกำรภำยใต้หลกัจรยิธรรมทีเ่คร่งครดั เพื่อใหม้ัน่ใจ
ว่ำผู้เขำ้ร่วมได้รบักำรคุ้มครองด้ำน ควำมเป็นส่วนตวั ควำมสมคัรใจ และสทิธใินกำรให้ข้อมูล 
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ทัง้นี้ นกัวจิยัตอ้งด ำเนินงำนอย่ำงรอบคอบและปฏบิตัติำมมำตรฐำนจรยิธรรม เพือ่ใหผ้ลกำรวจิยั
มคีุณภำพและเป็นประโยชน์ต่อกำรพฒันำกลยุทธส์ ำหรบัครเีอเตอรใ์นอนำคต 
 
3.8 การเกบ็รวบรวมข้อมูล 

ในกำรศกึษำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บน
แพลตฟอร์ม TikTok กำรเก็บรวบรวมและวเิครำะห์ขอ้มูลเป็นขัน้ตอนส ำคญัที่ต้องด ำเนินกำร
อย่ำงเป็นระบบและมหีลกัเกณฑท์ีช่ดัเจน เพื่อใหไ้ดข้อ้มูลทีถู่กต้อง ครบถ้วน และสำมำรถน ำมำ
วเิครำะหไ์ดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ โดยกระบวนกำรด ำเนินงำนแบ่งออกเป็น 4 ขัน้ตอนหลกั ดงันี้ 

1. กำรขอหนงัสอือนุมตัจิำกบณัฑติวทิยำลยัเพือ่ขอควำมอนุเครำะหใ์นกำรสมัภำษณ์ 
ก่อนเริม่กระบวนกำรสมัภำษณ์เชงิลกึ ผูว้จิยัจะต้องด ำเนินกำรขอหนังสอือนุมตัิ

จำกบณัฑติวทิยำลยั เพื่อส่งไปยงัหน่วยงำนที่เกี่ยวขอ้งในกำรขอควำมอนุเครำะห์
ในกำรสมัภำษณ์ หนังสือดงักล่ำวต้องมีเนื้อหำระบุถึงวตัถุประสงค์ของกำรวจิยั 
วธิีกำรสมัภำษณ์ และข้อก ำหนดในกำรสมัภำษณ์ เพื่อให้หน่วยงำนที่เกี่ยวข้องมี
ควำมเข้ำใจถึงแนวทำงกำรด ำเนินงำนของงำนวิจัยและให้ควำมร่วมมือในกำร
อ ำนวยควำมสะดวกแก่ผู้วจิยั หลงัจำกด ำเนินกำรส่งหนังสอืขออนุญำตแลว้ ผู้วจิยั
จะต้องติดตำมผลกำรอนุมตัิจำกหน่วยงำนที่เกี่ยวข้องเพื่อให้สำมำรถด ำเนินกำร
สมัภำษณ์ไดต้ำมแผนงำนทีก่ ำหนด 

2. กำรเกบ็รวบรวมขอ้มลูผ่ำนกำรสมัภำษณ์เชงิลกึ 
ผูว้จิยัจะด ำเนินกำรสมัภำษณ์เชงิลกึ (In-depth Interview) เพื่อใหไ้ดข้อ้มูลที่มี

รำยละเอยีดและเจำะลกึถงึปัจจยัทีส่่งผลต่อควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ี่ท ำ TikTok 
Affiliate โดยก่อนด ำเนินกำรสมัภำษณ์ ผูว้จิยัจะต้องออกแบบค ำถำมสมัภำษณ์ ให้
สอดคล้องกบัวตัถุประสงค์ของกำรศึกษำ และเตรยีมเครื่องมอืส ำหรบักำรบนัทึก
ขอ้มูล เช่น เครื่องบนัทกึเสยีงและสมุดจดบนัทึก และกำรสมัภำษณ์จะด ำเนินกำร
ตำมแนวทำงที่ก ำหนด โดยใช้เทคนิคกำรสมัภำษณ์เชิงพรรณนำ (Descriptive 
Interview) และค ำถำมแบบเปิด (Open-ended Questions) เพื่อให้ผู้เขำ้ร่วมวจิยั
สำมำรถใหข้อ้มูลเชงิลกึไดอ้ย่ำงเตม็ที ่กำรสมัภำษณ์อำจใชร้ะยะเวลำต่ำงกนัขึ้นอยู่
กบัประเดน็และรำยละเอยีดของขอ้มูลที่ได้รบั ผู้วจิยัจะต้องท ำกำรบนัทกึขอ้มูลให้
ครบถ้วนและชัดเจน โดยอำจใช้กำรบันทึกเสียงหรือกำรจดบันทึกตำมควำม
เหมำะสม ทัง้นี้ ตอ้งตรวจสอบใหแ้น่ใจว่ำขอ้มลูที่ไดร้บัมคีวำมถูกตอ้งและครบถว้น 

3. กำรตรวจสอบควำมสมบูรณ์ของขอ้มลู 
หลังจำกกำรสัมภำษณ์เสร็จสิ้น ผู้วิจัยจะต้องด ำเนินกำร ตรวจสอบควำม

ครบถว้นของขอ้มลู ทีไ่ดจ้ำกกำรสมัภำษณ์ เพือ่ใหแ้น่ใจว่ำขอ้มลูมคีวำมถูกตอ้งและ
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ชดัเจน ขอ้มูลทีไ่ดจ้ำกกำรบนัทกึเสยีงจะถูกน ำมำถอดควำมเป็นขอ้ควำมเพื่อน ำไป
วเิครำะห์เชิงคุณภำพต่อไป ทัง้นี้ กำรถอดควำมต้องได้รบักำรตรวจสอบอีกครัง้
เพื่อใหแ้น่ใจว่ำถูกต้องและไม่เกดิขอ้ผดิพลำด รวมถงึกำรรกัษำควำมลบัของขอ้มูล 
โดยตอ้งจดัเกบ็ขอ้มลูในรปูแบบทีป่ลอดภยัและปฏบิตัติำมหลกัจรยิธรรมกำรวจิยั 

4. กำรจดัหมวดหมู่ขอ้มลูและกำรวเิครำะหเ์ชงิคุณภำพ 
เมื่อท ำกำรถอดควำมข้อมูลเสร็จสิ้น ผู้วจิยัจะด ำเนินกำร จดัหมวดหมู่ข้อมูล 

(Categorization of Data) ตำมหวัขอ้หรอืธมีที่เกี่ยวขอ้ง เพื่อช่วยให้กำรวเิครำะห์
ขอ้มลูเป็นไปอย่ำงมโีครงสรำ้งและเขำ้ใจไดง้่ำย โดยกระบวนกำรวเิครำะหข์อ้มูลเชงิ
คุณภำพ (Qualitative Data Analysis) จะด ำเนินกำรตำมขัน้ตอนดงันี้ 

1. กำรหำธมีหลกั (Key Themes Identification): คน้หำประเดน็ส ำคญัทีป่รำกฏ
ในข้อมูล และเชื่อมโยงข้อมูลที่ได้รบัจำกผู้ให้สมัภำษณ์เพื่อระบุปัจจยัที่ส่งผลต่อ
ควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate 

2. กำรตีควำมข้อมูล (Data Interpretation): วเิครำะห์แนวโน้มที่เกิดขึ้นจำก
ข้อมูล เปรียบเทียบข้อมูลที่ได้รับจำกกลุ่มผู้ให้สัมภำษณ์ที่แตกต่ำงกัน และ
ตรวจสอบควำมเชื่อมโยงของปัจจยัทีม่อีทิธพิลต่อควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์ 

3. กำรสรุปผลกำรศกึษำ: น ำเสนอขอ้คน้พบในลกัษณะทีเ่ป็นระบบ โดยอำ้งองิ
กบัแนวคดิ ทฤษฎ ีและงำนวจิยัทีเ่กีย่วขอ้ง 

 
3.9 การวิเคราะห์ข้อมูล 
 3.9.1 กำรวำงแผนกำรวเิครำะหข์อ้มลู 
 ผู้วิจยัเริ่มต้นกำรวำงแผนกำรวิเครำะห์ข้อมูลโดยกำรอ่ำนข้อมูลจำกกำรสัมภำษณ์
ทัง้หมดทีร่วบรวมมำ เพือ่ใหส้ำมำรถมองเหน็ภำพรวมของขอ้มลูและเขำ้ใจแนวทำงกำรวเิครำะห์
ได้ชัดเจน เมื่อท ำกำรอ่ำนข้อมูลอย่ำงละเอียดแล้ว ผู้วิจัยจะสำมำรถก ำหนดหมวดหมู่และ
ประเดน็หลกัของขอ้มลูได ้โดยกำรวเิครำะหข์อ้มลูด ำเนินกำรดงันี้ 

1. กำรวเิครำะหข์อ้มลูโดยกำรตคีวำม (Interpretation) 
ผูว้จิยัใชก้ระบวนกำรตคีวำมขอ้มลูทีไ่ดจ้ำกกำรสมัภำษณ์และกำรสงัเกต โดยขอ้มลูทัง้หมดจะถูก
ตรวจสอบควำมถูกต้องผ่ำนวธิีกำรตรวจสอบสำมเส้ำ (Triangulation) ข้อมูลที่ไม่สอดคล้อง
หรือไม่เกี่ยวข้องจะถูกก ำจดัออก จำกนัน้จึงท ำกำรสรุปข้อมูลในลักษณะอุปนัย ( Inductive 
Reasoning) โดยเขยีนสรุปเป็นประโยคหรอืขอ้ควำมที่สอดคล้องกบักรอบแนวคดิทำงทฤษฎี 
หรอืเป็นค ำตอบส ำหรบัปัญหำกำรวจิยั 
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2. กำรวเิครำะหข์อ้มลูโดยกำรวเิครำะหเ์นื้อหำ (Content Analysis) 
ผูว้จิยัด ำเนินกำรจดักลุ่มขอ้มูลทีไ่ดจ้ำกกำรสมัภำษณ์ แยกเป็นหมวดหมู่และเชื่อมโยงเนื้อหำแต่
ละส่วนเข้ำด้วยกันเพื่อค้นหำข้อสรุปในแต่ละประเด็นส ำคญั กระบวนกำรนี้ช่วยในกำรระบุ
ควำมสมัพนัธแ์ละสรำ้งควำมเขำ้ใจในประเดน็ทีศ่กึษำอย่ำงชดัเจน 

3.9.2 กำรแปลควำมหมำยและกำรน ำเสนอผลกำรวเิครำะหข์อ้มลู 
ขัน้ตอนกำรแปลควำมหมำยและน ำเสนอผลกำรวเิครำะห์ขอ้มูลเป็นส่วนส ำคญัที่สุดในกำรวจิยั
เชงิคุณภำพ โดยผู้วจิยัจะสะท้อนควำมสมัพนัธ์ระหว่ำงประเดน็หลกัทัง้หมดที่ค้นพบในข้อมูล 
พรอ้มทัง้ท ำกำรสรุปผลกำรวจิยัในรปูแบบกำรบรรยำยเชงิเล่ำเรื่อง (Narrative Approach) ซึง่จะ
เรยีงล ำดบัตำมประเดน็ทีศ่กึษำ เพื่อใหผ้ลกำรวจิยัมคีวำมชดัเจน ครอบคลุม และตอบสนองต่อ
วตัถุประสงคก์ำรศกึษำไดอ้ย่ำงสมบูรณ์ 
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บทท่ี 4 
ผลการศึกษา 

 กำรวจิยัในครัง้นี้ มุ่งเน้นกำรศึกษำปัจจยัที่ส่งผลต่อควำมส ำเร็จของครเีอเตอร์ที่สร้ำง
รำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok โดยผูว้จิยัไดด้ ำเนินกำรเกบ็รวบรวม
ขอ้มูลเชงิคุณภำพ (Qualitative Research) ผ่ำนกำรสมัภำษณ์เชงิลกึจำกกลุ่มตวัอย่ำงจ ำนวน 
10 คน โดยใชว้ธิกีำรสุ่มแบบเฉพำะเจำะจง (Purposive Sampling) โดยคดัเลอืกครเีอเตอร์ที่มี
ประสบกำรณ์ในกำรท ำ TikTok Affiliate บน TikTok ดว้ยวตัถุประสงค ์1. เพื่อศกึษำวธิกีำรท ำ
TikTok Affiliate ของครเีอเตอร์บนแพลตฟอร์ม TikTok 2. เพื่อศกึษำวธิกีำรสร้ำงรำยได้จำก 
TikTok Affiliate ของครเีอเตอร ์บนแพลตฟอรม์ TikTok 3. เพื่อศกึษำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครี
เอเตอร์ที่มรีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอร์ม TikTok 4. เพื่อเป็นแนวทำง
เสนอแนะใหก้บัผูท้ีส่นใจท ำ TikTok Affiliate เพื่อสรำ้งรำยได้บนแพลตฟอร์ม ซึ่งจะไดน้ ำเสนอ
ผลวจิยัดงัต่อไปนี้ 
 4.1 ผลกำรสมัภำษณ์เชงิลกึจำกมุมมองครเีอเตอรเ์พศชำย จ ำนวน 5 คน 
 4.2 ผลกำรสมัภำษณ์เชงิลกึจำกมุมมองครเีอเตอรเ์พศหญงิ จ ำนวน 5 คน 
 
4.1 ผลการสมัภาษณ์เชิงลึกจากมุมมองครีเอเตอรเ์พศชาย จ านวน 5 คน 
 
ครีเอเตอรค์นท่ี 1 

อำยุ 28 ปี 
อำชพี ฟรแีลนซ ์

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ปกตเิป็นฟรแีลนซ์ ท ำงำนเกีย่วกบักำรออกแบบกรำฟิก และช่วงที ่
เริม่สนใจ TikTok Affiliate เป็นช่วงทีง่ำนเริม่ลดลงเพรำะเศรษฐกจิไม่ด ีจงึมองหำรำยไดเ้สรมิที ่
สำมำรถท ำไดโ้ดยไม่ตอ้งลงทุนมำก ประกอบกบัเหน็ว่ำมหีลำยคนทีเ่ริม่ท ำ TikTok Affiliate แลว้
สรำ้งรำยไดห้ลกัหมืน่ถงึหลกัแสนต่อเดอืน เลยเริม่สนใจลองศกึษำด ู 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ขัน้ตอนแรกแลยคอื ศกึษำขอ้มูลเกีย่วกบัระบบ TikTok Shop และ 
Affiliate Program โดยเริม่จำกกำรดูวดิโีอใน YouTube ของครเีอเตอรท์ีม่ปีระสบกำรณ์ในดำ้นน้ี
และเขำ้กลุ่ม Facebook TikTok Affiliate Thailand เพือ่ดวู่ำคนทีท่ ำมำก่อนหน้ำเขำมปัีญหำอะไร
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และแก้ไขอย่ำงไร หลงัจำกศกึษำขอ้มูลเบื้องต้นแล้วก็จะลองท ำดูและเลอืกสนิค้ำบำงอย่ำงมำ
ทดลองก่อนก่อน โดยเน้นสนิคำ้ทีก่ ำลงัเป็นเทรนดแ์ละมคี่ำคอมมชิชนัสงู 

 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ วนัทีเ่ริม่ศกึษำแบบจรงิจงัใชเ้วลำประมำณ 1-2 เดอืน กว่ำจะสำมำรถ
ขำยสนิคำ้และรบัค่ำคอมมชิชนัได ้ช่วงแรกผมโพสตว์ดิโีอรวีวิสนิคำ้ไปหลำยชิ้นแต่ยอดขำยยงัไม่
ด ีเพรำะผมยงัไม่เขำ้ใจอลักอรธิมึของ TikTok แต่หลงัจำกลองผดิลองถูก ปรบัปรุงเนื้อหำใหต้รง
กบักลุ่มเป้ำหมำยมำกขึ้นโดยกำรใชแ้ฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้งและโพสต์ในช่วงเวลำทีค่นดูเยอะทีสุ่ด 
ยอดขำยกเ็ริม่ดขีึน้ ท ำใหส้ำมำรถเริม่มรีำยไดใ้นเดอืนที ่3 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เริม่ศกึษำเนื้อหำจำกบทควำมบนเวบ็ไซต์เกีย่วกบักำรท ำ TikTok 
Affiliate นอกจำกนี้ยงัติดตำมครเีอเตอร์ทีป่ระสบควำมส ำเร็จในกำรท ำ TikTok Affiliate เพือ่
เรยีนรูแ้นวทำงและเทคนิคต่ำง ๆ  

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ปัจจุบนัมรีำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ประมำณ 35,000 บำทต่อเดอืน 
ซึง่ถอืว่ำโอเคส ำหรบัรำยไดเ้สรมิ และตัง้เป้ำหมำยไวว้่ำจะเพิม่เป็น 100,000 บำท/เดอืน ภำยใน 
6 เดอืนขำ้งหน้ำ โดยกำรเพิม่จ ำนวนคลปิวดิโีอคอนเทนตท์ีโ่พสต ์ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ วดิโีอรวีวิสนิค้ำทีแ่สดงกำรใช้งำนจรงิและวดิโีอให้ควำมรู้เกีย่วกบั
ผลิตภณัฑ์ได้รบักำรตอบรบัดีทีสุ่ดจำกผู้ชม เพรำะช่วยให้เกิดควำมน่ำเชือ่ถอืและกระตุ้นกำร
ตดัสนิใจซื้อ 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เลือกสินค้ำทีส่อดคล้องกับกลุ่มเป้ำหมำยและมีแนวโน้มเป็นที ่
ตอ้งกำรในตลำดหรอืกระแสตอนนัน้ นอกจำกนี้ยงัพจิำรณำสนิคำ้ทีม่คี่ำคอมมชิชัน่สงูและมรีวีวิดี
จำกผูซ้ื้อ 
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3. คุณมีกลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ  กำรไลฟ์สดแล้วปักตะกร้ำ
ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้วธิีกำรปักตะกร้ำในคลิปวิดีโอทีร่วีวิสินค้ำ และจดัไลฟ์สดเพือ่
แนะน ำสนิคำ้ พรอ้มตอบค ำถำมจำกผูช้มแบบเรยีลไทม ์ซึง่ช่วยเพิม่ควำมน่ำเชือ่ถอืและกระตุ้น
กำรซื้อไดเ้ป็นอย่ำงมำก 

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้ TikTok Shop Creator Center เพือ่ตรวจสอบสถิตกิำรเข้ำชม
สนิคำ้ จ ำนวนกำรคลกิทีส่นิคำ้ และค่ำคอมมชิชนัทีจ่ะไดร้บั จำกนัน้น ำขอ้มูลมำปรบัปรุงกลยุทธ์
กำรตลำดใหม้ปีระสทิธภิำพมำกขึ้น 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ท ำ TikTok Affiliate แบบเตม็เวลำ ใชเ้วลำวนัละ 6-8 ชัว่โมง ในกำร
ถ่ำยท ำ ตดัต่อ อปัโหลด และตอบคอมเมนต์ เนือ่งจำกกำรมคีอนเทนต์ออกมำอย่ำงต่อเนือ่งช่วย
ใหย้อดขำยดขีึน้  

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ศกึษำเทรนด์กำรตลำดออนไลน์ เช่น เทคนิคกำรตดัต่อคลปิวดีโีอใน
น่ำสนใจ และกำรเขยีนค ำอธบิำยคลปิวดีโีอ โดยกำรดคูรเีอเตอร์คนอืน่ ๆ ทีย่อดขำยดวี่ำเขำท ำ
คอนเทนตแ์บบไหน แลว้น ำมำปรบัใชก้บัช่องของตวัเอง 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ภำพลกัษณ์มผีลอย่ำงมำก กำรแสดงควำมจรงิใจและควำมน่ำเชือ่ถอื
ช่วยเพิม่ควำมมัน่ใจใหก้บัผูต้ดิตำมในกำรตดัสนิใจซื้อสนิคำ้ 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ มกีำรตัง้เป้ำหมำยทุกเดอืน โดยตัง้เป้ำว่ำตอ้งท ำใหไ้ด้ตำมเป้ำหมำย 
อย่ำงน้อย 100,000 บำทต่อเดอืน เพือ่ใหเ้ลี้ยงตวัเองได้และสำมำรถเลี้ยงดพูอ่แม่ได ้

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ มผีลอย่ำงมำก กำรพูดทีช่ดัเจนกระชบั กำรน ำเสนอทีน่่ำสนใจ และ
กำรตดัต่อวดิโีอทีด่ ีท ำใหช้่วยดงึดดูผูช้มและเพิม่โอกำสในกำรขำย 
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 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ กำรตอบคอมเมนต์ช่วยสรำ้งควำมสมัพนัธ์ทีด่กีบัผูช้มและเพิม่ควำม
น่ำเชือ่ถอื เมือ่ผูต้ดิตำมรูส้กึว่ำไดร้บักำรตอบสนองจำกครเีอเตอร ์พวกเขำมแีนวโน้มทีจ่ะเชือ่ถอื
และตดัสนิใจซื้อมำกขึ้น นอกจำกนี้ กำรปฏสิมัพนัธ์กบัผูช้มผ่ำนคอมเมนต์ยงัช่วยใหค้อนเทนตม์ี
โอกำสขึน้หน้ำฟีดมำกขึน้ ซึง่ส่งผลใหม้ยีอดเขำ้ชมและยอดขำยทีส่งูขึ้น 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เคยเปลีย่นแนวทำงคอนเทนต์จำกกำรรวีวิสนิค้ำแบบทัว่ไปเป็นกำร
ท ำ Before-After หรอืกำรทดลองใช้ผลติภณัฑ์เป็นระยะเวลำหนึง่ ซึง่ช่วยเพิม่ควำมน่ำเชือ่ถือ
และท ำให้ยอดววิเพิม่ขึ้น นอกจำกนี้ยงัปรบัเปลีย่นสไตล์กำรน ำเสนอให้ตรงกบัพฤตกิรรมของ
ผูใ้ช ้TikTok มำกขึน้ เช่น กำรใชเ้สยีงทีก่ ำลงัเป็นกระแส หรอืกำรใชมุ้มกลอ้งทีน่่ำสนใจมำกขึ้น 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ท ำคลิปวดีีโอเพิม่ขึ้นและร่วมมอืกบัครเีอเตอร์คนอืน่เพือ่เพิม่ฐำน
ผู้ตดิตำม ซึง่ช่วยให้สำมำรถขยำยกลุ่มเป้ำหมำยได้มำกขึ้นและเพิม่โอกำสในกำรขำยสินค้ำที ่
มำกขึน้อกีดว้ย 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ใช ้Organic Reach (โพสตฟ์ร)ี เป็นหลกั แต่หำกคลปิไหนมศีกัยภำพ
ในกำรขำยสูงยอดววิดกี็จะโปรโมตโดยกำรบูสต์บญัช ีเพือ่กระตุ้นยอดเขำ้ชมและเพิม่โอกำสใน
กำรขำยเพิม่มำกขึน้ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ กำรใชแ้ฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้งช่วยใหค้อนเทนต์เขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยได้
ง่ำยขึ้น นอกจำกนี้  กำรใช้เสยีงหรอืเอฟเฟกต์ทีก่ ำลงัเป็นเทรนด์ และกำรกระตุ้นให้ผู้ชมมสี่วน
ร่วม เช่น กำรตัง้ค ำถำมหรอืชวนให้คอมเมนต์ ยงัช่วยเพิม่กำรมองเหน็และยอดขำยได้อย่ำงมี
ประสทิธภิำพ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ช่วงแรกทีเ่ริม่ท ำ TikTok Affiliate พบปัญหำเลยคอืกำรแข่งขนัสูง
มำก โดยเฉพำะกับครีเอเตอร์ทีม่ีฐำนผู้ติดตำมเยอะกว่ำ ท ำให้คอนเทนต์เข้ำถึงคนน้อย 
นอกจำกนี้ อลักอรทิมึของ TikTok เปลีย่นบ่อยอกีดว้ยเลยท ำให ้บำงทคีลปิทีค่ดิว่ำน่ำจะดงักลบั
ไม่มคีนด ูในขณะทีค่ลปิธรรมดำ ๆ กลบัไวรลัแบบไม่คำดคดิ 
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 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยเจอโดยเฉพำะช่วงทีย่อดววิตก ท ำให้รู้สกึหมดก ำลงัใจ แต่ก็
สำมำรถแก้ปัญหำด้วยกำรศึกษำคอนเทนต์ของครเีอเตอร์คนอืน่ ๆ ในสำยเดียวกนั รวมถึงดู
วดิโีอจำกต่ำงประเทศเพือ่น ำไอเดยีมำต่อยอด และบำงครัง้กล็องขอค ำแนะน ำจำกเพือ่น ๆ  

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ พยำยำมปรบัตวัใหเ้รว็ทีสุ่ด เช่น ถ้ำ TikTok เน้นคอนเทนต์สัน้ กจ็ะ
ลดเวลำวดิโีอใหก้ระชบัขึ้น หรอืถ้ำช่วงไหน TikTok ดนัวดิโีอแนวไลฟ์ขำยของกจ็ะเพิม่กำรไลฟ์
สดมำกขึน้ เพือ่ดงึดดูลูกคำ้โดยตรง 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ อุปสรรคใหญ่คอื ควำมอดทนและควำมสม ำ่เสมอ คนส่วนใหญ่มกัจะ
เลกิท ำก่อนทีค่อนเทนตจ์ะเริม่ตดิตลำด โดยแนะน ำให ้โพสตอ์ย่ำงน้อยวนัละ 5-10 คลปิ และ ลอง
ผดิลองถูกไปเรือ่ย ๆ เพรำะไม่มสีตูรตำยตวัส ำหรบั TikTok 

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ขอ้เสยีของ TikTok Affiliate คอื ค่ำคอมมชิชัน่ไม่แน่นอน บำงครัง้
สินค้ำเดียวกันแต่ครีเอเตอร์ 2 คนได้ค่ำคอมมิชชนัไม่เท่ำกัน และ TikTok เปลีย่นแปลงกฎ
ค่อนขำ้งบ่อย ซึง่ต่ำงจำกแพลตฟอรม์อย่ำง Shopee หรอื Lazada ทีค่่อนขำ้งเสถยีรกว่ำ 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เคยเจอปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมชิชนั เช่น ค่ำคอมมชิชนัอำจถูก
ยกเลกิหำกลูกค้ำท ำกำรคนืสนิค้ำภำยในระยะเวลำทีก่ ำหนด ส่งผลให้รำยได้ของครเีอเตอร์ไม่
แน่นอนและตอ้งคอยตดิตำมสถำนะค ำสัง่ซื้ออย่ำงใกลช้ดิ 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ มแีผนทีจ่ะขยำยช่องทำงกำรขำยไปยงัแพลตฟอรม์อืน่ เช่น Shopee 
และ Lazada และเพิม่กำรใชโ้ฆษณำเพือ่กระตุน้ยอดขำยใหม้ำกขึ้น 
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ครีเอเตอรค์นท่ี 2 

อำยุ 23 ปี 
อำชพี นกัศกึษำ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ต้องกำรหำรำยได้พเิศษโดยไม่ต้องใช้ทุนเยอะ และเหน็ว่ำ TikTok 
เป็นแพลตฟอรม์ทีเ่หมำะกบักำรสร้ำงรำยไดแ้บบนี้ เพรำะคนชอบดูวดิโีอสัน้ ๆ และรวีวิสนิค้ำก็
สำมำรถท ำเงนิไดจ้รงิเหน็เพือ่นท ำแลว้ไดเ้งนิเลยอยำกลองบำ้ง 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ขัน้ตอนแรกคอืเลือกสนิค้ำทีม่ปีระสบกำรณ์ใช้งำนจรงิ มำท ำรวีวิ 
เพรำะจะท ำใหเ้นื้อหำดูน่ำเชือ่ถอืมำกขึ้น โดยเริม่จำกสนิคำ้ทีม่อียู่แลว้ เช่น หูฟังไรส้ำย และของ
ใชส้ ำหรบันกัศกึษำ จำกนัน้กท็ ำคลปิวดีโีอคอนเทนต์ และปักตะกรำ้สนิคำ้ในวดิโีอในช่อง 

 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 4 สปัดำห์ กว่ำจะเริม่มยีอดขำย โดยคลิปวดิีโอ   
แรก ๆ ของแทบไม่มคีนดู ยอดววิ 200-400 ต้องปรบักลยุทธ์ใหม่โดยเน้นท ำวดิโีอให้ดงึดูดมำก
ขึน้ ใชเ้สยีงทีก่ ำลงัเป็นเทรนด ์และใส่ค ำกระตุน้กำรซื้อ ใหค้นรบีกดซื้อสนิคำ้ทีปั่กตะกรำ้ไวไ้ด ้

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มูลใดบ้ำงเกี่ยวกบักำรท ำ TikTok Affiliate เช่น คอร์ส
เรยีน, บทควำม, ครเีอเตอรต์น้แบบ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เรยีนรูจ้ำกกำรดคูรเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate อยู่แลว้ กจ็ะดวู่ำเขำ
ท ำคอนเทนตย์งัไง ตดัคลปิยงัไง พำดหวัคลปิยงัไง แลว้กล็องศกึษำเองเพิม่เตมิจำกบทควำมและ
กลุ่มเฟซบุ๊กเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ พอใจมำก ตอนนี้ท ำได้ประมำณ 30,000/เดอืน ซึง่ถอืว่ำเป็นเงนิที ่
มำกส ำหรบันกัศกึษำ แต่กต็อ้งกำรเพิม่เป็น 60,000 บำท/เดอืน โดยกำรขยำยกลุ่มเป้ำหมำย และ
ทดลองขำยสนิคำ้ประเภทอืน่ และเลอืกสนิคำ้ทีค่่ำคอมมชิชนัทีส่งูขึน้ประมำณ 15-20% 
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ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผู้ชม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้ 
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ คอนเทนต์แนว ของดีบอกต่อ เช่น รวีวิสนิค้ำถูกและดีมคีุณภำพ 
ได้ผลตอบรบัดมีำก เพรำะคนชอบควำมจรงิใจและอยำกเหน็ผลลพัธ์จรงิก่อนซื้อสนิค้ำทีเ่รำปัก
ตะกรำ้ 
 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ โดยจะเลอืกเป็นสนิคำ้ทีร่ำคำจบัตอ้งได ้ไม่แพงมำกเกนิไปและไม่ถูก
จนเกินไป รำคำประมำณ 100-500 บำท เพรำะคนจะกดสัง่ซื้อง่ำย และจะเลือกสินค้ำทีเ่ป็น
กระแสกบัสนิคำ้ทีม่คี่ำคอมมชิชนัสงูประมำณ 15% ขึน้ไปมำท ำคลปิรวีวิ 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ตอนแรกสัง่สนิค้ำมำก่อนหรอืไม่ก็ขอสนิค้ำตวัอย่ำงฟรมีำ แล้วท ำ
คลปิรวีวิสนิคำ้พรอ้มปักตะกร้ำ โดยกำรเปิดหวัคลปิแบบต้องหยุดคนดูใหไ้ด้ภำยใน 3 วแิรก ถ้ำ
คนดจูนจบคลปิเรำมโีอกำสขำยกบัคนนัน้ไดเ้ลย 

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใช ้TikTok Shop Creator Center  ดูว่ำวดิโีอไหนมยีอดววิ ยอดคลกิ
ดสูนิคำ้ และยอดขำยสงูสุด กบัค่ำคอมมชิชนัทีจ่ะไดร้บั แลว้ใชว้ธินีัน้ต่อยอดท ำคลปิรวีวิสนิคำ้ตวั
นัน้เพิม่ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ โดยปกติแล้วใช้เวลำอยู่บน TikTok ค่อนข้ำงมำก เพรำะเป็น
แพลตฟอรม์ทีช่อบดูคอนเทนต์และตดิตำมเทรนด์ใหม่ ๆ อยู่แลว้ ดงันัน้ จงึใชเ้วลำจำกตรงนี้มำ
สรำ้งคอนเทนต์ของตวัเองแทน โดยเฉลีย่ฉันใช้เวลำประมำณ 5-6 ชัว่โมงต่อวนัในกำรวำงแผน 
ถ่ำยท ำ และตดัต่อวดิโีอ ส ำหรบัช่วงเชำ้มกัจะใชเ้วลำสกั 30 นำทถีงึ 1 ชัว่โมงในกำรดเูทรนด์และ
วเิครำะหว์่ำคลปิไหนก ำลงัมำแรง หลงัจำกนัน้จะใชเ้วลำช่วงบ่ำยหรอืเยน็ถ่ำยคลปิ โดยพยำยำม
ถ่ำยให้ได้หลำยคลปิในครำวเดยีว เพือ่ลดภำระกำรท ำงำนในวนัอืน่ ๆ เมือ่ถ่ำยวดิโีอเสรจ็จะใช้
เวลำประมำณ 1-2 ชัว่โมงในกำรตดัต่อใหเ้นื้อหำดูน่ำสนใจ ใชเ้อฟเฟกต์ เสยีง หรอืฟีเจอรต์่ำง ๆ 
ของ TikTok เพือ่ดงึดูดผู้ชม จำกนัน้จะเขยีนแคปชนั เลอืกแฮชแทก็ทีเ่หมำะสม และตัง้เวลำลง
คลปิใหส้อดคลอ้งกบัช่วงทีก่ลุ่มเป้ำหมำยทีอ่อนไลน์มำกทีสุ่ด หลงัจำกโพสตแ์ลว้ จะใชเ้วลำอกี 1 
ชัว่โมงเพือ่ตอบคอมเมนต์และมสี่วนร่วมกบัผูต้ดิตำม เพรำะกำรสรำ้ง Engagement ทีด่ชี่วยให้ 
TikTok ดนัคอนเทนต์ไปหำคนดูมำกขึ้น แมว้่ำจะใชเ้วลำหลำยชัว่โมงต่อวนั แต่รูส้กึว่ำสิง่นี้เป็น
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ทัง้งำนและควำมสนุก เพรำะได้สร้ำงคอนเทนต์ทีเ่ป็นตวัเอง และยงัสำมำรถสร้ำงรำยได้จำก 
TikTok Affiliate ควบคู่ไปดว้ย 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ศึกษำคอนเทนต์ของครเีอเตอร์คนอืน่ ๆ ทีส่ำมำรถท ำรำยได้จำก 
TikTok Affiliate ไดม้ำกกว่ำ 100,000 บำทต่อเดอืน เพือ่หำไอเดยีใหม่ ๆ ทัง้ในแง่ของกำรเลอืก
สนิคำ้ วธิกีำรพดู และเทคนิคกำรเปิดหวัคลปิใหน่้ำสนใจ เพรำะช่วง 3-5 วนิำทแีรกของวดิโีอมผีล
อย่ำงมำกต่อกำรดึงดูดให้คนดูจนจบ นอกจำกนี้ยังสังเกตโครงสร้ำงของวิดีโอที ่ประสบ
ควำมส ำเรจ็ ว่ำเน้นกำรเล่ำเรือ่งแบบไหน มจีงัหวะกำรตดัต่ออย่ำงไร และใชเ้อฟเฟกต์หรอืเสยีง
ประกอบแบบใดเพือ่กระตุ้นอำรมณ์ผู้ชม หลงัจำกนัน้ ตนเองก็น ำแนวทำงเหล่ำนี้มำปรบัใช้กบั
คอนเทนต์ของตวัเอง ทดลองรูปแบบต่ำง ๆ เช่น กำรรวีวิแบบ Before-After กำรเปรยีบเทียบ
สนิคำ้หลำยตวั หรอืกำรใชค้ ำพูดกระตุ้นอำรมณ์ใหค้นกดซื้อสนิคำ้ และฝึกฝนกำรตดัต่อวดิโีอให้
กระชบัและดงึดูดมำกขึ้น เช่น ใช ้Jump Cut เพือ่ลดช่วงเวลำทีไ่ม่จ ำเป็น ใส่ขอ้ควำมบนหน้ำจอ
เพือ่เน้นจุดส ำคญั และใช ้Sound Effect หรอืเพลงทีก่ ำลงัเป็นกระแสเพือ่เพิม่ Engagement สิง่
เหล่ำนี้ช่วยใหค้อนเทนตด์ูมคีุณภำพ และสำมำรถแขง่ขนักบัครเีอเตอรค์นอืน่ ๆ ไดด้ขีึน้ ซึง่สง่ผล
ใหย้อดววิและยอดขำยเตบิโตอย่ำงต่อเนือ่ง  

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 

 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ บุคลิกภำพ หรอืภำพลกัษณ์มผีลอย่ำงมำก เพรำะบุคลิกภำพและ
ภำพลกัษณ์ของครเีอเตอรเ์ป็นปัจจยัส ำคญัทีส่่งผลต่อควำมไวว้ำงใจของผูต้ดิตำม หำกเรำดูเป็น
มติร น่ำเชือ่ถอื และจรงิใจ คนจะรูส้กึสบำยใจทีจ่ะรบัชมคอนเทนตข์องเรำ และมแีนวโน้มทีจ่ะเชือ่
ในค ำแนะน ำเกีย่วกบัสนิค้ำ ซึง่จะช่วยกระตุ้นให้ผู้ชมตดัสนิใจซื้อง่ำยขึ้น โดยพยำยำมน ำเสนอ
คอนเทนต์ในแบบทีเ่ป็นตวัเองมำกทีสุ่ด โดยใชภ้ำษำทีเ่ป็นธรรมชำต ิไม่ขำยของมำกเกนิไป แต่
เน้นกำรแชร์ประสบกำรณ์กำรใช้จรงิ เพือ่ใหผู้ต้ดิตำมรู้สกึว่ำเรำเป็นเพือ่นทีก่ ำลงัแนะน ำสิง่ด ีๆ 
ใหก้บัผูช้ม นอกจำกนี้ยงัใหค้วำมส ำคญักบักำรตอบคอมเมนต์และกำรมปีฏสิมัพนัธ์กบัผูต้ดิตำม 
เพือ่สร้ำงควำมรู้สกึใกลช้ดิและท ำให้พวกเขำไว้วำงใจเรำมำกขึ้น หำก ครเีอเตอร์สำมำรถสรำ้ง
ภำพลกัษณ์ทีด่ไีดอ้ย่ำงต่อเนือ่ง ช่องของเรำจะเตบิโตขึ้นเรือ่ย ๆ และมฐีำนผูต้ดิตำมทีม่ ัน่คง ซึง่
จะช่วยเพิม่โอกำสในกำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ในระยะยำว 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ มกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยได้จำก TikTok Affiliate ในทุกเดอืน เพือ่ใช้
เป็นแรงกระตุ้นในกำรพฒันำตวัเองอยู่เสมอ โดยปกตแิล้วจะตัง้เป้ำหมำยไว้ที ่60,000 บำทต่อ
เดอืน และหำกสำมำรถท ำไดต้ำมเป้ำหมำยกจ็ะขยบัเป้ำหมำยใหส้งูขึน้เรือ่ย ๆ ตำมประสบกำรณ์
และทกัษะทีเ่พิม่ขึ้น กำรตัง้เป้ำหมำยช่วยให้มแีนวทำงทีช่ดัเจนในกำรท ำงำน เช่น วำงแผนว่ำ
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จะต้องโพสต์วดิโีอกีค่ลปิต่อวนั เลอืกสนิคำ้อย่ำงไรให้ตรงกบักลุ่มเป้ำหมำย และต้องใช้กลยุทธ์
อะไรเพือ่เพิม่ยอดขำย นอกจำกนี้ยงัตดิตำมผลลพัธ์อย่ำงสม ำ่เสมอ วเิครำะหว์่ำคอนเทนต์แบบ
ไหนท ำเงนิได้ด ีและปรบัปรุงกลยุทธ์ให้เหมำะสมเมือ่มปีระสบกำรณ์มำกขึ้นก็สำมำรถจดักำร
คอนเทนต์ได้อย่ำงมีประสิทธิภำพยิง่ขึ้น ซึง่ช่วยให้รำยได้เติบโตขึ้นตำมล ำดับ และเป็น
แรงผลกัดนัใหม้พีฒันำเทคนิคใหม่ ๆ อย่ำงต่อเนือ่ง 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรพูด กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิีโอ มผีลอย่ำงมำก เพรำะ 
TikTok เป็นแพลตฟอร์มทีเ่น้นกำรรบัชมวดิโีอสัน้ ๆ หำกเรำสำมำรถพูดและน ำเสนอได้อย่ำง
น่ำสนใจตัง้แต่ 3-5 วนิำทแีรก จะช่วยดงึดดูใหผู้ช้มดคูลปิจนจบและเพิม่โอกำสในกำรตดัสนิใจซื้อ
สนิคำ้ นอกจำกนี้ ทกัษะกำรตดัต่อวดิโีอใหดู้เป็นมอือำชพีก็มคีวำมส ำคญัเช่นกนั กำรใชเ้ทคนิค
ตดัต่อทีก่ระชบั ใส่ขอ้ควำมหรอืเอฟเฟกต์ช่วยเน้นจุดส ำคญัของสนิคำ้ รวมถงึกำรเลอืกใชเ้สยีงที ่
ก ำลังเป็นกระแส ล้วนช่วยให้คอนเทนต์ของเรำมีโอกำสเข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำยมำกขึ้น  ท ำให้       
ครเีอเตอร์ทีส่ำมำรถน ำเสนอสนิค้ำให้น่ำสนใจ และท ำให้ผู้ชมรู้สกึว่ำอยำกไดส้นิค้ำตวันี้เดีย๋วนี้  
มกัจะมยีอดขำยทีสู่งขึ้น และไดร้บัค่ำคอมมชิชนัมำกขึ้นตำมไปดว้ย กำรพฒันำทกัษะสว่นบุคคล
อย่ำงต่อเนือ่งจงึเป็นสิง่ส ำคญัในกำรท ำ TikTok Affiliate ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ในระยะยำว 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ปฏิสัมพันธ์กับผู้ชมในคอนเทนต์มีผลอย่ำงมำก เพรำะกำรมี
ปฏสิมัพนัธ์กบัผูช้มช่วยเพิม่ Engagement ใหก้บัคอนเทนต์ และส่งผลให ้TikTok ดนัวดิโีอของ
เรำไปหำคนอืน่มำกขึ้น ซึง่จะช่วยเพิม่โอกำสในกำรขำยสนิค้ำได้มำกขึ้นเช่นกนั ยิง่มคีอมเมนต์
เยอะ TikTok จะมองว่ำคลิปของเรำมีควำมน่ำสนใจ และมีแนวโน้มทีจ่ะไวรัลได้ กำรตอบ        
คอมเมนต์อย่ำงรวดเรว็และจรงิใจ ท ำใหผู้ช้มรูส้กึว่ำเรำมตีวัตนจรงิ ไม่ใช่แค่ครเีอเตอรท์ีต่อ้งกำร
ขำยของเพยีงอย่ำงเดยีว นอกจำกนี้  กำรตอบคอมเมนต์ด้วยวดิโีอเป็นเทคนิคทีม่ปีระสทิธภิำพ
มำก เพรำะสำมำรถใหข้อ้มูลเพิม่เตมิเกีย่วกบัสนิคำ้ และช่วยใหผู้ช้มเหน็ภำพกำรใชง้ำนจรงิ ท ำ
ให้พวกเขำตดัสนิใจซื้อได้ง่ำยขึ้น กำรมปีฏิสมัพนัธ์กับผู้ติดตำมอย่ำงต่อเนือ่งจึงเป็นกลยุทธ์
ส ำคญัทีช่่วยเพิม่ยอดขำยและท ำใหช้่องเตบิโตในระยะยำว 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอนเทนต์ ตอนแรกท ำ
คลปิรวีวิสนิคำ้แบบปกต ิเน้นใหข้อ้มลูและขอ้ดขีองสนิคำ้อย่ำงละเอยีด แต่ยอดววิและยอดขำยยงั
ไม่ค่อยดนีกั หลงัจำกนัน้ลองเปลีย่นแนวทำงโดยใสค่วำมสนุกสนำนและอำรมณ์ขนัลงไป เช่น ท ำ
คอนเทนต์แบบรวีวิสนิค้ำแนวฮำ ๆ หรอืใช้มุกตลกประกอบกำรน ำเสนอ ผลปรำกฏว่ำยอดววิ
เพิม่ขึ้นอย่ำงรวดเรว็ เพรำะผู้ชมชอบคอนเทนต์ทีดู่แล้วเพลดิเพลนิ ไม่รู้สกึว่ำเป็นโฆษณำมำก
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เกนิไป นอกจำกนี้  กำรท ำให้คอนเทนต์เป็นไวรลัยงัช่วยให้มคีนแชร์มำกขึ้น และส่งผลให้ยอด
คลิกดูสนิค้ำสูงขึ้น เมือ่ยอดววิและ Engagement เพิม่ขึ้น TikTok ก็จะดนัวดิีโอของเรำไปหำ
กลุ่มเป้ำหมำยมำกขึ้น ท ำใหม้โีอกำสขำยสนิคำ้ไดม้ำกขึ้นตำมไปดว้ย กำรปรบัแนวทำงใหเ้หมำะ
กบัพฤตกิรรมของผูช้มจงึเป็นสิง่ส ำคญัมำกในกำรท ำ TikTok Affiliate ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ แผนคอืกำรสรำ้งช่อง TikTok เพิม่ในหลำย ๆ แนว เช่น ช่องหนึง่อำจ
เน้นรีวิวสินค้ำโดยละเอียด อีกช่องอำจเป็นแนวสนุกสนำนหรือลองใช้สินค้ำจริง เพือ่เข้ำถึง
กลุ่มเป้ำหมำยทีห่ลำกหลำยมำกขึ้นนอกจำกนี้  จะตัง้เป้ำเพิม่จ ำนวนคอนเทนต์โดยพยำยำม
อปัโหลดวดิโีอใหส้ม ำ่เสมอทุกวนั เพรำะยิง่ท ำคอนเทนต์มำก กย็ิง่มโีอกำสทีว่ดิโีอจะตดิฟีดและ  
กลำยเป็นไวรลัไดง้่ำยขึ้น เมือ่วดิโีอไดร้บัควำมนิยม จ ำนวนผูต้ดิตำมกจ็ะเพิม่ขึ้นเอง และจะช่วย
ให้ช่องมคีวำมน่ำเชือ่ถอืมำกขึ้น อกีวธิหีนึง่คอืกำรใช้เทคนิค Cross-Promotion เช่น แชร์คลปิ
จำก TikTok ไปยงัแพลตฟอร์มอืน่ ๆ อย่ำง Facebook Reels หรอื Instagram Reels เพือ่เพิม่
โอกำสให้มคีนเห็นมำกขึ้น และสำมำรถดึงผู้ตดิตำมจำกแพลตฟอร์มอืน่ให้มำติดตำม TikTok 
ของฉนัได ้ซึง่จะช่วยเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงต่อเนือ่ง 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้ Organic Reach เป็นหลกั เพรำะ TikTok เป็นแพลตฟอร์มที ่
สำมำรถดนัคอนเทนตใ์หเ้ขำ้ถงึคนจ ำนวนมำกไดโ้ดยไม่ตอ้งเสยีค่ำโฆษณำ โดยฉนัจะเน้นกำรลง
คลปิทีม่ ีCall-to-Action (CTA) ทีช่ดัเจน เช่น กำรปักตะกร้ำสนิค้ำในทุกคลิป พร้อมแคปชนัที ่
กระตุน้ใหค้นสนใจและกดซื้อ นอกจำกนี้ใหพ้ยำยำมเลอืกใช้แฮชแทก็ (Hashtag) ทีเ่กีย่วขอ้งและ
เป็นทีน่ิยม เพือ่ใหค้ลปิตดิอนัดบัในกำรคน้หำ และใชเ้สยีงหรอืเอฟเฟกต์ทีก่ ำลงัเป็นเทรนด์ เพือ่
เพิม่โอกำสทีว่ดิโีอจะไดร้บักำรโปรโมต (Promote) โดยอลักอรธิมึของ TikTok อย่ำงไรกต็ำม ใน
อนำคตฉันอำจเริม่ใช ้TikTok Ads หรอื Boost Post เพือ่ช่วยใหค้อนเทนตไ์ปถงึกลุ่มเป้ำหมำยที ่
แม่นย ำขึ้น และเพิม่โอกำสในกำรขำยสนิคำ้ใหสู้งขึ้น โดยเฉพำะกบัสนิคำ้ทีต่้องกำรเร่งยอดขำย
ในช่วงเวลำสัน้ ๆ เช่น โปรโมชนั (Promotion) พเิศษหรอืสนิคำ้ตำมเทรนด์ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เคยใชก้ลยุทธ์กำรท ำคอนเทนต์ตำมกระแส เพือ่ดงึดูดผูช้มและเพิม่
ยอดขำยอย่ำงมปีระสทิธภิำพ โดยกำรตดิตำมเทรนด์ใน TikTok เช่น Challenge เพลงฮติ หรอื 
Meme ทีก่ ำลงัไดร้บัควำมนิยม แลว้น ำมำปรบัใชก้บัสนิคำ้ทีจ่ะโปรโมต (Promote) นอกจำกนี้ ยงั
ใชแ้ฮชแทก็ (Hashtag) ทีเ่กีย่วขอ้งกบัสนิค้ำ และแฮชแทก็ (Hashtag) ตำมเทรนด์ ในช่วงเวลำ
นัน้ ๆ เพือ่เพิม่โอกำสใหค้ลปิตดิอนัดบักำรคน้หำและเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยทีส่นใจสนิคำ้ประเภท
เดียวกัน เช่น ถ้ำก ำลังรีวิว Gadget จะใช้ #ของมันต้องมี #รีวิวของใช้ #ไอเท็มเด็ดจำก
TikTokShop อกีเทคนิคทีช่่วยเพิม่ยอดขำยคอื กำรท ำ Before-After หรอืรวีวิสนิคำ้ดว้ยผลลพัธ์ที ่
ชดัเจน เพรำะคนส่วนใหญ่ชอบเหน็กำรเปรยีบเทยีบ และถ้ำสนิคำ้ดูน่ำสนใจก็จะช่วยกระตุ้นให้
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คนตัดสินใจซื้อง่ำยขึ้น นอกจำกนี้กำรใช้เสยีงหรือฟิลเตอร์ทีก่ ำลงัเป็นทีน่ิยมก็ช่วยให้คลิปมี
โอกำสไวรลัมำกขึน้ สง่ผลใหย้อดววิและยอดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ตอนเริม่ท ำ TikTok Affiliate ตัง้แต่เรยีนอยู่ปี 4 และพบว่ำอุปสรรค
ส ำคญัคอื ไม่มฐีำนผู้ติดตำม ท ำให้ช่วงแรกโพสต์วดิีโอไปแล้วแทบไม่มคีนเห็น  กำรแข่งขนัก็
ค่อนข้ำงสูง เพรำะมีครีเอเตอร์จ ำนวนมำกทีท่ ำคอนเทนต์แนวเดียวกันอีกปัญหำทีเ่จอคือ 
อลักอรทิมึของ TikTok ทีไ่ม่แน่นอน บำงวนัคลปิถูกดนัจนมยีอดววิหลกัหมืน่ถงึแสน แต่บำงวนั
ยอดววิตกต ำ่จนแทบไม่มคีนดเูลย ท ำใหต้อ้งทดลองปรบัแนวทำงกำรท ำคอนเทนตห์ลำยรูปแบบ 
นอกจำกนี้  กำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยก็ไม่ง่ำย เพรำะ TikTok มกีำรเปลีย่นแปลงอลักอรทิมึบ่อย 
ท ำใหบ้ำงช่วงโพสตว์ดิโีอแลว้ไม่ไดร้บักำรโปรโมต (Promote) ตอ้งลองใชแ้ฮชแทก็ (Hashtag) ที ่
เกีย่วข้อง โดยเลือกเวลำโพสต์ทีเ่หมำะสม และพยำยำมท ำคลิปทีด่ึงดูดให้คนดูจนจบ เพือ่ให้ 
TikTok ดนัคอนเทนตม์ำกขึน้  

 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ปัญหำเรือ่งกำรขำดแรงบนัดำลบ่อยมำก บำงครัง้คดิไม่ออกจรงิ ๆ ว่ำ
จะท ำคอนเทนต์แนวไหนด ีโดยเฉพำะช่วงทีย่อดววิตกหรอืสนิค้ำขำยไม่ด ียิง่ท ำให้หมดไฟไป
เลยแกปั้ญหำน้ีดว้ยกำร ด ูTikTok Trends และวเิครำะหว์่ำช่วงนัน้คนก ำลงัสนใจอะไร นอกจำกนี้
ยงัตดิตำมครเีอเตอรท์ีข่ำยด ียอดค่ำคอมมชิชนัสูง เพือ่ดวู่ำเขำท ำคอนเทนตอ์ย่ำงไร เช่น วธิกีำร
เปิดคลปิ กำรพดูน ำเสนอสนิคำ้ เทคนิคกำรตดัต่อ แลว้น ำมำปรบัใชใ้หเ้หมำะกบัสไตลข์องตวัเอง 
โดยสงัเกตว่ำถ้ำคลปิไหนมคีนดูเยอะกจ็ะลองท ำคอนเทนต์แนวใกลเ้คยีงกนั หรอืพฒันำต่อยอด
ใหด้ยีิง่ขึ้นอกีวธิทีีช่่วยไดค้อื เขำ้ไปดูคอมเมนต์ของผูช้ม ว่ำมคี ำถำมอะไรเกีย่วกบัสนิคำ้หรอืไม่ 
แล้วน ำมำท ำเป็นคลิปตอบค ำถำม วิธีนี้ ไม่เพียงแต่ช่วยให้เกิดไอเดียใหม่ ๆ แต่ยงัช่วยเพิม่ 
Engagement และท ำใหผู้ช้มรูส้กึว่ำเรำใสใ่จจรงิ ๆ 

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ สงัเกตว่ำ TikTok ให้ควำมส ำคญักับวดิีโอทีม่ี Engagement สูง 
ดงันัน้เวลำยอดววิเริม่ตก หรอือลักอรทิมึเปลีย่นไป จะเริม่ปรบักลยุทธ์ใหว้ดิโีอมปีฏสิมัพนัธ์มำก
ขึน้ เช่น เพิม่กำรตัง้ค ำถำมในคลปิ หรอื กระตุน้ใหค้นคอมเมนต ์ตวัอย่ำงเช่น 
 "คดิว่ำของชิ้นน้ีรำคำเท่ำไหร่?" เพือ่ใหค้นร่วมเดำ 
 "ใครเคยใชแ้ลว้บำ้ง?" ใหค้นมำแชรป์ระสบกำรณ์ 
 "ถำ้คุณมงีบ 500 บำท จะเลอืกซื้ออะไร?" เพือ่กระตุน้ใหเ้กดิกำรแลกเปลีย่นควำมคดิเหน็ 
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นอกจำกนี้ ลองเปลีย่นรปูแบบคอนเทนต ์เช่น ท ำวดิโีอเปรยีบเทยีบสนิคำ้ Before-After หรอืแกะ
กล่องสนิค้ำ (Unboxing) เพรำะคอนเทนต์เหล่ำนี้มกัได้ Engagement สูง อีกวธิีทีช่่วยได้คือ     
อปัเดตแฮชแทก็ (Hashtag) ตำมกระแส เพือ่ใหว้ดิโีอมโีอกำสขึน้ฟีดของกลุ่มเป้ำหมำยใหม่ ๆ 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ อุปสรรคส ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้นคอื "ควำมอดทน" หลำยคนเขำ้
มำท ำ TikTok Affiliate ดว้ยควำมหวงัว่ำวดิโีอจะ ไวรลัเรว็ ตดิฟีดงำ่ย และสรำ้งรำยไดท้นัท ีแต่ใน
ควำมเป็นจรงิ กำรท ำให้ช่องเติบโตและมรีำยได้ทีม่ ัน่คงต้องใช้เวลำและควำมพยำยำมอย่ำง
ต่อเนือ่ง สิง่ทีผู่เ้ริม่ตน้ตอ้งเขำ้ใจคอื TikTok เป็นแพลตฟอรม์ทีต่อ้งกำรควำมสม ำ่เสมอ กำรโพสต์
วดิโีอวนัละ 10-20 คลปิ อำจเป็นจ ำนวนทีเ่ยอะเกนิไปส ำหรบับำงคน แต่กำรโพสต์วนัละอย่ำง
น้อย 4-8 คลปิ จะช่วยใหม้โีอกำสทดลองแนวทำงต่ำง ๆ และดูว่ำคอนเทนต์ประเภทไหนทีไ่ดร้บั
ควำมนิยม  

 ค ำแนะน ำส ำหรบัมอืใหม่ 

1. อย่ำทอ้ถอย ถำ้วดิโีอแรก ๆ ไม่ดงั ครเีอเตอรห์ลำยคนตอ้งใชเ้วลำเป็นเดอืน
กว่ำจะเริม่มรีำยได ้

2. หมัน่วเิครำะห์วดิีโอทีไ่ด้ผลด ีใช้ TikTok Analytics ดูว่ำแนวไหนคนชอบ
แลว้ท ำซ ้ำ 

3. ปรบัตัวตำมเทรนด์ ติดตำมกระแสแฮชแท็ก (Hashtag) และเพลงทีเ่ป็น
ไวรลั 

4. สร้ำงเอกลกัษณ์ของตวัเอง คนจะจ ำครเีอเตอร์ทีม่สีไตล์ชดัเจน เช่น วธิพีูด 
โทนเสยีง หรอืมุมกลอ้ง 

5. โฟกสัทีก่ำรสร้ำงเนื้อหำทีม่คีุณค่ำ ไม่ใช่แค่ขำยของ แต่ต้องใหข้อ้มูลทีช่่วย
ใหผู้บ้รโิภคตดัสนิใจไดง้ำ่ยขึน้ 

สุดท้ำย อย่ำลืมเล่นให้สนุกเพรำะ TikTok เป็นแพลตฟอร์มทีใ่ห้ควำมส ำคัญกับควำมเป็น
ธรรมชำต ิและควำมจรงิใจ ถ้ำผู้ตดิตำมรู้สกึว่ำเรำสนุกไปกบัคอนเทนต์ ผู้ชมก็จะอยำกตดิตำม
และสนบัสนุนเรำมำกขึน้เอง 

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ TikTok Affiliate มีข้อจ ำกัดทีแ่ตกต่ำงจำกแพลตฟอร์มอืน่ ๆ 
โดยเฉพำะในเรือ่งของ อำยุกำรแสดงผลของคอนเทนต ์วดิโีอบน TikTok มกัจะมอีำยุกำรเขำ้ถงึที ่
ส ัน้กว่ำบนแพลตฟอรม์อืน่ เช่น YouTube ทีส่ำมำรถตดิอนัดบักำรคน้หำไดน้ำน และยงัมโีอกำส
ถูกแนะน ำในระยะยำว 
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 ขอ้เสยีเปรยีบหลกัของ TikTok Affiliate ไดแ้ก่ 

1. ต้องสร้ำงคอนเทนต์ใหม่ตลอดเวลำ เพรำะวดิีโอเก่ำมกัจะหำยไปจำกฟีด
ภำยในไม่กีว่ ัน ท ำให้ต้องอัปโหลดคลิปอย่ำงต่อเนื ่องเพือ่ให้บัญชีมี 
Engagement ตลอด 

2. อลักอรธิมึเปลีย่นแปลงตลอดเวลำ บำงช่วงคลปิอำจได ้Reach น้อยลงแมใ้ช้
กลยุทธเ์ดมิทีเ่คยไดผ้ล 

3. ไม่มีระบบ Retargeting เหมือนแพลตฟอร์มอืน่ เช่น Facebook หรือ 
Google Ads ทีส่ำมำรถยงิโฆษณำไปหำคนทีเ่คยดูสนิคำ้แลว้ได ้แต่ TikTok 
เน้นไปทีค่อนเทนตไ์วรลัและกำรเขำ้ถงึแบบ Organic 

4. ไม่สำมำรถสร้ำง Passive Income ได้ง่ำย ต่ำงจำก YouTube ทีส่ำมำรถ
สรำ้งรำยไดจ้ำกโฆษณำในระยะยำว วดิโีอ TikTok ทีไ่วรลัแลว้จะค่อย ๆ ลด
กำรเขำ้ถงึ ท ำใหต้อ้งสรำ้งคอนเทนตใ์หม่เสมอ 

อย่ำงไรก็ตำม TikTok ก็มจุีดแขง็ในเรือ่งของ กำรเขำ้ถงึทีร่วดเรว็ และโอกำสในกำรขำยสนิค้ำ
ผ่ำนกำรรีวิวแบบสัน้ ๆ ทีก่ระตุ้นกำรตัดสินใจซื้อได้ทันที ดังนั ้น ครีเอเตอร์ทีต่้องกำร            
ประสบควำมส ำเรจ็จงึต้อง วำงแผนกำรผลติคอนเทนต์ใหต้่อเนือ่ง และใชแ้พลตฟอรม์อืน่ควบคู่
กนัไป เพือ่ใหเ้กดิรำยไดท้ีม่ ัน่คงในระยะยำว 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ครเีอเตอรบ์ำงรำยพบปัญหำค่ำคอมมชิชนัล่ำชำ้ โดย TikTok ก ำหนด
รอบกำรจ่ำยเงนิทุก 15 วนั แต่บำงครัง้อำจเกดิควำมล่ำชำ้เนือ่งจำกกระบวนกำรตรวจสอบค ำสัง่
ซื้อและกำรคนืสนิคำ้ของลูกคำ้ 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ หำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลงเนือ่งจำกรำยได้จำก TikTok 
Affiliate อำจไม่คงทีบ่ำงเดอืนไดค้่ำคอมมชิชนัมำก แต่บำงเดอืนอำจลดลงอย่ำงเหน็ไดช้ดั ดงันัน้ 
กำรกระจำยควำมเสีย่งไปยงัแพลตฟอรม์อืน่ ๆ เป็นสิง่ทีจ่ ำเป็น โดยเริม่ศกึษำ Shopee Affiliate 
และ Lazada Affiliate เพรำะเป็นช่องทำงทีส่ำมำรถใชก้ลยุทธค์ลำ้ย ๆ กนัได ้
ขอ้ดขีองกำรท ำ Shopee และ Lazada Affiliate คอื 

1. ใชค้อนเทนตเ์ดยีวกนัได ้สำมำรถน ำวดิโีอรวีวิสนิคำ้ทีใ่ชใ้น TikTok ไปโพสต์
บนแพลตฟอรม์อืน่ ๆ ได ้ท ำใหไ้ม่ตอ้งสรำ้งคอนเทนตใ์หม่ทัง้หมด 

2. มรีะบบค่ำคอมมชิชนัทีเ่สถยีรกว่ำ บำงช่วง TikTok อำจลดกำรเขำ้ถงึ แต่ 
Shopee และ Lazada ยงัมลีูกคำ้หลัง่ไหลเขำ้มำจำกโฆษณำและกำรคน้หำ
ผ่ำนแอป 
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3. สำมำรถท ำ Retargeting ได ้โดยเฉพำะบน Shopee ทีส่ำมำรถยงิโฆษณำ
ไปหำลูกคำ้ทีเ่คยสนใจสนิคำ้ได ้

4. ช่วยเพิม่รำยไดห้ลำยช่องทำง ไม่ตอ้งพึง่พำ TikTok เพยีงอย่ำงเดยีว 
 นอกจำกนี้  ยงัเริม่ศึกษำกำรท ำ Affiliate ผ่ำน Facebook และ Instagram เพือ่ขยำย
กลุ่มเป้ำหมำยใหก้วำ้งขึ้น รวมถงึกำรท ำ YouTube Shorts ซึง่ช่วยใหว้ดิโีอมอีำยุยนืยำวขึ้นและ
สรำ้งรำยไดจ้ำกโฆษณำไดใ้นอนำคต กำรมหีลำยช่องทำงท ำให้มัน่ใจไดว้่ำ ถ้ำแพลตฟอรม์หนึง่
รำยไดล้ดลงกจ็ะมแีหล่งรำยไดอ้ืน่มำทดแทน 

 

ครีเอเตอรค์นท่ี 3 

อำยุ 32 ปี 
อำชพี พนกังำนบรษิทัเอกชน 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ท ำงำนประจ ำและต้องกำรหำรำยไดเ้สรมิทีส่ำมำรถท ำควบคู่ไปกบั
งำนหลกัได้ซึง่ TikTok Affiliate เป็นทำงเลือกทีด่ี เพรำะสำมำรถเริม่ต้นได้โดย ไม่ต้องใช้เงนิ
ลงทุนเยอะ แค่มีโทรศัพท์มือถือและเวลำส ำหรับสร้ำงคอนเทนต์ นอกจำกนี้  TikTok เป็น
แพลตฟอรม์ทีม่ ีEngagement สงู ท ำใหค้อนเทนตส์ำมำรถกระจำยไปสูก่ลุ่มเป้ำหมำยไดง้ำ่ยกว่ำ
แพลตฟอร์มอืน่ อีกเหตุผลหนึง่ทีเ่ลอืกท ำ TikTok Affiliate คอื ระบบค่ำคอมมชิชนัทีน่่ำสนใจ 
หำกเลอืกโปรโมต (Promote) สนิคำ้ทีม่คี่ำคอมคอมมชิชนัสงูและเป็นสนิคำ้ทีก่ ำลงัเป็นทีน่ิยม กม็ี
โอกำสสร้ำงรำยได้ทีด่โีดยไม่ต้องสต็อกสนิค้ำเอง นอกจำกนี้ ยงัได้เหน็ตวัอย่ำงจำกครเีอเตอร์ 
หลำย ๆ คนทีส่ำมำรถท ำรำยได้หลักแสนต่อเดอืน ซึง่เป็นแรงบนัดำลใจให้อยำกลองท ำดู และ
เมือ่ไดล้องจรงิกพ็บว่ำ TikTok มศีกัยภำพในกำรท ำเงนิสงูกว่ำทีค่ดิ 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เริม่จำกกำรวเิครำะหต์ลำดก่อนว่ำ สนิคำ้อะไรขำยด ี โดยใช ้TikTok 
Shop Best Seller และดูจำกครเีอเตอร์ทีม่ยีอดขำยสูง เพือ่ศกึษำแนวทำงและกลยุทธ์ทีพ่วกเขำ
ใช ้หลงัจำกนัน้เลอืกสนิคำ้ทีต่วัเองสนใจและมคีวำมรูเ้กีย่วกบัสนิคำ้ เพือ่ใหส้ำมำรถรวีวิไดอ้ย่ำง
มัน่ใจและน่ำเชือ่ถอื และลองท ำวดิโีอแรกโดยเน้นให้กระชบั ดงึดูดควำมสนใจใน 3 วนิำทแีรก 
และใส่ค ำกระตุ้นกำรตดัสนิใจ (Call to Action) ให้คนกดดูตะกร้ำสนิคำ้ ทีส่ ำคญัคอืกำรทดสอบ
กำรใช้แฮชแท็ก (Hashtag) ทีต่รงกับเทรนด์ และดูว่ำคลิปแบบไหนทีไ่ด้รับกำรมีส่วนร่วม 
(Engagement) ดเีพือ่ใชพ้ฒันำคอนเทนตใ์หม้ปีระสทิธภิำพมำกขึ้นในอนำคต 
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 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 2 เดอืน กว่ำจะเริม่มรีำยได้จำก TikTok Affiliate 
เพรำะช่วงแรกต้องทดลองวดิโีอหลำยแบบ และศกึษำว่ำอลักอรทิมึ (Algorithm) ของ TikTok ว่ำ
ชอบเนื้อหำแบบไหน ตอนแรกโพสต์วนัละ 3 คลปิ แต่ผลตอบรบัยงัไม่ดมีำกนัก จงึปรบักลยุทธ์
โดยเพิม่จ ำนวนคลิปเป็น 7-8 คลิปต่อวัน และเลือกใช้ เสียงทีเ่ป็นเทรนด์ รวมถึงแฮชแท็ก 
(Hashtag) ทีเ่กีย่วขอ้ง เพือ่เพิม่โอกำสในกำรถูกดนัขึ้นฟีด หลงัจำกนัน้ยอดววิเริม่เพิม่ขึ้น และมี
คนสนใจสนิค้ำ กดดูตะกร้ำ และสัง่ซื้อมำกขึ้น นอกจำกนี้ยงัสงัเกตว่ำคลิปทีม่ ีคอนเทนต์แบบ
กระชบั เขำ้ใจง่ำย และให้ประโยชน์กบัผู้ชม มแีนวโน้มได้รบักำรมสี่วนร่วม (Engagement) สูง
กว่ำคลปิรวีวิทัว่ไป ท ำใหน้ ำแนวทำงน้ีมำปรบัใชแ้ละสรำ้งรำยไดอ้ย่ำงต่อเนือ่ง 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เรยีนรูจ้ำกหลำย ๆ แหล่งเพือ่ใหเ้ขำ้ใจกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำง
มปีระสทิธภิำพ ซึง่ TikTok Creator Center เป็นแหล่งขอ้มูลแรกทีศ่กึษำ เพรำะมคี ำแนะน ำจำก 
TikTok โดยตรงเกีย่วกบักำรสร้ำงคอนเทนต์ กำรใชต้ะกร้ำสนิค้ำ และเทคนิคต่ำง ๆ นอกจำกนี้  
ยงัเขำ้ร่วม Facebook Groups ทีเ่กีย่วกบั TikTok Affiliate ซึง่มคีรเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเร็จ
มำแชรเ์ทคนิคและประสบกำรณ์ ท ำใหไ้ดไ้อเดยีใหม่ ๆ และเหน็แนวโน้มของสนิคำ้ทีก่ ำลงัมำแรง 
และยงัตดิตำมครเีอเตอร์ (Creator) ต้นแบบ ทีท่ ำยอดขำยสูง เพือ่ดูแนวทำงกำรเปิดหวัคลปิ วธิี
พูดน ำเสนอสินค้ำ และเทคนิคกำรใส่ ค ำกระตุ้นกำรตัดสินใจ (Call-to-Action) ให้น่ำสนใจ 
บำงครัง้ก็ศึกษำจำก YouTube และบทควำมเกีย่วกับ Digital Marketing เพือ่น ำกลยุทธ์
กำรตลำดออนไลน์มำประยุกตใ์ชก้บั TikTok Affiliate ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพมำกขึ้น 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ปัจจุบนัพอใจกบัรำยไดท้ีไ่ดร้บัจำก TikTok Affiliate เพรำะถอืว่ำเป็น
รำยได้ทีม่ ัน่คงและเติบโตขึ้นเรือ่ย ๆ โดยเฉพำะเมือ่สำมำรถท ำคอนเทนต์ทีต่อบโจทย์
กลุ่มเป้ำหมำยได ้อย่ำงไรกต็ำมยงัมเีป้ำหมำยทีจ่ะเพิม่รำยไดใ้หม้ำกขึ้น 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ คอนเทนต์ทีไ่ด้รับกำรตอบรับดีทีสุ่ดจำกผู้ชม ได้แก่ รีวิวสินค้ำ 
เนือ่งจำกช่วยให้กลุ่มเป้ำหมำยตดัสนิใจซื้อได้ง่ำยขึ้น โดยเฉพำะหำกเป็นสนิค้ำทีเ่กีย่วขอ้งกบั
ควำมสนใจของพวกเขำ นอกจำกรวีวิสนิคำ้แลว้ ยงัพบว่ำวดิโีอใหค้วำมรู ้กไ็ดร้บักำรตอบรบัทีด่ ี
โดยเฉพำะหำกเนื้อหำสำมำรถช่วยแก้ปัญหำหรอืใหค้ ำแนะน ำเกีย่วกบัสนิคำ้ได ้เช่น กำรสอนใช้
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งำน เทคนิค หรอืเคลด็ลบัทีเ่ป็นประโยชน์ อย่ำงไรกต็ำม คอนเทนตแ์นวนี้ตอ้งน ำเสนอใหน่้ำสนใจ
และกระชบั เพือ่ดงึดดูควำมสนใจของผูช้ม 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ให้ควำมส ำคญักบักำรเลอืกสนิค้ำทีช่่วยแก้ปัญหำในชวีติประจ ำวนั 
เช่น อุปกรณ์จดัโต๊ะท ำงำน อุปกรณ์ในบ้ำน หรอืแกดเจต็ทีช่่วยเพิม่ควำมสะดวกสบำย เพรำะ
สนิคำ้ประเภทนี้มกัไดร้บัควำมสนใจจำกผูช้ม และมโีอกำสขำยไดสู้ง นอกจำกนี้ ยงัเลอืกสนิคำ้ที ่
ม ีช่วงรำคำกลำง ๆ อยู่ที ่500-1,500 บำท เนือ่งจำกเป็นรำคำทีค่นตดัสนิใจซื้อไดง้่ำย ไม่ต้องคดิ
นำนเกินไป อีกปัจจัยส ำคัญคือ ค่ำคอมมิชชัน มักจะเลือกสินค้ำหลำยตัวทีค่ล้ำยกัน แล้ว
เปรียบเทียบว่ำร้ำนไหนให้ค่ำคอมมิชชันสูงทีสุ่ด เพือ่ให้ได้ผลตอบแทนทีคุ่้มค่ำทีสุ่ดในกำร        
โปรโมต (Promote) นอกจำกนี้ ยงัดูรวีวิจำกลูกคำ้คนอืน่ ๆ ก่อนเลอืกโปรโมต (Promote) สนิคำ้ 
เพือ่ใหแ้น่ใจว่ำสนิคำ้มคีุณภำพด ีจะไดล้ดปัญหำกำรคนืสนิคำ้และช่วยใหลู้กคำ้เกดิควำมเชือ่มัน่
มำกขึน้ 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้กลยุทธ์ปักตะกร้ำสินค้ำในทุกวิดีโอทีร่ีวิว และใส่ค ำโปรโมต 
(Promote) ทีก่ระตุ้นควำมต้องกำรซื้อ เช่น ใครท ำงำนทีบ่้ำนต้องม ีหรอื อุปกรณ์นี้ช่วยให้คุณ
ท ำงำนเรว็ขึ้นและประหยดัเวลำ ซึง่ช่วยกระตุ้นใหค้นสนใจและตดัสนิใจซื้อได้ง่ำยขึ้น และยงัใช้
เทคนิค ค ำกระตุ้นกำรตดัสนิใจ (Call to Action) ในแคปชนัและคอมเมนต์ เช่น กดทีต่ะกร้ำเลย
ก่อนของหมด หรอื ใครเคยใชแ้ลว้ คอมเมนต์รวีวิหน่อย เพือ่เพิม่กำรมสี่วนร่วม (Engagement) 
และท ำให ้TikTok ดนัคลปิวดิโีอมำกขึน้  

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใช้ TikTok Shop Creator Center ในกำรตดิตำมผลลพัธ์ของวดิโีอ
ทุกตวั โดยดู สถติสิ ำคญั เช่น จ ำนวนคลกิทีต่ะกรำ้ อตัรำกำรสัง่ซื้อ และยอดขำยรวม ซึง่ช่วยให้
เข้ำใจว่ำวดิีโอประเภทไหนท ำเงินได้มำกทีสุ่ด หลงัจำกนั ้นวเิครำะห์ว่ำคอนเทนต์แบบไหนที ่
ไดผ้ลด ีเช่น ควำมยำวของวดิโีอ วธิกีำรพูด หรอืกำรใชแ้ฮชแทก็ และน ำมำปรบัปรุงเพือ่ใหว้ดิโีอ
ต่อไปมีประสิทธิภำพมำกขึ้น และเปรียบเทียบผลลัพธ์ของวิดีโอทีใ่ช้โฆษณำกับวิดีโอแบบ 
Organic เพือ่ดูว่ำวิธีไหนช่วยเพิม่ยอดขำยได้ดีกว่ำ และน ำมำปรบักลยุทธ์ให้เหมำะสมกับ
แนวทำงของตวัเอง 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำในกำรท ำ TikTok Affiliate ประมำณ 5-8 ชัว่โมงต่อวนั โดย
แบ่งเวลำออกเป็น ช่วงเช้ำ 2-3 ชัว่โมง ส ำหรบักำรคดิคอนเทนต์ วำงแผนหวัขอ้ของวดิโีอ และ
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ถ่ำยท ำสนิคำ้ จำกนัน้ ช่วงบ่ำยหรอืเยน็อกี 2-3 ชัว่โมง จะใชส้ ำหรบักำรตดัต่อวดิโีอ ใส่เอฟเฟกต ์
เพิม่ข้อควำม และปรับให้คอนเทนต์ดูน่ำสนใจมำกขึ้น เวลำทีเ่หลือจะตอบคอมเมนต์ของ
ผูต้ดิตำมเพือ่เพิม่กำรมสี่วนร่วม (Engagement) และเชก็สถติใิน TikTok Shop Creator Center 
เพือ่ดวู่ำวดิโีอไหนไดผ้ลดทีีสุ่ด และพยำยำมโพสต ์วนัละ 5-10 คลปิ เพือ่ใหม้โีอกำสทีว่ดิโีอจะตดิ
กระแสมำกขึน้ 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ โดยกำรติดตำมครเีอเตอร์ (Creator) ทีป่ระสบควำมส ำเร็จและมี
รำยได้สูง เพือ่เรยีนรู้แนวทำงกำรท ำคอนเทนต์ ดูว่ำเขำมเีทคนิคกำรพูด กำรเปิดคลปิ และกำร
น ำเสนอสนิคำ้อย่ำงไร จำกนัน้กน็ ำมำปรบัใชใ้หเ้ขำ้กบัสไตล์ของตวัเอง นอกจำกนี้  ยงัตอ้งฝึกฝน
กำรตดัต่อวดิโีอ ใหก้ระชบัขึ้น โดยใชแ้อปพลเิคชนัทีช่่วยใหว้ดิโีอดูมอือำชพีและน่ำสนใจมำกขึน้ 
ผมทดลองเนื้อหำใหม่ ๆ เช่น รวีวิสนิคำ้สัน้ ๆ ใน 10 วนิำท ีหรอื Unboxing พรอ้มทดลองใช ้เพือ่
ดวู่ำแนวไหนเวริก์ทีสุ่ดกบักลุ่มเป้ำหมำย และยงัใชเ้ครือ่งมอืวเิครำะหข์อง TikTok ดวู่ำสนิคำ้ไหน
ก ำลงัเป็นเทรนด ์แลว้น ำมำท ำคอนเทนตเ์พือ่เพิม่โอกำสขำยใหม้ำกขึ้น 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ บุคลิกภำพและภำพลักษณ์มีผลมำก เพรำะบุคลิกภำพและ
ภำพลกัษณ์ของครเีอเตอรเ์ป็นปัจจยัส ำคญัทีท่ ำใหค้นดูรูส้กึเชือ่ถอืและอยำกตดิตำม จงึพยำยำม 
สรำ้งคำแรกเตอรท์ีเ่ป็นกนัเอง ดจูรงิใจ และเขำ้ถงึง่ำย ไม่ท ำใหด้เูป็นกำรขำยของมำกเกนิไป แต่
เน้นใหข้อ้มูลทีม่ปีระโยชน์แทน นอกจำกนี้ กำรพูดจำชดัเจน ใชภ้ำษำทีเ่ขำ้ใจง่ำย และแสดงออก
อย่ำงมัน่ใจ กช็่วยใหผู้ช้มรูส้กึว่ำสนิคำ้ทีแ่นะน ำมคีุณภำพจรงิ และกลำ้ตดัสินใจกดสัง่ซื้อมำกขึ้น 
จงึต้องรกัษำภำพลกัษณ์ให้ดูน่ำเชือ่ถอื เช่น รวีวิสนิค้ำด้วยควำมจรงิใจ บอกขอ้ดขีอ้เสยีอย่ำง
ตรงไปตรงมำ ท ำใหค้นตดิตำมต่อเนือ่งและเชือ่มัน่ในค ำแนะน ำของผม 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ มีกำรตัง้เป้ำหมำยรำยได้ให้เพิม่ขึ้นเรือ่ย ๆ โดยตัง้เป้ำเดือนละ 
100,000 บำท ซึง่เป็นเป้ำหมำยทีค่ดิว่ำสำมำรถท ำได้ หำกวำงแผนดแีละใชก้ลยุทธ์ทีเ่หมำะสม 
โดยเริม่จำกกำรเพิม่ควำมถีใ่นกำรลงคลิปและพฒันำเนื้อหำให้ตรงกับกลุ่มเป้ำหมำยมำกขึ้น 
นอกจำกนี้ยงัใช้ กลยุทธ์ใหม่ ๆ เช่น กำรไลฟ์ขำยสนิค้ำ เพรำะกำรไลฟ์ช่วยให้มปีฏสิมัพนัธ์กบั
ลูกค้ำโดยตรง กระตุ้นให้คนตดัสนิใจซื้อง่ำยขึ้น และยงัวำงแผนทีจ่ะร่วมมอืกบัแบรนด์เพือ่รบั
สปอนเซอร ์และเพิม่โอกำสในกำรท ำรำยไดจ้ำกหลำยช่องทำง ซึง่จะช่วยใหถ้งึเป้ำหมำยทีว่ำงไว้
ไดเ้รว็ขึน้ 
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 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ทกัษะส่วนบุคคลมผีลอย่ำงมำก เพรำะกำรพูดและกำรน ำเสนอทีด่ ี
ท ำให้ผู้ชมเขำ้ใจสนิค้ำได้ง่ำยขึ้นและช่วยกระตุ้นให้เกดิกำรตดัสนิใจซื้อ หำกสำมำรถสือ่สำรได้
อย่ำงกระชบั ดงึดูด และสรำ้งอำรมณ์ร่วม จะท ำใหว้ดิโีอไดร้บัควำมสนใจมำกขึ้นและเพิม่โอกำส
ในกำรขำย นอกจำกนี้ กำรตดัต่อวดิโีอ กเ็ป็นอกีหนึง่ปัจจยัส ำคญั คลปิทีม่กีำรตดัต่อใหก้ระชบัไม่
น่ำเบือ่ และมอีงคป์ระกอบภำพทีเ่หมำะสม เช่น กำรใชต้วัอกัษร เอฟเฟกต์ หรอืเสยีงประกอบที ่
เขำ้กบัเนื้อหำจะช่วยใหผู้ช้มดูจนจบและมโีอกำสทีว่ดิโีอจะตดิอลักอรทิมึของ TikTok ซึง่สง่ผลให้
ยอดววิและยอดขำยเพิม่ขึน้ตำมไปดว้ย 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ปฏสิมัพนัธ์กบัผู้ชมส ำคญัมำก เพรำะกำรตอบคอมเมนต์ช่วยสร้ำง
ควำมสมัพนัธ์กับผู้ติดตำม และกระตุ้น Engagement ซึง่เป็นปัจจยัที ่TikTok ใช้ในกำรดัน      
คอนเทนต์ใหม้กีำรมองเหน็มำกขึ้น มกัจะตอบคอมเมนต์ทีเ่กีย่วขอ้งกบัสนิคำ้อย่ำงรวดเรว็ และ 
ใช้ฟีเจอร์ตอบกลบัคอมเมนต์ด้วยวดิโีอ เพือ่ให้ขอ้มูลเพิม่เตมิหรอืโชวก์ำรใช้งำนจรงิของสนิคำ้ 
วธินีี้ท ำให้เกดิควำมน่ำเชือ่ถอืและช่วยให้คนตดัสนิใจซื้อง่ำยขึ้น นอกจำกนี้  กำรกระตุ้นให้ผู้ชม
ถำมค ำถำมหรอืแสดงควำมคดิเหน็ ยงัช่วยใหค้อนเทนต์มชีวีติชวีำ และช่วยเพิม่โอกำสให้วดิโีอ
ตดิกระแส ท ำให ้ยอดววิและยอดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอนเทนต ์ตอนแรกท ำรวีวิ
สนิคำ้โดยใชก้ำรพดูอธบิำยเยอะ ๆ บอกรำยละเอยีดแบบครบถว้น แต่พบว่ำคนดมูกัจะเลือ่นผ่ำน
ก่อนทีจ่ะดูจบ อตัรำกำรดูจนจบต ำ่ (Watch Time) ท ำให้คลิปไม่ค่อยติดอลักอรทิึม ก็เลยลอง
เปลีย่นแนวทำงมำเป็น กำรโชวก์ำรใชง้ำนจรงิของสนิคำ้ในระยะเวลำ 15-30 วนิำท ีใชมุ้มกลอ้งที ่
น่ำสนใจ ใสข่อ้ควำมสัน้ ๆ ทีด่งึดดู เช่น ของมนัตอ้งม ีหรอื ใชง้ำ่ยแบบน้ีเลย ผลลพัธท์ีไ่ดค้อื ยอด
ววิเพิม่ขึ้นและกำรมสี่วนร่วม (Engagement) สูงขึ้น และมคีนกดสัง่ซื้อสนิคำ้ผ่ำนตะกร้ำมำกขึ้น 
ท ำใหส้ำมำรถเพิม่ยอดขำยและค่ำคอมมชิชนัไดม้ำกขึน้อย่ำงชดัเจน 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ตอนนี้ วำงแผนขยำยฐำนผู้ติดตำมโดยกำรท ำคอนเทนต์ให้
หลำกหลำยขึ้น เช่น เพิม่วดิโีอแนวเปรยีบเทยีบสนิค้ำหรอืจดัอนัดบัสนิค้ำ เพือ่ให้คนดูสำมำรถ
เปรยีบเทยีบและตดัสนิใจซื้อไดง้่ำยขึ้น นอกจำกนี้ยงัเริม่ทดลองท ำ Live สดรวีวิสนิคำ้ เพือ่สรำ้ง
ควำมน่ำเชือ่ถอืและสำมำรถ ตอบค ำถำมผูช้มแบบเรยีลไทม ์ซึง่ช่วยกระตุน้ใหเ้กดิกำรซื้อในทนัท ี
หลำยครีเอเตอร์ทีป่ระสบควำมส ำเร็จจำก TikTok Affiliate แนะน ำว่ำ กำรไลฟ์สดช่วยเพิม่
ยอดขำยไดม้ำกกว่ำกำรลงคลปิปกตหิลำยเท่ำ อกีทำงหนึง่ และก ำลงัขยำยไปใชแ้พลตฟอรม์อืน่ 
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เช่น YouTube Shorts, Facebook Reels และ Instagram Reels เพือ่น ำคนจำกช่องทำงอืน่ให้มำ
ตดิตำม TikTok มำกขึน้ซึง่จะช่วยเพิม่โอกำสในกำรขำยสนิคำ้ไดอ้ย่ำงต่อเนือ่ง 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ หลกั ๆ เลยจะใช้ Organic Reach เป็นหลกั เพรำะ TikTok เป็น
แพลตฟอร์มทีส่ำมำรถท ำให้วิดีโอกระจำยได้กว้ำงโดยไม่ต้องเสียเงินโฆษณำ  โดยเน้นท ำ      
คอนเทนต์ที ่เขำ้ถงึง่ำย กระชบั และใชเ้สยีงทีก่ ำลงัเป็นเทรนด์ เพือ่เพิม่โอกำสในกำรตดิกระแส 
อกีกลยุทธ์ทีใ่ชค้อืกำรท ำงำนร่วมกนั (Collaboration) กบัครเีอเตอรค์นอืน่ทีอ่ยู่ในกลุ่มเป้ำหมำย
เดยีวกนั เช่น กำรท ำวดิโีอ Duet หรอื Stitch ซึง่ช่วยใหว้ดิโีอเขำ้ถงึผูต้ดิตำมของครเีอเตอรค์นนัน้
ไดม้ำกขึ้น และช่วยสรำ้ง Engagement ไดด้ ีนอกจำกนี้ยงัทดลอง Boosted Posts หรอื ยงิแอด
เลก็ ๆ กบัวดิโีอทีม่ยีอดววิดอียู่แลว้ เพือ่เพิม่กำรเขำ้ถงึและกระตุ้นยอดขำยโดยเฉพำะในช่วงทีม่ี
โปรโมชนัของสนิคำ้ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ หนึง่ในกลยุทธ์ทีท่ ำให้ยอดขำยเพิม่ขึ้นอย่ำงชัดเจนคือกำรใช้        
คอนเทนต์เร่งกำรตดัสนิใจ เช่น กำรท ำวดิีโอรวีวิสนิค้ำทีม่โีปรโมชนั (Promotion) จ ำกดัเวลำ 
พรอ้ม ปักตะกรำ้และใส่ขอ้ควำมกระตุ้น เช่น ลดวนันี้วนัเดยีว หรอื ของใกลห้มด รบีกดสัง่ วธินีี้
ช่วยใหค้นรูส้กึว่ำตอ้งรบีตดัสนิใจก่อนหมดโปรโมชนั ซึง่กระตุน้ใหผู้ช้มรบีซื้อเพรำะกลวัพลำดดลี
พเิศษ อกีกลยุทธ์ทีใ่ชค้อื กำรตอบคอมเมนต์ดว้ยวดิโีอ เช่น ถ้ำมคีนถำมเกีย่วกบัคุณสมบตัขิอง
สนิคำ้ กจ็ะท ำวดิโีอตอบกลบัทนัท ีวธินีี้ช่วยใหเ้กดิควำมน่ำเชือ่ถอื ท ำใหค้นทีล่งัเลมัน่ใจและกด
สัง่ซื้อไดง้ำ่ยขึน้ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ช่วงเริม่ตน้เจอปัญหำหลำยอย่ำง โดยเฉพำะกำรแข่งขนัทีสู่งและกำร
เปลีย่นแปลงของอลักอรทิมึของ TikTok ตอนแรก วดิโีอหลำยตวัมยีอดววิต ำ่มำก เพรำะยงัไม่
เขำ้ใจว่ำควรท ำคอนเทนต์แบบไหนใหต้ดิกระแส อกีทัง้ บำงช่วง TikTok ปรบัอลักอรทิมึ ท ำให้
กำรเข้ำถึงลดลง แม้ว่ำจะใช้วิธีเดิมทีเ่คยได้ผลก็ตำม นอกจำกนี้ ยังมีคู่แข่งจ ำนวนมำก 
โดยเฉพำะครเีอเตอรท์ีม่ฐีำนผูต้ดิตำมเยอะท ำใหว้ดิโีอของผมถูกกลนืไปง่ำย ๆ เลยแกปั้ญหำโดย
กำรทดลองเนื้อหำหลำยแบบ เช่น รวีวิสนิค้ำให้กระชบัขึ้นใน 15-30 วนิำที ปรบัมุมกล้องให้ดู
น่ำสนใจ ใชแ้ฮชแทก็ทีก่ ำลงัเป็นเทรนด ์และ โพสต์วดิโีออย่ำงสม ำ่เสมอ เพือ่ใหบ้ญัชมีีกำรมสีว่น
ร่วม (Engagement) ต่อเนือ่ง อกีทัง้ยงัตดิตำมครเีอเตอร์ (Creator) ทีป่ระสบควำมส ำเรจ็ เพือ่
ศกึษำว่ำพวกเขำท ำคอนเทนตแ์บบไหนและน ำมำปรบัใชใ้หเ้หมำะกบัสไตลข์องตวัเอง 
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 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เคยเจอปัญหำช่วงทีรู่ส้กึหมดไอเดยี ไม่รูจ้ะท ำคอนเทนตอ์ะไรใหม่ ๆ 
บำงครัง้ โพสตแ์นวเดมิซ ้ำ ๆ แลว้ผลตอบรบัลดลง ท ำใหต้อ้งหำวธิสีรำ้งแรงบนัดำลใจใหม่ โดยใช้
วธิดีูครเีอเตอร์ทีท่ ำแนวเดยีวกนั เพือ่ศกึษำว่ำท ำกนัอย่ำงไร รวมถงึตดิตำมเทรนด์บน TikTok 
ผ่ำน TikTok Creative Center และแฮชแทก็ (Hashtag) ทีก่ ำลงัมำแรง เพือ่ดูว่ำช่วงนัน้คนสนใจ
อะไร อีกวธิีหนึง่คอือ่ำนคอมเมนต์จำกผู้ติดตำม เพรำะบำงครัง้พวกเขำจะถำมถึงสนิค้ำ หรอื
ปัญหำทีต่อ้งกำรใหช้่วยแนะน ำ ซึง่น ำมำต่อยอดเป็นคอนเทนตใ์หม่ ๆ ได้  

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เวลำทีอ่ลักอรทิมึของ TikTok เปลีย่นและท ำใหย้อดววิหรอืยอดขำย
ลดลง จะปรบักลยุทธ์ทนัทีโดยทดลองคอนเทนต์รูปแบบใหม่ ๆ เช่น เปลีย่นจำกรวีวิแบบพูด
บรรยำย มำเป็น วดิโีอสำธติกำรใช้งำนจรงิ หรอืกำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำสองแบรนด์ เพือ่ดงึดูด
ควำมสนใจของผูช้ม อกีวธิหีนึง่ทีไ่ดผ้ลคอื กำรใชเ้สยีงทีก่ ำลงัเป็นเทรนด ์แฮชแทก็ยอดนิยม และ
ปรบัควำมยำวของคลปิให้เหมำะสมกบัเนื้อหำ นอกจำกนี้ ยงัศกึษำขอ้มูลจำก TikTok Creator 
Center เพือ่ดูว่ำแพลตฟอร์มก ำลงัให้ควำมส ำคญักบัคอนเทนต์ประเภทไหน และ สงัเกตว่ำ      
ครเีอเตอร์คนอืน่ ๆ ปรบัตวัอย่ำงไร แล้วน ำแนวทำงทีไ่ด้ผลมำปรบัใช้กบัคอนเทนต์ของตวัเอง 
เพือ่ใหย้งัคงมยีอดววิและยอดขำยทีด่อียู่เสมอ 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ อุปสรรคส ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผู้เริม่ต้นคอืควำมไม่สม ำ่เสมอในกำรลง
คอนเทนต์และควำมกลวัทีจ่ะเริม่ต้น หลำยคนกงัวลว่ำคลิปแรก ๆ จะไม่มคีนดูหรอืกลัวโดน
วจิำรณ์ ท ำใหล้งัเลและไม่กลำ้ลงมอืท ำ แต่จรงิ ๆ แลว้กำรเริม่ท ำและเรยีนรูจ้ำกขอ้ผดิพลำดเป็น
สิง่ส ำคญั จงึแนะน ำให้วำงแผนคอนเทนต์ล่วงหน้ำ เช่น ก ำหนดว่ำจะลงคลิปกีค่ลิปต่อสปัดำห์ 
และถ่ำยท ำหลำย ๆ คลปิไว้ล่วงหน้ำ และควรฝึกพูดหน้ำกล้องบ่อย ๆ เพือ่ให้ดูเป็นธรรมชำติ 
และ อย่ำใหย้อดววิช่วงแรกมำก ำหนดควำมส ำเรจ็ เพรำะ TikTok อลักอรทิมึจะค่อย ๆ วเิครำะห์
กลุ่มเป้ำหมำยของเรำ ถ้ำโพสต์อย่ำงสม ำ่เสมอ วดิโีอของเรำจะถูกแนะน ำไปยงัคนทีส่นใจจรงิ ๆ 
และยอดววิจะเพิม่ขึน้เองตำมธรรมชำต ิ

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหลกั ๆ อยู่ทีรู่ปแบบของคอนเทนต์ ซึง่
ต้อง สัน้ กระชบั และสำมำรถดงึดูดควำมสนใจไดภ้ำยในไม่กีว่นิำท ีต่ำงจำกแพลตฟอรม์อืน่ เช่น 
YouTube หรอื Facebook ทีส่ำมำรถท ำคอนเทนต์ยำวและอธิบำยรำยละเอียดของสินค้ำได้
มำกกว่ำ นอกจำกนี้กำรแข่งขนัสูงและอลักอรทิมึของ TikTok มกีำรเปลีย่นแปลงอยู่ตลอดเวลำ 
ท ำให้บำงครัง้ยอดววิหรอืยอดขำยผนัผวนโดยไม่สำมำรถคำดเดำได้ ถ้ำหำกเขำ้ใจพฤติกรรม
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ผูใ้ชแ้ละสำมำรถสรำ้งคอนเทนตท์ีต่อบโจทยก์ลุ่มเป้ำหมำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ กย็งัมโีอกำส
ประสบควำมส ำเรจ็สงูและสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ไดอ้ย่ำงต่อเนือ่ง 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เคยพบปัญหำกำรรบัค่ำคอมมชิชนัล่ำชำ้ในบำงกรณี โดยเฉพำะช่วง
ที ่ยอดขำยพุ่งสูงขึ้นอย่ำงรวดเรว็ในช่วงโปรโมชนั (Promotion) ใหญ่ เช่น แคมเปญ 9.9 หรอื 
12.12 ซึง่ท ำให้ระบบของ TikTok ต้องใช้เวลำในกำรตรวจสอบค ำสัง่ซื้อนำนขึ้น ส่งผลให้กำร
ช ำระค่ำคอมมชิชนัล่ำชำ้ไปจำกก ำหนดเดมิ อกีปัญหำหนึง่ทีเ่คยเจอคอื ขอ้มลูค ำสัง่ซื้อไม่อปัเดต
ทนัทใีนระบบ TikTok Shop Creator Center บำงครัง้ต้องรอ 2-3 วนักว่ำระบบจะแสดงยอดที ่
ถูกต้อง ซึง่ท ำให้ต้องคอยตรวจสอบอยู่ตลอด หำกพบปัญหำจะแจ้งฝ่ำยสนับสนุนของ TikTok 
เพือ่ให้ช่วยตรวจสอบ แม้ว่ำกระบวนกำรอำจใช้เวลำแต่สุดท้ำยแล้ว TikTok ก็ยงัคงจ่ำยค่ำ
คอมมชิชัน่ครบถว้น เพยีงแค่ตอ้งมคีวำมอดทนและตดิตำมสถำนะของยอดขำยอย่ำงสม ำ่เสมอ 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ มแีผนส ำรองโดยกำรขยำยช่องทำงรำยได้ไปยงัแพลตฟอร์มอืน่ ๆ 
เช่น Shopee Affiliate และ Lazada Affiliate เนือ่งจำกมรีะบบค่ำคอมมชิชนัทีใ่กลเ้คยีงกนั และ
สำมำรถใชว้ดิโีอเดยีวกนัโพสต์ขำ้มแพลตฟอรม์ได ้เพือ่ไม่ใหพ้ึง่พำ TikTok เพยีงอย่ำงเดยีว อกี
แนวทำงหนึง่คือขยำยไปท ำ YouTube Shorts และ Facebook Reels เพือ่ดึงผู้ติดตำมจำก
แพลตฟอรม์อืน่ใหม้ำซื้อสนิคำ้ผ่ำนลงิก ์Affiliate บน TikTok 

 

ครีเอเตอรค์นท่ี 4 

อำยุ 30 ปี 
อำชพี อดตีพนกังำนขำยทีผ่นัตวัมำเป็นครเีอเตอรเ์ตม็ตวั 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เคยท ำงำนเป็นเซลลข์ำยสนิคำ้ออนไลน์มำก่อน จงึเขำ้ใจว่ำ กำรโน้ม
น้ำวใหลู้กคำ้ตดัสนิใจซื้อเป็นปัจจยัส ำคญั พอไดล้องศกึษำกำรท ำ TikTok Affiliate กพ็บว่ำเป็น
โอกำสทีด่ ีเพรำะ TikTok เป็นแพลตฟอรม์ทีค่นใชเ้พือ่ควำมบนัเทงิ แต่กลบัมพีฤตกิรรมซื้อง่ำย
กว่ำทีค่ดิ เนือ่งจำกสำมำรถกดซื้อตรงจำกวดิโีอไดเ้ลย และเหน็ครเีอเตอรห์ลำยคนท ำรำยไดห้ลกั
แสนจำก TikTok Affiliate ช่วงแรกทดลองท ำคอนเทนต์หลำยรูปแบบและศกึษำอลักอรทิึมของ 
TikTok เพือ่หำสูตรทีใ่ช่ส ำหรบัตวัเอง ปัจจุบนัรำยได้อยู่ระหว่ำง 100,000 - 200,000 บำทต่อ
เดอืน จำกทัง้วดิโีอรวีวิและกำรไลฟ์สดขำยสนิค้ำ ท ำให้มัน่ใจว่ำ TikTok Affiliate เป็นช่องทำง
สรำ้งรำยไดท้ีม่ ัน่คงและเตบิโตไดอ้กีในอนำคต 
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 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ อนัดบัแรกคอืกำรศึกษำพฤติกรรมของผู้ใช้ TikTok ว่ำคนชอบดู
เนื้อหำแบบไหน และวดิโีอประเภทใดทีม่โีอกำสไวรลัมำกทีสุ่ด  โดยสงัเกตว่ำคอนเทนต์ทีก่ระชบั 
15-30 วนิำที และเน้นประเด็นส ำคญัตัง้แต่ต้นคลิปมกัจะได้รบัควำมสนใจมำกทีสุ่ด จำกนัน้ก็ 
เลอืกสนิค้ำทีม่โีอกำสขำยดแีละค่ำคอมมชิชนัสูงโดยพจิำรณำจำกหมวดหมู่สนิค้ำยอดนิยมใน 
TikTok Shop Best Seller ใชเ้ทคนิคปักตะกร้ำสนิค้ำในทุกวดิโีอ และทดลองท ำคอนเทนต์แนว 
Before-After เพือ่กระตุ้นกำรตัดสินใจซื้อ ส่งผลท ำให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ตัง้แต่เดือนแรกที ่
เริม่ตน้ และขยำยฐำนผูต้ดิตำมไดอ้ย่ำงรวดเรว็ 

 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 1 เดือน ตัง้แต่เริม่ศกึษำจนสำมำรถสร้ำงรำยได้ 
เนือ่งจำกมกีำรวำงแผนและใชเ้ครือ่งมอืวเิครำะหข์อ้มูลอย่ำง Kalodata เพือ่ดูว่ำสนิคำ้ไหนก ำลงั
เป็นทีน่ิยม และมแีนวโน้มขำยดใีน TikTok Shop โดยเน้นกำรท ำคอนเทนต์ทีก่ระตุ้นใหค้นกดดู
ตะกรำ้สนิคำ้ เช่น กำรใช ้แฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้ง และกำรท ำวดิโีอทีส่รำ้งควำมสนใจใน 3 วนิำทแีรก 
นอกจำกนี้ยงัทดลองหลำยแนวทำง ไม่ว่ำจะเป็นรวีวิสนิค้ำ กำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำ หรอื กำรท ำ 
Before-After เพือ่สรำ้งควำมแตกต่ำงและเพิม่ควำมน่ำเชือ่ถอื กำรเขำ้ใจ พฤตกิรรมผูใ้ช ้TikTok 
ท ำใหส้ำมำรถปรบักลยุทธไ์ดอ้ย่ำงรวดเรว็ สง่ผลใหส้ำมำรถมรีำยไดต้ัง้แต่เดอืนแรกทีเ่ริม่ต้น 

 4 .  คุณมีกำรศึกษำจำกแหล่งข้อมูลใดบ้ำงเกี่ยวกับกำรท ำ TikTok Aff i l ia te               
(เช่นคอรส์เรยีน บทควำม ครเีอเตอรต์น้แบบ) 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ศึกษำจำกหลำยแหล่งข้อมูล ทัง้กำรดูวิดีโอของ ครีเอเตอร์ที ่     
ประสบควำมส ำเรจ็ใน TikTok Affiliate เพือ่น ำมำวเิครำะห์ว่ำ พวกเขำมเีทคนิคอะไรทีช่่วยให้
ยอดขำยดี นอกจำกนี้ยงัอ่ำนบทควำมจำกเว็บไซต์ด้ำนกำรตลำดออนไลน์ และเข้ำร่วมกลุ่ม 
Facebook ทีม่ีครีเอเตอร์แชร์ประสบกำรณ์เกีย่วกับ TikTok Affiliate และเคยลองลงเรียน       
คอรส์ออนไลน์บำงตวัเกีย่วกบักำรท ำคอนเทนต์และกำรใช ้TikTok Shop ใหม้ปีระสทิธภิำพ แต่
สุดท้ำยแล้ว กำรเรียนรู้ทีด่ีทีสุ่ดคือกำรลงมือท ำจริง โดยทดลองโพสต์วิดีโอหลำกหลำยแนว 
วเิครำะหผ์ลลพัธ์จำก TikTok Analytics และ ปรบัปรุงคอนเทนต์จำกขอ้มลูทีไ่ด ้เพือ่ใหเ้หมำะสม
กบักลุ่มเป้ำหมำยมำกทีสุ่ด 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ปัจจุบนัรำยได้จำก TikTok Affiliate อยู่ทีเ่ฉลีย่ 150,000 บำทต่อ
เดอืน ซึง่ถอืว่ำ เป็นระดบัทีน่่ำพอใจ แต่ยงัมองหำโอกำสขยำยต่อไปเพือ่เพิม่ศกัยภำพในกำร
สร้ำงรำยได้ เป้ำหมำยหลกัคอืจะเพิม่รำยได้รวมให้ทะลุ 250,000 บำทต่อเดอืนภำยในปีนี้  โดย
กำรใชก้ลยุทธก์ำรขยำยคอนเทนตแ์ละกำรใชเ้ทคนิคทำงกำรตลำดทีม่ปีระสทิธภิำพมำกขึ้น 
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ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ วดิโีอแนวของดรีำคำถูกจำก TikTok Shop ไดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ด 
เพรำะตรงกับพฤติกรรมของผู้ใช้ TikTok ทีช่อบสินค้ำรำคำคุ้มค่ำและน่ำสนใจ มักจะท ำ          
คอนเทนตเ์ปรยีบเทยีบสนิคำ้รำคำถูกกบัสนิคำ้รำคำแพง เพือ่ใหค้นดเูหน็ควำมแตกต่ำงและช่วย
ใหต้ดัสนิใจซื้อง่ำยขึ้น อกีแนวหนึง่ทีไ่ดผ้ลดคีอื กำรรวีวิแบบตรงไปตรงมำ โดยใชส้นิคำ้จรงิและ
แสดงผลลพัธท์ีช่ดัเจน เช่น ถ้ำเป็นอุปกรณ์เทคโนโลย ีจะแสดงกำรใชง้ำนจรงิ และถ้ำเป็นของใช้
ทัว่ไป กจ็ะเน้นใหเ้หน็ประโยชน์ของสนิค้ำในกำรใชช้วีติประจ ำวนั ควำมน่ำเชือ่ถอืเป็นสิง่ส ำคญั
ทีสุ่ด เพรำะถ้ำผูช้มเหน็ว่ำรวีวิของผมจรงิใจและไม่อวยสินค้ำเกนิจรงิ กจ็ะตดิตำมและกลบัมำดู
รวีวิใหม่ ๆ อย่ำงต่อเนือ่ง แนวทำงนี้ช่วยใหเ้พิม่ยอดววิและยอดขำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ และ
ท ำใหช้่องเตบิโตอย่ำงมัน่คง 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรเลือกสินค้ำทีเ่หมำะสมเป็นปัจจยัส ำคญัต่อควำมส ำเร็จของ 
TikTok Affiliate โดยจะเลอืกสนิค้ำที ่มโีปรโมชนั (Promotion) ลดรำคำ เพรำะช่วยกระตุ้นกำร
ตดัสนิใจซื้อของผูช้มไดด้ ีนอกจำกนี้ รำ้นคำ้ทีเ่ลอืกตอ้งมรีวีวิดแีละจดัส่งไว เนือ่งจำกหำกร้ำนคำ้
ส่งของล่ำช้ำ อำจท ำให้ลูกค้ำไม่พอใจและเกิดรวีวิเชิงลบ ซึง่ส่งผลต่อควำมน่ำเชือ่ถอืของคอน
เทนต์ผมโดยตรง คุณภำพของรำ้นคำ้มผีลต่อยอดขำยเช่นกัน ดงันัน้จะตรวจสอบคะแนนรำ้นคำ้
และควำมคิดเห็นจำกผู้ซื้อก่อนเลือกสินค้ำมำท ำรีวิว อีกหนึง่ปัจจัยทีผ่มให้ควำมส ำคญัคือ         
ค่ำคอมมชิชนั โดยจะเลอืกสนิคำ้ทีใ่หค้่ำคอมมชิชนัสงูในขณะทีย่งัขำยไดง้ำ่ย เพือ่ใหเ้กดิควำมคุม้
ค่ำสงูสุดในกำรท ำคอนเทนตแ์ต่ละชิ้น 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใชก้ลยุทธ์หลำยอย่ำงเพือ่เพิม่ยอดขำยจำก TikTok Affiliate หนึง่ใน
วธิทีีไ่ดผ้ลดคีอื กำรปักตะกรำ้สนิคำ้พรอ้มเขยีนค ำกระตุ้นกำรตดัสนิใจ (Call to Action) ทีก่ระตุ้น
ใหค้นกดซื้อ เช่น สนิคำ้ขำยด ีเหลอืไม่กีช่ิ้น รบีกดก่อนหมดโปร หรอื ดลีนี้เฉพำะวนันี้เท่ำนัน้ ซึง่
ช่วยเร่งกำรตดัสนิใจของผูซ้ื้อ นอกจำกนี้ยงัใช ้TikTok Ads บูสต์วดิโีอทีม่ยีอดววิดอียู่แลว้ ท ำให้
สำมำรถเข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำยได้มำกขึ้น โดยเฉพำะในช่วง แคมเปญลดรำคำครัง้ใหญ่ หรือ
เทศกำลปีใหม่ อกีกลยุทธท์ีใ่ชค้อืกำรไลฟ์สดเพือ่รวีวิสนิคำ้แบบเรยีลไทม ์ซึง่ช่วยใหผู้ช้มเหน็กำร
ใชง้ำนจรงิ สำมำรถถำมตอบไดท้นัท ีและกระตุน้ยอดขำยไดด้มีำกในช่วงเวลำสัน้ ๆ 

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ตดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงใกลช้ดิผ่ำน TikTok 
Shop Creator Center ซึง่เป็นเครือ่งมอืทีช่่วยใหด้ ูยอดคลกิตะกรำ้ (Click-Through Rate) อตัรำ
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กำรซื้อ (Conversion Rate) และจ ำนวนค ำสัง่ซื้อจรงิ ได้แบบเรยีลไทม์ นอกจำกนี้  ยงัวเิครำะห์ 
Retention Rate หรอือตัรำกำรดูคลปิจนจบ เพือ่ดูว่ำวดิโีอแบบไหนทีท่ ำให้ผูช้มสนใจมำกทีสุ่ด 
โดยใชข้อ้มูลเหล่ำนี้มำปรบักลยุทธ์ เช่น ถ้ำคลปิไหนมคีนกดตะกร้ำเยอะแต่ยอดซื้อต ำ่ กจ็ะดูว่ำ
ต้องปรบัเนื้อหำใหน่้ำเชือ่ถอืขึ้นหรอืใส่ ค ำกระตุ้นกำรตดัสนิใจ (Call to Action) ทีช่ดัเจนขึ้น อกี
ทัง้ยงัทดลอง เปลีย่นรปูแบบกำรน ำเสนอสนิคำ้  
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำในกำรท ำ TikTok Affiliate ประมำณ 8-10 ชัว่โมงต่อวนั 
เพรำะนีค่อื อำชพีหลกั โดยเริม่ตัง้แต่ วำงแผนคอนเทนต ์วเิครำะหเ์ทรนด ์คน้หำสนิคำ้ทีน่่ำสนใจ
ในกำรถ่ำยท ำวดิโีอ ตดัต่อ และโพสตค์ลปิ หลงัจำกโพสตแ์ลว้ ยงัตอ้งตอบคอมเมนตแ์ละขอ้ควำม
จำกผูต้ดิตำม เพือ่สรำ้งกำรมสี่วนร่วม (Engagement) และเพิม่โอกำสในกำรขำย นอกจำกนี้ยงั
ใชเ้วลำ ตรวจสอบสถติใิน TikTok Shop Creator Center ดูว่ำวดิโีอไหนท ำยอดขำยไดด้ ีและน ำ
ขอ้มูลเหล่ำนัน้มำปรบัปรุงกลยุทธต์่อไป ควำมสม ำ่เสมอเป็นสิง่ส ำคญั พยำยำมโพสต์วดิโีออย่ำง
น้อยวนัละ 8-10 คลปิ เพือ่เพิม่โอกำสใหค้อนเทนตต์ดิกระแสและสรำ้งรำยไดส้งูสุด 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ วิธีกำรพัฒนำตนเองโดยกำรอัปเดตเทรนด์ทุกวนั โดยติดตำม 
TikTok Creator Center ดูวดิโีอของครเีอเตอร์ทีด่งั ๆ และสงัเกตเทรนด์ทีก่ ำลงัมำแรง เพือ่ให้
คอนเทนต์ไม่ลำ้สมยั และยงัศกึษำเทคนิคกำรตลำดดจิทิลั ผ่ำนคอรส์ออนไลน์ เช่น กลยุทธ์กำร
สรำ้งอตัลกัษณ์ส่วนบุคคล กำรใช ้TikTok Ads อย่ำงมปีระสทิธภิำพ และกำรเพิม่กำรมสี่วนร่วม 
(Engagement) เชือ่ว่ำกำรเรยีนรู้อย่ำงต่อเนือ่งเป็นสิง่ส ำคญั จงึลองท ำคอนเทนต์หลำกหลำย
แนว เช่น รวีวิสนิค้ำแบบฮำ ๆ  กำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำ หรอืท ำ Challenge ทีก่ ำลงัเป็นกระแส 
เพือ่ดวู่ำแบบไหนตรงใจผูช้มทีสุ่ด จำกนัน้น ำขอ้มลูมำวเิครำะหแ์ละปรบัปรุงใหด้ขีึ้นเรือ่ย ๆ 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์มผีลมำก เพรำะผูต้ดิตำมต้องกำรรวีวิที ่
ตรงไปตรงมำและเชือ่ถอืได ้จงึพดูอย่ำงจรงิใจ ไม่อวยสนิคำ้เกนิจรงิ และใหข้อ้มลูทีเ่ป็นประโยชน์ 
เช่น จุดเด่น จุดดอ้ย และขอ้ควรระวงัของสนิคำ้ กำรท ำแบบน้ีช่วยใหผู้ช้มรูส้กึว่ำไม่ไดแ้ค่ขำยของ 
แต่ก ำลงัให้ค ำแนะน ำทีซ่ือ่สตัย ์แต่ยงัรกัษำภำพลกัษณ์ใหเ้ป็นครเีอเตอรท์ีเ่ขำ้ถงึง่ำย เป็นกนัเอง 
และมคีวำมน่ำเชือ่ถอื โดยมกัจะตอบคอมเมนต์ ตอบค ำถำมเกีย่วกบัสนิค้ำอย่ำงละเอียด เพือ่
สรำ้งควำมสมัพนัธท์ีด่รีะหว่ำงผมกบัผูต้ดิตำม ซึง่ท ำใหพ้วกเขำมแีนวโน้มทีจ่ะซื้อสนิคำ้มำกขึ้น 
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 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ตัง้เป้ำหมำยรำยไดข้ัน้ต ำ่ไวท้ี ่120,000 บำทต่อเดอืน ซึง่เป็นตวัเลขที ่
คดิว่ำท ำไดจ้ำกกำรโพสตว์ดิโีออย่ำงสม ำ่เสมอ และใชก้ลยุทธท์ำงกำรตลำดทีเ่หมำะสม อย่ำงไรก็
ตำม เป้ำหมำยสูงสุดคอื 200,000 บำทต่อเดอืน โดยวำงแผนเพิม่ปรมิำณคอนเทนต์และเน้นกำร
ท ำไลฟ์สดเพือ่กระตุ้นยอดขำย และยงัมองหำโอกำสในกำรร่วมงำนกบัแบรนด์โดยตรง เพือ่ใหม้ี
รำยได้จำกสปอนเซอร์ควบคู่ไปกบัค่ำคอมมชิชัน่จำก TikTok Affiliate ซึง่จะช่วยให้เป้ำหมำย
รำยไดส้งูขึน้และมัน่คงมำกขึ้นในระยะยำว 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ทกัษะส่วนบุคคลมผีลอย่ำงมำกต่อควำมส ำเรจ็ของกำรท ำ TikTok 
Affiliate โดยเฉพำะ กำรพูดและกำรน ำเสนอ ซึง่ช่วยให้ผู้ชมเข้ำใจจุดเด่นของสนิค้ำและรู้สึก
เชือ่มัน่ในกำรรวีวิ มำจำกสำยงำนขำยเดมิจงึรูว้่ำค ำพูดแบบไหนกระตุ้นใหค้นสนใจและตดัสนิใจ
ซื้อง่ำยขึ้น และเสนอสนิค้ำทีแ่ก้ปัญหำได้ทนัที ส่วนกำรตดัต่อวดิีโอก็ส ำคญัไม่แพ้กัน เพรำะ 
TikTok เป็นแพลตฟอรม์ทีผู่ช้มเลือ่นผ่ำนคลปิเรว็มำก หำกไม่สำมำรถดงึดูดควำมสนใจ ภำยใน 
3 วนิำทีแรก วดิีโอของเรำก็อำจถูกเลือ่นผ่ำนไป จึงพยำยำมท ำให้ภำพและเสยีงมคีุณภำพสูง 
กระชบั และกระตุ้นควำมอยำกซื้อโดยใช้เทคนิค Storytelling และกำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำทีจ่บั
ตอ้งได ้

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรตอบคอมเมนต์และมีปฏิสัมพนัธ์กับผู้ชมมีผลอย่ำงมำกต่อ
ยอดขำยและควำมส ำเร็จของ TikTok Affiliate จะพยำยำมตอบคอมเมนต์ทุกอนั โดยเฉพำะ
ในช่วง 10-15 นำทแีรกหลงัจำกโพสตว์ดิโีอ เพรำะช่วงเวลำนี้ TikTok จะวเิครำะห์กำรมสี่วนร่วม 
(Engagement) ของคอนเทนต์ หำกมคีอมเมนต์และกำรโต้ตอบมำก วดิโีอจะถูกดนัไปยงัผู้ชม
มำกขึ้น ท ำใหย้อดววิเพิม่ขึ้นและมโีอกำสปิดกำรขำยสูงขึ้น ยิง่ถ้ำตอบเรว็ ผูช้มจะรูส้กึมัน่ใจและ
ตดัสนิใจซื้อได้ง่ำยขึ้น โดยใชฟี้เจอรต์อบกลบัคอมเมนต์ดว้ยวดิโีอ ซึง่ช่วยสรำ้งควำมน่ำเชือ่ถอื 
และกระตุน้ใหเ้กดิยอดขำยจำกค ำถำมของผูช้มคนอืน่ ๆ ทีอ่ำจมขีอ้สงสยัเดยีวกนั 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เคยเปลีย่นแนวทำงคอนเทนตเ์พือ่ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็มำกขึ้น และ
พบว่ำวธิทีีใ่ช้ได้ผลทีสุ่ดคอืกำรไลฟ์สด (Live Streaming) เดมิทที ำแค่รวีวิสนิค้ำแบบปกต ิแต่
สงัเกตว่ำยอดขำยยงัไม่สงูเท่ำทีค่วร หลงัจำกทีล่องไลฟ์สด รวีวิสนิคำ้แบบจบัตอ้งได ้ใหผู้ช้มเหน็
รำยละเอยีดจรงิ เช่น กำรทดสอบกำรใชง้ำน เปรยีบเทยีบสนิคำ้หลำยแบบ และตอบค ำถำมแบบ
เรยีลไทม ์ท ำใหค้นดรููส้กึมัน่ใจและกลำ้ตดัสนิใจซื้อมำกขึ้น  
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 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ โดยวำงแผนขยำยฐำนผูต้ดิตำมและเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 
ผ่ำนกลยุทธห์ลำยอย่ำง อนัดบัแรกคอืกำรเพิม่ควำมถีใ่นกำรโพสตค์อนเทนต ์จำกเดมิวนัละ 8-10 
คลปิ เพิม่เป็นวนัละ 10-15 คลปิ เพือ่ใหม้โีอกำสตดิกระแสและถูกแนะน ำบนฟีดมำกขึ้น และเริม่
ใชก้ำรไลฟ์สดมำกขึ้น เพรำะช่วยใหส้ำมำรถพูดคุยกบัผูต้ดิตำมและกระตุ้นให้พวกเขำซื้อสนิค้ำ
ได้แบบเรียลไทม์ อีกกลยุทธ์ทีใ่ห้ควำมส ำคัญคือ กำรใช้แพลตฟอร์มอืน่ ๆ ควบคู่กัน เช่น 
YouTube Shorts และ Facebook Reels เพือ่น ำผูต้ดิตำมจำกแพลตฟอรม์อืน่มำสู ่TikTok อกีทัง้
ยงัเริม่ลงทุนกบั TikTok Ads เพือ่โปรโมทวดิโีอทีม่ยีอดววิดอียู่แลว้ ใหเ้ขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยมำก
ขึน้  

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใช้กลยุทธ์กำรตลำดแบบ Organic Reach เป็นหลกั เพรำะ TikTok 
เป็นแพลตฟอรม์ทีใ่หโ้อกำสคอนเทนต์ใหม่ ๆ ตดิกระแสไดง้่ำย จงึเน้นสรำ้งวดิโีอทีด่งึดูดภำยใน 
3 วนิำทแีรก และใชแ้ฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้งกบัสนิคำ้เพือ่ใหเ้ขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยไดด้ขีึ้น นอกจำกนี้ 
ใหค้วำมส ำคญักบักำรสรำ้ง Community Engagement โดยกำรตอบคอมเมนตแ์ละท ำวดิโีอตอบ
กลบัค ำถำมของผูต้ดิตำม ซึง่ช่วยเพิม่ควำมน่ำเชือ่ถอืและกระตุน้ยอดขำย อกีกลยุทธท์ีใ่ชค้อื กำร
ท ำ Collaboration กบัครเีอเตอรค์นอืน่ ทีอ่ยู่ในสำยเดยีวกนัเพือ่เพิม่กำรเขำ้ถงึผูต้ดิตำมใหม่ ๆ 
และเพิม่โอกำสในกำรขำย ส ำหรบัสินค้ำบำงตัวทีม่ียอดขำยดี อำจใช้ Boosted Posts หรือ 
TikTok Ads เพือ่ดนัคอนเทนต์ให้เข้ำถึงลูกค้ำเป้ำหมำยมำกขึ้น และเพิม่ Conversion Rate 
อย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรใช้กลยุทธ์ทีท่ ำให้ยอดขำยเพิม่ขึ้นอย่ำงเห็นได้ชัดส ำหรับ           
ครเีอเตอรน์ัน้ ส่วนตวัแลว้ครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็มกัจะเริม่จำกกำรสรำ้งควำมสมัพนัธ์ที ่
ดกีบัผู้ตดิตำม โดยกำรท ำคอนเทนต์ทีต่รงกบัควำมสนใจและควำมต้องกำรของกลุ่มเป้ำหมำย 
กำรใช้กำรตลำดเชิงประสบกำรณ์ทีม่กีำรทดลองสินค้ำและแสดงผลลพัธ์จรงิ ท ำให้ผู้ติดตำม
เชือ่มัน่ในผลติภณัฑ ์ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ตอนเริม่ต้นท ำ TikTok Affiliate พบปัญหำหลกัคอืกำรไม่เข้ำใจ
อลักอรทิมึของ TikTok เลย ท ำใหโ้พสต์วดิโีอแลว้แทบไม่มคีนดู ทัง้ทีเ่นื้อหำมคีุณภำพ ไม่ไดรู้ว้่ำ
ควรใช้แฮชแทก็ไหน หรอืโพสต์ในช่วงเวลำไหนทีด่ีทีสุ่ด หลงัจำกนัน้เริม่ศึกษำและทดลองท ำ
คอนเทนต์ทีเ่น้นควำมน่ำสนใจและสอดคล้องกับควำมนิยมในช่วงเวลำนัน้ ๆ กำรเลือกใช้        
แฮชแทก็ทีเ่ป็นทีน่ิยมและกำรโพสตใ์นช่วงเวลำทีผู่ค้นออนไลน์มำกทีสุ่ดเป็นสิง่ส ำคญั 
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 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ช่วงแรก ๆ คดิมำกว่ำจะต้องท ำคอนเทนต์ให้สมบูรณ์แบบทีสุ่ด แต่
สุดทำ้ยกเ็รยีนรูว้่ำคอนเทนตท์ีเ่ป็นธรรมชำตแิละไม่ตอ้งเนี้ยบเกนิไปกลบัท ำใหผู้ค้นรูส้กึเขำ้ถงึได้
มำกกว่ำและขำยของไดด้ขีึ้น แต่กม็กัจะเจอปัญหำเรือ่งขำดแรงบนัดำลใจบ่อย ๆ แต่วธิทีีช่่วยให้
กลบัมำมไีอเดยีคอืกำรดูเทรนด์ใน TikTok และน ำมำปรบัใชก้บัสนิคำ้ เช่น ถ้ำม ีChallenge ใหม่ 
ๆ จะลองเขำ้ร่วมเพือ่โปรโมต (Promote) สนิคำ้โดยกำรท ำใหดู้สนุกและน่ำสนใจ ซึง่นอกจำกจะ
ช่วยดงึดดูผูช้มแลว้ ยงัท ำใหค้อนเทนตด์มูชีวีติชวีำและน่ำสนใจมำกขึน้  

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ถ้ำอัลกอริทึมของ TikTok เปลีย่นแปลงและท ำให้ยอดวิวหรือ
ยอดขำยลดลง มกัจะลองทดสอบหลำยรูปแบบพร้อมกนั เช่น ถ้ำคลิปรวีวิไม่เวริ์กก็จะลองท ำ 
Vlog ทีใ่ช้สินค้ำจริงในชีวิตประจ ำวนั หรือจะลองท ำ Live สดเพือ่เพิม่กำรมีส่วนร่วม เพรำะ 
TikTok มกัจะดนัคอนเทนต์ทีม่กีำรมสี่วนร่วมสูง นอกจำกนี้ยงัลงคลปิใหม่ ๆ บ่อยขึ้นเพือ่ดูว่ำ
เนื้อหำชนิดไหนจะตดิเทรนด์และดงึดูดผู้ชมได้มำกขึ้น โดยไม่กลวัทีจ่ะทดลองและปรบัเปลีย่น
ตำมสถำนกำรณ์ เพรำะกำรปรบัตวัเรว็คอืสิง่ส ำคญัในกำรรบัมอืกบักำรเปลีย่นแปลง 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ปัญหำหลกัส ำหรบัผูเ้ริม่ต้นคอืควำมอดทน หลำยคนมกัจะทอ้แท้และ
เลกิท ำเพรำะยอดววิไม่ขึ้นอย่ำงรวดเรว็ แต่ควำมจรงิแลว้ TikTok ต้องใชเ้วลำในกำรเรยีนรูค้อน
เทนต์ของเรำอย่ำงน้อย 3-6 เดอืน กำรทีไ่ม่เหน็ผลทนัทอีำจท ำใหห้ลำยคนทอ้ แต่ถ้ำเรำยงัคงท ำ
คอนเทนตท์ีม่คีุณภำพและพฒันำอย่ำงต่อเนือ่ง ผลลพัธจ์ะค่อย ๆ มำตำมเวลำ แนะน ำใหโ้ฟกสัที ่
กำรสรำ้งเนื้อหำทีด่แีละกำรทดลองสิง่ใหม่ ๆ อย่ำเพิง่ทอ้ถอยเรว็เกนิไป เพรำะ TikTok จะค่อย ๆ 
เรยีนรูแ้ละสง่เสรมิคอนเทนตท์ีม่ศีกัยภำพ 

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ข้อเสียของ TikTok Affiliate คืออัลกอริทึมทีเ่ปลีย่นแปลงบ่อย       
บำงช่วงอำจขำยดแีละมยีอดววิสงู แต่บำงช่วงกอ็ำจจะ Reach ลดลงอย่ำงเหน็ไดช้ดั ซึง่แตกต่ำง
จำกแพลตฟอรม์อย่ำง YouTube ทีม่คีวำมเสถยีรมำกกว่ำในเรือ่งของกำรเขำ้ถงึผูช้มและยอดววิ
ทีค่งทีก่ว่ำ ดงันัน้ กำรท ำ TikTok Affiliate ต้องเตรยีมตวัและปรบัตวัใหเ้รว็ ปรบักลยุทธ์กำรท ำ
คอนเทนตใ์หเ้หมำะสมกบักำรเปลีย่นแปลงของแพลตฟอรม์และไม่ทอ้ถอยจำกกำรทีผ่ลลพัธ์อำจ
ไม่สม ำ่เสมอในบำงช่วง 
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 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ปัญหำทีเ่จอบ่อยคอืกำรได้รบัค่ำคอมมชิชนัล่ำช้ำกว่ำก ำหนด ซึง่
บำงครัง้เกิดจำกระบบตรวจสอบค ำสัง่ซื้อทีใ่ช้เวลำนำน หรือบำงครัง้ข้อมูลลูกค้ำอำจจะมี
ข้อผิดพลำดในกำรบันทึก ท ำให้ยอดค่ำคอมมิชชันไม่ถูกต้องหรือได้รับล่ำช้ำ จึงต้องคอย
ตรวจสอบรำยงำนในระบบอย่ำงสม ำ่เสมอ ถ้ำเจอปัญหำหรอืควำมผดิปกตใิด ๆ ก็จะรบีตดิต่อ
ฝ่ำยสนบัสนุนของ TikTok Affiliate เพือ่ใหแ้กไ้ขและเร่งรดักำรจ่ำยค่ำคอมมชิชนัใหต้รงเวลำ โดย
กำรเฝ้ำระวงัและแกไ้ขปัญหำทนัท่วงทเีป็นสิง่ส ำคญัในกำรรกัษำควำมต่อเนือ่งในกำรท ำงำน 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ หำกรำยได้จำก TikTok Affiliate ลดลง จะเริม่ขยำยไปท ำ Affiliate 
บน Shopee และ Lazada เพือ่กระจำยควำมเสีย่งและไม่พึง่พงิแค่แพลตฟอร์มเดยีว นอกจำกนี้
ยงัมแีผนทีจ่ะสรำ้งแบรนดส์นิคำ้ของตวัเองเพือ่ใหม้รีำยไดร้ะยะยำวและมัน่คงมำกขึน้  

 

ครีเอเตอรค์นท่ี 5 
อำยุ 27 ปี 
อำชพี พนกังำนออฟฟิศทีท่ ำเป็นอำชพีเสรมิ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ แรงจูงใจหลกัทีท่ ำใหเ้ริม่ท ำ TikTok Affiliate คอืกำรอยำกหำรำยได้
เสรมิจำกงำนประจ ำ และเหน็ว่ำ TikTok Affiliate สำมำรถท ำควบคู่ไปกบังำนหลกัไดอ้ย่ำงสะดวก 
จงึเริม่จำกกำรรวีวิสนิคำ้เลก็ ๆ เช่น Gadget และของใชท้ัว่ไป ซึง่ตอบโจทยก์ลุ่มเป้ำหมำยทีเ่ป็น
พนักงำนออฟฟิศ ท ำให้เนื้ อหำสำมำรถเข้ำถึงคนดูได้ง่ำยและตรงใจ กำรทีเ่รำเข้ำใจ
กลุ่มเป้ำหมำยจะช่วยใหค้อนเทนตอ์อกมำมปีระสทิธภิำพมำกขึ้นและท ำใหย้อดขำยเตบิโต 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ขัน้ตอนแรกทีจ่ะท ำเมือ่ต้องกำรเริม่ต้นท ำ TikTok Affiliate คอืกำร
สรำ้งบญัช ีTikTok และศกึษำวธิกีำรท ำ Affiliate อย่ำงละเอยีด เช่น วธิกีำรปักตะกรำ้สนิค้ำและ
กำรเลอืกสนิค้ำทีจ่ะรวีวิให้เหมำะสม หลงัจำกนัน้ดูคอนเทนต์จำกครเีอเตอร์ต้นแบบเพือ่ศกึษำ
และเขำ้ใจว่ำคอนเทนต์แบบไหนทีส่ำมำรถดงึดูดควำมสนใจของคนดูและมโีอกำสสรำ้งยอดขำย
ไดจ้รงิ กำรศกึษำคอนเทนต์ทีป่ระสบควำมส ำเรจ็ช่วยใหไ้ด้ไอเดยีในกำรสร้ำงเนื้อหำของตวัเอง 
และท ำใหส้ำมำรถสรำ้งผลลพัธไ์ดเ้รว็ขึน้ 
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 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใชเ้วลำประมำณ 2 เดอืนตัง้แต่เริม่ศกึษำ TikTok Affiliate จนกระทัง่
สำมำรถสร้ำงรำยได้ ช่วงแรกวดิโีอทีล่งไปแทบไม่มคีนดูเลย เพรำะยงัไม่เขำ้ใจอลักอรทิึมของ 
TikTok แต่ผมค่อย ๆ ปรบัตวัโดยเรยีนรูเ้รือ่งกำรใชแ้ฮชแทก็ใหต้รงกบัสนิคำ้ กำรตดัต่อวดิโีอให้
น่ำสนใจ และกำรเลอืกช่วงเวลำโพสต์ทีเ่หมำะสม หลงัจำกลองผดิลองถูกอยู่พกัหนึง่ ยอดววิก็
เริม่เพิม่ขึน้ คนเริม่กดสัง่สนิคำ้และรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate กเ็ริม่เขำ้มำอย่ำงต่อเนือ่ง 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ศกึษำกำรท ำ TikTok Affiliate จำกหลำยแหล่ง ทัง้ TikTok, YouTube 
และบทควำมออนไลน์ เคยซื้อคอรส์เรยีนเกีย่วกบัเทคนิคกำรตลำดและกำรเพิม่ยอดขำย ซึง่ช่วย
ให้เข้ำใจหลักกำรพื้นฐำนได้ดีขึ้น แต่สิง่ทีไ่ด้ผลมำกทีสุ่ดคือกำรเรียนรู้จำกครีเอเตอร์ทีแ่ชร์
ประสบกำรณ์จรงิ โดยกำรสงัเกตแนวทำงของพวกเขำ แลว้ลองปรบัใชก้บัคอนเทนต์ของตวัเอง
เพือ่ดูว่ำรูปแบบไหนทีเ่หมำะกบักลุ่มเป้ำหมำย วธินีี้ช่วยใหพ้ฒันำแนวทำงของตวัเองไดเ้รว็ขึ้น
และสำมำรถสรำ้งยอดขำยไดอ้ย่ำงต่อเนือ่ง 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ตอนนี้รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate เฉลีย่อยู่ทีป่ระมำณ 80,000 บำท/
เดอืน ซึง่ถอืว่ำพอใจมำกส ำหรบังำนเสรมิ แต่ยงัมเีป้ำหมำยทีจ่ะเพิม่รำยไดใ้หถ้งึ 100,000 บำท/
เดอืน โดยวำงแผนคอืกำรเพิม่กำรไลฟ์สดขำยสนิคำ้ เพรำะช่วยใหม้ปีฏสิมัพนัธ์กบัลูกคำ้และปิด
กำรขำยได้เรว็ขึ้น และยงัตัง้เป้ำจะเพิม่จ ำนวนคอนเทนต์ทีต่รงกบัควำมสนใจของผู้ชมมำกขึ้น 
เช่น รวีวิสนิคำ้ในรปูแบบทีด่สูมจรงิ และใชเ้ทคนิคกำรเล่ำเรือ่งใหน่้ำสนใจ เพือ่ใหย้อดขำยเตบิโต
อย่ำงต่อเนือ่ง 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ คอนเทนต์ทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้มคอื คลปิรวีวิสนิคำ้ทีใ่ช้
งำนไดจ้รงิในชวีติประจ ำวนั โดยเฉพำะแนว ของมนัตอ้งม ีหรอื ไอเทม็ช่วยใหช้วีติง่ำยขึ้น เพรำะ
คนดมูกัสนใจสิง่ทีส่ำมำรถแก้ปัญหำของพวกเขำไดท้นัท ีนอกจำกนี้ คลปิทีส่ ัน้ กระชบั และเขำ้ใจ
ง่ำย เช่น กำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำสองชิ้น หรอืกำรทดลองใช้แบบ Before-After ก็มกัได้รบักำรมี
ส่วนร่วม (Engagement) สูงขึ้น แล้วยังพบว่ำกำรใช้เสียงฮิตทีเ่ป็นกระแสและแฮชแท็กที ่
เกีย่วขอ้ง ช่วยใหค้ลปิเขำ้ถงึผูช้มไดม้ำกขึน้  

 

 



76 

 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เลอืกสนิค้ำทีใ่ช้งำนได้จรงิ ตอบโจทย์ปัญหำในชวีติประจ ำวนั และ
ตอ้งเป็นสนิคำ้ทีท่ดลองใชเ้องก่อน เพือ่ใหส้ำมำรถรวีวิไดอ้ย่ำงจรงิใจและน่ำเชือ่ถอื สนิคำ้ทีข่ำยดี
มกัเป็นของทีช่่วยประหยดัเวลำ เพิม่ควำมสะดวกสบำย หรอืมฟัีงกช์นัทีแ่ตกต่ำงจำกสนิคำ้ทัว่ไป 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใชค้อนเทนต์วดิโีอสัน้ ๆ 15-30 วนิำท ีทีก่ระชบัและดงึดูดใหค้นดูจบ
ไว โดยเน้นกำรโชวจุ์ดเด่นของสนิคำ้ใน 3-5 วนิำทแีรก เพือ่ใหค้นสนใจทนัท ีจำกนัน้จะปักตะกรำ้ 
พร้อมแคปชนัทีก่ระตุ้นให้ตัดสินใจซื้อ เช่น รีบซื้อก่อนของหมด หรือ กดเลย ลดรำคำช่วงนี้
เท่ำนัน้ เพือ่สรำ้งควำมเร่งด่วน นอกจำกนี้ ยงัไลฟ์สดขำยสนิคำ้ เพรำะช่วยใหต้อบค ำถำมลูกคำ้
ไดท้นัทแีละสรำ้งควำมน่ำเชือ่ถอืมำกขึน้  

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใช ้TikTok Shop Creator Center เพือ่ตดิตำมผลลพัธ์แบบเรยีลไทม ์
โดยดู ยอดววิ ยอดคลกิ อตัรำกำรซื้อ และยอดขำย จำกแต่ละคลปิ จำกนัน้จะวเิครำะหว์่ำสนิค้ำ
ไหนขำยดแีละคอนเทนต์แนวไหนถูกใจผูช้ม หำกพบว่ำคลปิรวีวิแนวไหนท ำยอดขำยไดด้ีจะท ำ
คอนเทนตแ์นวเดยีวกนัเพิม่ เช่น ลองรวีวิสนิคำ้ทีค่ลำ้ยกนั หรอืใชมุ้มกลอ้งและสครปิตท์ีค่ลำ้ยกบั
คลปิทีเ่คยเวริก์ นอกจำกนี้ ยงัทดลองเปลีย่นเวลำโพสต์และใชแ้ฮชแทก็ทีแ่ตกต่ำงกนั เพือ่ลองดู
ว่ำปัจจยัอะไรช่วยเพิม่ยอดขำยไดด้ทีีสุ่ด 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใชเ้วลำวนัละ 4-5 ชัว่โมง ในกำรท ำ TikTok Affiliate เพรำะยงัมงีำน
ประจ ำ ช่วงวนัธรรมดำจะเน้น ตดัต่อคลปิ ตอบคอมเมนต์ และวำงแผนคอนเทนต์ ส่วน วนัเสำร-์
อำทติยจ์ะใช้เวลำ ถ่ำยวดิโีอหลำยคลปิ แลว้ตัง้เวลำลงโพสต์อตัโนมตั ิเพือ่ใหค้อนเทนต์ออกมำ
ต่อเนือ่ง แมใ้นวนัทียุ่่งกบังำน และพยำยำมจดัสรรเวลำใหคุ้ม้ค่ำ เช่น ใชช้่วงพกักลำงวนัหรอืหลงั
เลกิงำน เชก็ยอดขำย วเิครำะหส์ถติ ิและตอบแชตลูกคำ้ ท ำใหส้ำมำรถรกัษำควำมต่อเนือ่งของ
ช่องไดโ้ดยไม่กระทบงำนหลกั 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ในกำรพฒันำตวัเองใหส้ำมำรถสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ไดด้ี
ขึน้ เริม่จำกกำรศกึษำครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็ในวงกำรนี้ เพือ่เรยีนรูเ้ทคนิคต่ำง ๆ ทีพ่วก
เขำใช้ เช่น กำรสร้ำงคอนเทนต์ทีด่ึงดูดและมคีวำมคดิสร้ำงสรรค์ อีกทัง้ยงัให้ควำมส ำคญักบั 
SEO บน TikTok โดยกำรเลอืกแฮชแทก็ทีต่รงกบักลุ่มเป้ำหมำยและกำรใชค้ ำค้นหำทีค่นมกัจะ
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เสริ์ช ซึง่จะช่วยเพิม่กำรเขำ้ถงึและเพิม่โอกำสในกำรขำยสนิค้ำได้มำกขึ้น นอกจำกนี้ยงัพฒันำ
ทกัษะในกำรใช้ฟีเจอร์ต่ำง ๆ ของ TikTok เช่น กำรตัดต่อวิดีโอและกำรท ำเอฟเฟกต์พเิศษ 
เพือ่ให้คอนเทนต์ดูน่ำสนใจและไม่ซ ้ำซำก สุดท้ำยคอืกำรตัง้ใจท ำงำนอย่ำงสม ำ่เสมอและตอบ
กลบัควำมคดิเหน็จำกผูต้ดิตำมเพือ่สรำ้งควำมสมัพนัธท์ีด่กีบักลุ่มเป้ำหมำย 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ บุคลกิภำพและภำพลกัษณ์ในฐำนะครเีอเตอรม์ผีลต่อกำรตดัสนิใจซื้อ
สนิค้ำของผู้ตดิตำมมำกครบั เพรำะผู้ตดิตำมจะรู้สกึเชือ่มัน่และไว้ใจหำกเรำมคีวำมเป็นกนัเอง
และแสดงออกถงึควำมจรงิใจ ในกำรรวีวิสนิคำ้ผมจะเลอืกรวีวิเฉพำะสนิคำ้ทีผ่มมัน่ใจว่ำใชด้จีรงิ 
และมคีุณภำพ เพรำะไม่อยำกเสีย่งเสยีควำมเชือ่ใจจำกผูต้ดิตำม ถ้ำไม่ชอบสนิคำ้หรอืรูส้กึว่ำไม่
เหมำะสมกบัผูต้ดิตำมกจ็ะไม่รบัรวีวิหรอืแนะน ำสนิคำ้นัน้ ๆ กำรรกัษำควำมโปร่งใสและซือ่สตัย์
กบัผูต้ดิตำมเป็นสิง่ส ำคญัมำกในกำรสรำ้งควำมสมัพนัธท์ีย่ ัง่ยนื 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ มีกำรตัง้เป้ำหมำยรำยได้จำก TikTok Affiliate ในแต่ละเดือน
โดยทัว่ไปแลว้จะตัง้เป้ำไวไ้ม่ต ำ่กว่ำ 100,000 บำท ถ้ำเดอืนไหนค่ำคอมมชิชนัต ำ่กว่ำทีต่ ัง้ไว้จะ
หำวธิปีรบักลยุทธ์ทนัท ีเช่น กำรเพิม่กำรไลฟ์เพือ่สร้ำงกำรมสี่วนร่วมจำกผูต้ดิตำม หรอืกำรท ำ
คอนเทนต์ในรูปแบบใหม่ ๆ เพือ่ดงึดูดควำมสนใจจำกกลุ่มเป้ำหมำยมำกขึ้น กำรปรบัตวัให้ทนั
กบัเทรนด์และพฤติกรรมของผู้ติดตำมเป็นสิง่ทีส่ ำคญัมำกในกำรรกัษำรำยได้ให้เป็นไปตำม
เป้ำหมำย 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ทกัษะส่วนบุคคลเช่น กำรพูด กำรน ำเสนอ และกำรตดัต่อวดิโีอมผีล
ต่อควำมส ำเรจ็ของกำรท ำคอนเทนต์มำก โดยเฉพำะกำรตดัต่อใหดู้น่ำสนใจภำยใน 3 วนิำทแีรก 
เพรำะถ้ำคนดูไม่หยุดดูตัง้แต่ต้น คลปิของเรำกจ็ะไม่ถูกดนัไปไกล หรอือำจจะถูกลมืไปเลย กำร
พูดและกำรน ำเสนอกส็ ำคญัไม่แพก้นั ถ้ำสำมำรถสือ่สำรไดอ้ย่ำงชดัเจนและสรำ้งควำมเชือ่มโยง
กบัผู้ติดตำมได้ ก็จะท ำให้คอนเทนต์มคีวำมน่ำสนใจและยัง่ยนื กำรพฒันำทกัษะเหล่ำนี้ อย่ำง
ต่อเนือ่งจงึเป็นสิง่ทีส่ ำคญัมำกในกำรสรำ้งควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรตอบคอมเมนต์และปฏิสมัพนัธ์กบัผู้ชมมีผลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็มำก จะช่วยใหผู้ต้ดิตำมรูส้กึว่ำเรำสนใจและใส่ใจพวกเขำจรงิ ๆ ซึง่ท ำใหพ้วกเขำมี
ควำมมัน่ใจและตดัสนิใจซื้อสนิค้ำหรอืบรกิำรไดเ้รว็ขึ้น นอกจำกนี้ยงัช่วยสร้ำงควำมสมัพนัธ์ทีด่ี
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ระหว่ำงครเีอเตอรแ์ละผูต้ดิตำม ท ำใหผู้ต้ดิตำมรูส้กึใกลช้ดิมำกขึ้น กำรปฏสิมัพนัธ์ทีด่จีะช่วยให้
ฐำนผูต้ดิตำมเตบิโตและเพิม่ยอดขำยในระยะยำว 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอนเทนต์ ตอนแรกมุ่งเน้น
ไปทีก่ำรรวีวิสนิคำ้เพยีงอย่ำงเดยีว แต่ภำยหลงัลองเปลีย่นแนวทำงมำเป็นกำรท ำคอนเทนต์แบบ 
Unboxing และ Before-After ซึง่ไดร้บัผลตอบรบัทีด่ ีเพรำะผูช้มชอบเหน็กำรเปลีย่นแปลงหรอื
ผลลพัธ์ทีเ่กดิขึ้นจรงิ กำรเปลีย่นแปลงนี้ท ำใหค้อนเทนต์ของดูน่ำสนใจและมคีวำมแตกต่ำงจำก
เดมิ อกีทัง้ยงัช่วยเพิม่กำรมสี่วนร่วมจำกผูต้ดิตำมไดม้ำกขึ้น กำรทดลองแนวทำงใหม่ ๆ จงึช่วย
ใหส้ำมำรถดงึดดูผูช้มและเพิม่ควำมน่ำสนใจใหก้บัคอนเทนตไ์ดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ มองว่ำกำรขยำยฐำนผู้ติดตำมและเพิม่รำยได้นัน้ต้องอำศัยกำร
ผสมผสำนกลยุทธท์ีห่ลำกหลำยอย่ำงลงตวั โดยเน้นกำรสรำ้งควำมสมัพนัธท์ีแ่ทจ้รงิกบัผูช้มผ่ำน
กำรน ำเสนอคอนเทนต์ทีม่คีุณค่ำและสรำ้งสรรคอ์ย่ำงสม ำ่เสมอ ควบคู่ไปกบักำรวเิครำะหข์อ้มูล
เพือ่ปรบัปรุงกลยุทธ์ให้ทนัต่อกำรเปลีย่นแปลงของตลำดและพฤตกิรรมของผูบ้รโิภค กำรสร้ำง
ควำมน่ำเชือ่ถอืและควำมไวว้ำงใจจำกผูช้มเป็นสิง่ส ำคญัทีสุ่ด โดยกำรน ำเสนอสนิคำ้ทีใ่ชจ้รงิและ
รวีวิอย่ำงตรงไปตรงมำ 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ใชก้ำรตลำดแบบ Organic Reach เป็นหลกั เนือ่งจำกสำมำรถเขำ้ถงึ
กลุ่มเป้ำหมำยได้โดยไม่ต้องใช้ต้นทุนสูง และยงัสร้ำงควำมน่ำเชือ่ถอืในระยะยำวได้ด ีกำรท ำ
คอนเทนตท์ีม่คีุณภำพสงูและสอดคลอ้งกบัควำมสนใจของผูต้ดิตำมเป็นหวัใจส ำคญัในกำรดงึดูด
ผูช้มอย่ำงต่อเนือ่ง นอกจำกนี้กำรใช้แฮชแทก็ (Hashtags) ทีเ่กีย่วขอ้งและกำรตอบรบัคอมเมนต์
ของผูต้ดิตำมกช็่วยเสรมิกำรเขำ้ถงึ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ กลยุทธ์ทีช่่วยเพิม่ยอดขำยจำก TikTok Affiliate อย่ำงเหน็ไดช้ดัคอื
กำรสรำ้งคอนเทนต์ทีม่คีวำมน่ำสนใจและเกีย่วขอ้งกบักลุ่มเป้ำหมำยโดยตรง เช่น กำรรวีวิสนิคำ้
หรอืกำรแนะน ำสนิคำ้ทีต่รงกบัควำมต้องกำรของผูต้ดิตำม พรอ้มใส่ลงิก์ Affiliate หรอืปักตะกรำ้
ในคลปิวดีโีอ ทีช่ดัเจนในโพสต์หรอืในไบโอของ TikTok เพือ่ให้ผู้ชมสำมำรถคลกิซื้อได้ง่ำย ๆ 
นอกจำกนี้ กำรใชฟี้เจอรต์่ำง ๆ ของ TikTok เช่น กำรท ำ Challenge หรอืกำรเขำ้ร่วม Trend ที ่
ก ำลังได้รบัควำมนิยมก็ช่วยเพิม่กำรมองเห็นและกำรเข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำยใหม่ๆ ได้อย่ำงมี
ประสทิธภิำพ 
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ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ปัญหำหลกัทีพ่บในกำรเริม่ต้นท ำ TikTok Affiliate คอืกำรไม่มเีวลำ
สรำ้งคอนเทนต์มำกพอเท่ำกบัครเีอเตอรเ์ตม็ตวั เนือ่งจำกต้องแบ่งเวลำจำกงำนประจ ำ ซึง่ท ำให้
บำงครัง้ไม่สำมำรถอปัเดตเทรนด์ใหม่ ๆ หรอืท ำคอนเทนต์ใหท้นัเวลำได ้อกีทัง้กำรทีอ่ลักอรทิมึ
ของ TikTok เปลีย่นแปลงบ่อย ๆ กเ็ป็นอกีหนึง่ปัญหำทีท่ ำใหก้ำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยลดลง บำง
ช่วงยอดววิอำจดมีำก แต่บำงช่วงก็แทบไม่มคีนเห็นคอนเทนต์เลย ท ำให้ต้องปรบักลยุทธ์และ
ตดิตำมกำรเปลีย่นแปลงของแพลตฟอรม์อย่ำงใกลช้ดิ กำรรบัมอืกบัปัญหำนี้ต้องใชค้วำมอดทน
และกำรวำงแผนทีด่ใีนกำรสรำ้งคอนเทนตท์ีต่อบโจทยก์ลุ่มเป้ำหมำย 

 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ปัญหำกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตเ์ป็นเรือ่ง
ทีเ่คยเกดิขึ้นบ่อยครัง้ โดยเฉพำะในช่วงทีง่ำนประจ ำมภีำระหนัก ท ำใหไ้ม่ค่อยมเีวลำในกำรคดิ
และสรำ้งสรรคค์อนเทนตใ์หม่ ๆ แต่แกปั้ญหำน้ีดว้ยกำรถ่ำยวดิโีอหลำย ๆ คลปิในช่วงสุดสปัดำห์
แลว้ตัง้เวลำลงโพสตอ์ตัโนมตัเิพือ่ใหค้อนเทนต์ยงัคงออกไปอย่ำงต่อเนือ่งแมจ้ะยุ่งกบังำนประจ ำ  
กำรจดักำรเวลำและกำรวำงแผนล่วงหน้ำจงึเป็นสิง่ส ำคญัในกำรรกัษำควำมต่อเนือ่งของกำรท ำ
คอนเทนต ์และช่วยใหไ้ม่พลำดโอกำสในกำรเขำ้ถงึผูช้ม 

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เมือ่อัลกอริทึมของ TikTok เปลีย่นแปลงและท ำให้ยอดวิวหรือ
ยอดขำยลดลง กจ็ะทดลองปรบัเปลีย่นแนวคอนเทนต์ เช่น ถ้ำคลปิรวีวิเริม่ไม่เวริ์ก ก็จะลองท ำ
คอนเทนตใ์นแนว Unboxing หรอื Before-After เพือ่ดงึดดูควำมสนใจจำกผูช้มใหม่ ๆ  

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ปัจจยัทีเ่ป็นอุปสรรคส ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้นคอืกำรบรหิำรเวลำ 
โดยเฉพำะส ำหรบัคนทีท่ ำ TikTok Affiliate เป็นอำชพีเสรมิ เพรำะตอ้งแบ่งเวลำใหก้บังำนประจ ำ
และชวีติส่วนตวั ซึง่ท ำใหบ้ำงครัง้คอนเทนต์อำจไม่ไดล้งตำมทีว่ำงแผนไว ้ค ำแนะน ำทีผ่มให้คอื
กำรวำงแผนคอนเทนตล์่วงหน้ำเพือ่ช่วยในกำรตดิตำมกำรท ำงำนและก ำหนดเวลำใหช้ดัเจน กำร
มแีผนทีด่จีะช่วยลดควำมเครยีดและท ำใหก้ำรผลติคอนเทนต์มคีวำมสม ำ่เสมอ แมว้่ำจะมภีำระ
อืน่ ๆ ในชวีติ กย็งัสำมำรถท ำงำนไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
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 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ขอ้เสยีหลกัของ TikTok Affiliate คอืรำยได้ทีไ่ม่แน่นอน บำงเดอืน
ยอดขำยอำจดมีำก แต่บำงเดอืนกอ็ำจลดน้อยลง ซึง่แตกต่ำงจำกแพลตฟอรม์อย่ำง YouTube ที ่
มรีำยได้จำกโฆษณำค่อนข้ำงคงทีแ่ละมัน่คงกว่ำ กำรทีร่ำยได้จำก TikTok Affiliate ขึ้นอยู่กบั
ยอดขำยและกำรตอบรบัจำกผูช้มท ำใหบ้ำงครัง้ผลลพัธอ์ำจไม่สม ำ่เสมอ และตอ้งปรบักลยุทธ์อยู่
เสมอเพือ่ใหส้ำมำรถสรำ้งรำยไดอ้ย่ำงต่อเนือ่ง กำรค ำนึงถงึควำมเสีย่งนี้จงึเป็นสิง่ส ำคญัส ำหรบั  
ครเีอเตอรท์ีใ่ช ้TikTok Affiliate เป็นช่องทำงสรำ้งรำยได ้

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เคยเจอปัญหำดำ้นกำรรบัค่ำคอมมชิชนัจำก TikTok Affiliate บำงครัง้
ลูกคำ้กดดูสนิคำ้ผ่ำนลงิก์ Affiliate แต่ไม่ไดท้ ำกำรซื้อทนัท ีซึง่ท ำใหเ้รำไม่ไดร้บัค่ำคอมมชิชนัใน
ตอนนัน้ หรอืบำงครัง้ลูกค้ำซื้อสนิค้ำหลงัจำกเวลำทีก่ ำหนดไว้ส ำหรบักำรรบัคอมมชิชนัท ำให้
ไม่ได้รบัผลตอบแทนเต็มที ่นอกจำกนี้กำรตรวจสอบและกำรช ำระเงนิจำก TikTok อำจมคีวำม
ล่ำชำ้ในบำงครัง้  

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ หำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง มแีผนส ำรองโดยกำรขยำยไป
ท ำ Shopee Affiliate และ Lazada Affiliate ควบคู่กนั เพรำะทัง้สองแพลตฟอรม์มฐีำนลูกคำ้กว้ำง
และช่วยเพิม่โอกำสในกำรสร้ำงรำยได้ทีม่ ัน่คงขึ้น กำรท ำหลำยแพลตฟอร์มท ำให้สำมำรถ
กระจำยควำมเสีย่งและไม่ตอ้งพึง่พำแค่ช่องทำงเดยีว  
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ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 

1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณ
เริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: ครเีอเตอรเ์ริม่ต้นท ำ TikTok Affiliate เพรำะ
ตอ้งกำรสรำ้งรำยไดเ้สรมิจำกงำนประจ ำหรอืธุรกจิเดมิ 
และมองเหน็โอกำสในกำรเตบิโตจำกแพลตฟอรม์ทีก่ ำลงั
ไดร้บัควำมนิยม 
ส่วนน้อย: เริม่ต้นเพรำะสนใจกำรสรำ้งคอนเทนตแ์ละ
ทดลองใชเ้ทคนิคกำรขำยสนิคำ้ออนไลน์  

2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำร
เมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok 
Affiliate คอือะไร 

ส่วนใหญ่: ศกึษำแพลตฟอรม์ TikTok ศกึษำเทรนด ์และ
ทดลองโพสตว์ดิโีอหลำยประเภทเพือ่ดวู่ำแนวไหนไดร้บั
กำรตอบรบัด ี
ส่วนน้อย: ลงเรยีนคอรส์ออนไลน์หรอืศกึษำจำก
แหล่งขอ้มลูเพิม่เตมิ เช่น บทควำมหรอืครเีอเตอรต์น้แบบ  

3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่
เริม่ตน้ศกึษำจน 
กระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 

ส่วนใหญ่: ใชเ้วลำ 1-2 เดอืนในกำรเริม่สรำ้งรำยไดจ้ำก 
TikTok Affiliate 
ส่วนน้อย: บำงคนใชเ้วลำนำนกว่ำนี้ เนื่องจำกตอ้งปรบั
กลยุทธห์รอืทดลองหลำยแนวทำง  

4. คุณมกีำรศกึษำจำก
แหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกี่ยวกบักำร
ท ำ TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: ศกึษำจำกครเีอเตอรต์น้แบบทีป่ระสบ
ควำมส ำเรจ็ ศกึษำจำก TikTok Shop Creator Center 
และศกึษำจำกกลุ่ม Facebook 
ส่วนน้อย ลงเรยีนคอรส์ออนไลน์เกีย่วกบักำรตลำดดจิทิลั
และกำรใช ้TikTok Ads  

5. คุณพอใจกบัรำยไดจ้ำก 
TikTok Affiliate ในปัจจุบนั
หรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึน้
เท่ำไร 

ส่วนใหญ่: พอใจกบัรำยไดท้ีไ่ดร้บัและตัง้เป้ำหมำย
เพิม่ขึน้ 50-100% ภำยใน 6 เดอืน 
ส่วนน้อย: ตอ้งกำรพฒันำ TikTok Affiliate ใหเ้ป็นอำชพี
หลกัแทนงำนประจ ำ 

6. คอนเทนตแ์บบใดทีไ่ดร้บักำร
ตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม 

ส่วนใหญ่: คอนเทนต์รวีวิสนิคำ้ทีก่ระชบั เขำ้ใจงำ่ย และ
แสดงผลลพัธข์องสนิคำ้อย่ำงชดัเจน เช่น Before-After 
หรอืกำรทดลองใชจ้รงิ 
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ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 
 

ส่วนน้อย: คอนเทนตท์ีใ่หข้อ้มลูเชงิลกึเกีย่วกบัสนิคำ้และตอบ
ขอ้สงสยัของผูบ้รโิภค 

7. คุณพจิำรณำอะไรเป็น
หลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่
ท ำ TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: เลอืกสนิคำ้ทีก่ ำลงัเป็นกระแสและมคี่ำคอมมชิชนัสงู 
ส่วนน้อย: เลอืกสนิคำ้ทีม่คีุณภำพดแีละสำมำรถสรำ้งควำม
น่ำเชื่อถอืใหก้บัผูต้ดิตำม 

8. คุณมกีลยุทธอ์ย่ำงไรใน
กำรเพิม่ยอดขำย 

ส่วนใหญ่: ใช ้Call to Action ทีช่ดัเจน เช่น กำรปักตะกรำ้
สนิคำ้และกระตุน้ใหผู้ช้มตดัสนิใจซือ้ทนัที 
ส่วนน้อย: ใชโ้ปรโมชัน่พเิศษ เช่น คปูองสว่นลด หรอื Flash 
Sale 

9. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธ์
ของกำรท ำ TikTok 
Affiliate อย่ำงไร 

ส่วนใหญ่: ใช ้TikTok Shop Creator Center เพือ่ตดิตำมสถติ ิ
เช่น Conversion Rate และ Click-Through Rate 
ส่วนน้อย: ทดลองเปลีย่นแนวทำงคอนเทนตแ์ละดผูลลพัธจ์ำก
ยอดขำย 

10. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ 
TikTok Affiliate มำกน้อย
เพยีงใดต่อวนั 

ส่วนใหญ่: ท ำวนัละ 6-10 ชัว่โมง โดยเฉพำะคนทีท่ ำเป็นอำชพี
หลกั 
ส่วนน้อย: ท ำวนัละ 3-5 ชัว่โมงส ำหรบัคนทีม่งีำนประจ ำ 

11. คุณมวีธิกีำรพฒันำ
ตนเองอย่ำงไรเพือ่ให้
สำมำรถสรำ้งรำยไดท้ีด่ขีึน้
จำก TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: ศกึษำเทรนด ์TikTok และพฒันำทกัษะกำรน ำเสนอ
และตดัต่อวดิโีอ 
ส่วนน้อย: ลงเรยีนคอรส์ออนไลน์เกีย่วกบักำรตลำดและกำร
สรำ้งคอนเทนต์ 

12. บุคลกิภำพ หรอื
ภำพลกัษณ์ของคุณใน
ฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อ
กำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ของ
ผูต้ดิตำมหรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มผีลอย่ำงมำก โดยตอ้งสรำ้งภำพลกัษณ์ที่
น่ำเชื่อถอืและเขำ้ถงึง่ำย 
ส่วนน้อย: ขึน้อยู่กบัประเภทสนิคำ้ บำงกรณีสนิคำ้ทีม่คีุณภำพ
ดสีำมำรถขำยไดแ้มไ้ม่เน้นบุคลกิภำพของครเีอเตอร์ 

13. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำย
รำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok 
Affiliate ในแต่ละเดอืน
หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: ตัง้เป้ำหมำยรำยไดท้ีช่ดัเจน เช่น ขัน้ต ่ำ 50,000-
200,000 บำทต่อเดอืน 
ส่วนน้อย: มุ่งเน้นกำรสรำ้งฐำนผูต้ดิตำมก่อน แลว้จงึโฟกสั
เรื่องรำยได ้
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ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 
14. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น 
กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอื
กำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อ
ควำมส ำเรจ็หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มผีลอย่ำงมำก โดยเฉพำะกำรสือ่สำรทีด่งึดดูและ
กำรตดัต่อวดิโีอทีน่่ำสนใจ 
ส่วนน้อย: ใชว้ธิกีำรน ำเสนอแบบเรยีบง่ำยแต่เน้นควำมจรงิใจ 

15. กำรตอบคอมเมนตห์รอื
ปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอน
เทนต ์ของคุณมผีลต่อ
ยอดขำยและควำมส ำเรจ็
อย่ำงไร 

ส่วนใหญ่: มผีลโดยตรง เนื่องจำกช่วยเพิม่ Engagement และ
สรำ้งควำมไวว้ำงใจ 
ส่วนน้อย: มผีลในระดบัปำนกลำง โดยเฉพำะหำกคอนเทนตม์ี
คุณภำพและไวรลัไดเ้อง 

16. คุณเคยมปีระสบกำรณ์
ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอน
เทนตเ์พือ่ใหป้ระสบ
ควำมส ำเรจ็มำกขึน้หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: เคยเปลีย่นแนวทำงคอนเทนตอ์ย่ำงน้อย 2-3 ครัง้ 
โดยสำเหตุหลกัมำจำกยอดววิและยอดขำยทีล่ดลง หรอืพบว่ำ
สไตลเ์ดมิไม่ดงึดดูผูช้มมำกพอ กำรเปลีย่นแปลงทีพ่บบ่อยคอื 
กำรเปลีย่นจำกกำรรวีวิแบบปกตเิป็นกำรท ำ Before-After, 
กำรเพิม่เทคนิคกำรเล่ำเรื่อง (Storytelling) หรอืกำรใชเ้สยีง
ประกอบทีเ่ป็นกระแส 
ส่วนน้อย: ยงัคงใชแ้นวทำงคอนเทนตเ์ดมิ แต่มกีำรพฒันำ
คุณภำพของวดิโีอใหด้ขีึน้ เช่น ปรบัแสง ส ีและเสยีงใหม้คีวำม
น่ำสนใจยิง่ขึน้ 

17. คุณมแีผนในกำรขยำย
ฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่
รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 
อย่ำงไร 

ส่วนใหญ่: เพิม่ควำมถีใ่นกำรโพสตค์อนเทนต ์เพิม่รปูแบบ
เนื้อหำใหม่ ๆ และทดลอง Live เพือ่กระตุ้นยอดขำยและท ำ 
Collaboration กบัครเีอเตอรร์ำยอื่นเพือ่ขยำยฐำนผูต้ดิตำม 
ส่วนน้อย: ขยำยไปยงัแพลตฟอรม์อื่น เช่น Shopee Affiliate, 
Lazada Affiliate หรอืสรำ้งเพจ Facebook และ YouTube 
เพือ่เพิม่ช่องทำงสรำ้งรำยได ้

18. คุณใชก้ำรตลำดแบบ
ไหนเป็นหลกั 

ส่วนใหญ่: ใช ้Organic โดยเน้นกำรสรำ้งคอนเทนตท์ีม่ี
คุณภำพและเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยแบบไม่ตอ้งเสยีค่ำโฆษณำ 
ส่วนน้อย: ใช ้Paid โดยยงิโฆษณำผ่ำน TikTok Ads หรอื 
Boost Post เพือ่เพิม่กำรเขำ้ถงึคอนเทนต์ 

19. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดที่
ท ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำง
เหน็ไดช้ดั 

ส่วนใหญ่: ใชเ้ทคนิค Call to Action (CTA) เช่น “กดตะกรำ้
ดำ้นล่ำง” หรอื “รบีซือ้ตอนน้ีก่อนของหมด” รวมถงึกำรใชค้อน
เทนตแ์นว Before-After และกำรสรำ้งคอนเทนตท์ีใ่หข้อ้มลู
เปรยีบเทยีบสนิคำ้หลำยตวั 
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ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 
 ส่วนน้อย: ใชก้ลยุทธ ์Flash Sale และโปรโมชนัพเิศษ เช่น 

กำรแจกคปูองสว่นลด หรอืกำรร่วมมอืกบัรำ้นคำ้ในกำรลด
รำคำสนิคำ้เป็นช่วงเวลำ 

20. คุณเคยพบปัญหำใดใน
กำรเริม่ตน้ท ำ TikTok 
Affiliate  

ส่วนใหญ่: ปัญหำหลกัคอื กำรสรำ้งฐำนผูต้ดิตำมใหถ้งึ 5,000 
คน ซึง่เป็นเงือ่นไขของ TikTok Affiliate Program รวมถงึ
ควำมไม่แน่นอนของอลักอรทิมึ 
ส่วนน้อย: ปัญหำคอื กำรเลอืกสนิคำ้ เนื่องจำกสนิคำ้บำง
ประเภทขำยยำกและใหค้่ำคอมมชิชนัต ่ำ 

21. คุณเคยเจอปัญหำเรื่อง
กำรขำดแรงบนัดำลใจหรอื
ไอเดยีในกำรท ำคอนเทนต์
หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: เคยเจอปัญหำนี้ในบำงช่วง โดยเฉพำะเมื่อตอ้ง
โพสตค์อนเทนตท์ุกวนั วธิแีกไ้ขคอืกำรตดิตำม  เทรนด ์
TikTok หรอืดแูนวทำงจำกครเีอเตอรท์ี่  ประสบควำมส ำเรจ็ 
ส่วนน้อย: ไม่ค่อยพบปัญหำนี้ เนื่องจำกมแีผนคอนเทนต์
ล่วงหน้ำและสำมำรถปรบัเปลีย่นเนื้อหำไดต้ำมสถำนกำรณ์ 

22. คุณมวีธิรีบัมอือย่ำงไร
หำกอลักอรทิมึของ TikTok 
เปลีย่นแปลง ท ำใหย้อดววิ
หรอืยอดขำยลดลง 

ส่วนใหญ่: ปรบักลยุทธโ์ดยทดลองใชฟี้เจอรใ์หม่ของ TikTok 
เช่น กำรท ำ Live ขำยสนิคำ้ หรอืเปลีย่นแนวทำงกำรท ำคอน
เทนตใ์หส้อดคลอ้งกบัเทรนด์ 
ส่วนน้อย: ขยำยไปยงัแพลตฟอรม์อื่น เช่น กำรท ำคอนเทนต์
ลง YouTube Shorts หรอื Reels บน Instagram เพือ่กระจำย
ควำมเสีย่ง 

23. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็น
อุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบั
ผูเ้ริม่ตน้ และคุณมคี ำแนะน ำ
อะไรใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะ
เริม่ตน้ 

ส่วนใหญ่: อุปสรรคทีส่ ำคญัคอื กำรสรำ้งฐำนผูต้ดิตำม ใหถ้งึ
เกณฑท์ี ่TikTok ก ำหนด ค ำแนะน ำคอืใหส้รำ้งคอนเทนตท์ีม่ี
คุณค่ำและโพสตอ์ย่ำงสม ่ำเสมอ 
ส่วนน้อย: คอืกำรแขง่ขนัทีส่งู และค ำแนะน ำคอืใหส้รำ้ง
จุดเด่นของตนเองและหำเอกลกัษณ์เฉพำะตวั 

24. คุณคดิว่ำ TikTok 
Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้
เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบั
แพลตฟอรม์อื่นหรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: TikTok Affiliate มขีอ้ไดเ้ปรยีบเรื่องกำรเขำ้ถงึ
กลุ่มเป้ำหมำยทีร่วดเรว็ แต่ขอ้จ ำกดัคอื อลักอรทิมึที่
เปลีย่นแปลงบ่อย และบำงครัง้สง่ผลต่อยอดขำย 
ส่วนน้อย: TikTok ใหค้่ำคอมมชิชนัต ่ำกว่ำบำงแพลตฟอรม์ 
เช่น Lazada Affiliate หรอื Shopee Affiliate 
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4.2 ผลการสมัภาษณ์เชิงลึกจากมุมมองครีเอเตอรเ์พศหญิง จ านวน 5 คน 
 

ครีเอเตอรค์นท่ี 1 
อำยุ 29 ปี 
อำชพี ครเีอเตอรส์ำยบวิตีแ้ละไลฟ์สไตล์ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ปกตชิอบรวีวิเครือ่งส ำอำงและสกนิแคร์อยู่แล้ว ตอนแรกท ำเพรำะ
สนุก แต่พอรูว้่ำ TikTok Affiliate ท ำใหเ้รำสรำ้งรำยไดจ้ำกกำรแนะน ำสนิคำ้ผ่ำนกำรปักตะกร้ำใน
คลปิวดีโีอหรอืกำรไลฟ์สดกเ็ลยลองท ำดู สิง่ทีด่งึดูดใจทีสุ่ดคอืไม่ต้องสตอ็กสนิคำ้เองแค่รวีวิแลว้
ใหค้นซื้อผ่ำนกำรปักตะกรำ้ในคลปิเรำกไ็ดค้่ำคอมมชิชนัแถมยงัสำมำรถท ำไดทุ้กทีทุ่กเวลำ และ
มอีสิระในกำรเลอืกสนิคำ้ทีต่รงกบัควำมสนใจของตวัเอง 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เริม่จำกกำรเลอืกสนิค้ำในหมวดหมู่ทีเ่รำถนัด ซึง่ส่วนใหญ่จะเป็น
เครือ่งส ำอำงและสกินแคร์ จำกนัน้ลองท ำคอนเทนต์รีวิวแบบตรงไปตรงมำ ไม่เว่อร์เกินจรงิ 
เพรำะอยำกให้คนดูเชือ่ถอืและรู้สกึว่ำขอ้มูลทีใ่หม้ปีระโยชน์ โดยเน้นกำรสือ่สำรทีเ่ป็นมติรและ
เขำ้ถงึงำ่ย 

 

25. คุณเคยเผชญิกบัปัญหำ
ดำ้นกำรรบัค่ำคอมมชิชนั 
หรอืกำรช ำระเงนิจำก 
TikTok Affiliate หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: เคยพบปัญหำค่ำคอมมชิชนัล่ำชำ้หรอืกำรค ำนวณ
ค่ำคอมมชิชนัทีไ่ม่ถูกตอ้ง แต่สำมำรถแกไ้ขไดโ้ดยกำรตดิต่อ
ฝ่ำยสนับสนุนของ TikTok 
ส่วนน้อย: ไม่เคยเจอปัญหำนี้ เนื่องจำกใชร้ะบบกำรจ่ำยเงนิ
อตัโนมตัขิองแพลตฟอรม์ 

26. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไร
หำกรำยไดจ้ำก TikTok 
Affiliate ลดลง 

ส่วนใหญ่: ขยำยช่องทำงรำยไดไ้ปยงั แพลตฟอรม์อื่น เช่น 
Shopee Affiliate และ Lazada Affiliate หรอืสรำ้งคอนเทนต์
ลงแพลตฟอรม์อื่นเพือ่เพิม่แหล่งรำยได้ 
ส่วนน้อย: เพิม่ควำมหลำกหลำยของสนิคำ้ และทดลองแนว
ทำงกำรขำยใหม่ เช่น กำรท ำ Live Streaming เพือ่กระตุน้
ยอดขำย 
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 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ประมำณ 1 เดอืนกว่ำ ๆ ช่วงแรก ๆ ลงคลปิไปกม็แีต่คนดูแต่ยงัไม่มี
คนกดสัง่สินค้ำ แต่พอเริม่เข้ำใจว่ำควรเลือกสินค้ำทีเ่ป็นเทรนด์ ใช้เสียงฮิตใน TikTok และ
อปัโหลดในช่วงเวลำทีค่นออนไลน์มำก ๆ กท็ ำให้ยอดขำยเพิม่ขึ้น หลงัจำกเดอืนแรก รำยไดเ้ริม่
เขำ้มำอย่ำงต่อเนือ่งและแตะหลกัแสนภำยใน 3 เดอืน 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ดจูำก YouTube กบัอ่ำนบทควำมเกีย่วกบั TikTok Marketing รวมถงึ
ศกึษำ Case Study ของครเีอเตอร์ทีท่ ำ Affiliate ได้ด ีๆ ซึง่ช่วยให้เขำ้ใจเทคนิคในกำรท ำคอน
เทนต์และกำรตลำดไดล้กึขึน้ นอกจำกนี้ยงัเขำ้ร่วมกลุ่มครเีอเตอรใ์น Facebook เพือ่แลกเปลีย่น
ประสบกำรณ์ 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ตอนน้ีเฉลีย่ 200,000 บำท/เดอืน แต่บำงเดอืนไดส้งูถงึ 300,000 บำท 
เป้ำหมำยคืออยำกเพิม่เป็น 500,000 บำท โดยกำรขยำยไปท ำคอนเทนต์รีวิวสินค้ำหลำย
หมวดหมู่มำกขึ้น เช่น สนิค้ำแฟชัน่ อุปกรณ์ไอท ีและของใช้ในบ้ำน เพือ่เพิม่ฐำนผู้ตดิตำมและ
รำยไดท้ีห่ลำกหลำยมำกขึน้ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผู้ชม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้ 
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ คลปิแนวรวีวิเครือ่งส ำอำงและสกนิแครแ์บบลองใชจ้รงิ ไดผ้ลตอบรบั
ดีมำก คนอยำกเห็นว่ำสินค้ำดีจริงหรือไม่ และชอบดูผลลัพธ์แบบ Before-After ฉันมักท ำ       
คอนเทนต์รวีวิรองพื้น 5 ตวัทีเ่หมำะกบัผวิมนั หรอื ลิปสติกทีต่ิดทนทีสุ่ดในงบ 300 บำท ซึง่
กระตุน้ใหค้นอยำกลองและกดซื้อ โดยเน้นใหค้อนเทนตส์ัน้กระชบัและมภีำพเปรยีบเทยีบชดัเจน 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เลือกสินค้ำทีใ่ช้เองและมัน่ใจว่ำดีจริง เพรำะกำรรีวิวจำก
ประสบกำรณ์ตรงจะท ำใหค้อนเทนตด์ูน่ำเชือ่ถอืและเป็นธรรมชำต ิและเน้นเลอืกสนิคำ้ทีม่สีว่นลด
หรือโปรโมชนั (Promotion) พิเศษ เพรำะช่วยกระตุ้นให้คนตัดสินใจซื้อง่ำยขึ้น อีกสิง่ทีใ่ห้
ควำมส ำคญัคอื กำรเลอืกสนิคำ้ทีก่ ำลงัเป็นกระแส เช่น เครือ่งส ำอำงทีไ่ดร้บัรำงวลั สกนิแคร์ทีม่ี
ดำรำหรอือนิฟลูเอนเซอร์รวีวิ หรอืสนิค้ำทีม่กีำรพูดถงึเยอะบน TikTok และแพลตฟอร์มอืน่ ๆ 
โดยจะเชก็รวีวิจำกผูใ้ชจ้รงิใน TikTok Shop และอ่ำนคอมเมนต์จำกลูกคำ้ เพือ่ใหม้ัน่ใจว่ำสนิคำ้
นัน้มคีุณภำพดแีละไม่มปัีญหำเรือ่งกำรใชง้ำน สุดทำ้ยจะเลอืกสนิค้ำทีม่คี่ำคอมมชิชนัสูงและมำ
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จำกรำ้นคำ้ทีจ่ดัส่งไว เพรำะจะช่วยใหลู้กคำ้ไดร้บัสนิคำ้เรว็และพงึพอใจกบักำรสัง่ซื้อ ซึง่สง่ผลให้
พวกเขำกลบัมำซื้อซ ้ำและเพิม่ยอดขำยในระยะยำว 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใชก้ลยุทธ์กำรปักตะกร้ำในวดิโีอทุกคลปิ พรอ้มแคปชนัทีก่ระตุ้นให้
คนกดซื้อ เช่น สนิคำ้นี้ขำยดมีำก กดตะกรำ้ด่วนก่อนหมด หรอื ลดรำคำเหลอืแค่วนันี้เท่ำนัน้  ซึง่
ช่วยเพิม่โอกำสใหค้นสนใจและคลกิเขำ้มำดสูนิคำ้ และท ำไลฟ์สดรวีวิสนิคำ้แบบเรยีลไทม ์เพือ่ให้
ผูช้มเหน็คุณสมบตัจิรงิและสำมำรถสอบถำมขอ้สงสยัได้ทนัท ีซึง่ช่วยเพิม่ควำมมัน่ใจในกำรซื้อ 
อกีหนึง่กลยุทธ์ส ำคญัคอื กำรสร้ำง FOMO (Fear of Missing Out) โดยกำรบอกว่ำ โปรนี้หมด
วนัน้ีแลว้นะ หรอื เหลอืแค่ 10 ชิ้นสุดทำ้ย เพือ่กระตุน้ใหค้นรบีตดัสนิใจ  

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใช ้TikTok Shop Creator Center เป็นหลกัในกำรวเิครำะหผ์ลลพัธ์
ของคอนเทนต์ โดยดูยอดคลกิตะกรำ้ ยอดสัง่ซื้อ อตัรำ Conversion และ Engagement ของแต่
ละวิดีโอ ถ้ำคลิปไหนมียอดวิวสูงแต่ยอดซื้อไม่ดี ก็จะกลับไปวิเครำะห์ใหม่ว่ำค ำโปรโมต 
(Promote) กระตุ้นให้คนอยำกซื้อพอหรอืเปล่ำ และเนื้อหำสือ่สำรของสนิค้ำได้ชดัเจนไหม ถ้ำ
พบว่ำคลปิไหนท ำเงนิได้ด ีจะท ำคอนเทนต์แนวเดียวกนัเพิม่ หรอืใช้โฆษณำ TikTok Ads ดนั
คลปิใหเ้ขำ้ถงึคนมำกขึน้ นอกจำกนี้ยงัดูพฤตกิรรมของลูกคำ้ ว่ำซื้อสนิคำ้ผ่ำนคลปิแนวไหนมำก
ทีสุ่ด เช่น คลปิรวีวิสัน้ ๆ คลปิ Before-After หรอืไลฟ์สด และน ำขอ้มูลเหล่ำนี้ไปปรบัปรุงใหต้รง
กบัควำมตอ้งกำรของผูช้มมำกขึน้ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ใชเ้วลำท ำ TikTok Affiliate ประมำณ 8-12 ชัว่โมงต่อวนั เพรำะตอนนี้ 
ท ำเป็นอำชพีหลกั งำนไม่ไดม้แีค่ถ่ำยวดิโีอและโพสตเ์ท่ำนัน้ แต่ยงัรวมถงึกำรวำงแผนคอนเทนต์ 
วเิครำะหเ์ทรนด์ ตดัต่อ ตอบคอมเมนต์ และไลฟ์สด นอกจำกนี้ยงัศกึษำผลลพัธข์องวดิโีอทีล่งไป
แล้ว ว่ำแนวไหนขำยด ีแล้วน ำไปปรบัปรุงให้เหมำะสม เพือ่ให้ยอดขำยเตบิโตต่อเนือ่ง กำรท ำ 
TikTok Affiliate ตอ้งมคีวำมสม ำ่เสมอ เพรำะอลักอรทิมึของ TikTok ใหค้วำมส ำคญักบัครเีอเตอร์
ทีอ่ปัโหลดคอนเทนตเ์ป็นประจ ำ โดยจงึแบ่งเวลำถ่ำยคลปิวนัละ 8-10 คลปิ และไลฟ์สดอย่ำงน้อย 
5  ครัง้ต่อสปัดำห์ เพือ่ให้บญัชมีีกำรมสี่วนร่วม (Engagement) ต่อเนือ่งและเพิม่โอกำสในกำร
ขำย 
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 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใหค้วำมส ำคญักบักำรพฒันำตวัเองอยู่เสมอ โดยศกึษำในหลำยดำ้น 
เช่น เทรนด์ของ TikTok พฤตกิรรมของผูบ้รโิภค เทคนิคดำ้นกำรตลำดออนไลน์ และกำรตดัต่อ
วดิโีอ เพือ่ท ำให้คอนเทนต์น่ำสนใจมำกขึ้น นอกจำกนี้ยงัเขำ้ร่วมกลุ่มครเีอเตอร์บน Facebook 
เพือ่เรยีนรู้จำกประสบกำรณ์ของคนทีท่ ำส ำเร็จ รวมถงึแลกเปลีย่นเทคนิคใหม่ ๆ และตดิตำม
ขำ่วสำรและเทรนดใ์หม่ ๆ จำกแพลตฟอรม์อืน่ เช่น Instagram YouTube และ Twitter เพือ่ดวู่ำมี
อะไรทีส่ำมำรถน ำมำปรบัใชก้บั TikTok Affiliate ได ้ 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ บุคลิกภำพและภำพลักษณ์มีผลมำก โดยเฉพำะในสำยบิวตี้  
บุคลกิภำพและภำพลกัษณ์มผีลต่อควำมน่ำเชือ่ถอืโดยตรง ผูต้ดิตำมมกัใหค้วำมส ำคญักบั ควำม
จรงิใจ ควำมเป็นธรรมชำต ิและควำมรูเ้กีย่วกบัผลติภณัฑ ์ จะพยำยำมสร้ำงตวัเองให้ดูเป็นมติร
และดูเป็นผูเ้ชีย่วชำญในสิง่ทีร่วีวิ เช่น เวลำรวีวิสกนิแคร ์จะไม่พูดแค่ว่ำผลติภณัฑด์หีรอืไม่ด ีแต่
จะอธบิำยถงึส่วนผสม วธิใีชแ้ละผลลพัธ์ทีเ่หน็ไดจ้รงิ นอกจำกนี้ยงัใหค้วำมส ำคญักบั กำรรกัษำ
ภำพลกัษณ์ของตวัเองให้ดูน่ำเชือ่ถอื เช่น กำรแต่งตวั กำรพูด และกำรถ่ำยวดิโีอให้ดูมอือำชพี  
สิง่เหล่ำนี้ช่วยใหผู้ต้ดิตำมมัน่ใจและตดัสนิใจซื้อตำมค ำแนะน ำไดง้ำ่ยขึน้ 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ไวท้ี ่300,000 บำทต่อเดอืน 
โดยจะแบ่งเป็นเป้ำหมำยรำยสปัดำห์ เช่น 75,000 บำทต่อสปัดำห์ เพือ่ติดตำมผลและปรบั       
กลยุทธ์ใหท้นัเวลำโดยใช ้TikTok Shop Creator Center ในกำรวเิครำะหย์อดขำยและวเิครำะห์
กำรมสีว่นร่วม (Engagement) จำกแต่ละวดิโีอ ถำ้สปัดำหไ์หนยอดขำยต ำ่กว่ำทีต่ ัง้ไว ้กจ็ะเร่งท ำ
คอนเทนต์เพิม่ ปรบักำรน ำเสนอสนิค้ำ และใชแ้คมเปญส่วนลดเพือ่กระตุ้นยอดขำย บำงครัง้จะ
จดัไลฟ์สดบ่อยขึ้นเพือ่ใหเ้ขำ้ถงึลูกค้ำมำกขึ้น เป้ำหมำยไม่ใช่แค่ท ำรำยได้ให้ถงึ 300,000 บำท 
แต่ตอ้งกำรสรำ้งระบบทีท่ ำใหร้ำยได ้มัน่คงและเตบิโตอย่ำงต่อเนือ่ง 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีล
ต่อควำมส ำเรจ็อย่ำงมำก ใหค้วำมส ำคญักบักำรฝึกพูดหน้ำกระจก เพือ่ใหเ้สยีงชดัเจน มจีงัหวะ
กำรพูดทีด่งึดูดและเป็นธรรมชำต ิและยงัศกึษำจำกครเีอเตอร์ระดบัทอ็ป ว่ำพวกเขำใช้เทคนิค
อะไร เช่น กำรเน้นเสยีงสูงต ำ่ กำรใช้ค ำพูดกระตุ้นให้เกดิอำรมณ์ร่วม หรอืกำรสร้ำงเอกลกัษณ์
เฉพำะตวั เพือ่ให้คนจ ำได้ง่ำย และยงัเรยีนรู้กำรตดัต่อวดิีโอให้น่ำสนใจ เช่น กำรใช้เอฟเฟกต์
เสยีงช่วยเสรมิอำรมณ์ของคอนเทนต์ ทัง้หมดนี้ท ำให้วดิีโอมคีุณภำพ ดูสนุก และสร้ำงควำม
น่ำเชือ่ถอื 
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 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ กำรตอบคอมเมนต์มผีลอย่ำงมำก เพรำะกำรตอบคอมเมนตเ์ป็นส่วน
ส ำคญัทีช่่วยเพิม่ยอดขำยและสร้ำงควำมน่ำเชือ่ถือ เพรำะท ำให้ผู้ชมรู้สึกว่ำเรำใส่ใจและให้
ควำมส ำคญักบัพวกเขำ โดยจะพยำยำมตอบคอมเมนต์อย่ำงรวดเร็วและให้ข้อมูลทีค่รบถ้วน 
โดยเฉพำะค ำถำมเกีย่วกบัรำยละเอียดสนิค้ำ วธิใีช้หรอืขอ้แตกต่ำงระหว่ำงสนิค้ำหลำยรุ่น ซึง่
ช่วยให้ผู้ติดตำม ตดัสนิใจซื้อได้ง่ำยขึ้น บำงครัง้ใช้ฟีเจอร์ตอบกลบัคอมเมนต์ด้วยวดิีโอ เพือ่
อธบิำยรำยละเอยีดเพิม่เติม และพบว่ำวธินีี้ช่วยให้วดิโีอมยีอดววิเพิม่ขึ้นเพรำะ TikTok จะดนั
คอนเทนต์ทีม่ีกำรมีส่วนร่วม (Engagement) สูง นอกจำกนี้ยงัช่วยให้ข้ำใจปัญหำและควำม
ตอ้งกำรของผูบ้รโิภค สำมำรถน ำขอ้มลูเหล่ำนัน้ไปปรบัปรุงคอนเทนตใ์นอนำคตได้ 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยประสบกำรณ์ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอนเทนต์ ช่วงแรกท ำแต่
รวีวิเครือ่งส ำอำงแบบเดีย่ว ๆ เน้นอธบิำยคุณสมบตัขิองสนิค้ำเพยีงตวัเดยีว ซึง่ในช่วงแรกยอด
ววิค่อนขำ้งด ีแต่เมือ่ท ำไปเรือ่ย ๆ ยอดววิและกำรมสี่วนร่วม (Engagement) เริม่ลดลง จงึปรบั
กลยุทธโ์ดยเปลีย่นเป็นกำรเปรยีบเทยีบสนิคำ้หลำยตวัในคลปิเดยีว เช่น กำรเปรยีบเทยีบรองพื้น 
3 แบรนด์ทีเ่นื้อใกลเ้คยีงกนั หรอื ลปิสตกิโทนสเีดยีวกนัแต่ต่ำงแบรนด์ ซึง่ช่วยใหค้นดูสำมำรถ
ตดัสนิใจไดง้่ำยขึ้นว่ำสนิคำ้ตวัไหนเหมำะกบัตวัเองมำกทีสุ่ด นอกจำกนี้ เริม่ท ำไลฟ์สดสำธติกำร
ใช้สนิค้ำ เพือ่ให้ผู้ชมเห็นผลลพัธ์แบบเรยีลไทม์ และเปิดโอกำสให้สอบถำมขอ้มูลเพิม่เติม ซึง่
พบว่ำกำรไลฟ์ช่วยเพิม่ยอดขำยไดอ้ย่ำงมำก เพรำะสำมำรถตดัสนิใจซื้อไดท้นัทจีำกค ำแนะน ำที ่
ไดร้บั และยงัช่วยสรำ้งควำมสมัพนัธท์ีด่กีบัผูต้ดิตำม ท ำใหเ้กดิควำมเชือ่มัน่และสง่ผลใหย้อดขำย
เตบิโตขึน้อย่ำงต่อเนือ่ง 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ มแีผนขยำยฐำนผู้ตดิตำมและเพิม่รำยได้โดยกำรท ำคอนเทนต์ให้
หลำกหลำยขึ้น จำกเดิมทีเ่น้นเพยีงหมวดหมู่ควำมงำม ก็เริม่ขยำยไปยงัหมวดหมู่อืน่ ๆ เช่น 
แฟชัน่ ของใชใ้นบำ้น และแกดเจต็ ซึง่ช่วยดงึดูดกลุ่มเป้ำหมำยทีห่ลำกหลำยมำกขึ้น นอกจำกนี้  
กำรท ำ Collaboration กบัครเีอเตอร์ทีม่กีลุ่มผู้ตดิตำมใกล้เคยีงกนัก็เป็นอกีหนึง่กลยุทธ์ทีช่่วย
เพิม่กำรเขำ้ถงึและสรำ้งควำมน่ำเชือ่ถอืใหก้บัคอนเทนต์ นอกเหนือจำก TikTok ยงัเริม่ขยำยไป
ยงัแพลตฟอรม์อืน่ ๆ เช่น Instagram Reels และ YouTube Shorts เพือ่กระจำยกลุ่มผูช้ม และดงึ 
Traffic กลบัมำยงั TikTok โดยใชก้ลยุทธ ์Cross-Platform เพือ่เพิม่โอกำสในกำรสรำ้งรำยได้จำก
หลำยช่องทำง 
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 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ใชก้ำรตลำดแบบ Organic Reach เป็นหลกัเน้นกำรโพสตว์ดิโีออย่ำง
สม ำ่เสมอและท ำไลฟ์สดเพือ่สรำ้งกำรมสี่วนร่วม (Engagement) กบัผูช้ม เทคนิคส ำคญัคอื กำร
เลอืกใชแ้ฮชแทก็ทีเ่หมำะสม ควบคู่กบักำรใชเ้สยีงทีก่ ำลงัเป็นเทรนด ์เพือ่ใหว้ดิโีอมโีอกำสขึน้ฟีด
แนะน ำของ TikTok มำกขึน้ นอกจำกนี้ กำรตอบคอมเมนต์หรอืท ำวดิโีอตอบกลบั กช็่วยเพิม่กำร
มองเห็นและสร้ำงควำมสมัพนัธ์กบักลุ่มเป้ำหมำย อย่ำงไรก็ตำม หำกวดิีโอตวัไหนมแีนวโน้ม
ไวรลั อำจใชก้ำร Boost โฆษณำ เพือ่เพิม่กำรเขำ้ถงึและกระตุ้นยอดขำยในช่วงเวลำส ำคญั เช่น 
ช่วงโปรโมชนั (Promotion) หรอืเทศกำลลดรำคำ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ หนึง่ในกลยุทธ์ทีช่่วยเพิม่ยอดขำยได้อย่ำงชดัเจนคอื กำรท ำคอน
เทนต์ Before-After เช่น รวีวิผลลพัธ์หลงัใชส้กนิแครเ์ป็นเวลำ 7 วนั หรอืเปรยีบเทยีบสภำพผวิ
ก่อนและหลงัใช้งำนจรงิ เพือ่ให้ผู้ชมเหน็ควำมแตกต่ำงอย่ำงชดัเจน เทคนิคนี้ช่วยสร้ำงควำม
น่ำเชือ่ถอืและกระตุน้ใหเ้กดิควำมสนใจมำกขึ้น นอกจำกนี้ กำรใชแ้คปชนักระตุ้น เช่น ผลลพัธจ์ะ
ปังแค่ไหน ไปดกูนั หรอื ใชแ้ลว้เป็นยงัไง มำพสิจูน์กนั กช็่วยกระตุน้ใหค้นกดดวูดิโีอจนจบ และมี
โอกำสตดัสนิใจซื้องำ่ยขึ้น อกีหนึง่กลยุทธท์ีไ่ดผ้ลคอื กำรใช ้Storytelling เล่ำประสบกำรณ์กำรใช้
สนิคำ้ผ่ำนเรือ่งรำวจรงิ ท ำใหผู้ช้มรูส้กึอนิและเชือ่มโยงกบัสนิคำ้ไดม้ำกขึ้น 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ช่วงแรก ๆ ต้องเจอกบักำรแข่งขนัทีสู่งมำก โดยเฉพำะในหมวดหมู่
บวิตี้ ซึง่มคีรเีอเตอรจ์ ำนวนมำก ถำ้คอนเทนตไ์ม่แตกต่ำงหรอืไม่มจุีดเด่น จะท ำใหถู้กมองขำ้มได้
ง่ำย อกีหนึง่ปัญหำทีเ่จอบ่อยคอื กำรเปลีย่นแปลงของอลักอรทิมึ TikTok บำงช่วงวดิโีอมยีอดววิ
หลกัหมืน่ แต่พออลักอรทิึมเปลีย่น ยอดววิอำจลดลงเหลอืหลกัพนั ส่งผลต่อยอดขำยและกำร
เขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยโดยตรง วธิแีกปั้ญหำคอื กำรตดิตำมแนวโน้มของแพลตฟอรม์อยู่เสมอ เช่น 
ใช้เสยีงทีก่ ำลงัเป็นกระแส ปรบัเวลำโพสต์ให้เหมำะสม และวเิครำะห์คอนเทนต์ที ก่ ำลงัได้รบั
ควำมนิยม นอกจำกนี้  ต้องทดลองเนื้อหำหลำยรูปแบบ เพือ่ดูว่ำสไตล์ไหนได้รบักำรตอบรบัดี
ทีสุ่ด แลว้น ำไปปรบัใชก้บัวดิโีอต่อไป 

 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ บ่อยครัง้ทีรู่้สกึหมดแรงบนัดำลใจจำกกำรท ำคลปิซ ้ำ ๆ แต่เมือ่เจอ
ปัญหำนี้  วธิีทีช่่วยได้คอืกำรดูคอนเทนต์จำกครีเอเตอร์ (Creator) ต่ำงประเทศใน Pinterest 
Instagram และ Weibo เพือ่หำคอนเทนต์ใหม่ ๆ ทีน่่ำสนใจ แล้วน ำมำปรบัให้เขำ้กบัสไตล์ของ
ตวัเอง วธินีี้ท ำให้ได้ไอเดยีใหม่ ๆ และท ำให้คอนเทนต์ไม่ซ ้ำกนั นอกจำกนี้ยงัช่วยเปิดมุมมอง
ใหม่ ๆ ทีท่ ำใหค้อนเทนตม์คีวำมหลำกหลำยมำกขึ้น 
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 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ กำรรบัมอืกบักำรเปลีย่นแปลงของอลักอรทิมึ TikTok คอืกำรเน้นท ำ 
Value Content เช่น รวีวิสนิคำ้ดว้ยควำมละเอยีด แชรป์ระสบกำรณ์จรงิ และเปรยีบเทยีบสนิค้ำ
หลำยแบรนดใ์นคลปิเดยีว เพือ่ใหผู้ช้มรูส้กึว่ำไดร้บัขอ้มลูทีม่ปีระโยชน์และท ำให้ผูช้มดูจนจบและ
กดซื้อไดง้ำ่ยขึน้ ยิง่คลปิไหนม ีอตัรำกำรดจูบสงู TikTok กจ็ะดนัใหเ้หน็มำกขึ้น นอกจำกนี้ยงัควร
เน้นคอนเทนต์ทีช่่วยแก้ปัญหำหรอืเพิม่คุณค่ำให้กบัชวีติผู้ชม เพือ่สร้ำงควำมน่ำสนใจให้คอน
เทนตม์ผีลต่อยอดขำยมำกขึน้ 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ควำมอดทนคอืปัจจยัส ำคญัทีผู่เ้ริม่ตน้ตอ้งม ีหลำยคนเริม่ท ำ TikTok 
Affiliate ได้ 1-2 เดอืนแล้วรู้สกึท้อถอยเพรำะยอดขำยยงัไม่มำ แต่จรงิๆ แล้ว TikTok Affiliate 
ต้องใช้เวลำอย่ำงน้อย 3-6 เดอืนกว่ำจะเริม่เหน็ผล กำรโฟกสัทีก่ำรสร้ำงคอนเทนต์ทีม่คีุณภำพ
เป็นสิง่ส ำคญั อย่ำคดิแค่กำรขำยของ แต่ตอ้งใหค้วำมรูแ้ละสรำ้งควำมสมัพนัธก์บัผูต้ดิตำมดว้ย  
 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ข้อจ ำกดัของ TikTok Affiliate ยงัรวมถึงกำรทีแ่พลตฟอร์มมกีำร
เปลีย่นแปลงอัลกอริทึมบ่อยครัง้ ซึง่ส่งผลให้ยอดวิวหรือยอดขำยอำจลดลงอย่ำงไม่คำดคดิ 
นอกจำกนี้ ระบบกำรคดัเลอืกคอนเทนต์ที ่TikTok ใชก้อ็ำจท ำใหบ้ำงคลปิทีส่รำ้งขึ้นอย่ำงตัง้ใจไม่
สำมำรถเขำ้ถงึผู้ชมไดต้ำมทีค่ำดหวงั กำรทีต่้องปรบัตวัอย่ำงรวดเรว็ใหท้นักบักำรเปลีย่นแปลง
เหล่ำนี้จงึเป็นสิง่ทีต่้องพจิำรณำ กำรตดิต่อสือ่สำรกบัผูช้มใหท้นัทแีละมคีวำมสมัพนัธ์ทีด่จีะช่วย
เพิม่โอกำสในกำรปิดกำรขำย โดยไม่ใหพ้ลำดโอกำสในกำรสรำ้งรำยได ้

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ บำงครัง้ระบบกำรอปัเดตของ TikTok อำจชำ้หรอืเงนิเขำ้ไม่ตรงเวลำ 
ซึง่เป็นปัญหำทีเ่กิดขึ้นบ้ำง ค ำแนะน ำคอืควรเช็กยอดขำยทุกวนั หำกพบปัญหำให้รีบติดต่อ 
TikTok Support เพือ่แก้ไขทนัที อีกทัง้ยงัแนะน ำให้บนัทึกข้อมูลยอดขำยทุกครัง้เพือ่ป้องกนั
ควำมผดิพลำด และเพือ่ควำมโปร่งใสในกำรตดิตำมผล ทัง้นี้กำรตรวจสอบอย่ำงสม ำ่เสมอจะช่วย
ใหก้ำรจดักำรปัญหำต่ำง ๆ เป็นไปอย่ำงรำบรืน่และไม่สะดุด 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ หำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง กม็กัจะขยำยไปท ำ Affiliate 
บนแพลตฟอร์มอืน่ๆ เช่น Lazada หรอื Shopee เพือ่กระจำยควำมเสีย่งและเพิม่โอกำสในกำร
ขำย นอกจำกนี้ ยงัสำมำรถมองหำวธิใีหม่ๆ อย่ำงกำรสรำ้งแบรนด์สนิคำ้ของตวัเอง หรอืรบังำน
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รวีวิจำกแบรนด์ต่ำง ๆ เพือ่เสรมิรำยไดใ้นระยะยำว กำรมแีผนส ำรองจะช่วยใหส้ำมำรถรบัมอืกบั
ควำมเปลีย่นแปลงไดด้ขีึน้ โดยไม่พึง่พำรำยไดจ้ำกแพลตฟอรม์เดยีวมำกเกนิไป 

 

ครีเอเตอรค์นท่ี 2 
อำยุ 32 ปี 
อำชพี พนกังำนประจ ำทีท่ ำเป็นอำชพีเสรมิ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เหน็หลำยคนในโซเชยีลแชรว์่ำท ำเงนิจำก TikTok ไดจ้รงิ ตอนแรกก็
ไม่เชือ่ แต่พอลองศกึษำก็พบว่ำเป็นอำชพีเสรมิทีท่ ำควบคู่กบังำนประจ ำได้ง่ำย ทีส่ ำคญัคอืไม่
ต้องลงทุนเยอะ เพยีงแค่ใชโ้ทรศพัท์และเวลำหลงัเลกิงำน เลยตดัสนิใจลองท ำดู ซึง่หลงัจำกท ำ
ไดไ้ม่นำนกเ็ริม่เหน็ผลลพัธท์ีด่ ีท ำใหม้แีรงจงูใจท ำต่อและพฒันำคอนเทนต์ใหด้ยีิง่ขึน้ 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เริม่จำกกำรเลอืกสนิคำ้ในหมวดของใชใ้นบำ้น เพรำะเป็นของทีข่ำย
งำ่ยและคนมกัตดัสนิใจซื้อเรว็ จำกนัน้ลองท ำวดิโีอแนว สนิคำ้ปังในรำคำไม่เกนิ 500 บำท ซึง่เป็น
คอนเทนต์ทีค่นชอบดูและแชร์ พยำยำมใช้มุมกล้องและแสงทีด่ีเพือ่ให้สินค้ำดูมีคุณภำพ 
นอกจำกนี้ยงัใชเ้สยีงเพลงทีก่ ำลงัเป็นเทรนดเ์พือ่เพิม่โอกำสใหค้ลปิถูกดนัขึ้นในหน้ำฟีด 

 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 3-4 เดือน ช่วงแรกยอดวิววิดีโอ แต่พอเริม่ใช้     
แฮชแทก็ (Hashtag) ทีต่รงกบัเทรนด ์ถ่ำยวดิโีอใหด้งึดดู และเพิม่ค ำบรรยำยทีน่่ำสนใจ ยอดววิก็
พุง่ขึน้แบบเหน็ไดช้ดั จำกรำยไดห้ลกัรอ้ยกลำยเป็นหลกัหมืน่ในเดอืนที ่3 และในปัจจุบนัสำมำรถ
ท ำรำยไดเ้ฉลีย่เดอืนละ 50,000-70,000 บำท ซึง่เกดิจำกกำรเรยีนรูแ้ละปรบัตวัอย่ำงต่อเนือ่ง 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ศึกษำจำกหลำยช่องทำง เช่น ดูวิดีโอจำกครีเอเตอร์ต้นแบบใน 
TikTok ทีแ่ชรเ์ทคนิคกำรขำย อ่ำนบทควำมจำกเวบ็ไซต์เกีย่วกบักำรตลำดออนไลน์ และดูคลปิ
สอนจำก YouTube โดยเฉพำะช่องทีส่อนเกีย่วกบักำรท ำ Affiliate Marketing ซึง่ช่วยให้เขำ้ใจ
ระบบหลงับำ้นและวธิสีรำ้ง Conversion Rate ทีด่ขีึน้ 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ตอนนี้รำยได้เฉลีย่อยู่ทีป่ระมำณ 80,000 บำทต่อเดือน ซึง่ถือว่ำ
มำกกว่ำงำนประจ ำหลำยเท่ำ แต่เป้ำหมำยคอืเพิม่เป็น 100,000 บำทภำยใน 6 เดอืนขำ้งหน้ำ 
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โดยวำงแผนขยำยไปท ำ Affiliate บน Shopee และ Lazada เพรำะต้องกำรกระจำยควำมเสีย่ง
และเพิม่ช่องทำงรำยไดเ้พิม่เตมิ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ คอนเทนต์รวีวิสนิค้ำรำคำถูกและคุ้มค่ำ เช่น ของใช้ในบ้ำนทีต่้องมี
จำก TikTok Shop จะไดร้บัควำมนิยมสงู โดยเฉพำะวดิโีอทีเ่ปิดดว้ยประโยคทีก่ระตุน้ควำมสนใจ 
เช่น รูห้รอืไม่ว่ำสนิคำ้ชิ้นนี้ช่วยใหช้วีติคุณง่ำยขึ้นแค่ไหน พรอ้มกบัใส่ตวัอย่ำงกำรใชง้ำนจรงิ ท ำ
ใหค้นดรููส้กึว่ำเป็นประโยชน์และกดแชรต์่อ 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เลอืกสนิคำ้ทีร่ำคำไม่เกนิ 500 บำท เพรำะคนกดซื้อไดง้ำ่ย สนิคำ้ควร
มรีวีวิจำกลูกค้ำเยอะใน TikTok Shop และมโีปรโมชนั (Promotion) ร่วม เช่น โค้ดส่วนลดหรอื
ของแถม นอกจำกนี้ยงัดูเทรนด์ใน TikTok Creator Marketplace ว่ำสนิค้ำใดก ำลงัมำแรงเพือ่
ปรบัคอนเทนตใ์หส้อดคลอ้งกบัควำมตอ้งกำรของตลำด 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใชก้ลยุทธ์ปักตะกรำ้พรอ้มโคด้ส่วนลด เช่น ลดเพิม่อกี 10% เฉพำะ
วนันี้  หรอืจดัท ำวดิีโอแนว 5 ของใช้ทีช่่วยให้ชีวติง่ำยขึ้น ซึง่ท ำให้ผู้ชมรู้สกึว่ำไม่อยำกพลำด
โอกำส นอกจำกนี้ยงัไลฟ์สดเพือ่รวีวิสนิคำ้และตอบค ำถำมแบบเรยีลไทม ์ท ำใหเ้กดิควำมเชือ่ถอื
และเพิม่โอกำสปิดกำรขำยสงูขึน้ 

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใช ้TikTok Shop Creator Center ในกำรดูขอ้มูลเชงิลกึ เช่น ยอดววิ 
ยอดขำย และ Conversion Rate วดิโีอไหนท ำเงนิได้สูงสุดจะน ำมำวเิครำะห์ว่ำจุดเด่นคอือะไร
แล้วปรบัใช้กบัคอนเทนต์ถดัไป เช่น ถ้ำเสยีงเพลงหรอืค ำบรรยำยบำงแบบได้ผลดจีะใช้ซ ้ำเพือ่
เพิม่โอกำสในกำรเขำ้ถงึ 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ วนัละประมำณ 4-5 ชัว่โมง โดยใช้เวลำหลงัเลกิงำนและวนัหยุดให้
คุม้ค่ำ ตอ้งบรหิำรเวลำใหด้เีพรำะตอ้งคดิคอนเทนต ์ถ่ำยคลปิ ตดัต่อ และตอบคอมเมนต ์ช่วงทีม่ี
ยอดขำยดมีกัจะเป็นช่วงทีโ่พสตส์ม ำ่เสมอวนัละ 8-10 คลปิ และไลฟ์สดสปัดำหล์ะ 2-3 ครัง้ 
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 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ติดตำมเพจเกีย่วกบั TikTok Marketing และดู YouTube ทีส่อน
เทคนิคกำรท ำคลปิใหด้งึดูด นอกจำกนี้ยงัเขำ้ร่วมกลุ่ม Facebook เกีย่วกบั Affiliate Marketing 
เพือ่แลกเปลีย่นควำมรูก้บัครเีอเตอรค์นอืน่ ๆ และไม่หยุดเรยีนรูว้ธิใีหม่ ๆ ในกำรสรำ้งกำรมสี่วน
ร่วม (Engagement) ทีน่่ำสนใจหรอืเทคนิค Storytelling ในคลปิ 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ บุคลกิภำพและภำพลกัษณ์มผีลมำก คนดูจะเชือ่ถอืและตดัสนิใจซื้อ
มำกขึ้นถ้ำรู้สกึว่ำเรำใช้สนิค้ำจรงิและพูดจำกใจ พยำยำมสร้ำงภำพลกัษณ์ให้เป็นคนจรงิใจ ใช้
ค ำพูดง่ำย ๆ และใส่ควำมเป็นตวัเองลงไปในคอนเทนต์ เพือ่ใหผู้ช้มรูส้กึว่ำเหมอืนเพือ่นแนะน ำ
ของด ีๆ ใหเ้ขำ 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ มกีำรตัง้เป้ำหมำย ตอนแรกตัง้เป้ำไว้ 80,000 บำทต่อเดอืน แต่พอ
เข้ำใจระบบมำกขึ้นจึงปรบัเป้ำเป็น 90,000 บำท และตัง้ใจจะขยบัไปที ่100,000 บำท โดย
วำงแผนเพิม่จ ำนวนคลปิและขยำยไปท ำ Affiliate บนแพลตฟอรม์อืน่ ๆ ดว้ย 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ มผีลโดยตรงเลย เพรำะ TikTok เป็นแพลตฟอร์มวดิโีอ ถ้ำคลปิไม่
น่ำสนใจคนจะเลือ่นผ่ำนทนัท ีจงึพยำยำมฝึกตดัต่อใหดู้เป็นมอือำชพีโดยกำรใช้เอฟเฟ็กต์ และ 
Text Overlay ใหเ้หมำะสม รวมถงึฝึกกำรพูดใหก้ระชบัและชดัเจนเพือ่ดงึดูดผูช้มตัง้แต่ 3 วนิำที
แรก 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ  กำรตอบคอมเมนต์มีผลมำก พยำยำมตอบคอมเมนต์ทุกอัน 
โดยเฉพำะช่วง 1 ชัว่โมงแรกหลงัโพสต์ เพรำะ TikTok จะเพิม่ Reach ใหค้ลปิทีม่ ีEngagement 
สูง นอกจำกนี้ยงัตอบดว้ยวดิโีอเมือ่มคี ำถำมเกีย่วกบัสนิคำ้ เช่น มคีนถำมว่ำใส่จรงิแลว้รูส้กึยงัไง 
กจ็ะถ่ำยวดิโีอสัน้ ๆ เพือ่แสดงผลลพัธจ์รงิ วธินีี้ช่วยเพิม่ Conversion Rate ไดอ้ย่ำงชดัเจน 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เคยมปีระสบกำรณ์ ตอนแรกท ำคลปิรวีวิแบบทัว่ไปแต่ยอดววิไม่ด ี
หลังจำกนัน้ลองใช้ Storytelling เช่น รีวิวรองเท้ำโดยเล่ำเรือ่งว่ำลองใส่เดินทัง้วนัแล้วเจอ
อะไรบำ้ง ผลคอืยอดววิเพิม่ขึน้ เพรำะคนชอบดคูอนเทนตท์ีม่เีรือ่งรำวและรูส้กึมสีว่นร่วม 
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 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ วำงแผนท ำคอนเทนต์ทีห่ลำกหลำยมำกขึ้น เช่น กำร Collaborate 
กบัครเีอเตอรค์นอืน่ ๆ และเริม่ท ำคอนเทนตแ์นวไลฟ์สไตล์เพือ่ขยำยฐำนผูช้ม รวมถงึเพิม่กำรใช้
โฆษณำแบบเสยีเงนิเพือ่ดนัวดิโีอทีม่ศีกัยภำพสงู 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ หลกั ๆ ใช ้Organic Reach แต่เริม่ลองใช ้Paid Ads ในวดิโีอทีม่ยีอด
ววิดเีพือ่ต่อยอดใหเ้ขำ้ถงึผูช้มใหม่ ๆ รวมถงึมแีบรนด์ตดิต่อเขำ้มำใหท้ ำ Affiliate แบบพเิศษ ซึง่
ช่วยเพิม่รำยไดอ้กีทำง 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เคยลองใชเ้ทคนิค โปรโมชนั (Promotion) จ ำกดัเวลำ เช่น ท ำวดิโีอ
พรอ้มแคปชนั ลดวนันี้วนัเดยีว หมดแลว้หมดเลย หรอื เหลอืแค่ 50 ชิ้นสุดทำ้ย กดสัง่ก่อนหมด
สตอ็ก พบว่ำคนตดัสนิใจซื้อมำกขึน้เพรำะกลวัพลำดโอกำส 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ตอนเริม่มปัีญหำเรือ่งเวลำเพรำะท ำงำนประจ ำ 9 โมงเช้ำถงึ 6 โมง
เยน็ ท ำใหท้ ำ TikTok ไดแ้ค่กลำงคนืหรอืวนัหยุด อกีปัญหำคอืกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย บำงครัง้
โพสตแ์ลว้ววิไม่ขึน้เลยเพรำะ TikTok มกีำรเปลีย่นอลักอรทิมึบ่อย ๆ จงึตอ้งปรบัตวัตลอดเวลำ 

 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยเจอปัญหำนี้  เพรำะท ำงำนประจ ำท ำให้เวลำในกำรคดิไอเดีย  
ใหม่ ๆ น้อย วธิแีก้คอืใช้แอป Notion และ TikTok Creative Center จดไอเดยีทีเ่จอระหว่ำงวนั 
และดวู่ำเทรนดไ์หนก ำลงัมำแลว้น ำมำปรบัใชใ้หเ้ขำ้กบัสไตลข์องตวัเอง 

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ต้องทดสอบคอนเทนต์ใหม่ ๆ เช่น ถ้ำรวีวิแบบปกตยิอดววิลดลงจะ
ลองเปลีย่นเป็น Vlog Unboxing หรอื Live Review เพรำะ TikTok ชอบคอนเทนต์ทีม่กีำรมสี่วน
ร่วม (Engagement) สงู ๆ 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ควำมสม ำ่เสมอส ำคญัมำก ถ้ำลงคลปิไม่สม ำ่เสมอ TikTok จะลดกำร
มองเหน็ ค ำแนะน ำคอืวำงแผนล่วงหน้ำ ถ่ำยคลปิทเีดยีว 5-10 คลปิแลว้ทยอยลง 
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 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ข้อจ ำกดัคอื TikTok อำศยัอลักอรทิึมทีเ่ปลีย่นบ่อย ถ้ำไม่ปรบัตวั 
คอนเทนต์อำจไม่เข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำย นอกจำกนี้สินค้ำบำงประเภทถูกจ ำกัดไม่ให้โปรโมต 
(Promote) แต่ขอ้ดคีอืมโีอกำสเขำ้ถงึผูค้นไดก้วำ้งกว่ำหลำยแพลตฟอรม์ 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรับค่ำคอมมิชชัน บำงครัง้ TikTok 
ค ำนวณค่ำคอมผดิหรอืเงนิเขำ้ไม่ตรงตำมก ำหนด วธิแีก้คอืตรวจสอบ Dashboard ทุกวนั ถ้ำมี
ยอดผดิพลำดใหร้บีแจง้ Support ทนัท ี

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ถำ้ TikTok Affiliate เริม่มยีอดขำยลดลง ทำงออกทีด่ทีีสุ่ดคอืกระจำย
ควำมเสีย่งไปยงัแพลตฟอร์มอืน่ เช่น Shopee Affiliate หรอื Lazada Affiliate ซึง่ใช้หลกักำร
เดยีวกนั สำมำรถน ำคอนเทนตจ์ำก TikTok ไปต่อยอดไดโ้ดยไม่ตอ้งเริม่ใหม่จำกศูนย ์

 

ครีเอเตอรค์นท่ี 3 
อำยุ 24 ปี 
อำชพี ฟรแีลนซแ์ละเป็นแม่คำ้ออนไลน์ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ก่อนหน้ำนี้ท ำอำชีพขำยของออนไลน์เป็นหลกั แต่เริม่สงัเกตว่ำ
แพลตฟอรม์ TikTok ท ำใหส้นิคำ้หลำยรำยกำรกลำยเป็นไวรลัไดง้ำ่ย จงึมองว่ำเป็นโอกำสในกำร
เพิม่ช่องทำงรำยได้โดยไม่ต้องลงทุนเพิม่มำก เลยตัดสินใจลองท ำ TikTok Affiliate โดยใช้
ประสบกำรณ์ด้ำนกำรขำยของออนไลน์มำปรบัใช้กบักำรสร้ำงคอนเทนต์เพือ่กระตุ้นยอดขำย
ผ่ำน TikTok 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เริม่ต้นดว้ยกำรทดลองสรำ้งวดิโีอแนว ของมนัต้องม ีโดยเลอืกสนิคำ้
ทีม่โีปรโมชนั (Promotion) แรง ๆ และรวีวิจำกผูซ้ื้อจรงิเยอะ ๆ ใชก้ำรตดัต่อทีด่งึดูด เช่น กำรใส่
เสยีงประกอบทีก่ ำลงัเป็นกระแสและเพิม่ขอ้ควำมสัน้ ๆ ทีก่ระตุ้นกำรตดัสนิใจซื้อ เพือ่ให้ผู้ชม
สนใจตัง้แต่วนิำทแีรก ๆ 
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 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 3 สปัดำห์ เนือ่งจำกมพีื้นฐำนด้ำนกำรขำยของ
ออนไลน์และเข้ำใจพฤติกรรมลูกค้ำอยู่แล้ว จึงท ำให้เริม่สร้ำงรำยได้จำก TikTok Affiliate ได้
รวดเรว็ เมือ่วดิโีอแรก ๆ เริม่มยีอดววิหลกัหมืน่ ยอดขำยกเ็ริม่ตำมมำ 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ศกึษำจำกหลำยแหล่ง เช่น TikTok Seller Center คอร์สออนไลน์
เกีย่วกบั Digital Marketing YouTube รวมถงึกำรดูวดิโีอจำกครเีอเตอรต์้นแบบในต่ำงประเทศ
และไทย นอกจำกนี้ยงัเข้ำร่วมกลุ่ม Facebook ทีเ่กีย่วกบั TikTok Affiliate เพือ่แลกเปลีย่น
ควำมรูแ้ละเทคนิคใหม่ ๆ 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ พอใจในระดบัหนึง่ ปัจจุบนัมรีำยได้ประมำณ 85,000 บำทต่อเดอืน 
แต่ตัง้เป้ำเพิม่เป็น 100,000 บำทโดยใช ้TikTok Ads ช่วยสนับสนุนกำรขำย และวำงแผนขยำย
ฐำนผูต้ดิตำมเพือ่เพิม่โอกำสในกำรปิดกำรขำยใหส้งูขึ้น 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ คอนเทนต์รวีวิของใช้ในครวั เช่น เครือ่งครวั 3 อย่ำงทีต่้องม ีแนว
ไดร้บักำรตอบรบัดมีำก ผูช้มมกัชอบคอนเทนตท์ีใ่หไ้อเดยีช่วยแกปั้ญหำในกำรท ำอำหำร เพรำะ
สำมำรถเหน็ผลลพัธก์ำรใชง้ำนจรงิและน ำไปใชไ้ดท้นัท ี

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เลอืกสนิคำ้ทีส่ำมำรถแกปั้ญหำในชวีติประจ ำวนั โดยเฉพำะสนิคำ้ทีม่ี
รวีวิดแีละโปรโมชนั (Promotion) แรง นอกจำกนี้ยงัตรวจสอบกระแสใน TikTok ว่ำสนิค้ำใดที ่
ก ำลงัไดร้บัควำมนิยมเพือ่น ำมำสรำ้งคอนเทนตใ์หต้รงกบัควำมตอ้งกำรของผูช้ม 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใชว้ธิที ำวดิโีอสำธติกำรใชส้นิค้ำจรงิ เช่น เครือ่งนี้ช่วยใหห้ัน่ผกัง่ำย
ขึ้น และไลฟ์สดโชว์กำรใช้งำนจริงพร้อมโปรโมชนั (Promotion) พิเศษ เพือ่กระตุ้นให้ผู้ชม
ตดัสนิใจซื้อระหว่ำงกำรรบัชม 
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 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ว่ำ ใช ้TikTok Shop Creator Center เพือ่ตรวจสอบยอดววิ ยอดคลกิ
ตะกรำ้ และยอดขำย รวมถงึดูสถติขิองวดิโีอเพือ่วเิครำะหว์่ำคอนเทนตแ์บบไหนทีส่รำ้งยอดขำย
ไดด้ทีีสุ่ด 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 4-6 ชัว่โมงต่อวนั โดยแบ่งเป็นช่วงเช้ำส ำหรบั
วำงแผนคอนเทนตแ์ละตดัต่อวดิโีอ สว่นช่วงดกึจะใชเ้วลำตอบคอมเมนตแ์ละไลฟ์สดเพือ่เพิม่กำร
มสีว่นร่วม 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เรยีนรู้จำกครเีอเตอร์คนอืน่ ๆ โดยเฉพำะผู้ทีท่ ำยอดขำยได้ด ีโดย
ศกึษำวธิกีำรน ำเสนอสนิคำ้และเขำ้ร่วมกลุ่ม Facebook เพือ่แลกเปลีย่นเทคนิคใหม่ ๆ รวมถงึลง
คอรส์เรยีนออนไลน์เกีย่วกบักำรตลำดดจิทิลัเป็นระยะเพือ่ไม่ใหต้กเทรนด์ 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ มผีลอย่ำงมำก เนือ่งจำกตนเป็นคนพูดเรว็และมพีลงั ท ำใหค้นดูรูส้กึ
สนุกและเชือ่ถอืได ้เคยลองเปลีย่นเป็นพดูชำ้ลงแต่กำรมสีว่นร่วม (Engagement) ลดลงกว่ำ 50% 
จงึพบว่ำกำรเป็นตวัของตวัเองและสรำ้งเอกลกัษณ์ชดัเจนมผีลต่อยอดขำย 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ตัง้เป้ำหมำยรำยไดไ้วท้ี ่50,000-100,000 บำทต่อเดอืน โดยจะคอย
ตรวจสอบผลลพัธท์ุกสปัดำหเ์พือ่ตดิตำมควำมคบืหน้ำและปรบักลยุทธห์ำกจ ำเป็น 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ มผีลมำก โดยเฉพำะทกัษะกำรพูดทีต่้องกระชบัภำยใน 3 วนิำทแีรก 
และกำรตดัต่อวดิโีอใหด้งึดูด ปัจจุบนัใชแ้อปพลเิคชนั Cap Cut ในกำรตดัต่อเพือ่ใหว้ดิโีอมคีวำม
น่ำสนใจและทนัสมยั 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ มผีลชดัเจน โพสต์ทีม่กีำรตอบคอมเมนต์รวดเรว็ TikTok จะช่วยดนั
ใหค้นเหน็มำกขึน้ ท ำใหม้ขีำยสงูขึน้ตำมไปดว้ย 
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 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอนเทนต์ ตอนแรกใช้
รปูแบบรวีวิทัว่ไป แต่ยอดววิไม่สงูมำก พอเปลีย่นเป็นวดิโีอแบบ Before-After เช่น รวีวิสกนิแคร์
ใหเ้หน็ผลลพัธก์่อนและหลงัใชท้ ำใหย้อดววิพุง่ขึน้เพรำะผูช้มชอบดผูลลพัธท์ีช่ดัเจน 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใชว้ธิ ีCollab กบัครเีอเตอรค์นอืน่ ๆ และสรำ้งซรีสีว์ดิโีอเพือ่ใหผู้้ชม
รอตดิตำมตอนต่อไป นอกจำกนี้ยงัใชก้ำร Boost Post เพือ่ใหค้ลปิเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยมำกขึน้ 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เน้น Organic Reach เพรำะ TikTok มอีลักอรทิมึช่วยดนัคอนเทนต์ 
แต่หำกคลปิไหนมโีอกำสสรำ้งยอดขำยสงูจะใช ้Boost Post หรอื Spark Ads เพือ่เพิม่กำรเขำ้ถงึ 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ กำรท ำวดิโีอแนวเปรยีบเทยีบ Before-After และไลฟ์สดโชว์สนิค้ำ
แบบ real-time มผีลเพิม่ยอดขำยขึน้กว่ำ 40% เนือ่งจำกผูช้มเหน็ผลลพัธ์จรงิและไดร้บัโปรโมชนั 
(Promotion) พเิศษจำกไลฟ์สด 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ปัญหำหลกัคอืกำรแข่งขนัสูง เพรำะมคีรเีอเตอร์จ ำนวนมำกทีร่วีวิ
สนิค้ำคล้ำยกนั วธิแีก้คอื สร้ำงจุดเด่นด้วย Storytelling และกำรน ำรวีวิจำกลูกค้ำจรงิมำใช้เพือ่
สรำ้งควำมน่ำเชือ่ถอื 

 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ มีบ้ำงในบำงช่วง วิธีแก้คือ ดูคอนเทนต์จำกคู่แข่งต่ำงประเทศ 
นอกจำกนี้ยังใช้ AI Tools เช่น ChatGPT เพือ่หำไอเดีย และแอปพลิเคชนั Canva ในกำร
ออกแบบกรำฟิก 

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้ Boost Post ช่วยดนัคอนเทนต์ เพรำะถึง Organic Reach จะ
ลดลง แต่กำร Boost Post ช่วยเพิม่ยอดขำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
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 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ อุปสรรคหลกัคอื หลำยคนเริม่ตน้แลว้ลม้เลกิเรว็เพรำะยอดขำยไม่มำ 
แนะน ำให้พยำยำมอย่ำงน้อย 3 เดอืน และวเิครำะห์ขอ้มูลจำก TikTok Shop Creator Center 
เพือ่ปรบัปรุงคอนเทนตใ์หต้รงกบักลุ่มเป้ำหมำย 

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ขอ้เสยีหลกัคอื อตัรำค่ำคอมมชิชนัทีข่ึ้นอยู่กบัร้ำนค้ำ บำงสนิค้ำได้
เพยีง 3-5% ต่ำงจำก Shopee หรอื Lazada ทีบ่ำงหมวดหมู่ใหค้่ำคอมมชิชนัสงูกว่ำ 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยประสบปัญหำเรือ่งกำรรบัเงินล่ำช้ำในช่วงแรก แต่หลังจำก
ตรวจสอบขอ้มลูบญัชแีละตดิต่อฝ่ำยซพัพอรต์ของ TikTok ปัญหำน้ีกไ็ดร้บักำรแกไ้ข 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ถ้ำเริม่มปีระสบกำรณ์และรำยได้ทีม่ ัน่คงแล้วสำมำรถสอนหรอืให้
ค ำแนะน ำกบัคนทีอ่ยำกเริม่ต้นท ำ Affiliate Marketing เช่น เปิดกลุ่มปิดใน Facebook หรอืขำย
คอรส์ออนไลน์เกีย่วกบัเทคนิคกำรท ำ TikTok Affiliate 

 

ครีเอเตอรค์นท่ี 4 
อำยุ 22 ปี 
อำชพี นกัศกึษำ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ตอนแรกเห็นเพือ่น ๆ ท ำแล้วได้ค่ำคอมมชิชนัดี เลยลองศึกษำดู
เพรำะไม่ตอ้งลงทุนมำก แค่มมีอืถอืกเ็ริม่ได ้อกีอย่ำงคอือยำกหำรำยไดเ้สรมิระหว่ำงเรยีน โดยไม่
กระทบกบัเวลำเรยีนมำกนัก พอไดล้องท ำแลว้รูส้กึว่ำสำมำรถจดักำรเวลำไดด้แีละท ำรำยไดจ้รงิ 
จงึตดัสนิใจท ำต่ออย่ำงจรงิจงั 

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เริม่จำกกำรค้นหำขอ้มูลใน Google และ TikTok เพือ่ศกึษำวธิกีำร
ท ำงำนของระบบ Affiliate ค่ะ จำกนัน้สมคัรเขำ้ร่วมโปรแกรม TikTok Shop Creator Center เพือ่
เริม่ปักตะกรำ้สนิคำ้ ลองท ำคอนเทนตเ์ลก็ ๆ ก่อนเพือ่ทดสอบว่ำคนดสูนใจไหม 
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 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ใชเ้วลำประมำณ 2 เดอืนกว่ำจะเริม่เหน็รำยไดค้่ะ เดอืนแรกลองผดิ
ลองถูก แต่พอเขำ้ใจว่ำตอ้งจบัคอนเทนตท์ีต่รงกลุ่มเป้ำหมำย รำยไดก้เ็ริม่เขำ้มำ ช่วงเดอืนทีส่ำม
เริม่มรีำยได้เฉลีย่ประมำณ 20,000 บำท และเพิม่ขึ้นเรือ่ย ๆ จนปัจจุบนัอยู่ที ่50,000-80,000 
บำทต่อเดอืน 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เขำ้ร่วมกลุ่มทีแ่ชรป์ระสบกำรณ์ TikTok Affiliate เช่น TikTok Shop 
Seller Thailand หรอื กลุ่ม Affiliate Marketing บน Facebook เพือ่อปัเดตเทรนด ์แบ่งปันเทคนิค 
และเรยีนรูจ้ำกประสบกำรณ์จรงิของคนอืน่ ๆ 

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ พอใจเป็นอย่ำงมำก เพรำะรำยได้ตอนนี้ประมำณ 60,000 บำทต่อ
เดอืน แต่เป้ำหมำยคอือยำกได ้100,000 บำทภำยใน 5 เดอืนขำ้งหน้ำ โดยวำงแผนเพิม่ช่องทำง
รำยไดจ้ำกกำรไลฟ์ขำยสนิคำ้และกำรร่วมมอืกบัแบรนด์โดยตรง 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผู้ชม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้ 
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ คอนเทนตแ์กปั้ญหำ (Problem-Solving Content) ใชว้ธิเีปิดคลปิดว้ย 
ปัญหำทีผู่ช้มพบเจอ แลว้น ำเสนอสนิคำ้ทีช่่วยแก้ปัญหำเช่น เคยเจอปัญหำสำยชำรจ์พงัเรว็ไหม 
นีค่อืวธิแีก้ แลว้โชวส์นิคำ้ทีช่่วยแก้ไข คนมกักดดูและแชร์ เพรำะรูส้กึว่ำสนิคำ้เป็นประโยชน์กบั
ชวีติจรงิ  

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรเลือกสนิค้ำทีก่ ำลงัเป็นกระแสและมคีวำมต้องกำรสูง  สนิค้ำที ่
ก ำลงัเป็นทีน่ิยมมกัจะขำยได้ง่ำย เพรำะมฐีำนลูกค้ำรอซื้ออยู่แล้ว และต้องตดิตำมเทรนด์ผ่ำน 
TikTok Shop Creator Marketplace หรอืแฮชแทก็ยอดนิยม เพือ่เลอืกสนิคำ้ทีม่แีนวโน้มจะเป็น
ไวรลั นอกจำกนี้ สนิคำ้ทีม่รีวีวิดแีละไดร้บัควำมนิยมจำกผูใ้ชจ้รงิ จะช่วยเพิม่ควำมน่ำเชือ่ถอืและ
กระตุน้กำรตดัสนิใจซื้อของผูช้มไดม้ำกขึ้น 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรใช้คอนเทนต์กระตุ้นควำมต้องกำรและสร้ำงควำมเร่งด่วน
นอกจำกกำรปักตะกรำ้ในวดิโีอแลว้ กำรใชข้อ้ควำมกระตุ้น เช่น ของใกลห้มดแลว้ หรอื ลดวนันี้
วนัเดยีว จะช่วยใหผู้ช้มตดัสนิใจซื้องำ่ยขึน้ 
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 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ กำรตดิตำมผลลพัธ์ทีแ่ม่นย ำต้องใช ้TikTok Shop Creator Center 
เพือ่ตรวจสอบสถติติ่ำง ๆ เช่น ยอดววิ ยอดคลกิตะกร้ำ อตัรำกำรซื้อ (Conversion Rate) และ
รำยไดต้่อวดิโีอ หำกพบว่ำวดิโีอไหนมยีอดววิสูงแต่ยอดซื้อต ำ่ จะต้องวเิครำะหแ์ละปรบัปรุง เช่น 
เปลีย่นแคปชนั ปรบัมุมกลอ้ง หรอืเพิม่ ค ำกระตุน้กำรตดัสนิใจ ใหน่้ำสนใจขึน้ 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ วนัละประมำณ 3-4 ชัว่โมง ช่วงเชำ้ตอบคอมเมนต ์30 นำท ีตอนเยน็
หลงัเลกิเรยีนใชเ้วลำถ่ำยและตดัต่อคลปิอกี 2-3 ชัว่โมง 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ศึกษำจำกครเีอเตอร์ทีป่ระสบควำมส ำเร็จและสงัเกตว่ำคลิปไหน
ไวรลั แลว้น ำมำปรบัใชก้บัตวัเอง 

 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ บุคลกิภำพและภำพลกัษณ์มผีลมำก คนชอบทีฉ่ันเป็นธรรมชำตแิละ
พดูตรงไปตรงมำ เวลำพดูถงึสนิคำ้จะไม่พดูเกนิจรงิ ท ำใหผู้ต้ดิตำมเชือ่ใจ 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ตัง้ไวท้ี ่10,000 - 20,000 บำทตอนเริม่ต้น แต่ตอนนี้รำยไดเ้กนิเป้ำ
แลว้ค่ะ เลยขยบัเป้ำใหม่เป็น 100,000 บำทต่อเดอืน 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ทกัษะส่วนบุคคลมผีลมำก กำรฝึกพูดใหก้ระชบัใน 3 วนิำทแีรกของ
คลปิ เพรำะ TikTok เป็นแพลตฟอรม์ทีค่นไถฟีดเรว็ อกีทัง้ยงัเรยีนตดัต่อดว้ยแอป Cap Cut ให้
วดิโีอดนู่ำสนใจ 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ กำรตอบคอมเมนต์ส ำคญัมำก ฉันมกัตอบคอมเมนต์เป็นคลปิวดิโีอ 
วธินีี้ช่วยใหค้นเหน็ว่ำฉนัใสใ่จ และช่วยเพิม่ยอดขำยไดจ้รงิ 
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 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยมปีระสบกำรณ์ เดิมท ำรวีวิทัว่ไป แต่พอลองเปลีย่นเป็นคอน
เทนต์แบบ ปัญหำและวิธีแก้ เช่น ถ้ำคุณมีปัญหำแบบนี้  ลองใช้ตัวนี้สิ ท ำให้กำรมีส่วนร่วม 
(Engagement) ดขีึน้เลย 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ Collab กบัครเีอเตอร์ทีม่ฐีำนผู้ติดตำมคล้ำยกันและเริม่ไลฟ์ขำย
สนิคำ้เพือ่เพิม่ยอดขำยแบบเรยีลไทม ์

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ใช ้Organic Reach เพรำะ TikTok มอีลักอรธิมึสนับสนุนครเีอเตอร์ 
หน้ำใหม่ ถำ้คอนเทนตด์ ีTikTok จะช่วยดนัเอง 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ หนึง่ในกลยุทธ์ทีไ่ด้ผลคอืกำรสร้ำง ควำมกลวัว่ำจะพลำดโอกำส 
(Fear of Missing Out - FOMO) โดยใชแ้คปชนัและขอ้ควำมในวดิโีอ เช่น เหลอืไม่กีช่ิ้นแลว้ หรอื 
โปรนี้หมดคนืนี้ รบีกดก่อนของหมด ซึง่ช่วยกระตุ้นใหผู้้ชมรบีตดัสนิใจซื้อทนัท ีนอกจำกนี้ กำร
เพิม่ ตวัจบัเวลำนับถอยหลงั (Countdown Timer) หรอื รวีวิจำกลูกค้ำจรงิ (User-generated 
reviews) ทีเ่คยซื้อไปแลว้ กช็่วยเสรมิควำมน่ำเชือ่ถอืและท ำใหย้อดขำยพุง่ขึน้ไดอ้ย่ำงชดัเจน 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ กำรไม่มผีูต้ดิตำมเริม่ต้น ช่วงแรกของกำรท ำ TikTok Affiliate เป็น
ช่วงทีย่ำกทีสุ่ด เพรำะบญัชใีหม่มกัจะไม่มผีูต้ดิตำม (Followers) และยอดววิ (Views) กน้็อย ท ำ
ให้โอกำสทีค่นจะเหน็วดิโีอและกดซื้อลดลง วธิแีก้ปัญหำคอืกำรใช้แฮชแทก็ (Hashtag) ทีก่ ำลงั
เป็นกระแส (Trending Hashtags) และกำรโพสตค์อนเทนตอ์ย่ำงสม ำ่เสมอ (Consistent Content 
Posting) เพือ่ใหร้ะบบแนะน ำวดิโีอไปยงักลุ่มเป้ำหมำย  

 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ เคยเจอปัญหำเรือ่งกำรคดิไอเดยีใหม่ ๆ บำงครัง้โพสต์วดิโีอแนวเดมิ
ซ ้ำ ๆ จนรู้สึกหมดไอเดียและไม่รู้จะท ำคอนเทนต์แบบไหนต่อ วิธีแก้คือกำรติดตำม TikTok 
Trends และดูว่ำเทรนด์ไหนก ำลงัมำแรง รวมถงึสงัเกตวดิโีอของครเีอเตอร์คนอืน่ทีท่ ำ Affiliate 
แล้วมียอดวิวสูง จำกนัน้น ำมำปรับให้เข้ำกับสไตล์ของตัวเอง อีกวิธีหนึง่คืออ่ำนคอมเมนต์ 
(Comments) ของผูต้ดิตำม เพรำะบำงครัง้ค ำถำมหรอืปัญหำของพวกเขำสำมำรถน ำมำต่อยอด
เป็นคอนเทนตใ์หม่ได ้
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 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เมือ่อัลกอริทึมของ TikTok เปลีย่นแปลง อำจท ำให้ยอดวิวและ
ยอดขำยลดลง วธิรีบัมอืคอืทดลองคอนเทนต์หลำยรูปแบบ เช่น รวีวิสัน้ 15 วนิำท ีหรอืไลฟ์สด 
เพือ่ดูว่ำแนวไหนได้รบักำรตอบรบัดทีีสุ่ด นอกจำกนี้ยงัต้องใช้แฮชแทก็ (Hashtag) ทีก่ ำลงัเป็น
กระแส และปรบัเวลำโพสต์ใหเ้หมำะสมกบัพฤตกิรรมของกลุ่มเป้ำหมำยเพือ่เพิม่โอกำสใหว้ดิโีอ
ถูกดนัขึน้ฟีด  

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ส ำหรบัผูเ้ริม่ตน้ ปัญหำหลกัคอืกำรไม่มฐีำนผูต้ดิตำมท ำใหค้อนเทนต์ 
ไม่ถูกมองเหน็มำกพอ วธิแีก้คอืโพสต์วดิโีออย่ำงสม ำ่เสมอใช้แฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้งและก ำลงัเป็น
เทรนดร์วมถงึท ำ Collaboration กบัครเีอเตอรค์นอืน่ทีอ่ยู่ในกลุ่มเป้ำหมำยเดยีวกนั  

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ TikTok มรีะบบวเิครำะหข์อ้มูลเชงิลกึยงัไม่ละเอยีดเท่ำแพลตฟอร์ม
อืน่ บำงครัง้ยอดววิผนัผวนแมค้อนเทนตจ์ะมคีุณภำพ ขอ้จ ำกดัอกีอย่ำงคอือลักอรทิมึเปลีย่นบ่อย 
ท ำใหต้อ้งปรบัตวัอยู่เสมอ 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชนั หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ เคยมคีรัง้หนึง่ทีค่่ำคอมมชิชนัเขำ้ชำ้กว่ำก ำหนด แต่พอตดิต่อฝ่ำยซพั
พอรต์ TikTok Shop กไ็ดร้บักำรแกไ้ขอย่ำงรวดเรว็ 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ หำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลงจะขยำยไปยงัแพลตฟอรม์อืน่ 
เช่น Shopee, Lazada หรอื Facebook Marketplace เพือ่กระจำยควำมเสีย่ง เพรำะแพลตฟอรม์
เหล่ำนี้มรีะบบ Affiliate ทีค่ลำ้ยกนั และสำมำรถใชค้อนเทนตเ์ดยีวกนัได ้
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ครีเอเตอรค์นท่ี 5 

อำยุ 35 ปี 
อำชพี อดตีว่ำงงำน ปัจจุบนัเป็นครเีอเตอร์ 

ค ำถำมเกีย่วกบัควำมรู/้ประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate 
 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ แรงจูงใจหลกัคอืกำรต้องกำรหำรำยไดโ้ดยไม่ตอ้งลงทุนสตอ็กสนิคำ้
และจดัสง่เอง ช่วงทีว่่ำงงำนลองขำยของออนไลน์แต่พบว่ำกำรจดักำรยุ่งยำก ทัง้ลงทุนสต็อกของ 
ค่ำจดัส่ง ซึง่ TikTok Affiliate จึงเป็นทำงเลือกทีต่อบโจทย์ทีสุ่ดเลย เพรำะเน้นกำรสร้ำงคอน
เทนตโ์ดยไม่ตอ้งลงทุน แค่มคีวำมขยนั ควำมคดิใหม่ ๆ   

 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เริม่จำกกำรสร้ำงบัญชี TikTok ส่วนตัวและศึกษำข้อมูลกำรท ำ 
Affiliate ผ่ำนเวบ็ไซต์ด้ำนกำรตลำดออนไลน์ รวมถงึดูคลปิจำกครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเร็จ 
จำกนัน้ทดลองโพสตว์ดิโีอรวีวิสนิคำ้ เลก็ ๆ น้อย ๆ ก่อนเพือ่ดผูลตอบรบัก่อนลงมอืท ำจรงิจงั 

 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำประมำณ 2-3 เดือนหลงัจำกศึกษำและเริม่ท ำอย่ำงจรงิจงั 
รำยไดเ้ริม่ต้นรำว 10,000 บำทต่อเดอืน ก่อนจะเพิม่ขึ้นอย่ำงรวดเรว็เมือ่มผีูต้ดิตำมมำกขึ้นและ
คอนเทนตต์รงกบัควำมตอ้งกำรของกลุ่มเป้ำหมำย 

 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกีย่วกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ศกึษำจำกหลำยแหล่ง เช่น คอร์สออนไลน์ บทควำมออนไลน์ คลปิ 
YouTube จำกครเีอเตอรท์ีม่ชีือ่เสยีง และกลุ่มพูดคุยใน Facebook Community เพือ่แลกเปลีย่น
ประสบกำรณ์และควำมรู ้

 5. คุณพอใจกบัรำยได้จำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึ้น
เท่ำไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ พอใจเป็นอย่ำงมำกเลยตอนนี้  เพรำะปัจจุบันรำยได้เฉลีย่อยู่ที ่
150,000 - 200,000 บำทต่อเดอืน ซึง่ถอืว่ำพอใจมำก แต่ตัง้เป้ำหมำยเพิม่รำยได้เป็น 250,000 
บำทต่อเดอืนภำยในปีนี้  โดยจะขยำยไปสู่กำรท ำคอนเทนต์รูปแบบ Live ขำยสนิค้ำและร่วมมอื
กบัแบรนดช์ัน้น ำมำกขึ้น 
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ค ำถำมเกีย่วกบัวธิกีำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนต์แบบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผู้ชม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู้ 
หรอืควำมบนัเทงิ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ รวีวิสนิคำ้เกีย่วกบัแม่และเดก็ไดร้บัควำมนิยมมำก เช่น ของใชท้ีช่่วย
ใหช้วีติงำ่ยขึน้ ผูช้มสว่นใหญ่คอืแม่บำ้นและคนวยัท ำงำนทีต่อ้งกำรสนิคำ้ทีใ่ชไ้ดจ้รงิและคุม้ค่ำ 

 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เลือกสินค้ำทีเ่ป็นกระแสและมีค่ำคอมมิชชนัสูง 20-30% โดยจะ
วเิครำะหจ์ำกยอดขำยใน TikTok Shop และควำมตอ้งกำรของกลุ่มเป้ำหมำย ตวัอย่ำงเช่น สนิคำ้
เกีย่วกบัเดก็ สนิคำ้เพือ่สุขภำพและของใชใ้นบำ้น 

 3. คุณมกีลยุทธ์อย่ำงไรในกำรเพิ่มยอดขำย เช่น กำรปักตะกร้ำ กำรไลฟ์สดแล้วปัก
ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ใชว้ดิโีอเปรยีบเทยีบสนิคำ้ เช่น เปรยีบเทยีบรถเขน็เดก็ 3 รุ่นทีด่ทีีสุ่ด
ปีนี้ และใชฟี้เจอรปั์กตะกรำ้ในคลปิ นอกจำกนี้ยงัท ำ Live สดเพือ่พูดคุยกบัผูช้มและตอบค ำถำม
แบบเรยีลไทมช์่วยเพิม่ Conversion Rate ไดม้ำกขึน้ถงึ 20% 

 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้ TikTok Shop Creator Center เพือ่ติดตำมยอดคลิกและยอด
สัง่ซื้อ พรอ้มกบัใช ้Google Analytics เพือ่ตรวจสอบว่ำคลปิไหนมกีำรมสีว่นร่วม (Engagement) 
สงู จำกนัน้จะปรบัปรุงคอนเทนตใ์หต้อบโจทยผ์ูช้มมำกขึ้น 
 
ค ำถำมเกีย่วกบัปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ TikTok Affiliate มำกน้อยเพยีงใดต่อวนั 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ วนัละ 7-8 ชัว่โมง โดยใชช้่วงเชำ้ถ่ำยคอนเทนต์ ช่วงบ่ำยตดัต่อ และ
ตอนเยน็ตอบคอมเมนต์หรอืตรวจสอบผลลพัธ์ กำรแบ่งเวลำช่วยให้สำมำรถท ำงำนได้อย่ำงมี
ประสทิธภิำพมำกขึน้ 

 2. คุณมีวิธีกำรพฒันำตนเองอย่ำงไรเพื่อให้สำมำรถสร้ำงรำยได้ที่ดีขึ้นจำก TikTok 
Affiliate 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ลงทุนเรียนคอร์สออนไลน์เพิม่เติมเกีย่วกับกำรตัดต่อวิดีโอและ
กำรตลำดดจิทิลั รวมถงึศกึษำพฤตกิรรมของผูช้มและปรบักลยุทธต์ำมเทรนดใ์หม่ ๆ เช่น กำรใช้
เพลงฮติหรอื Challenge ต่ำง ๆ 
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 3. บุคลกิภำพ หรอืภำพลกัษณ์ของคุณในฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้
ของผูต้ดิตำมหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ มผีลมำก บุคลกิทีเ่ป็นมติรและจรงิใจช่วยใหผู้ต้ดิตำมเชือ่มัน่และกลำ้
ซื้อสนิคำ้ตำมค ำแนะน ำ พยำยำมสือ่สำรใหเ้ป็นธรรมชำตแิละไม่ขำยของจนเกนิไปเพือ่ไม่ใหผู้ช้ม
รูส้กึถูกบงัคบั 

 4. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำยรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดอืนหรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ ตัง้เป้ำรำยไดท้ี ่200,000 บำทต่อเดอืน เพรำะนีค่อืรำยไดห้ลกั ซึง่ใน
ช่วงแรกอำจยงัไม่ถงึเป้ำ แต่เมือ่ลงคลปิและท ำคอนเทนตม์ำกขึน้ รำยไดก้เ็พิม่ขึน้ตำมเป้ำหมำย 

 5. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอืกำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อควำมส ำเรจ็
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มูลกล่ำวว่ำ มผีลอย่ำงมำก โดยเฉพำะทกัษะกำรพูดและกำรตดัต่อวดิโีอ ต้องฝึก
ใหพ้ดูกระชบัและตรงประเดน็เพรำะผูช้มบน TikTok ตอ้งกำรขอ้มลูทีร่วดเรว็และน่ำสนใจ 

 6. กำรตอบคอมเมนต์หรอืปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอนเทนต์ของคุณมผีลต่อยอดขำยและ
ควำมส ำเรจ็อย่ำงไร 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ ใช้เวลำอย่ำงน้อย 2-3 ชัว่โมงต่อวนัในกำรตอบคอมเมนต์ ซึง่ช่วย
เพิม่กำรมสี่วนร่วม (Engagement) และควำมไวว้ำงใจของผูต้ดิตำม หำกมคี ำถำมทีพ่บบ่อยกจ็ะ
ท ำคลปิตอบเพือ่ใหผู้ช้มไดค้ ำตอบอย่ำงรวดเรว็ 

 7. คุณเคยมปีระสบกำรณ์ในกำรเปลี่ยนแนวทำงคอนเทนต์เพื่อให้ประสบควำมส ำเร็จ
มำกขึน้หรอืไม่ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เดมิทรีวีวิสนิค้ำทัว่ไปแต่ยอดววิไม่ด ีจงึเปลีย่นมำโฟกสัทีส่นิค้ำแม่
และเดก็ สง่ผลใหย้อดววิและยอดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงชดัเจน 

 8. คุณมแีผนในกำรขยำยฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate อย่ำงไร 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เพิม่จ ำนวนคลปิต่อวนัจำก 10 เป็น 15-20 คลปิ และเน้นคอนเทนต์
ตำมกระแส เช่น ใชเ้พลงทีก่ ำลงัฮติ หรอืท ำ Challenge เพือ่ดงึดดูผูช้มใหม่ ๆ 

 9. คุณใชก้ำรตลำดแบบไหนเป็นหลกั 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ใช ้Organic Reach ถงึ 90% เพรำะ TikTok สำมำรถดนัคอนเทนต์ไป
ยงักลุ่มเป้ำหมำยไดด้โีดยไม่ตอ้งเสยีค่ำโฆษณำ แต่บำงครัง้จะใช ้Paid Ads สนับสนุนคอนเทนต์
ส ำคญัเพือ่เพิม่ยอดขำย 

 10. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดทีท่ ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงเหน็ไดช้ดั 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ กำรใช้วิดีโอสำธิตวิธีใช้งำนจริง และกำรตัง้ค ำถำมปลำยเปิดใน    
คอนเทนต์เพือ่กระตุ้นกำรมีส่วนร่วม ท ำให้ยอดขำยเพิม่ขึ้นอย่ำงชัดเจนโดยเฉพำะในช่วง        
โปรโมชนั (Promotion) 
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ค ำถำมเกีย่วกบัอุปสรรคและควำมทำ้ทำยในกำรท ำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหำใดในกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ เจอปัญหำในกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย เพรำะ TikTok เน้นวยัรุ่นใน
ขณะทีก่ลุ่มเป้ำหมำยหลกัคอืคุณแม่และวยัท ำงำน ตอ้งทดลองหลำยรูปแบบกว่ำจะหำคอนเทนต์
ทีใ่ช่ 
 2. คุณเคยเจอปัญหำเรื่องกำรขำดแรงบนัดำลใจหรอืไอเดยีในกำรท ำคอนเทนตห์รอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ บำงครัง้เจอปัญหำกำรท ำคอนเทนตแ์นวเดมิซ ้ำ ๆ จนรูส้กึหมดไอเดยี
และไม่รูจ้ะน ำเสนอสนิคำ้อย่ำงไรใหน่้ำสนใจขึ้น วธิแีก้คอืกำรตดิตำมครเีอเตอรจ์ำกต่ำงประเทศ
เพือ่ดูแนวทำงใหม่ ๆ ศกึษำเทรนด์จำก TikTok Creative Center และลองใชฟี้เจอรใ์หม่ ๆ เช่น 
Duet หรอื Stitch เพือ่เพิม่ควำมหลำกหลำยใหก้บัคอนเทนต์ 

 3. คุณมวีธิีรบัมอือย่ำงไรหำกอลักอรทิึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ท ำให้ยอดววิหรอื
ยอดขำยลดลง 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ ตดิตำมสถติกิำรเขำ้ถงึคอนเทนต์ หำกยอดววิลดลงจะปรบักลยุทธ์ 
เช่น ใช้แฮชแท็กทีก่ ำลงัเป็นกระแสหรือท ำคอนเทนต์รูปแบบใหม่ ๆ เพือ่เพิม่กำรมีส่วนร่วม 
(Engagement) 

 4. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็นอุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ดส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมคี ำแนะน ำอะไร
ใหก้บัผูท้ีก่ ำลงัจะเริม่ตน้ 
 ผู้ให้ขอ้มูลกล่ำวว่ำ กำรบรหิำรเวลำ โดยเฉพำะคนทีม่ภีำระครอบครวั ควรเริม่จำกกำร
จดัตำรำงเวลำทีเ่หมำะสมและเน้นคุณภำพของคอนเทนต์มำกกว่ำปรมิำณ 

 5. คุณคดิว่ำ TikTok Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบัแพลตฟอรม์อื่น
หรอืไม่ 
 ผูใ้หข้อ้มลูกล่ำวว่ำ ขอ้จ ำกดัคอื กำรแขง่ขนัสูงและตอ้งปรบัตวัตำมอลักอรทิมึตลอดเวลำ 
แต่ขอ้ดคีอืสำมำรถเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยไดไ้วและมโีอกำสสรำ้งรำยไดส้งูหำกจบัทศิทำงถูก 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหำด้ำนกำรรบัค่ำคอมมิชชัน่ หรือกำรช ำระเงินจำก TikTok 
Affiliate หรอืไม่ 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ เคยล่ำช้ำบ้ำงในช่วงแรก แต่หลงัจำกยนืยนับญัชีและปฏิบัติตำม
เงือ่นไขของ TikTok อย่ำงถูกตอ้งกไ็ม่มปัีญหำอกี 

 7. คุณมแีผนส ำรองอย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ลดลง 
 ผู้ให้ข้อมูลกล่ำวว่ำ วำงแผนกระจำยรำยได้โดยท ำ Affiliate บนแพลตฟอร์มอืน่ เช่น 
Shopee และ Lazada และเริม่สร้ำงคอร์สสอนกำรท ำคอนเทนต์ส ำหรับผู้สนใจท ำ TikTok 
Affiliate 
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ตารางท่ี 4.2 ผลกำรสมัภำษณ์ครเีอเตอรเ์พศหญงิ 

ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 

1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณ
เริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: เริม่จำกกำรเหน็โอกำสในกำรสรำ้งรำยไดโ้ดยไม่
ตอ้งใชเ้งนิลงทุนสงู และสำมำรถท ำควบคู่กบังำนประจ ำหรอื
กจิกรรมอื่น ๆ ได ้นอกจำกนี้ยงัไดร้บัแรงบนัดำลใจจำก   ครเีอ
เตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็ และตอ้งกำรสรำ้งอำชพีอสิระที่
สำมำรถจดัสรรเวลำไดเ้อง 
ส่วนน้อย: เริม่ต้นจำกควำมสนุกในกำรรวีวิสนิคำ้ เช่น 
เครื่องส ำอำงและสกนิแคร์ 

2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณ
ด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำร
เริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate 
คอือะไร 

ส่วนใหญ่: เลอืกสนิคำ้ทีต่วัเองถนดัและมคีวำมสนใจ เช่น 
เครื่องส ำอำงหรอืสนิคำ้ในหมวดหมู่เฉพำะ 
ส่วนน้อย: ศกึษำวธิกีำรท ำคอนเทนตท์ีต่รงไปตรงมำเพื่อสรำ้ง
ควำมน่ำเชื่อถอื 

3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหน
ตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำ
จนกระทัง่สำมำรถสรำ้ง
รำยได ้

ส่วนใหญ่: ใชเ้วลำ 1-3 เดอืนในกำรปรบัปรุงคอนเทนต์จนเริม่
สรำ้งรำยได ้
ส่วนน้อย: ใชเ้วลำน้อยกว่ำ 1 เดอืน หำกเขำ้ใจเทรนดแ์ละ      
กลยุทธเ์รว็ 

4. คุณมกีำรศกึษำจำก
แหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกี่ยวกบั
กำรท ำ TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: ศกึษำผ่ำน TikTok Creator Center ดคูรเีอเตอรท์ี่
ประสบควำมส ำเรจ็ อ่ำนบทควำมเกีย่วกบักำรตลำดออนไลน์ 
และเขำ้ร่วมกลุ่ม Facebook ทีแ่ชรป์ระสบกำรณ์เกี่ยวกบั 
TikTok Affiliate 
ส่วนน้อย: เรยีนรูจ้ำก Case Study ของครเีอเตอรค์นอื่น ๆ 

5. คุณพอใจกบัรำยไดจ้ำก 
TikTok Affiliate ในปัจจุบนั
หรอืไม่ และมเีป้ำหมำย
เพิม่ขึน้เท่ำไร 

ส่วนใหญ่: พอใจกบัรำยไดปั้จจุบนัอยู่ระหว่ำง 100,000 - 
300,000 บำทต่อเดอืน แต่ยงัตอ้งกำรเพิม่ขึน้ โดยมเีป้ำหมำย
ขยำยไป 200,000 - 500,000 บำทต่อเดอืน 
ส่วนน้อย: พอใจกบัรำยไดปั้จจุบนัและมุ่งเน้นกำรขยำยฐำน
ผูต้ดิตำมแทน 

6. คอนเทนตแ์บบใดที่
ไดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ด
จำกผูช้ม 

ส่วนใหญ่: คอนเทนตร์วีวิสนิคำ้ประเภทสกนิแคร ์เครื่องส ำอำง 
และแฟชัน่ไดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ด โดยเฉพำะคลปิทีม่กีำร
เปรยีบเทยีบสนิคำ้หลำยตวั หรอืมกีำรใช ้Before-After เพือ่ให้
ผูช้มเหน็ผลลพัธอ์ย่ำงชดัเจน 
ส่วนน้อย: เปรยีบเทยีบสนิคำ้หลำยแบรนดใ์นคลปิเดยีวกไ็ดร้บั
ผลตอบรบัด ี
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ตารางท่ี 4.2 ผลกำรสมัภำษณ์ครเีอเตอรเ์พศหญงิ (ต่อ) 
ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 

7. คุณพจิำรณำอะไรเป็น
หลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่
ท ำ TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: เลอืกสนิคำ้ทีใ่ชเ้อง มัน่ใจว่ำดจีรงิ พรอ้มดคู่ำคอม
มชิชนัสงูและสนิคำ้ทีจ่ดัสง่ไว 
ส่วนน้อย: เน้นสนิคำ้ทีก่ ำลงัเป็นกระแสหรอืมโีพรโมชนัพเิศษ 

8. คุณมกีลยุทธอ์ย่ำงไรใน
กำรเพิม่ยอดขำย 

ส่วนใหญ่: ใชก้ำรปักตะกรำ้ (Product Tagging) พรอ้ม
ขอ้ควำมกระตุน้ เช่น รบีกดก่อนของหมด หรอื ลดรำคำพเิศษ
แค่วนัน้ี  

9. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธ์
ของกำรท ำ TikTok 
Affiliate อย่ำงไร 

ส่วนใหญ่: ใช ้TikTok Shop Creator Center วเิครำะหย์อด
คลกิตะกรำ้ อตัรำ Conversion และ Engagement 
ส่วนน้อย: ดพูฤตกิรรมลูกคำ้และปรบัปรุงคอนเทนตต์ำมขอ้มลู
ทีไ่ดร้บั 

10. คุณใชเ้วลำในกำรท ำ 
TikTok Affiliate มำกน้อย
เพยีงใดต่อวนั 

ส่วนใหญ่: ใชเ้วลำเฉลีย่ 6-12 ชัว่โมงต่อวนั ขึน้อยู่กบัช่วงเวลำ 
เช่น ช่วงโปรโมชนัจะท ำงำนมำกขึน้เพือ่ใหค้อนเทนต์มคีวำม
ต่อเนื่อง 
ส่วนน้อย: ส ำหรบัคนทีท่ ำเป็นอำชพีเสรมิ อำจใชเ้วลำหลงัเลกิ
งำนเพยีงไม่กีช่ ัว่โมงต่อวนั 

11. คุณมวีธิกีำรพฒันำ
ตนเองอย่ำงไรเพือ่ให้
สำมำรถสรำ้งรำยไดท้ีด่ขีึน้
จำก TikTok Affiliate 

ส่วนใหญ่: ศกึษำเทคนิคกำรขำยออนไลน์ อปัเดตเทรนด ์
TikTok ตดิตำมครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็ และทดลองใช้
ฟีเจอรใ์หม่ ๆ ของแพลตฟอรม์ เช่น กำรไลฟ์สดเพือ่เพิม่กำรมี
สว่นร่วม 
ส่วนน้อย: เขำ้ร่วมกลุ่มแชรป์ระสบกำรณ์ใน Facebook เพือ่
แลกเปลีย่นไอเดยีใหม่ ๆ 

12. บุคลกิภำพ หรอื
ภำพลกัษณ์ของคุณใน
ฐำนะครเีอเตอร ์มผีลต่อ
กำรตดัสนิใจซือ้สนิคำ้ของ
ผูต้ดิตำมหรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มผีลมำกโดยเฉพำะกำรสรำ้งภำพลกัษณ์ใหดู้
น่ำเชื่อถอืและเขำ้ถงึง่ำย ครเีอเตอรห์ลำยคนเลอืกใชส้นิคำ้จรงิ
และใหร้วีวิทีต่รงไปตรงมำเพือ่ใหผู้ต้ดิตำมเชื่อมัน่ 
ส่วนน้อย: บำงคนเชื่อว่ำภำพลกัษณ์ทีด่เูป็นมอือำชพี เช่น 
กำรแต่งตวัเรยีบรอ้ยและกำรพดูจำชดัเจน มผีลต่อกำรตดัสนิใจ
ซือ้ของผูต้ดิตำมมำกกว่ำควำมเป็นธรรมชำต ิ

13. คุณมกีำรตัง้เป้ำหมำย
รำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok 
Affiliate ในแต่ละเดอืน
หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั โดยกำรเป้ำหมำยทีช่ดัเจน 
โดยตัง้เป้ำเริม่ต้นที ่100,000 - 150,000 บำทต่อเดอืน และ
ตอ้งกำรเพิม่ขึน้ถงึ 300,000 บำทขึน้ไป โดยใชก้ลยุทธข์ยำย
ช่องทำงกำรขำยและเพิม่จ ำนวนคลปิ 
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ตารางท่ี 4.2 ผลกำรสมัภำษณ์ครเีอเตอรเ์พศหญงิ (ต่อ) 
ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 

14. ทกัษะสว่นบุคคล เช่น 
กำรพดู กำรน ำเสนอ หรอื
กำรตดัต่อวดิโีอ มผีลต่อ
ควำมส ำเรจ็หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั โดยมผีลอย่ำงมำก 
โดยเฉพำะทกัษะกำรพดูทีด่งึดดูและกำรตดัต่อวดิโีอใหน่้ำสนใจ
ช่วยเพิม่คุณภำพของคอนเทนต ์สำมำรถสรำ้งยอดขำยและ 
Engagement ไดด้ ี

15. กำรตอบคอมเมนตห์รอื
ปฏสิมัพนัธก์บัผูช้มในคอน
เทนตข์องคุณมผีลต่อ
ยอดขำยและควำมส ำเรจ็
อย่ำงไร 

ส่วนใหญ่: กำรตอบคอมเมนตช์่วยสรำ้งควำมสมัพนัธก์บัผูช้ม 
เพิม่ยอดขำย และกระตุน้ Engagement ของวดิโีอใหส้งูขึน้ 
ส่วนน้อย: มองว่ำกำรตอบคอมเมนตด์ว้ยวดิโีอช่วยเพิม่ยอด 
Engagement ไดม้ำกกว่ำกำรตอบดว้ยขอ้ควำมเพยีงอย่ำง
เดยีว 

16. คุณเคยมปีระสบกำรณ์
ในกำรเปลีย่นแนวทำงคอน
เทนตเ์พือ่ใหป้ระสบ
ควำมส ำเรจ็มำกขึน้หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: เคยปรบัแนวทำงจำกรวีวิสนิคำ้ปกตเิป็นกำรสำธติ
กำรใชง้ำนจรงิ หรอืใช ้Storytelling ในกำรเล่ำเรื่อง ท ำใหย้อด
ววิและยอดขำยเพิม่ขึน้อย่ำงชดัเจน 
ส่วนน้อย: บำงคนเปลีย่นจำกกำรท ำรวีวิสนิคำ้เดีย่วเป็นกำร
เปรยีบเทยีบหลำยแบรนดใ์นคลปิเดยีว เพือ่ช่วยใหผู้ช้ม
ตดัสนิใจไดง้ำ่ยขึน้ 

17. คุณมแีผนในกำรขยำย
ฐำนผูต้ดิตำมหรอืเพิม่
รำยไดจ้ำก TikTok 
Affiliate อย่ำงไร 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั โดยกำรวำงแผนขยำยไปยงั
แพลตฟอรม์อื่น เช่น YouTube Shorts, Instagram Reels และ 
Facebook รวมถงึกำร Collaborate กบัครเีอเตอรค์นอื่นเพือ่
เพิม่ฐำนผูต้ดิตำม 

18. คุณใชก้ำรตลำดแบบ
ไหนเป็นหลกั 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั เน้น Organic Reach เป็น
หลกั ผ่ำนแฮชแทก็ เสยีงฮติ และโพสตอ์ย่ำงสม ่ำเสมอ พรอ้ม 
Boost โฆษณำเมื่อจ ำเป็น 

19. คุณเคยใชก้ลยุทธใ์ดที่
ท ำใหย้อดขำยเพิม่ขึน้อย่ำง
เหน็ไดช้ดั 

ส่วนใหญ่: กำรท ำไลฟ์สดรวีวิสนิคำ้และแจกโคด้สว่นลดพเิศษ
ช่วยเพิม่ยอดขำยไดอ้ย่ำงมำก รวมถงึกำรท ำคอนเทนตเ์ร่งกำร
ตดัสนิใจซือ้ เช่น เหลอืไม่กี่ชิน้ หรอื ลดรำคำพเิศษวนัน้ีเท่ำนัน้ 
ส่วนน้อย: บำงคนเปลีย่นจำกกำรท ำรวีวิสนิคำ้เดีย่วเป็นกำร
เปรยีบเทยีบหลำยแบรนดใ์นคลปิเดยีว เพือ่ช่วยใหผู้ช้ม
ตดัสนิใจไดง้ำ่ยขึน้ 

20. คุณเคยพบปัญหำใดใน
กำรเริม่ตน้ท ำ TikTok 
Affiliate  

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั เจอกำรแขง่ขนัสงูและกำร
เปลีย่นอลักอรทิมึของ TikTok ทีส่ง่ผลต่อยอดววิโดยตรง แต่
แกไ้ขดว้ยกำรปรบัเนื้อหำและตดิตำมเทรนดเ์สมอ 
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ตารางท่ี 4.2 ผลกำรสมัภำษณ์ครเีอเตอรเ์พศหญงิ (ต่อ) 
ประเดน็การสมัภาษณ์ ผลการสมัภาษณ์ 

21. คุณเคยเจอปัญหำเรื่อง
กำรขำดแรงบนัดำลใจหรอื
ไอเดยีในกำรท ำคอนเทนต์
หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั บำงครัง้เจอปัญหำคดิไอเดยี
ไม่ออก วธิแีกค้อืดคูรเีอเตอรต์น้แบบ ศกึษำเทรนด์ทีก่ ำลงัมำ
แรง และอ่ำนคอมเมนต์จำกผูต้ดิตำมเพือ่ดวู่ำผูช้มอยำกเหน็
อะไร 

22. คุณมวีธิรีบัมอือย่ำงไร
หำกอลักอรทิมึของ TikTok 
เปลีย่นแปลง ท ำใหย้อดววิ
หรอืยอดขำยลดลง 

ส่วนใหญ่: เน้น Value Content ทีช่่วยแกปั้ญหำใหผู้ช้ม พรอ้ม
ปรบัเวลำโพสตแ์ละทดลองเนื้อหำหลำยรูปแบบเพือ่ตอบโจทย์
กลุ่มเป้ำหมำยใหม่ ๆ 
ส่วนน้อย: บำงคนเน้นกำรปรบัเวลำโพสตแ์ละทดลองท ำคอน
เทนตห์ลำกหลำยรูปแบบเพื่อดวู่ำแนวไหนไดร้บักำรตอบรบัดี
ทีสุ่ด 

23. คุณคดิว่ำปัจจยัใดเป็น
อุปสรรคทีส่ ำคญัทีสุ่ด
ส ำหรบัผูเ้ริม่ต้น และคุณมี
ค ำแนะน ำอะไรใหก้บัผูท้ี่
ก ำลงัจะเริม่ต้น 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั คอืควำมอดทนคอืสิง่ส ำคญั 
ผูเ้ริม่ตน้ตอ้งใชเ้วลำ 3–6 เดอืนกว่ำจะเหน็ผล แนะน ำใหโ้ฟกสั
ทีคุ่ณภำพของคอนเทนตก์่อนคดิถงึยอดขำย 

24. คุณคดิว่ำ TikTok 
Affiliate มขีอ้จ ำกดัหรอืขอ้
เสยีเปรยีบเมื่อเทยีบกบั
แพลตฟอรม์อื่นหรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั คอืระบบค่ำคอมมชิชนัอำจ
เปลีย่นแปลงได ้และบำงประเภทสนิคำ้ถูกจ ำกดัไม่ให้ โปรโมต 
นอกจำกนี้คอนเทนตต์อ้งอปัเดตบ่อย ๆ เพรำะวดิโีอเก่ำอำจไม่
ถูกแสดงในฟีดนำนเหมอืนแพลตฟอรม์อื่น ๆ เช่น YouTube 

25. คุณเคยเผชญิกบั
ปัญหำดำ้นกำรรบัค่ำคอม
มชิชนั หรอืกำรช ำระเงนิ
จำก TikTok Affiliate 
หรอืไม่ 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั บำงครัง้ค่ำคอมมชิชนัล่ำชำ้
หรอืยอดขำยไม่อปัเดตในระบบทนัท ีวธิแีกค้อืคอยตรวจสอบ
ขอ้มลูใน TikTok Shop และตดิต่อฝ่ำยสนบัสนุนเมื่อพบปัญหำ 

26. คุณมแีผนส ำรอง
อย่ำงไรหำกรำยไดจ้ำก 
TikTok Affiliate ลดลง 

ส่วนใหญ่: มคีวำมคดิเหน็ตรงกนั โดยขยำยช่องทำงไปยงั
แพลตฟอรม์อื่น เช่น Shopee และ Lazada Affiliate หรอืเริม่
สรำ้งแบรนดส์นิคำ้ของตวัเอง นอกจำกนี้บำงคนขยำยไปท ำ
คอนเทนตใ์น YouTube Shorts และ Instagram Reels เพือ่
เพิม่โอกำสเขำ้ถงึผูช้มกลุ่มใหม่ 
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บทท่ี 5 
สรปุผล อภิปรายผล และข้อเสนอแนะ 

 
 ในกำรศึกษำเรื่อง ปัจจัยควำมส ำเร็จของครีเอเตอร์ที่มีรำยได้จำกกำรท ำ TikTok 
Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok เป็นกำรวจิยัเชงิคุณภำพ โดยเกบ็รวบรวมขอ้มลูจำกครเีอเตอร์
เพศชำย 5 คน และครีเอเตอร์เพศหญิง 5 คน โดยใช้วิธีกำรสุ่มแบบเจำะจง (Purposive 
Sampling) โดยคัดเลือกเฉพำะครีเอเตอร์ที่มีประสบกำรณ์กำรท ำ TikTok Affiliate ด้วย
วตัถุประสงค์ 1. เพื่อศึกษำวธิีกำรท ำ TikTok Affiliate 2. เพื่อศึกษำวธิีกำรสร้ำงรำยได้จำก 
TikTok Affiliate ของครเีอเตอร์ บนแพลตฟอร์ม TikTok 3. เพื่อศกึษำปัจจยัควำมส ำเร็จของ   
ครเีอเตอรท์ีม่รีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอร์ม TikTok 4. เพื่อเป็นแนวทำง
เสนอแนะให้กับครีเอเตอร์ที่สนใจท ำ TikTok Affiliate เพื่อเริ่มสร้ำงรำยได้บนแพลตฟอร์ม 
TikTok สำมำรถสรุป อภปิรำยผล และจดัท ำขอ้เสนอแนะจำกกำรศกึษำไดด้งัหวัขอ้ต่อไปนี้ 
 5.1 สรุปผลกำรศกึษำ 
 5.2 อภปิรำยผล 
 5.3 ขอ้เสนอแนะ 
 
5.1 สรปุผลการวิจยั 

5.1.1 ข้อมูลด้านประชากรศาสตร ์
จำกกำรศกึษำขอ้มูลของครเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate ทัง้เพศชำยและเพศหญงิ รวม

จ ำนวน 10 คน พบว่ำคุณลกัษณะทำงประชำกรศำสตร์ของกลุ่มตวัอย่ำงมคีวำมหลำกหลำยใน
ดำ้นอำยุ อำชพี และรปูแบบกำรท ำงำน โดยสำมำรถสรุปขอ้มลูส ำคญัไดด้งันี้ 

1. เพศและอำยุของครเีอเตอร ์
กลุ่มตวัอย่ำงแบ่งเป็นครเีอเตอร์เพศชำย 5 คน และครเีอเตอร์เพศหญงิ 5 คน โดยช่วง

อำยุของครเีอเตอรอ์ยู่ระหว่ำง 22 - 35 ปี โดยครเีอเตอรส์่วนใหญ่อยู่ในวยัท ำงำนตอนต้นถึงวยั
กลำงคน ซึง่เป็นกลุ่มทีม่คีวำมสำมำรถในกำรปรบัตวัและเรยีนรูท้กัษะใหม่ ๆ ไดอ้ย่ำงรวดเรว็ 

2. อำชพีของครเีอเตอร ์
จำกกำรศกึษำขอ้มลูของครเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate พบว่ำอำชพีของกลุ่มตวัอย่ำงมี

ควำมหลำกหลำย ครอบคลุมทัง้ผู้ที่ท ำเป็นอำชพีหลกัและอำชพีเสรมิ ซึ่งสำมำรถแบ่งออกเป็น   
4 กลุ่มหลกั ไดแ้ก่ ครเีอเตอรเ์ตม็เวลำ พนักงำนประจ ำทีท่ ำเป็นอำชพีเสรมิ ฟรแีลนซ์และแม่ค้ำ
ออนไลน์ และนกัศกึษำ 

กลุ่มแรกคอื ครเีอเตอรเ์ตม็เวลำ ซึ่งเป็นผูท้ีท่ ำ TikTok Affiliate เป็นอำชพีหลกั จ ำนวน 
3 คน โดยในกลุ่มนี้ประกอบด้วยเพศชำย 1 คน ซึ่งเป็นอดีตพนักงำนขำยที่ผันตัวมำเป็น        
ครเีอเตอรเ์ตม็ตวั และเพศหญงิ 2 คน ไดแ้ก่ ครเีอเตอรส์ำยบวิตี้และไลฟ์สไตล์ และอดตีผูท้ีเ่คย
ว่ำงงำนแต่หนัมำสรำ้งตวัตนผ่ำน TikTok Affiliate จนสำมำรถท ำเป็นอำชพีหลกัได ้
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กลุ่มที่สองคอื พนักงำนประจ ำที่ท ำเป็นอำชพีเสรมิ จ ำนวน 3 คน กลุ่มนี้เป็นผู้ที่ยงัคง
ท ำงำนประจ ำอยู่ แต่ใช้ TikTok Affiliate เป็นช่องทำงหำรำยได้เพิม่เตมิ โดยมเีพศชำย 2 คน 
ได้แก่ พนักงำนบรษิัทเอกชน และพนักงำนออฟฟิศ และเพศหญิง 1 คน ซึ่งท ำงำนประจ ำใน
บรษิทัเอกชนเช่นกนั ครเีอเตอรใ์นกลุ่มนี้ต้องแบ่งเวลำระหว่ำงงำนหลกัและงำนเสรมิ โดยอำศยั
กำรวำงแผนคอนเทนต์ทีม่ปีระสทิธภิำพเพื่อใหส้ำมำรถสรำ้งรำยไดค้วบคู่กบังำนประจ ำไดอ้ย่ำง
รำบรื่น 

กลุ่มทีส่ำมคอื ฟรแีลนซ์และแม่คำ้ออนไลน์ จ ำนวน 3 คน ซึ่งเป็นกลุ่มทีม่คีวำมยดืหยุ่น
ในกำรท ำงำนสูง สำมำรถจดัสรรเวลำกำรท ำ TikTok Affiliate ได้อย่ำงอสิระ โดยมเีพศชำย 1 
คนทีท่ ำงำนฟรแีลนซ์ และเพศหญงิ 2 คนทีเ่ป็นทัง้ฟรแีลนซ์และแม่ค้ำออนไลน์ กำรท ำ TikTok 
Affiliate ส ำหรบักลุ่มนี้มกัเป็นกำรเสริมช่องทำงกำรขำยสินค้ำออนไลน์ของตัวเอง หรือใช้
ควำมสำมำรถดำ้นกำรตลำดดจิทิลัในกำรสรำ้งคอนเทนตท์ีด่งึดดูลูกคำ้ 

กลุ่มสุดทำ้ยคอื นกัศกึษำ จ ำนวน 2 คน ซึง่ประกอบดว้ยเพศชำย 1 คน และเพศหญงิ 1 
คน นักศกึษำในกลุ่มนี้เลอืกท ำ TikTok Affiliate ควบคู่ไปกบักำรเรยีน โดยใช้เวลำว่ำงในกำร
สร้ำงคอนเทนต์เพื่อหำรำยได้เสริม จุดเด่นของกลุ่มนี้คือควำมสำมำรถในกำรเข้ำถึง
กลุ่มเป้ำหมำยวยัรุ่นไดด้ ีเนื่องจำกมคีวำมเขำ้ใจในพฤตกิรรมของผูใ้ชแ้พลตฟอรม์ TikTok เป็น
อย่ำงด ี

จำกข้อมูลดังกล่ำว สำมำรถสรุปได้ว่ำ ครีเอเตอร์ที่ท ำ TikTok Affiliate มำจำก
หลำกหลำยสำขำอำชีพ โดยบำงคนเลือกท ำเป็นอำชีพหลกั ขณะที่บำงคนใช้เป็นช่องทำงหำ
รำยไดเ้สรมิ ครเีอเตอรแ์ต่ละกลุ่มมวีธิกีำรปรบัตวัและวำงกลยุทธ์กำรสรำ้งคอนเทนต์ที่แตกต่ำง
กนัไปตำมลกัษณะงำนและเวลำทีส่ำมำรถทุ่มเทใหก้บัแพลตฟอรม์ อย่ำงไรกต็ำม สิง่ทีเ่หมอืนกนั
คอืกำรเรยีนรูแ้ละพฒันำตวัเองอยู่เสมอ เพื่อใหส้ำมำรถสรำ้งรำยไดอ้ย่ำงต่อเนื่องและแข่งขนัใน
ตลำดทีเ่ปลีย่นแปลงตลอดเวลำ 

3. ประสบกำรณ์และเป้ำหมำยของครเีอเตอร ์
ครเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate ใชเ้วลำ 3-6 เดอืน ในกำรเรยีนรูแ้ละสรำ้งรำยได ้โดยมี

รำยได้เฉลี่ย 50,000-250,000 บำทต่อเดือน ซึ่งขึ้นอยู่กับคุณภำพคอนเทนต์และกลยุทธ์
กำรตลำด เป้ำหมำยของครเีอเตอร์ส่วนใหญ่อยู่ที่ 150,000-300,000 บำทต่อเดอืน พร้อมแผน
ขยำยไปยงั Shopee Affiliate และ Lazada Affiliate เพื่อลดควำมเสีย่งและเพิม่โอกำสในกำร
สรำ้งรำยไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 

สรุปจำกขอ้มูลดำ้นประชำกรศำสตร ์ครเีอเตอรท์ีท่ ำ TikTok Affiliate มกัมอีำยุระหว่ำง 
22-35 ปี และมำจำกหลำกหลำยสำขำอำชีพ ทัง้พนักงำนประจ ำ ฟรีแลนซ์ นักศึกษำ และ        
ครเีอเตอรเ์ตม็เวลำ พบว่ำหลำยคนเริม่ต้นจำกกำรท ำเป็นอำชพีเสรมิก่อนจะขยบัขยำยไปสู่กำร
ท ำเป็นอำชพีหลกัเมื่อสำมำรถสรำ้งรำยได้ทีม่ ัน่คง โดยกำรท ำ TikTok Affiliate เป็นทีน่ิยมมำก
ขึ้นเนื่องจำกสำมำรถเริม่ต้นได้ง่ำย ไม่ต้องลงทุนสูง และมโีอกำสสร้ำงรำยได้ที่ดหีำกสำมำรถ
ผลิตคอนเทนต์ที่ตรงกลุ่มเป้ำหมำย อย่ำงไรก็ตำม ครีเอเตอร์ต้องมีกำรพัฒนำทักษะด้ำน
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กำรตลำดดิจิทลัอย่ำงต่อเนื่อง รวมถึงเรยีนรู้และปรบัตวัให้ทนักบัอลักอรทิึมของแพลตฟอร์ม
เพือ่ใหส้ำมำรถแขง่ขนัในตลำดทีม่คีวำมเปลีย่นแปลงอย่ำงรวดเรว็   

 
5.1.2 สรปุผลการสมัภาษณ์ 

วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 1 ของครีเอเตอรเ์พศชาย 
 จำกบทสมัภำษณ์ทีไ่ดศ้กึษำในมุมมองของครเีอเตอรเ์กี่ยวกบัวธิกีำรท ำ TikTok Affiliate
ของครเีอเตอรบ์นแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. ขัน้ตอนกำรเริม่ตน้ทีค่ลำ้ยคลงึกนั 
ครีเอเตอร์ทุกคนเริ่มจำกกำรสมคัรเข้ำร่วมโปรแกรม TikTok Shop Affiliate ผ่ำน 
TikTok Shop Creator Center โดยใหค้วำมส ำคญักบักำรศกึษำขอ้มูลเบื้องตน้เกี่ยวกบั
ระบบและนโยบำยกำรใช้งำนของ TikTok Affiliate เพื่อให้สำมำรถด ำเงนิงำนได้อย่ำง
ถูกตอ้งและมปีระสทิธภิำพ 

2. กำรศกึษำขอ้มลูจำกแหล่งขอ้มลูทีห่ลำกหลำย 
ผู้ให้ข้อมูลศึกษำข้อมูลจำกหลำยแหล่ง เช่น คอร์สออนไลน์ วดิีโอ YouTube TikTok 
Creator Center บทควำมด้ำนกำรตลำดดิจิทัล และกำรเข้ำร่วมกลุ่มคอมมูนิตี้บน 
Facebook เพื่อแลกเปลี่ยนควำมรู้และเรียนรู้จำกประสบกำรณ์ของครีเอเตอร์ที่     
ประสบควำมส ำเรจ็ 

3. กำรวเิครำะหต์ลำดและเลอืกสนิคำ้อย่ำงมกีลยุทธ์ 
ทุกคนให้ควำมส ำคญักับกำรวิเครำะห์ตลำดโดยใช้เครื่องมือ เช่น TikTok Trends 
TikTok Shop Best Seller และขอ้มูลจำกแพลตฟอร์มอื่น ๆ เพื่อเลอืกสนิค้ำที่มคีวำม
ต้องกำรสูงในตลำด โดยพจิำรณำจำกปัจจยัส ำคญั ไดแ้ก่ ค่ำคอมมชิชนั ควำมนิยมของ
สนิคำ้ รวีวิจำกผูใ้ชง้ำนจรงิ และควำมเหมำะสมกบักลุ่มเป้ำหมำยของตนเอง 

4. กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีส่อดคลอ้งกบักลุ่มเป้ำหมำย 
ครเีอเตอร์ทุกคนเลือกสร้ำงคอนเทนต์ที่ตอบโจทย์ควำมสนใจของกลุ่มผู้ติดตำม เช่น 
รวีวิอุปกรณ์เทคโนโลยสี ำหรบัวยัท ำงำน แกดเจต็ส ำหรบัคนรกักำรออกก ำลงักำย หรอื
ของใชใ้นบำ้นทีช่่วยอ ำนวยควำมสะดวก เนื้อหำคอนเทนต์มรีูปแบบทีห่ลำกหลำย เช่น 
กำรรวีวิแบบสำธติกำรใช้งำนจรงิ (Product Demo) กำรเปรยีบเทยีบสนิค้ำ (Product 
Comparison) กำรเล่ำเรื่องรำว (Storytelling) และคอนเทนต์แบบสัน้ทีเ่น้นดงึดูดควำม
สนใจภำยใน 3 วนิำทแีรก 
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5. กำรใชเ้ครื่องมอืและฟีเจอรข์อง TikTok อย่ำงเตม็ประสทิธภิำพ 
ผูใ้หข้อ้มูลทุกคนใชฟี้เจอรท์ี ่TikTok มใีห ้เช่น กำรปักตะกรำ้สนิคำ้ในคลปิวดิโีอ กำรใช้
เพลงยอดนิยม กำรใสแ่ฮชแทก็ทีเ่กีย่วขอ้งกบัสนิคำ้และก ำลงัเป็นเทรนด ์เพือ่เพิม่โอกำส
ในกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยใหม่ ๆ ไดม้ำกขึน้ 

6. กำรใชไ้ลฟ์สด (Live) เป็นเครื่องมอืสรำ้งยอดขำย 
ครเีอเตอร์ส่วนใหญ่ใช้ไลฟ์สดเป็นช่องทำงในกำรสร้ำงควำมสมัพนัธ์กบัผู้ชม โดยจะ
สำธติกำรใชส้นิคำ้แบบเรยีลไทม ์ตอบค ำถำมผูช้มทนัท ีและเสนอโปรโมชัน่พเิศษในไลฟ์ 
ซึง่มผีลต่อกำรเพิม่อตัรำกำรตดัสนิใจซือ้อย่ำงมนียัส ำคญั 

7. กำรใชโ้ฆษณำแบบเสยีเงนิ (Paid Ads) เสรมิกำรมองเหน็ 
บำงรำยเลือกใช้ TikTok Ads เพื่อโปรโมตวิดีโอที่มีศักยภำพในกำรสร้ำงยอดขำย 
โดยเฉพำะกำรใช ้Spark Ads ซึง่สำมำรถดงึดูดควำมสนใจจำกผูช้มไดด้ ีเพรำะเป็นกำร
โปรโมต (Promote) ผ่ำนคอนเทนตท์ีด่เูป็นธรรมชำตแิละไม่น่ำเป็นโฆษณำมำกเกนิไป 

8. กำรวำงแผนและควำมสม ่ำเสมอในกำรลงคอนเทนต์ 
ครเีอเตอรท์ุกคนมกีำรวำงแผนตำรำงโพสตค์อนเทนตอ์ย่ำงสม ่ำเสมอ โดยเฉลีย่โพสตว์นั
ละ 8-10 คลปิ ขึ้นอยู่กบัควำมสำมำรถในกำรผลติเนื้อหำ ซึ่งควำมสม ่ำเสมอนี้มผีลต่อ
อลักอรทิมึของ TikTok ในกำรดนัคอนเทนตไ์ปสูผู่ช้มมำกขึน้ 

9. กำรตดิตำมผลและวเิครำะหข์อ้มลูเพือ่น ำไปปรบัปรุง 
ทุกคนใช ้TikTok Shop Creator Center ในกำรตรวจสอบสถติ ิเช่นยอดววิ ยอดคลกิ
สนิคำ้ ยอดขำย และยอดค่ำคอมมชิชนั เพือ่น ำขอ้มลูไปวเิครำะหแ์ละปรบัปรุงรปูแบบ
คอนเทนตใ์หม้ปีระสทิธภิำพยิง่ขึน้ 

10. กำรบรหิำรเวลำและกำรพฒันำทกัษะสว่นบุคคล 
แมค้รเีอเตอรบ์ำงรำยจะมภีำระงำนประจ ำหรอืภำระครอบครวั แต่สำมำรถจดัสรรเวลำใน
กำรสรำ้งคอนเทนต์ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ นอกจำกนี้ยงัใหค้วำมส ำคญักบักำรพฒันำ
ทกัษะต่ำง ๆ เช่น กำรพูดหน้ำกลอ้ง กำรตดัต่อวดิโีอ และกำรน ำเสนอเพื่อใหค้อนเทนต์
มคีุณภำพและสำมำรถดงึดดูผูช้มไดด้ยีิง่ขึน้ 

สรุป วธิีกำรท ำนำยหน้ำ TikTok (TikTok Affiliate) มขีัน้ตอนและรูปแบบที่ครอบคลุมตัง้แต่
กำรศึกษำข้อมูล กำรเลือกสนิค้ำ กำรสร้ำงคอนเทนต์ กำรใช้ฟีเจอร์ต่ำง ๆ ของ TikTok กำร
วเิครำะหผ์ลลพัธ์ ไปจนถงึกำรพฒันำทกัษะส่วนบุคคลและกำรบรหิำรเวลำอย่ำงมปีระสทิธิภำพ 
ซึ่งกำรด ำเนินกำรทัง้หมดนี้มเีป้ำหมำยเพื่อเพิม่โอกำสในกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยและกระตุ้น
ยอดขำยใหไ้ดต้ำมเป้ำหมำยทีต่ ัง้ไว ้ทัง้นี้ ปัจจยัส ำคญัทีส่่งผลต่อควำมส ำเรจ็คอืควำมสม ่ำเสมอ
ในกำรสรำ้งคอนเทนต ์กำรเลอืกสนิคำ้ทีต่รงกบัควำมตอ้งกำรของผูบ้รโิภค และกำรมปีฏสิมัพนัธ์
กบัผูช้มอย่ำงต่อเนื่อง 
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วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 2 ของครีเอเตอรเ์พศชาย 
 จำกบทสมัภำษณ์ที่ได้ศึกษำในมุมมองของครีเอเตอร์เกี่ยวกับกำรสร้ำงรำยได้จำก 
TikTok Affiliate ของครเีอเตอร ์บนแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. กำรสรำ้งคอนเทนตร์วีวิสนิคำ้อย่ำงสม ่ำเสมอ 
ครเีอเตอร์ทุกคนให้ควำมส ำคญักบักำรสร้ำงคอนเทนต์รวีวิสนิค้ำที่เกี่ยวขอ้งกบัควำม
สนใจของกลุ่มเป้ำหมำย เช่น สนิค้ำแกดเจต็ อุปกรณ์กฬีำ และของใช้ในบ้ำน โดยใช้
รปูแบบกำรรวีวิทีก่ระชบัและเขำ้ใจงำ่ยเพือ่กระตุน้ควำมสนใจของผูช้มและเพิม่อตัรำกำร
คลกิซือ้สนิคำ้ผ่ำนลงิก ์Affiliate 

2. กำรเลอืกสนิคำ้ทีม่ศีกัยภำพในกำรขำยสงู 
กำรเลอืกสนิคำ้ทีไ่ดร้บัควำมนิยม มรีวีวิด ีและมรีำคำทีเ่ขำ้ถงึไดถู้กน ำมำใชเ้ป็นกลยุทธ์
หลกั สนิค้ำที่มรีำคำกลำง ๆ 500-1,500 บำท ถูกเลอืกเพรำะสอดคล้องกบัพฤตกิรรม
กำรซือ้ของผูช้ม ซึง่มแีนวโน้มทีจ่ะตดัสนิใจซือ้งำ่ยขึน้ 

3. กำรใชเ้ทคนิคใชค้ ำกระตุน้กำรตดัสนิใจ (Call to Action) เพือ่กระตุน้ยอดขำย 
ครเีอเตอร์ใช้ค ำเชญิชวนที่กระตุ้นให้ผูช้มด ำเนินกำรทนัท ีเช่น รบีกดซื้อก่อนของหมด 
หรอื ลดพเิศษวนันี้เท่ำนัน้ ซึ่งช่วยเพิม่อตัรำกำรคลกิเขำ้ไปดูสนิค้ำและเพิม่ยอดขำยได้
อย่ำงมนียัส ำคญั 

4. กำรใชฟี้เจอรไ์ลฟ์สด (Live) เพือ่สรำ้งกำรมสีว่นร่วมและเพิม่ยอดขำย 
ครเีอเตอร์หลำยคนใช้กำรไลฟ์สดเพื่อสำธิตกำรใช้งำนสินค้ำแบบเรียลไทม์และตอบ
ค ำถำมจำกผู้ชม ซึ่งวิธีนี้ ช่วยเพิ่มควำมน่ำเชื่อถือและสร้ำงปฏิสัมพันธ์ที่ดีกับ
กลุ่มเป้ำหมำย สง่ผลใหม้อีตัรำกำรซือ้สนิคำ้ผ่ำนไลฟ์สงูขึน้ 

5. กำรใชค้อนเทนตแ์บบ Before-After และกำรสำธติสนิคำ้ (Product Demo) 
กำรแสดงผลลพัธ์ก่อนและหลงัใชง้ำนสนิค้ำเป็นอกีหนึ่งกลยุทธ์ทีช่่วยใหผู้้ชมเหน็ควำม
แตกต่ำงและตดัสนิใจซื้อไดง้่ำยขึ้น โดยเฉพำะในหมวดหมู่สนิค้ำเพื่อสุขภำพและควำม
งำม 

6. กำรสรำ้งคอนเทนตซ์รีสีแ์ละใชค้อนเทนตท์ีต่่อเนื่อง 
ครเีอเตอรบ์ำงรำยเลอืกใชว้ธิกีำรท ำคอนเทนตแ์บบซรีสี ์เช่น 5 ไอเทม็ทีค่นท ำงำนต้องม ี
หรอื แกดเจต็ทีคุ่ม้ค่ำทีสุ่ดในปีนี้ ซึ่งช่วยใหผู้ช้มตดิตำมคอนเทนต์ในตอนต่อไปและเพิม่
โอกำสในกำรขำยสนิคำ้อย่ำงต่อเนื่อง 

7. กำรใชโ้ฆษณำแบบเสยีเงนิ (Paid Ads) เพือ่เสรมิกำรเขำ้ถงึ 
แมว้่ำกำรสรำ้งรำยไดส้่วนใหญ่จะมำจำกกำรโพสต์คอนเทนต์แบบ Organic Reach แต่ 
ครเีอเตอรบ์ำงรำยเลอืกใช ้TikTok Ads เพื่อโปรโมทวดิโีอที่มศีกัยภำพสูง ซึ่งช่วยเพิม่
ยอดววิและยอดขำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
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8. กำรใชแ้ฮชแทก็และเสยีงเพลงทีเ่ป็นเทรนด์ 
กำรใชแ้ฮชแทก็ยอดนิยมและเสยีงเพลงทีก่ ำลงัเป็นกระแสช่วยเพิม่โอกำสใหค้อนเทนต์
ถูกแสดงในหน้ำฟีด (For You Page) ซึง่สง่ผลโดยตรงต่อยอดววิและยอดขำย 

9. กำรตอบคอมเมนตแ์ละสรำ้งปฏสิมัพนัธก์บัผูช้ม 
กำรตอบคอมเมนต์อย่ำงรวดเร็วและสร้ำงคอนเทนต์ตอบกลับค ำถำมของผู้ชมเป็น     
กลยุทธ์ส ำคญัที่ช่วยเพิม่กำรมสี่วนร่วม (Engagement) และสร้ำงควำมสมัพนัธ์ที่ดกีบั
ผูต้ดิตำม สง่ผลใหผู้ช้มมแีนวโน้มในกำรตดัสนิใจซือ้สงูขึน้ 

10. กำรวเิครำะหผ์ลลพัธผ์่ำน TikTok Shop Creator Center 
ครเีอเตอร์ทุกคนให้ควำมส ำคญักบักำรตรวจสอบขอ้มูลสถติ ิเช่น จ ำนวนคลกิที่สนิค้ำ 
อตัรำกำรซื้อสนิค้ำ และยอดววิของวดิีโอเพื่อประเมนิผลและปรบัปรุงคอนเทนต์ให้มี
ประสทิธภิำพมำกขึน้ 

สรุป กำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ของครเีอเตอรเ์พศชำยทัง้ 5 คนมคีวำมหลำกหลำย
ทัง้ในด้ำนกำรเลอืกสนิค้ำ กำรใช้กลยุทธ์ในกำรสร้ำงคอนเทนต์ และกำรใช้ฟีเจอร์ของ TikTok 
อย่ำงเต็มประสทิธิภำพ ซึ่งล้วนเป็นปัจจยัส ำคญัที่ส่งผลให้เกิดรำยได้ที่มัน่คงและต่อเนื่องบน
แพลตฟอรม์ TikTok 
 
วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 3 ของครีเอเตอรเ์พศชาย 
จำกบทสมัภำษณ์ทีไ่ดศ้กึษำในมุมมองของครเีอเตอรเ์กี่ยวกบัปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ี่
มรีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. ควำมสม ่ำเสมอในกำรสรำ้งคอนเทนต์ 
ทุกคนให้ควำมส ำคญักบักำรโพสต์วดิโีออย่ำงต่อเนื่อง โดยมคีวำมถี่เฉลี่ยวนัละ 8-10 
คลปิ ควำมสม ่ำเสมอนี้ช่วยให้ระบบอลักอรทิมึของ TikTok ดนัคอนเทนต์ไปยงัผู้ชมได้
กวำ้งขึน้ ซึง่เป็นปัจจยัส ำคญัในกำรเพิม่กำรเขำ้ถงึและยอดขำย 

2. คุณภำพของคอนเทนตแ์ละรปูแบบกำรน ำเสนอ 
ครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็มกัใชว้ดิโีอทีม่คีุณภำพสูง ทัง้ในดำ้นภำพ เสยีง และกำร
ตดัต่อ โดยเน้นให้ข้อมูลกระชบั เข้ำใจง่ำยภำยใน 3-5 วินำทีแรก นอกจำกนี้กำรใช้
เทคนิคกำรเล่ำเรื่อง (Storytelling) กำรสำธติกำรใชง้ำนจรงิ (Product Demo) และกำร
รวีวิแบบเปรยีบเทยีบ (Comparison Review) ช่วยเพิม่ควำมน่ำสนใจและกระตุน้ใหผู้ช้ม
ตดัสนิใจซือ้ไดเ้รว็ขึน้ 

3. กำรเลอืกสนิคำ้ใหต้รงกบักลุ่มเป้ำหมำย 
ครเีอเตอร์ทุกคนให้ควำมส ำคญักบักำรเลอืกสนิค้ำที่ตอบโจทย์กลุ่มเป้ำหมำย โดยใช้
ข้อมูลจำก TikTok Shop Best Seller และกำรวิเครำะห์พฤติกรรมผู้บริโภค เช่น 
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เครื่องส ำอำง สนิคำ้ไอทสี ำหรบักลุ่มวยัท ำงำน อุปกรณ์กฬีำ เครื่องครวั หรอืสนิคำ้แฟชัน่
ส ำหรบัผูช้ำย กำรเลอืกสนิคำ้ทีอ่ยู่ในเทรนดแ์ละมโีปรโมชนัพเิศษช่วยเพิม่โอกำสในกำร
ขำยไดม้ำกขึน้ 

4. กำรมปีฏสิมัพนัธก์บัผูช้ม (Engagement) 
กำรตอบคอมเมนตอ์ย่ำงรวดเรว็ภำยใน 10-15 นำทแีรกหลงัจำกโพสตว์ดิโีอ รวมถงึกำร
ท ำวดิโีอตอบค ำถำมผู้ชมเป็นสิง่ที่ครเีอเตอร์ทุกคนใหค้วำมส ำคญั เนื่องจำก TikTok มี
กำรใหค้ะแนนคอนเทนตจ์ำกอตัรำกำรมสีว่นร่วมสงู กำรปฏสิมัพนัธอ์ย่ำงต่อเนื่องจงึช่วย
ใหค้อนเทนตถ์ูกโปรโมต (Promote) ไปยงัผูช้มกลุ่มใหม่ ๆ ไดด้ขีึน้ 

5. กำรใชฟี้เจอรข์อง TikTok อย่ำงเตม็ประสทิธภิำพ 
กำรใชเ้พลงทีเ่ป็นกระแส แฮชแทก็ยอดนิยม และฟีเจอรไ์ลฟ์สด (Live) เป็นปัจจยัที่ท ำ
ใหค้รเีอเตอรเ์พิม่ยอดขำยไดอ้ย่ำงชดัเจน โดยเฉพำะกำรไลฟ์สดซึ่งเปิดโอกำสใหส้ื่อสำร
กบัผูช้มแบบเรยีลไทม์โดยกำรแสดงสนิคำ้และใหโ้ปรโมชนั (Promotion) พเิศษระหว่ำง
ไลฟ์ ซึง่มผีลต่อกำรตดัสนิใจซือ้สงูกว่ำคอนเทนตป์กต ิ

6. กำรวำงแผนเวลำและกำรบรหิำรงำนอย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
แมบ้ำงคนจะท ำ TikTok Affiliate เป็นอำชพีเสรมิ แต่ครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็จะมี
กำรจดัสรรเวลำอย่ำงมีประสิทธิภำพ เช่น ถ่ำยวิดีโอส ำรองในวนัหยุดเพื่อลงโพสต์  
ระหว่ำงสปัดำห ์และใชเ้ครื่องมอืช่วยตัง้เวลำโพสต์ ท ำใหย้งัคงรกัษำควำมสม ่ำเสมอได้
แมม้เีวลำจ ำกดั 

7. กำรใชก้ลยุทธท์ำงกำรตลำดเพือ่กระตุน้ยอดขำย 
กำรปักตะกรำ้พรอ้มขอ้ควำมกระตุ้น เช่น รบีซื้อก่อนของหมด และกำรจดัท ำคอนเทนต์
แบบซีรสี์ เช่น 5 ไอเทม็ที่ผู้ชำยต้องม ีล้วนเป็นกลยุทธ์ที่เพิม่ Conversion Rate ได้ด ี
นอกจำกนี้บำงคนยงัใช ้TikTok Ads ในกำรโปรโมต (Promote) คลปิทีม่ศีกัยภำพ เพื่อ
ขยำยกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยใหม่ ๆ 

8. กำรพฒันำทกัษะสว่นบุคคลและกำรเรยีนรูอ้ย่ำงต่อเนื่อง 
ครเีอเตอร์ที่มรีำยได้สูงใหค้วำมส ำคญักบักำรพฒันำทกัษะ เช่น ฝึกกำรพูดให้มจีงัหวะ
เหมำะสม ศึกษำเทคนิคกำรตดัต่อใหม่ ๆ และอปัเดตเทรนด์สนิค้ำหรอืวธิีกำรตลำด
ล่ำสุดจำกแหล่งขอ้มลูต่ำง ๆ ทัง้ YouTube คอรส์ออนไลน์ และกลุ่มคอมมนูิตีอ้อนไลน์ 

9. กำรสรำ้งควำมน่ำเชื่อถอืและภำพลกัษณ์ทีเ่หมำะสม 
กำรเป็นตัวของตัวเองในคอนเทนต์ สร้ำงควำมจริงใจในกำรรีวิว และไม่พูดเกินจรงิ
เกี่ยวกบัสนิค้ำ ช่วยให้ผู้ชมไว้วำงใจและติดตำมในระยะยำว ซึ่งส่งผลต่อกำรขำยและ
ฐำนผูต้ดิตำมทีม่ ัน่คง 
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10. กำรมแีผนส ำรองและกำรขยำยช่องทำงรำยได ้
แม ้TikTok Affiliate จะเป็นแหล่งรำยไดห้ลกัของครเีอเตอร ์แต่ผูท้ีป่ระสบควำมส ำเรจ็จะ
ไม่พึง่พำแพลตฟอรม์เดยีว โดยมกีำรขยำยไปยงั Shopee Lazada และ YouTube เพื่อ
กระจำยควำมเสีย่ง และสรำ้งรำยไดท้ีย่ ัง่ยนืมำกขึน้ 

สรุป ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรเ์พศชำยทัง้ 5 คนมคีวำมสอดคลอ้งกนั โดยเน้นกำรท ำงำน
ที่มีแผนชดัเจน ใช้กลยุทธ์ทำงกำรตลำดอย่ำงมีประสิทธิภำพ และมีควำมใส่ใจในกำรสร้ำง
ควำมสมัพนัธ์กบัผูช้มอย่ำงต่อเนื่อง ซึ่งทัง้หมดนี้เป็นแนวทำงส ำคญัทีส่ำมำรถน ำไปประยุกต์ใช้
ในกำรท ำ TikTok Affiliate ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ไดอ้ย่ำงยัง่ยนื 
 
วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 4 ของครีเอเตอรเ์พศชาย 

 จำกบทสมัภำษณ์ทีไ่ดศ้กึษำในมุมมองของครเีอเตอรเ์กี่ยวกบัแนวทำงเสนอแนะใหก้บัผู้
ทีส่นใจท ำ TikTok Affiliate เพือ่สรำ้งรำยไดบ้นแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. เริม่จำกควำมสนใจและควำมถนดัของตนเอง 
เลอืกสนิคำ้ทีใ่ชจ้รงิหรอืสนใจเพือ่ใหร้วีวิมคีวำมจรงิใจและน่ำเชื่อถอื 

2. ก ำหนดกลุ่มเป้ำหมำยอย่ำงชดัเจน 
เขำ้ใจควำมตอ้งกำรของผูช้มเพือ่เลอืกสนิคำ้และรปูแบบคอนเทนตท์ีเ่หมำะสม 

3. สรำ้งคอนเทนตท์ีห่ลำกหลำยและมเีอกลกัษณ์  
เช่น รวีวิ Before-After คอนเทนตเ์ชงิแกปั้ญหำ หรอืคอนเทนตแ์บบสำธติกำรใชง้ำนจรงิ 

4. ใชฟี้เจอรข์อง TikTok ใหเ้ตม็ประสทิธภิำพ 
กำรใชเ้พลงฮติ กำรใสแ่ฮชแทก็ยอดนิยม และกำรท ำไลฟ์สดเพือ่สรำ้งกำรมสีว่นร่วม 

5. รกัษำควำมสม ่ำเสมอในกำรโพสต์ 
วำงแผนโพสต์อย่ำงน้อยวนัละ 5-10 คลิป โดยเลือกเวลำที่กลุ่มเป้ำหมำยใช้งำนมำก
ทีสุ่ด 

6. พฒันำทกัษะสว่นบุคคลอย่ำงต่อเนื่อง 
ฝึกฝนกำรพดู กำรตดัต่อ และกำรน ำเสนอเพือ่ใหค้อนเทนตน่์ำสนใจและมคีุณภำพสงูขึน้ 

7. ตดิตำมผลลพัธแ์ละปรบัปรุงกลยุทธ์ 
ใช้ข้อมูลจำก TikTok Shop Creator Center ในกำรวเิครำะห์และปรบัคอนเทนต์ให้
สอดคลอ้งกบัควำมตอ้งกำรของตลำด 

8. ขยำยช่องทำงรำยไดแ้ละสรำ้งแหล่งรำยไดส้ ำรอง 
เช่น กำรท ำ Affiliate บน Shopee Lazada เพิม่เตมิ 

9. เตรยีมแผนรบัมอืกบักำรเปลีย่นแปลงของแพลตฟอรม์ 



121 

 

เนื่องจำก TikTok มกีำรปรบัอลักอรทิึมบ่อย ควรมแีผนส ำรองในกำรเขำ้ถึงผู้ชมผ่ำน
ช่องทำงอื่น ๆ 
 

วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 1 ของครีเอเตอรเ์พศหญิง 

 จำกบทสมัภำษณ์ทีไ่ดศ้กึษำในมุมมองของครเีอเตอรเ์กี่ยวกบัวธิกีำรท ำ TikTok Affiliate
ของครเีอเตอรบ์นแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. กำรเริม่ตน้ดว้ยกำรสมคัร TikTok Shop Affiliate 
ครเีอเตอร์ทุกคนเริม่ต้นจำกกำรสมคัรเข้ำร่วมโปรแกรม TikTok Shop Affiliate ผ่ำน 
TikTok Shop Creator Center ซึง่เป็นกระบวนกำรทีไ่ม่ซบัซอ้น ใชเ้วลำไม่นำนและไม่มี
ค่ำใชจ่้ำยเริม่ตน้ ท ำใหส้ำมำรถเขำ้ถงึแพลตฟอรม์เพือ่โปรโมทสนิคำ้ไดท้นัท ี

2. กำรศกึษำขอ้มลูและหำควำมรูจ้ำกหลำกหลำยแหล่ง 
ครเีอเตอร์เพศหญงิส่วนใหญ่เรยีนรู้ผ่ำนแหล่งขอ้มูลที่หลำกหลำย เช่น คอร์สออนไลน์ 
YouTube บทควำมดำ้นกำรตลำดดจิทิลั และกลุ่ม Facebook Community ซึง่มกีำรแชร์
ประสบกำรณ์และเทคนิคที่ใช้ได้จรงิ รวมถงึบำงรำยศกึษำจำกครเีอเตอร์ (Creator) ที่            
ประสบควำมส ำเรจ็เพือ่ปรบัใชใ้หเ้ขำ้กบัสไตลข์องตนเอง 

3. กำรเลอืกสนิคำ้ทีเ่หมำะสมกบักลุ่มเป้ำหมำย 
ครเีอเตอรใ์หค้วำมส ำคญักบักำรเลอืกสนิคำ้ทีต่นเองมปีระสบกำรณ์ใชง้ำนจรงิหรอืสนิคำ้
ทีต่รงกบัควำมสนใจของผูต้ดิตำม เช่น เครื่องส ำอำง สกนิแคร ์ของใชใ้นบำ้น หรอืสนิคำ้
แฟชัน่ โดยค ำนึงถงึรำคำทีเ่ขำ้ถงึได ้มรีวีวิเชงิบวก และมคี่ำคอมมชิชัน่ทีคุ่ม้ค่ำ 

4. กำรวำงแผนสรำ้งคอนเทนตใ์หส้อดคลอ้งกบัพฤตกิรรมผูช้ม 
ครเีอเตอรเ์พศหญงินิยมสรำ้งคอนเทนต์รวีวิสนิคำ้แบบสัน้และกระชบั ควำมยำวเฉลีย่ไม่
เกนิ 30 วนิำท ีโดยเน้นกำรดงึดูดควำมสนใจในช่วง 3-5 วนิำทแีรก เทคนิคทีใ่ช ้ไดแ้ก่ 
กำรสำธติสนิคำ้ (Product Demo) กำรเปรยีบเทยีบก่อนใช้-หลงัใช ้(Before-After) และ
กำรเล่ำเรื่องรำวที่เกี่ยวข้องกับกำรแก้ปัญหำชีวิตประจ ำวัน (Problem-Solution 
Storytelling) 

5. กำรใชเ้ครื่องมอืและฟีเจอรบ์นแพลตฟอรม์ TikTok 
ครีเอเตอร์ทุกคนใช้ประโยชน์จำกฟีเจอร์ต่ำง ๆ เช่น กำรปักตะกร้ำสินค้ำ กำรใส่       
แฮชแทก็ยอดนิยม เพลงหรอืเอฟเฟกต์ทีก่ ำลงัเป็นกระแส เพื่อเพิม่โอกำสใหค้อนเทนต์
เขำ้ถงึผูช้มกลุ่มเป้ำหมำยไดก้วำ้งขึน้ 
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6. กำรใชก้ลยุทธไ์ลฟ์สดเพือ่กระตุน้ยอดขำย 
ครเีอเตอรห์ลำยรำยเลอืกใชก้ำรไลฟ์สดควบคู่กบักำรลงคลปิวดิโีอสัน้ โดยในไลฟ์สดจะ
เน้นกำรสำธิตสินค้ำ ตอบค ำถำมผู้ชมแบบเรียลไทม์ และมักมีกำรเสนอ โปรโมชัน 
(Promotion) พเิศษในระหว่ำงไลฟ์ ซึ่งช่วยเพิม่อตัรำกำรตดัสนิใจซื้อได้สูงขึ้นอย่ำงมี
นยัส ำคญั 

7. กำรใชก้ลยุทธก์ำรตลำดดว้ยโปรโมชนั (Promotion) และโคด้สว่นลด 
กำรกระตุ้นยอดขำยผ่ำนขอ้ควำมกระตุ้นกำรซื้อ เช่น กดตะกร้ำตอนนี้รบัส่วนลดเพิ่ม 
หรอื โปรโมชนั (Promotion) วนันี้เท่ำนัน้ เป็นอกีหนึ่งเทคนิคทีค่รเีอเตอรเ์พศหญงิใชใ้น
กำรเพิม่ Conversion Rate 

8. กำรตดิตำมและวเิครำะหผ์ลลพัธอ์ย่ำงสม ่ำเสมอ  
ครเีอเตอร์เพศหญิงให้ควำมส ำคญักบักำรวเิครำะห์ขอ้มูลผ่ำน TikTok Shop Creator 
Center โดยตรวจสอบยอดววิ อตัรำกำรคลิกตะกร้ำ และยอดขำยจำกแต่ละคลปิเพื่อ
น ำไปปรบัปรุงคอนเทนตใ์นครัง้ถดัไป 

9. กำรสรำ้งควำมสมัพนัธก์บัผูต้ดิตำมเพือ่เสรมิสรำ้งควำมน่ำเชื่อถอื 
กำรตอบคอมเมนต ์กำรท ำคลปิตอบค ำถำมผูช้ม และกำรสรำ้งควำมรูส้กึใกลช้ดิผ่ำนกำร
พูดคุยในไลฟ์สด มผีลต่อกำรสร้ำงควำมไว้วำงใจและกำรตดัสนิใจซื้อของผู้ชมอย่ำงมี
นยัส ำคญั 

10. กำรพฒันำตนเองอย่ำงต่อเนื่องเพื่อรบักำรเปลีย่นแปลงของแพลตฟอรม์ 
ครเีอเตอร์เพศหญิงทุกคนตระหนักถงึควำมเปลี่ยนแปลงของอลักอรทิึม TikTok และ
พฤตกิรรมผูใ้ช ้จงึมกีำรตดิตำมเทรนดใ์หม่ ๆ อยู่เสมอ ทัง้ในดำ้นกำรน ำเสนอคอนเทนต์ 
รูปแบบกำรถ่ำยท ำ และกำรใช้เครื่องมอืสนับสนุน เช่น แอปพลเิคชนัตดัต่อวดิโีอ เพื่อ
เพิม่คุณภำพคอนเทนต์ 

สรุป TikTok Affiliate ส ำหรบัครเีอเตอร์เพศหญิงมขี ัน้ตอนที่ชดัเจนและมกีำรวำงแผนที่เป็น
ระบบ โดยมุ่งเน้นกำรเขำ้ใจกลุ่มเป้ำหมำย สร้ำงคอนเทนต์ที่ตอบโจทย์ควำมต้องกำรของผูช้ม 
และใช้ฟีเจอร์ของ TikTok อย่ำงเต็มประสทิธิภำพเพื่อเพิม่โอกำสในกำรสร้ำงรำยได้และกำร
เตบิโตบนแพลตฟอรม์อย่ำงยัง่ยนื 
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วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 2 ของครีเอเตอรเ์พศหญิง 

 จำกบทสมัภำษณ์ที่ได้ศึกษำในมุมมองของครีเอเตอร์เกี่ยวกับกำรสร้ำงรำยได้จำก 
TikTok Affiliate ของครเีอเตอร ์บนแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. กำรรวีวิสนิคำ้แบบตรงไปตรงมำและจรงิใจ 
ครเีอเตอร์เพศหญิงมกัเลือกรวีวิสนิค้ำที่ตนเองเคยใช้จรงิหรอืมีประสบกำรณ์ตรงกับ
สนิคำ้เพื่อสรำ้งควำมน่ำเชื่อถอื ซึ่งรูปแบบกำรรวีวิจะเน้นกำรสำธติคุณสมบตัสินิคำ้และ
แสดงผลลพัธแ์บบ Before-After เพือ่ใหผู้ช้มตดัสนิใจซือ้ไดง้ำ่ยขึน้ 

2. กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีต่รงกบัควำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำย 
ครเีอเตอร์ส่วนใหญ่จะเน้นคอนเทนต์ที่เกี่ยวขอ้งกบักลุ่มผู้ชมหลกั เช่น สนิค้ำเกี่ยวกบั
ควำมงำม แฟชัน่ ของใช้ในบ้ำน หรอืของใช้ส ำหรบันักเรยีนและนักศกึษำ ซึ่งตรงกบั
ควำมต้องกำรของผูช้มเป้ำหมำย ส่งผลใหม้อีตัรำกำรคลกิ (Click-Through Rate) และ
ยอดขำยสงูขึน้ 

3. กำรใชโ้ปรโมชนั (Promotion) และโคด้สว่นลดกระตุน้ยอดขำย 
ครีเอเตอร์มกัใช้กลยุทธ์แทรกโค้ดส่วนลดหรือโปรโมชัน (Promotion) พิเศษในค ำ
บรรยำยวดิโีอหรอืระหว่ำงไลฟ์สด เช่น ลดเพิม่ 10% เฉพำะวนันี้ หรอื แจกโคด้ส่วนลด
พเิศษเฉพำะผูช้มไลฟ์ ซึง่ช่วยเร่งกำรตดัสนิใจซือ้ของผูช้มไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

4. กำรไลฟ์สดขำยสนิคำ้ (Live Commerce) 
กำรไลฟ์สดถือเป็นเครื่องมือส ำคญัในกำรเพิ่มยอดขำย ครีเอเตอร์จะใช้เวลำในกำร
พูดคุย ตอบค ำถำม และสำธติวธิใีชส้นิคำ้แบบเรยีลไทม ์ท ำใหเ้กดิควำมใกลช้ดิกบัผูช้ม
และกระตุ้นให้ผู้ชมตดัสนิใจซื้อได้เร็วขึ้น โดยครเีอเตอร์บำงรำยสำมำรถสร้ำงรำยได้
มำกกว่ำ 50% ของรำยไดท้ัง้หมดจำกกำรไลฟ์สด 

5. กำรใชเ้สยีงเพลง เทรนด ์และฟีเจอรข์อง TikTok อย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
ครเีอเตอร์ที่ประสบควำมส ำเร็จจะเลอืกใช้เพลงและเทรนด์ที่ก ำลงัได้รบัควำมนิยมบน 
TikTok เพื่อใหว้ดิโีอมโีอกำสถูกดนัไปยงัผูช้มในวงกวำ้งมำกขึน้ นอกจำกนี้ยงัใชฟี้เจอร์
ต่ำง ๆ เช่น แฮชแท็กยอดนิยม (Trending Hashtags) และฟิลเตอร์เพื่อเพิ่มควำม
น่ำสนใจใหก้บัคอนเทนต ์

6. กำรวำงแผนโพสตค์อนเทนตอ์ย่ำงมรีะบบ 
ครเีอเตอรเ์พศหญงิหลำยคนมกีำรวำงแผนกำรโพสต์อย่ำงชดัเจน โดยเลอืกช่วงเวลำที่
กลุ่มเป้ำหมำยใชง้ำน TikTok มำกทีสุ่ด เช่น ช่วงเยน็หลงัเลกิงำนหรอืวนัหยุดสุดสปัดำห ์
พร้อมทัง้ก ำหนดควำมถี่ในกำรโพสต์อย่ำงสม ่ำเสมอเพื่อรกัษำกำรมองเห็นและกำรมี
สว่นร่วม 
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7. กำรท ำคอนเทนตแ์บบซรีสีแ์ละตอนต่อเนื่อง 
ครเีอเตอร์บำงคนใช้กลยุทธ์กำรท ำคอนเทนต์แบบซีรสี์ เช่น 5 ไอเท็มที่ต้องมสี ำหรบั
นักศกึษำ หรอื ของใชใ้นบำ้นทีช่วีติคุณขำดไม่ได ้ซึ่งช่วยสรำ้งควำมน่ำสนใจและท ำให้
ผูช้มรอตดิตำมคอนเทนตต์อนถดัไป เพิม่โอกำสในกำรขำยต่อเนื่องไดม้ำกขึน้ 

8. กำรใชโ้ฆษณำแบบเสยีเงนิ (Paid Ads) ร่วมกบัคอนเทนตป์กต ิ
แมว้่ำครเีอเตอรส์่วนใหญ่จะพึง่พำกำรเขำ้ถงึแบบออรแ์กนิก (Organic Reach) แต่บำง
คนเลอืกใช ้TikTok Ads หรอืกำร Boost Post ส ำหรบัวดิโีอทีม่ศีกัยภำพสงูเพือ่เพิม่กำร
มองเหน็และกระตุน้ยอดขำยไดอ้ย่ำงรวดเรว็ 

9. กำรมปีฏสิมัพนัธก์บัผูช้มและกำรสรำ้งชุมชนผูต้ดิตำม 
กำรตอบคอมเมนต์ กำรท ำคลิปตอบค ำถำม และกำรไลฟ์สดพูดคุยกบัผู้ชมช่วยสร้ำง
ควำมสมัพนัธ์ที่ดีระหว่ำงครีเอเตอร์และผู้ติดตำม ซึ่งไม่เพียงแต่เพิ่มกำรมีส่วนร่วม 
(Engagement) เท่ำนัน้ แต่ยงัช่วยสรำ้งควำมภกัด ี(Loyalty) และเพิม่โอกำสในกำรขำย
ซ ้ำได ้

10. กำรเลอืกสนิคำ้ทีม่อีตัรำค่ำคอมมชิชนัสงูและเป็นทีต่อ้งกำรของตลำด 
ครเีอเตอรจ์ะพจิำรณำอตัรำค่ำคอมมชิชนัและควำมนิยมของสนิคำ้ในกำรตดัสนิใจเลอืก
สนิค้ำมำรวีวิ โดยสนิค้ำที่ให้ค่ำคอมมชิชนัสูงในหมวดหมู่ยอดนิยม เช่น เครื่องส ำอำง 
สกนิแคร ์และอุปกรณ์ไอท ีจะช่วยเพิม่รำยไดต้่อคลปิใหส้งูขึน้อย่ำงชดัเจน 

สรุป ครเีอเตอร์เพศหญิงที่ประสบควำมส ำเร็จในกำรสร้ำงรำยได้จำก TikTok Affiliate มกีำร
วำงแผนและใชก้ลยุทธ์ทีห่ลำกหลำย โดยใหค้วำมส ำคญักบักำรเลอืกสนิคำ้ กำรสรำ้งคอนเทนต์
ทีเ่ขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย กำรใชฟี้เจอรข์องแพลตฟอรม์อย่ำงมปีระสทิธภิำพ รวมถงึกำรสือ่สำรกบั
ผู้ติดตำมอย่ำงใกล้ชิด ซึ่งทัง้หมดนี้ล้วนเป็นปัจจัยส ำคัญที่ส่งผลต่อกำรเพิ่มรำยได้และ
ควำมส ำเรจ็บนแพลตฟอรม์ TikTok อย่ำงยัง่ยนื 
 
วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 3 ของครีเอเตอรเ์พศหญิง 

 จำกบทสมัภำษณ์ที่ได้ศึกษำในมุมมองของครเีอเตอร์เกี่ยวกับปัจจยัควำมส ำเร็จของ    
ครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญั
ดงันี้ 

1. ควำมสม ่ำเสมอในกำรสรำ้งคอนเทนต์ 
ครเีอเตอรเ์พศหญงิใหค้วำมส ำคญักบักำรโพสตค์อนเทนตอ์ย่ำงต่อเนื่อง โดยเฉลีย่วนัละ 
5-10 คลิป เนื่องจำกอัลกอริทึมของ TikTok ให้ควำมส ำคัญกับผู้ใช้งำนที่มีควำม
เคลื่อนไหวสม ่ำเสมอ ซึง่ช่วยเพิม่โอกำสในกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยไดม้ำกขึน้ 
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2. กำรเลอืกสนิคำ้และกลุ่มเป้ำหมำยทีช่ดัเจน 
ครเีอเตอรส์่วนใหญ่เลอืกสนิคำ้ทีเ่กี่ยวขอ้งกบัควำมสนใจและควำมถนัดของตนเอง เช่น 
เครื่องส ำอำง ของใชใ้นบำ้น หรอืสนิคำ้แฟชัน่ เพือ่ใหส้ำมำรถรวีวิไดอ้ย่ำงเป็นธรรมชำติ
และน่ำเชื่อถอื กำรก ำหนดกลุ่มเป้ำหมำยทีช่ดัเจนช่วยใหค้อนเทนต์ตรงใจผูช้มและเพิม่
อตัรำกำรคลกิทีม่ำกขึน้ 

3. กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีน่่ำสนใจและสอดคลอ้งกบัเทรนด์ 
ครเีอเตอรใ์ชเ้ทคนิคในกำรสรำ้งคอนเทนต์ทีส่อดคลอ้งกบัเทรนด์ เช่น กำรใชเ้พลงยอด
นิยม กำรท ำคอนเทนต์แบบ Before-After หรอืกำรเปรยีบเทยีบสนิคำ้ ซึง่สำมำรถดงึดูด
ควำมสนใจไดต้ัง้แต่ 3 วนิำทแีรกของคลปิ ช่วยเพิม่เวลำในกำรรบัชมและ Engagement 
Rate 

4. กำรมปีฏสิมัพนัธก์บัผูช้มอย่ำงต่อเนื่อง 
กำรตอบคอมเมนต์และท ำวดิโีอตอบค ำถำมของผูต้ดิตำมเป็นกลยุทธ์ส ำคญัทีช่่วยสร้ำง
ควำมสมัพนัธ์ที่ดกีบัผู้ชม และกระตุ้นให้เกดิกำรตดัสนิใจซื้อ ครเีอเตอร์บำงคนใช้กำร
ไลฟ์สดเพือ่ตอบค ำถำมแบบเรยีลไทมแ์ละโปรโมต (Promote) สนิคำ้ในเวลำเดยีวกนั ซึง่
ช่วยเพิม่ยอดขำยไดอ้ย่ำงชดัเจน 

5. คุณภำพของวดิโีอและกำรตดัต่อ 
ครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็มกัใหค้วำมส ำคญักบัคุณภำพของวดิโีอ ทัง้ในดำ้นภำพ 
เสยีง และกำรตดัต่อ โดยใช้แอปพลิเคชนัที่ช่วยให้คลิปมคีวำมน่ำสนใจและดูเป็นมือ
อำชพี เช่น CapCut และ InShot ซึ่งท ำใหค้อนเทนต์มคีวำมโดดเด่นและเพิม่โอกำสใน
กำรถูกแชรต์่อ 

6. ทกัษะกำรน ำเสนอและบุคลกิภำพของครเีอเตอร์ 
บุคลกิภำพทีเ่ป็นมติรและกำรพูดน ำเสนอทีก่ระชบัช่วยใหผู้้ชมรูส้กึผูกพนักบัครเีอเตอร์
มำกขึน้ ผูท้ีม่นี ้ำเสยีงชดัเจน ใชภ้ำษำงำ่ย ๆ และมคีวำมเป็นธรรมชำตมิกัจะไดร้บัควำม
สนใจและสรำ้งยอดขำยไดด้กีว่ำผูท้ีม่กีำรน ำเสนอทีด่เูป็นทำงกำรเกนิไป 

7. กำรวเิครำะหข์อ้มลูและปรบักลยุทธอ์ย่ำงสม ่ำเสมอ 
ครเีอเตอรจ์ะตรวจสอบสถติกิำรเขำ้ถงึ ยอดววิ และยอดขำยจำก TikTok Shop Creator 
Center เพื่อน ำมำวเิครำะห์และปรบัปรุงคอนเทนต์ ตวัอย่ำงเช่น หำกวดิโีอใดมีกำรมี
สว่นร่วม (Engagement) สงูจะถูกน ำไปต่อยอดเพือ่สรำ้งคอนเทนตใ์นรปูแบบทีค่ลำ้ยกนั 

8. กำรไลฟ์สดและกำรสรำ้งประสบกำรณ์ตรงใหก้บัผูช้ม 
ครีเอเตอร์เพศหญิงหลำยคนเลือกใช้กำรไลฟ์สดเป็นเครื่องมือส ำคัญในกำรสร้ำง
ยอดขำย เพรำะสำมำรถแสดงคุณสมบตัสินิค้ำ ตอบค ำถำม และมอบสทิธพิเิศษให้กบั
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ผู้ชมได้ทนัท ีซึ่งช่วยเพิม่อตัรำกำรซื้อสนิค้ำได้มำกกว่ำกำรโพสต์คลิปรวีวิเพยีงอย่ำง
เดยีว 

9. กำรใชเ้ครอืขำ่ยและควำมร่วมมอืกบัครเีอเตอรค์นอื่น ๆ 
กำรท ำคอนเทนต์ร่วมกบัครเีอเตอรท์ีม่ฐีำนผูต้ดิตำมใกลเ้คยีงกนัช่วยขยำยฐำนผูช้มและ
เพิม่โอกำสในกำรเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยใหม่ ๆ ซึง่เป็นกลยุทธท์ีไ่ดร้บัควำมนิยมและสร้ำง
ผลลพัธเ์ชงิบวกต่อยอดขำยอย่ำงมนียัส ำคญั 

สรุป ครเีอเตอร์เพศหญิงที่มีรำยได้สูงจำกกำรท ำ TikTok Affiliate บนแพลตฟอร์ม TikTok 
จะต้องมีกำรวำงแผนอย่ำงรอบคอบในกำรเลือกสินค้ำ สร้ำงคอนเทนต์ที่สอดคล้องกับ
กลุ่มเป้ำหมำย มคีวำมสม ่ำเสมอในกำรเผยแพร่เนื้อหำ รวมถงึกำรพฒันำทกัษะส่วนบุคคลและ
กำรใช้เครื่องมอืทำงกำรตลำดอย่ำงเต็มประสทิธภิำพ ซึ่งปัจจยัเหล่ำนี้ล้วนมบีทบำทส ำคญัต่อ
ควำมส ำเรจ็ในระยะยำวของครเีอเตอรบ์นแพลตฟอรม์ TikTok Affiliate 
 
วิเคราะห์เน้ือหาตามวตัถปุระสงคข์้อท่ี 4 ของครีเอเตอรเ์พศหญิง 

 จำกบทสมัภำษณ์ทีไ่ดศ้กึษำในมุมมองของครเีอเตอรเ์กีย่วกบัแนวทำงเสนอแนะใหก้บั ผู้
ทีส่นใจท ำ TikTok Affiliate เพือ่สรำ้งรำยไดบ้นแพลตฟอรม์ TikTok พบว่ำมปีระเดน็ส ำคญัดงันี้ 

1. เริม่ตน้จำกควำมถนดัและควำมสนใจสว่นตวั 
กำรเลือกสนิค้ำที่ตรงกับควำมสนใจหรอืไลฟ์สไตล์ของตนเองจะท ำให้กำรสร้ำงคอน
เทนต์มคีวำมน่ำเชื่อถือและสอดคล้องกับบุคลิกภำพของครเีอเตอร์ ซึ่งส่งผลให้ผู้ชม
เชื่อมัน่และตดัสนิใจซื้อตำมไดง้่ำยขึน้ เช่น กำรรวีวิเครื่องส ำอำงจำกผูท้ีใ่ชจ้รงิ หรอืของ
ใชใ้นบำ้นทีค่รเีอเตอรใ์ชอ้ยู่ประจ ำ 

2. วเิครำะหต์ลำดและเลอืกสนิคำ้ทีม่ศีกัยภำพสงู 
กำรศกึษำแนวโน้มตลำดผ่ำนเครื่องมอือย่ำง TikTok Shop Best Seller หรอืกำรสงัเกต
จำกครเีอเตอรค์นอื่นที่ประสบควำมส ำเรจ็เป็นสิง่ส ำคญั ควรเลอืกสนิคำ้ทีม่รีวีวิด ีรำคำ
จบัตอ้งได ้และมโีปรโมชนั (Promotion) หรอืสว่นลดเพือ่กระตุน้กำรซือ้ 

3. สรำ้งคอนเทนตท์ีด่งึดดูควำมสนใจภำยใน 3 วนิำทแีรก 
เนื่องจำกผูช้ม TikTok มพีฤตกิรรมกำรเลื่อนคลปิอย่ำงรวดเรว็ กำรสรำ้งคอนเทนต์ที่มี
ภำพเปิดน่ำสนใจหรอืกำรพูดน ำที่กระชบัจะช่วยให้คนดูอยู่นำนขึ้น เช่น กำรใช้ค ำพูด
ดึงดูดใจ เช่น ถ้ำคุณมีปัญหำแบบนี้ ต้องดูคลิปนี้ หรือกำรโชว์ Before-After อย่ำง
ชดัเจน 

4. ใชค้อนเทนตห์ลำกหลำยเพือ่เพิม่กำรมสีว่นร่วม (Engagement) 
ครเีอเตอรค์วรสลบักำรรวีวิสนิคำ้แบบสัน้ กำรท ำวดิโีอเปรยีบเทยีบสนิคำ้ (Comparison) 
และกำรใชเ้รื่องเล่ำ (Storytelling) เพื่อไม่ใหค้อนเทนต์ซ ้ำกนัจนเกนิไป นอกจำกนี้กำร
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ท ำวดิโีอแบบซรีสี ์เช่น 5 ไอเทม็ทีต่้องมสี ำหรบันักเรยีน จะช่วยดงึดูดใหผู้ช้มรอตดิตำม
คลปิถดัไป 

5. ไลฟ์สดเพือ่กระตุน้กำรขำยแบบเรยีลไทม ์
กำรไลฟ์สดช่วยให้ผู้ชมสำมำรถสอบถำมรำยละเอียดสนิค้ำแบบทนัทีและสร้ำงควำม
ใกลช้ดิกบัครเีอเตอร ์ซึ่งส่งผลใหผู้ช้มรูส้กึผูกพนัและเพิม่โอกำสในกำรตดัสนิใจซื้อ โดย
กำรปักตะกรำ้สนิคำ้ระหว่ำงไลฟ์จะเพิม่ควำมสะดวกใหผู้ซ้ือ้กดสัง่ไดท้นัที 

6. ใสใ่จกำรตอบคอมเมนตแ์ละสรำ้งปฏสิมัพนัธก์บัผูช้ม 
ควรตอบคอมเมนต์ภำยใน 1 ชัว่โมงหลังโพสต์เพรำะช่วงนี้ เป็นเวลำที่ TikTok จะ
วเิครำะห์กำรมสี่วนร่วม (Engagement) ของโพสต์ กำรตอบดว้ยวดิโีอ (Video Reply) 
จะช่วยเพิม่กำรมองเหน็และสรำ้งควำมประทบัใจใหผู้ช้มรูส้กึว่ำครเีอเตอรใ์หค้วำมส ำคญั
กบัค ำถำมของพวกเขำ 

7. ใชเ้พลงและแฮชแทก็ทีก่ ำลงัเป็นกระแส 
กำรใช้เพลงฮติหรอืแฮชแทก็ที่ตรงกบัเทรนด์จะท ำให้คลปิมโีอกำสถูกดนัไปยงัผู้ชมวง
กวำ้งขึน้ เช่น แฮชแทก็ #ของมนัตอ้งม ีหรอื #รวีวิของใชท้ีค่วรม ีซึง่ช่วยเพิม่ยอดววิและ
อตัรำกำรคลกิเขำ้ไปดตูะกรำ้สนิคำ้ 

8. รกัษำควำมสม ่ำเสมอในกำรลงคลปิ 
กำรโพสต์คอนเทนต์อย่ำงสม ่ำเสมออย่ำงน้อยวนัละ 8-10 คลิป จะท ำให้บัญชีมีกำร
เคลื่อนไหวอย่ำงต่อเนื่องและ TikTok มแีนวโน้มจะดนัคอนเทนต์ของครเีอเตอรใ์หไ้ปถงึ
กลุ่มเป้ำหมำยมำกขึน้ 

9. พฒันำทกัษะสว่นบุคคลและปรบักลยุทธต์ำมขอ้มลูวเิครำะห์ 
ครเีอเตอรค์วรฝึกฝนทกัษะกำรพูดใหน่้ำสนใจ ศกึษำกำรตดัต่อวดิโีอ และตดิตำมขอ้มูล
สถิติใน TikTok Shop Creator Center เพื่อน ำมำปรบัปรุงเนื้อหำให้ตรงกับควำม
ตอ้งกำรของผูช้มมำกขึน้ 

10. ขยำยช่องทำงรำยไดแ้ละสรำ้งแผนส ำรอง 
ไม่ควรพึ่งพำ TikTok Affiliate เพยีงช่องทำงเดยีวเท่ำนัน้ แต่ควรพจิำรณำขยำยไปยงั
แพลตฟอร์ม  อื่น ๆ เช่น Shopee Affiliate และ Lazada Affiliate หรอืสร้ำงช่องทำง
รำยไดเ้พิม่เตมิจำก YouTube Shorts และ Instagram Reels เพือ่กระจำยควำมเสีย่งใน
กรณีทีย่อดขำยจำก TikTok ลดลง 

สรุป กำรประสบควำมส ำเรจ็จำกกำรท ำ TikTok Affiliate ตอ้งอำศยัควำมเขำ้ใจในกลุ่มเป้ำหมำย 
กำรสร้ำงคอนเทนต์ที่มคีุณภำพและสอดคล้องกบัเทรนด์ รวมถงึควำมสม ่ำเสมอในกำรลงคลปิ
และกำรพฒันำตนเองอย่ำงต่อเนื่อง ครเีอเตอรเ์พศหญงิทีป่ระสบควำมส ำเรจ็มจุีดเด่นคอืกำรใช้
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ควำมเป็นธรรมชำตแิละกำรรวีวิอย่ำงจรงิใจ จงึสรำ้งควำมเชื่อมัน่และกระตุ้นกำรตดัสนิใจซื้อของ
ผูช้มไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

ตารางท่ี 5.1 ผลกำรวเิครำะห์ข้อมูลตำมวตัถุประสงค์ของครีเอเตอร์เพศชำยและครีเอเตอร์   
เพศหญงิ 

วตัถปุระสงค ์ มุมมองครีเอเตอรเ์พศชาย มุมมองครีเอเตอรเ์พศหญิง 
1. เพือ่ศกึษำวธิกีำรท ำ
TikTok Affiliate ของครเีอ
เตอรบ์นแพลตฟอรม์ TikTok 

วธิกีำรเริม่ต้นท ำ TikTok 
Affiliate มขีัน้ตอนคลำ้ยคลงึ
กนั คอืกำรศกึษำขอ้มลู
เบือ้งตน้เกีย่วกบัระบบ 
TikTok Shop กำรสมคัรเขำ้
ร่วมโปรแกรม TikTok 
Affiliate และกำรเรยีนรูจ้ำกค
รเีอเตอรต์น้แบบ แหล่งขอ้มูล
ทีใ่ชศ้กึษำไดแ้ก่ บทควำม
ออนไลน์ คอรส์ออนไลน์ 
YouTube และกลุ่มชุมชนบน 
Facebook ซึง่เป็นแหล่งที่
ช่วยใหเ้ขำ้ใจเทคนิคและแนว
ทำงกำรสรำ้งคอนเทนต ์
นอกจำกนี้ ทุกคนให้
ควำมส ำคญักบักำรศกึษำ
พฤตกิรรมผูบ้รโิภคและเท
รนดข์องแพลตฟอรม์เพือ่
ผลติคอนเทนตท์ีต่รงใจ
กลุ่มเป้ำหมำย 

กำรเริม่ตน้ท ำ TikTok 
Affiliate มขีัน้ตอนที่
คลำ้ยคลงึกนั เริม่จำกกำร
สมคัรเขำ้ร่วมโปรแกรม 
TikTok Shop Creator 
Center ศกึษำขอ้มลูผ่ำน
แหล่งต่ำง ๆ เช่น คอรส์ออน
ไลน์ บทควำม YouTube 
และกลุ่ม Facebook เพือ่ท ำ
ควำมเขำ้ใจระบบ กำรปัก
ตะกรำ้ และกำรเลอืกสนิคำ้ที่
เหมำะสม ทัง้นี้แต่ละครเีอ
เตอรจ์ะเน้นกำรทดลองโพสต์
คอนเทนตร์วีวิสนิคำ้ในหมวด
ทีต่นถนดั เช่น สนิคำ้บวิตี ้
สนิคำ้แม่และเดก็ ของใชใ้น
บำ้น หรอือุปกรณ์กำรเรยีน 
โดยจะเลอืกใชร้ปูแบบคอน
เทนตท์ีต่รงกบักลุ่มเป้ำหมำย 
เช่น วดิโีอรวีวิแบบ Before-
After กำรสำธติกำรใชง้ำน
จรงิ หรอืกำรเล่ำเรื่อง 
(Storytelling) เพือ่เพิม่ควำม
น่ำสนใจและกำรมสีว่นร่วม
ของผูช้ม 
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ตารางท่ี 5.1 ตำรำงผลกำรวเิครำะหต์ำมวตัถุประสงคข์องครเีอเตอรเ์พศชำยและครเีอเตอร์   

เพศหญงิ (ต่อ)  

วตัถปุระสงค ์ มุมมองครีเอเตอรเ์พศชาย มุมมองครีเอเตอรเ์พศหญิง 
2. เพือ่ศกึษำวธิกีำรสรำ้ง
รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate 
ของครเีอเตอร ์บน
แพลตฟอรม์ TikTok  

ใชว้ธิสีรำ้งรำยไดโ้ดยกำรผลติ
คอนเทนตท์ีห่ลำกหลำย 
ไดแ้ก่ กำรรวีวิสนิคำ้ กำรท ำ
คอนเทนตใ์หค้วำมรู ้กำรไลฟ์
สดเพือ่ขำยสนิคำ้ และกำร
สรำ้งวดิโีอสัน้ทีด่งึดดูควำม
สนใจภำยใน 3 วนิำทแีรก กล
ยุทธท์ีใ่ชเ้พิม่ยอดขำย
ประกอบดว้ย:1. กำรปัก
ตะกรำ้สนิคำ้: ใชแ้คปชนัก
ระตุน้ เช่น กดซือ้ก่อนของ
หมด 2. กำรท ำคอนเทนต์
ตำมกระแส: ใชเ้พลงฮติและ
แฮชแทก็ทีเ่กี่ยวขอ้งกบัเท
รนด์ปัจจุบนั 3. กำรใชโ้ปรโม
ชนัจ ำกดัเวลำ: เช่น ลดรำคำ
วนัน้ีวนัเดยีว เพือ่กระตุน้ให้
ผูช้มตดัสนิใจซือ้ทนัท ี
4. กำรไลฟ์สดและตอบ
ค ำถำมแบบเรยีลไทม:์ ซึง่
เพิม่ควำมน่ำเชื่อถอืและมผีล
ต่อกำรตดัสนิใจซือ้ของผูช้ม
อย่ำงชดัเจน 
 

ใชว้ธิกีำรสรำ้งรำยไดห้ลกัคอื
กำรรวีวิสนิคำ้ กำรไลฟ์สด
ขำยสนิคำ้ และกำรใชฟี้เจอร์
ปักตะกรำ้เพือ่กระตุน้กำรซื้อ 
โดยเน้นกำรสรำ้งคอนเทนต์
ใหส้อดคลอ้งกบัพฤตกิรรม
ของผูบ้รโิภค เช่น สนิคำ้รำคำ
ย่อมเยำ สนิคำ้ทีก่ ำลงัเป็น
กระแส และสนิคำ้ทีม่โีปรโม
ชนั (Promotion) พเิศษ 
ส ำหรบักำรเพิม่ยอดขำย    
ครเีอเตอรบ์ำงรำยใชก้ลยุทธ์
รวีวิ เช่น 5 ไอเทม็ทีต่อ้งม ี
กำรท ำคอนเทนตต์อบคอม
เมนต ์หรอืกำรแจกโคด้
สว่นลดในไลฟ์สด ซึง่ท ำให ้
Conversion Rate เพิม่ขึน้
อย่ำง 
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ตารางท่ี 5.1 ตำรำงผลกำรวเิครำะหต์ำมวตัถุประสงคข์องครเีอเตอรเ์พศชำยและครเีอเตอร ์  

เพศหญงิ (ต่อ) 

วตัถปุระสงค ์ มุมมองครีเอเตอรเ์พศชาย มุมมองครีเอเตอรเ์พศหญิง 
3. เพือ่ศกึษำปัจจยั
ควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ี่
มรีำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok 
Affiliate บนแพลตฟอรม์ 
TikTok 

ปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็
ในกำรท ำ TikTok Affiliate มี
ดงันี้ 
1. เวลำและควำมสม ่ำเสมอ: 
ครเีอเตอรท์ีป่ระสบ
ควำมส ำเรจ็ใชเ้วลำ 4-10 
ชัว่โมงต่อวนัในกำรถ่ำยท ำ 
ตดัต่อ และตอบคอมเมนต ์
โดยใหค้วำมส ำคญักบักำรโพ
สตอ์ย่ำงต่อเนื่องเพือ่ใหบ้ญัชี
มกีำรมสีว่นร่วม 
(Engagement) สงู 
2. บุคลกิภำพและควำม
น่ำเชื่อถอื: ผูใ้หข้อ้มลูระบุว่ำ
บุคลกิภำพทีเ่ป็นมติร จรงิใจ 
และตรงไปตรงมำมผีลต่อกำร
ตดัสนิใจซือ้ของผูช้ม 
3. ทกัษะสว่นบุคคล: กำรพูด
ทีก่ระชบั กำรตดัต่อวดิโีอที่
ดงึดดู และกำรใชมุ้มกลอ้งที่
น่ำสนใจ ช่วยเพิม่อตัรำกำรดู
จนจบและเพิม่ยอดขำย 
4. กำรตดิตำมผลลพัธ:์ ทุก
คนใช ้TikTok Shop Creator 
Center เพือ่ตดิตำมยอดคลกิ 
อตัรำกำรซือ้ และวเิครำะห์
ขอ้มลูเพือ่ปรบัปรุงคอนเทนต์
5. กำรพฒันำตนเองอย่ำง
ต่อเนื่อง: ครเีอเตอรท์ุกคน
ลงทุนกบักำรเรยีนรู ้เช่น เขำ้
ร่วมคอรส์ออนไลน์ 

ปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมส ำเรจ็
ในกำรท ำ TikTok Affiliate มี
ดงันี้ 
1. ควำมสม ่ำเสมอในกำร
โพสตค์อนเทนต:์ ทุกคนเน้น
กำรโพสตอ์ย่ำงน้อยวนัละ    
5-10 คลปิเพือ่รกัษำกำร
มองเหน็ของอลักอรทิมึ 
TikTok 
2. คุณภำพคอนเทนต:์ กำร
ถ่ำยท ำและตดัต่อทีม่ี
คุณภำพสงู กำรใชเ้สยีงฮติ 
กำรท ำคอนเทนตส์ัน้กระชบั
ใน 3 วนิำทแีรกช่วยดงึดูด
ผูช้มไดด้ ี
3. ควำมเขำ้ใจกลุ่มเป้ำหมำย: 
ครเีอเตอรเ์ลอืกสนิคำ้และ
เนื้อหำทีต่อบโจทยก์ลุ่มผูช้ม 
เช่น นกัศกึษำจะรวีวิสนิคำ้
เรยีนด ีๆ คุณแม่จะรวีวิของ
ใชเ้ดก็ ฯลฯ 
4. กำรมปีฏสิมัพนัธก์บัผูช้ม: 
กำรตอบคอมเมนต ์กำรท ำ
คลปิตอบค ำถำม และกำร
ไลฟ์สดช่วยสรำ้ง
ควำมสมัพนัธแ์ละเพิม่โอกำส
ในกำรปิดกำรขำย 
5. กำรพฒันำทกัษะสว่น
บุคคล: เช่น ทกัษะกำรพดู 
กำรน ำเสนอทีน่่ำเชื่อถอื  
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ตารางท่ี 5.1 ตำรำงผลกำรวเิครำะหต์ำมวตัถุประสงคข์องครเีอเตอรเ์พศชำยและครเีอเตอร ์  

เพศหญงิ (ต่อ) 

วตัถปุระสงค ์ มุมมองครีเอเตอรเ์พศชาย มุมมองครีเอเตอรเ์พศหญิง 
4. เพือ่เป็นแนวทำง
เสนอแนะใหก้บัผูท้ีส่นใจท ำ 
TikTok Affiliate เพือ่สรำ้ง
รำยไดบ้นแพลตฟอรม์ 
TikTok 

แนวทำงทีเ่ป็นประโยชน์แก่
ผูส้นใจท ำ TikTok Affiliate 
ดงันี้ 
1. เริม่ตน้จำกกำรศกึษำ
พฤตกิรรมผูบ้รโิภค: ท ำ
ควำมเขำ้ใจว่ำกลุ่มเป้ำหมำย
ตอ้งกำรอะไร และผลติคอน
เทนตใ์หต้รงใจพวกเขำ 
ผลติคอนเทนตท์ีด่งึดดู
ภำยใน 3 วนิำทแีรก: ใชค้ ำ
โปรย ค ำถำม หรอืภำพที่
น่ำสนใจเพือ่หยุดสำยตำผูช้ม 
2. ใชโ้ปรโมชนัเพือ่เร่งกำร
ตดัสนิใจซือ้: เช่น กำรท ำ
คอนเทนต ์"ของดรีำคำถูก
วนัน้ีวนัเดยีว หรอื ของใกล้
หมดแลว้ เพือ่สรำ้งควำม
รบีเร่ง 
3. สรำ้งควำมสมัพนัธก์บั
ผูต้ดิตำม: ตอบคอมเมนต์
และท ำคอนเทนตต์อบ
ค ำถำมผูช้ม ซึ่งจะช่วยเพิม่
กำรมสีว่นร่วม 
(Engagement) และยอดขำย 
4. ขยำยช่องทำงรำยได:้ 
พจิำรณำท ำ Affiliate บน
แพลตฟอรม์อื่น ๆ เช่น 
Shopee และ Lazada เพือ่
เพิม่ควำมมัน่คงของรำยได้ 
 

แนวทำงทีเ่ป็นประโยชน์แก่
ผูส้นใจท ำ TikTok Affiliate 
ดงันี้ 
1. เริม่ตน้จำกสนิคำ้ทีถ่นดั: 
เลอืกสนิคำ้ทีใ่ชจ้รงิ หรอือยู่ใน
ควำมสนใจของกลุ่มผูช้ม เช่น 
สนิคำ้บวิตีส้ ำหรบั     ครเีอ
เตอรส์ำยควำมงำม  
2. สรำ้งคอนเทนตท์ี่
หลำกหลำยและมเีอกลกัษณ์: 
ท ำคอนเทนตแ์บบ Before-
After How-to เพือ่สรำ้งควำม
น่ำสนใจและใหผู้ช้มรอตดิตำม
ต่อเนื่อง 
3. ใชฟี้เจอรท์ี ่TikTok 
สนบัสนุน: เช่น กำรใชเ้สยีงที่
เป็นเทรนด ์กำรใสแ่ฮชแทก็
ยอดนิยม และกำรท ำไลฟ์สด
เพือ่ตอบค ำถำม 
4. พฒันำตนเองอย่ำง
สม ่ำเสมอ: ลงคอรส์เรยีน
เพิม่เตมิ และเรยีนรูจ้ำก 
Creator  
5. เตรยีมแผนส ำรองและ
ขยำยช่องทำงรำยได:้ ไม่ควร
พึง่พำ TikTok เพยีงอย่ำง
เดยีว แต่ควรขยำยไปยงั 
Shopee Lazada หรอืสรำ้ง
คอรส์สอนท ำคอนเทนตเ์พือ่
ควำมมัน่คงของรำยไดใ้น
ระยะยำว 
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5.2 อภิปรายผล 

 จากผลการศกึษาปัจจยัความส าเรจ็ของครเีอเตอรท์ีม่รีายไดจ้ากการท า TikTok Affiliate  

บนแพลตฟอรม์ TikTok ผูว้จิยัน ามาอภปิรายผลตามวตัถุประสงค ์ดงันี้ 

วตัถปุระสงค์ข้อท่ี 1 เพื่อศึกษาวิธีการท า TikTok Affiliate ของครีเอเตอร์ใน
แพลตฟอรม์ TikTok 

จำกกำรศกึษำวธิกีำรท ำ TikTok Affiliate พบว่ำครเีอเตอร์เพศชำยและครเีอเตอร์เพศ
หญงิมแีนวทำงในกำรด ำเนินงำนทีค่ลำ้ยคลงึกนัในแง่ของกระบวนกำรหลกั แต่มคีวำมแตกต่ำง
ในกลยุทธ์บำงดำ้น โดยกระบวนกำรท ำ TikTok Affiliate สำมำรถแบ่งออกเป็น 5 ขัน้ตอนหลกั 
ไดแ้ก่ 

1. กำรสมคัรและดำวน์โหลดแอปพลเิคชนั TikTok Shop 
ก่อนเริม่ต้น ครเีอเตอร์ต้องดำวน์โหลดและตดิตัง้แอปพลิเคชนั TikTok Shop Seller 

Center จำกนัน้สมคัรสมำชกิโดยใช้บญัช ีTikTok ของตนเอง พร้อมทัง้อนุญำตให้ระบบเขำ้ถงึ
ขอ้มูลที่จ ำเป็น ตำมขอ้ก ำหนดของแพลตฟอร์ม นอกจำกนี้ จ ำเป็นต้องกรอกขอ้มูลส่วนตวัให้
ครบถ้วน รวมถงึอปัโหลดเอกสำรยนืยนัตวัตน เช่น บตัรประจ ำตวัประชำชน หรอืขอ้มูลบญัชี
ธนำคำร เพือ่ใหส้ำมำรถรบัเงนิค่ำคอมมชิชนัได้ สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ Kotler & Armstrong 
(2021) ที่กล่ำวว่ำ Affiliate Marketing เป็นกลยุทธ์ทำงกำรตลำดที่ใช้กำรแนะน ำสนิค้ำผ่ำน
ช่องทำงดจิทิลั โดยผูท้ ำ Affiliate จะไดร้บัค่ำคอมมชิชนัตำมยอดขำยทีเ่กดิขึน้ ซึง่แสดงใหเ้หน็ว่ำ 
TikTok Affiliate เป็นระบบที่เอื้อต่อกำรสร้ำงรำยได้โดยใช้แพลตฟอร์มโซเชียลมีเดียที่มี
ประสทิธภิำพ 

2. กำรเขำ้ร่วม TikTok Affiliate Program 
เมื่อสมคัร TikTok Shop ส ำเรจ็ ครเีอเตอรส์ำมำรถเขำ้ร่วม TikTok Affiliate Program 

ไดโ้ดยไปทีเ่มนู "ตลำดสนิคำ้" (Product Marketplace) ใน TikTok Shop และเลอืกสมคัรเขำ้ร่วม
โปรแกรม ซึ่งเดิมที TikTok ก ำหนดให้ผู้สมคัรต้องมีผู้ติดตำมขัน้ต ่ำ 1,000 คน แต่ปัจจุบัน
สำมำรถสมคัรได้โดยไม่มีเงื่อนไขดงักล่ำว สอดคล้องกับงำนวิจยัของ  Kaplan & Haenlein 
(2010) อธบิำยว่ำแพลตฟอรม์โซเชยีลมเีดยีมบีทบำทส ำคญัในกำรช่วยใหค้รเีอเตอรส์รำ้งรำยได้
ผ่ำน Affiliate Marketing โดยอำศยักำรสรำ้งควำมไวว้ำงใจกบักลุ่มเป้ำหมำย 

3. กำรเลอืกสนิคำ้และกลุ่มเป้ำหมำย 
ครเีอเตอร์สำมำรถเลอืกสนิค้ำที่ต้องกำรโปรโมตจำก TikTok Shop โดยพจิำรณำจำก

ปัจจยั เช่น ค่ำคอมมชิชนั ควำมนิยมของสนิคำ้ และควำมสอดคลอ้งกบักลุ่มเป้ำหมำย โดยสนิคำ้
ที่ได้รบัควำมนิยมสูงมกัเป็นสนิค้ำแฟชัน่ เครื่องส ำอำง และสนิค้ำไลฟ์สไตล์ นอกจำกนี้ ครเีอ
เตอร์ควรศกึษำพฤตกิรรมของผู้ตดิตำม เพื่อเลอืกสนิค้ำที่เหมำะสม สอดคล้องกบัแนวคดิของ 
Aday Marketing (2024) ที่กล่ำวว่ำ TikTok Affiliate เป็นช่องทำงสร้ำงรำยได้ที่ไม่ต้องใช้เงนิ
ลงทุนสูง ขอเพยีงผลติคอนเทนต์ที่มคีุณภำพและตรงกบักลุ่มเป้ำหมำยก็สำมำรถสร้ำงรำยได้    
ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 
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4. กำรสรำ้งเนื้อหำเพือ่โปรโมตสนิคำ้ 
กำรสรำ้งเนื้อหำทีด่งึดูดและมปีระสทิธภิำพเป็นปัจจยัส ำคญัในกำรท ำ TikTok Affiliate 

ครเีอเตอรส์ำมำรถใชร้ปูแบบเน้ือหำทีห่ลำกหลำย เช่น 
 1. รวีวิสนิคำ้ (Product Review) ใหข้อ้มลูเกีย่วกบัคุณภำพและจุดเด่นของ 

  สนิคำ้ 
 2. วดีโีอสำธติวธิกีำรใชง้ำน (How-To Video) แสดงวธิใีชผ้ลติภณัฑอ์ย่ำง 

  ถูกตอ้ง 
 3. Challenge หรอืเนื้อหำทีส่รำ้งปฏสิมัพนัธ์กบัผูต้ดิตำม เพื่อกระตุ้นกำรมสีว่น

  ร่วมของกลุ่มเป้ำหมำย 
 
5. กำรใชเ้ครื่องมอืทำงกำรตลำดของ TikTok 
TikTok มฟีีเจอรส์ ำหรบัช่วยเพิม่ประสทิธภิำพของกำรโปรโมตสนิคำ้ เช่น 
 1. กำรตดิตัง้ลงิก ์Affiliate บนหน้ำโปรไฟล ์เพือ่ใหผู้ต้ดิตำมสำมำรถเขำ้ถงึ 

  สนิคำ้ไดส้ะดวก 
 2. กำรเพิม่ตะกร้ำสนิค้ำในวดิีโอ (Shopping Bag Icon) เพื่อให้ผู้ชมสำมำรถ

  สัง่ซือ้ไดท้นัท ี
 3. กำรใชโ้ฆษณำ TikTok Ads เพื่อเพิม่กำรมองเหน็ของคอนเทนต์และกระตุ้น

  ยอดขำย สอดคลอ้งกบัแนวคดิของ ForeToday (2023) ทีก่ล่ำวว่ำ TikTok  
  Affiliate สำมำรถเป็นแหล่งรำยไดแ้บบ Passive Income ไดห้ำกมกีำรวำงแผน
  และใชก้ลยุทธท์ำงกำรตลำดทีเ่หมำะสม 

6. กำรวเิครำะหผ์ลและปรบัปรุงกลยุทธ์ 
TikTok Shop ม ีTikTok Shop Dashboard ทีช่่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถตดิตำมผลลพัธ์

ของกำรท ำ TikTok Affiliate ได้ เช่น ยอดขำย อตัรำกำรคลกิ (CTR) และจ ำนวนค ำสัง่ซื้อ ซึ่ง
ช่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถปรบักลยุทธก์ำรตลำดใหม้ปีระสทิธภิำพมำกขึน้ นอกจำกนี้ ครเีอเตอร์
ควรวเิครำะห์คอมเมนต์และฟีดแบ็กจำกผู้ตดิตำม เพื่อน ำมำพฒันำคอนเทนต์ให้ตรงกบัควำม
ตอ้งกำรของกลุ่มเป้ำหมำยมำกขึน้ 

สรุปไดว้่ำวธิกีำรท ำ TikTok Affiliate เป็นกระบวนกำรทีต่้องอำศยัควำมเขำ้ใจเกี่ยวกบั
แพลตฟอรม์ TikTok และกำรใชเ้ครื่องมอืทำงกำรตลำดอย่ำงมปีระสทิธภิำพ โดยเริม่ตน้จำกกำร
ดำวน์โหลดและสมคัร TikTok Shop จำกนัน้เขำ้ร่วมโปรแกรม TikTok Affiliate เลอืกสนิค้ำให้
เหมำะสม สรำ้งคอนเทนต์ทีด่งึดูดใจ และใชเ้ครื่องมอืต่ำง ๆ ของ TikTok เพื่อเพิม่โอกำสในกำร
ขำย นอกจำกนี้ ครีเอเตอร์ต้องวิเครำะห์ผลลัพธ์และปรบัปรุงกลยุทธ์อย่ำงต่อเนื่อง เพื่อให้
สำมำรถสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ไดอ้ย่ำงต่อเนื่อง สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ Kaplan & 
Haenlein (2010) ทีก่ล่ำวว่ำ กำรสรำ้งควำมไวว้ำงใจกบักลุ่มเป้ำหมำยเป็นกุญแจส ำคญัในกำร
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ท ำ Affiliate Marketing ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ ซึ่งเป็นแนวทำงทีส่อดคลอ้งกบั TikTok Affiliate 
อย่ำงชดัเจน 

 
วตัถปุระสงค์ข้อท่ี 2 เพื่อศึกษาวิธีการสร้างรายได้จาก TikTok Affiliate ของ       

ครีเอเตอร ์บนแพลตฟอรม์ TikTok 
ผลกำรวเิครำะห์ขอ้มูลเกี่ยวกบัปัจจยัควำมส ำเร็จของครเีอเตอร์ที่มรีำยได้จำกกำรท ำ 

TikTok Affiliate ไดเ้ปิดเผยถงึปัจจยัทีส่ ำคญัหลำยประกำรทีม่อีทิธพิลต่อกำรประสบควำมส ำเรจ็
ของครเีอเตอร์ในแพลตฟอร์ม TikTok ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มที่ได้รบัควำมนิยมสูงในปัจจุบนั โดย
กำรวิเครำะห์จะครอบคลุมถึงปัจจัยต่ำง ๆ ที่ช่วยส่งเสริมกำรเติบโตของรำยได้จำกกำรท ำ 
TikTok Affiliate ในสว่นของครเีอเตอร ์โดยจะเน้นถงึกำรสรำ้งแบรนดส์ว่นบุคคล ควำมสม ่ำเสมอ
ในกำรผลติเนื้อหำ กำรใชเ้ครื่องมอืวเิครำะหข์อ้มลู และกำรเขำ้ใจในพฤตกิรรมของกลุ่มเป้ำหมำย 
ซึง่ทัง้หมดนี้มบีทบำทส ำคญัในกำรสรำ้งฐำนลูกคำ้ทีม่ ัน่คงและเพิม่ยอดขำยอย่ำงต่อเนื่องดงันี้ 

1. กำรรวีวิสนิคำ้ (Product Review) 
กำรรวีวิสนิคำ้เป็นกลยุทธห์ลกัของ TikTok Affiliate โดยเนื้อหำทีไ่ดร้บัควำมนิยมมกัเป็นกำรรวีวิ
แบบลองใชจ้รงิ (Hands-on Review) ทีแ่สดงผลลพัธ์ชดัเจน เช่น กำรเปรยีบเทยีบก่อนและหลงั
ใชส้นิคำ้ (Before-After) กำรทดสอบคุณสมบตัติ่ำงๆ และกำรใหค้ะแนนผลติภณัฑ ์กำรรวีวิที่ดี
ควรมเีนื้อหำกระชบั เขำ้ใจง่ำย ใชภ้ำษำทีเ่ขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย และมอีงคป์ระกอบภำพที่ดงึดูด 
เช่น กำรซูมให้เหน็เนื้อสมัผสั กำรใช้แสงที่เหมำะสม และกำรน ำเสนอแบบเป็นกนัเองกำรรวีวิ
สนิคำ้ (Product Review)กำรรวีวิสนิคำ้เป็นกลยุทธห์ลกัของ TikTok Affiliate โดยเนื้อหำทีไ่ดร้บั
ควำมนิยมมกัเป็นกำรรวีวิแบบลองใชจ้รงิ (Hands-on Review) ทีแ่สดงผลลพัธช์ดัเจน เช่น กำร
เปรียบเทียบก่อนและหลังใช้สนิค้ำ (Before-After) กำรทดสอบคุณสมบัติต่ำงๆ และกำรให้
คะแนนผลติภณัฑ์ กำรรวีวิที่ดคีวรมเีนื้อหำกระชบั เขำ้ใจง่ำย ใช้ภำษำที่เขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำย 
และมอีงค์ประกอบภำพที่ดงึดูด เช่น กำรซูมให้เหน็เนื้อสมัผสั กำรใช้แสงที่เหมำะสม และกำร
น ำเสนอแบบเป็นกันเอง สอดคล้องกับงำนวิจยัของ Kaplan & Haenlein (2010) กล่ำวว่ำ       
ครเีอเตอรท์ีส่ำมำรถสรำ้งควำมไวว้ำงใจกบักลุ่มเป้ำหมำยไดด้ ีจะสำมำรถเพิม่โอกำสในกำร ปิด
กำรขำยผ่ำนกำรท ำ Affiliate Marketing ได ้และงำนวจิยัของ Kotler & Armstrong (2021) ยงั
ชีใ้หเ้หน็ว่ำ กำรใช ้Affiliate Marketing เป็นกำรตลำดแบบดจิทิลัทีช่่วยใหผู้ท้ ำ Affiliate ไดร้บัค่ำ
คอมมชิชนัจำกยอดขำย ซึง่แนวทำงน้ีใชไ้ดผ้ลอย่ำงดใีนแพลตฟอรม์อย่ำง TikTok 
 2. กำรสรำ้งคอนเทนต ์(Content Creation) 
 กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีน่่ำสนใจและแตกต่ำงเป็นปัจจยัส ำคญัในกำรดงึดูดผูช้ม ครเีอเตอร์
ควรเลอืกแนวทำงที่เหมำะสมกบัตนเอง เช่น กำรให้ควำมรู้เกี่ยวกบัผลติภณัฑ์ (Educational 
Content) กำรน ำเสนอสนิคำ้ในรูปแบบบนัเทงิ (Entertainment) หรอืกำรสรำ้งเนื้อหำทีเ่กีย่วขอ้ง
กบัไลฟ์สไตล์ของผู้บรโิภค (Lifestyle Content) สอดคล้องแนวคดิของ ForeToday (2023) ที่
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กล่ำวว่ำกำรท ำ TikTok Affiliate มขีอ้ดตีรงที่ไม่ต้องลงทุนสนิค้ำเอง และสำมำรถสร้ำงรำยได้
แบบ Passive Income ได ้หำกสรำ้งคอนเทนตท์ีด่งึดดูและเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยไดง้่ำย 

3. กำรไลฟ์สดขำยสนิคำ้ (Live Selling) 
Live Selling เป็นช่องทำงที่มปีระสทิธภิำพในกำรสร้ำงยอดขำยบน TikTok เนื่องจำก

ช่วยใหผู้ข้ำยสำมำรถตอบค ำถำมและสำธติกำรใชง้ำนสนิคำ้แบบเรยีลไทมไ์ด ้ครเีอเตอรท์ีใ่ชว้ธินีี้
มกัประสบควำมส ำเรจ็จำกกำรใช้กลยุทธ์ เช่น กำรปักตะกร้ำสนิค้ำ (Pin to Cart) ควบคู่ไปกบั
โปรโมชนัพเิศษในช่วงไลฟ์ เช่น กำรลดรำคำส ำหรบัผูท้ีซ่ื้อภำยในระยะเวลำทีก่ ำหนด (Limited-
time Offers) 

4. กำรสรำ้งควำมร่วมมอืกบัแบรนด ์(Brand Collaboration) 
กำรร่วมมอืกบัแบรนด์เป็นอกีช่องทำงหนึ่งในกำรสรำ้งรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate โดย

แบรนด์มกัเลอืกครเีอเตอรท์ี่มฐีำนผูต้ดิตำมตรงกบักลุ่มเป้ำหมำยของตน ครเีอเตอรส์ำมำรถรบั
ค่ำคอมมิชชันจำกกำรขำยสินค้ำ หรือได้รับค่ำตอบแทนในรูปแบบของสปอนเซอร์ชิป 
(Sponsorship) สอดคล้องกบัแนวคดิของ Aday Marketing (2024) กล่ำวว่ำ TikTok Affiliate 
เป็นช่องทำงที่ช่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถสร้ำงรำยได้ผ่ำนกำรโปรโมตสนิค้ำโดยไม่จ ำเป็นต้องมี
เงนิลงทุนสงู เพยีงแค่สรำ้งคอนเทนตท์ีม่คีุณภำพและสอดคลอ้งกบักลุ่มเป้ำหมำย กส็ำมำรถเพิม่
โอกำสในกำรท ำรำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

5. กำรใชแ้ฮชแทก็และเพลงทีเ่ป็นเทรนด ์(Trend Utilization) 
กำรใช้แฮชแทก็ที่ก ำลงัเป็นกระแส (Trending Hashtags) และเสยีงเพลงที่ได้รบัควำม

นิยมสำมำรถช่วยใหว้ดิโีอเขำ้ถงึผูช้มไดม้ำกขึน้ TikTok ใชอ้ลักอรทิมึทีใ่หค้วำมส ำคญักบัเนื้อหำ
ทีเ่กี่ยวขอ้งกบัเทรนด์ในขณะนัน้ กำรเลอืกใชเ้พลงทีก่ ำลงัเป็นทีน่ิยม หรอืกำรใชเ้สยีงบรรยำยที่
น่ำสนใจจะช่วยเพิม่ Engagement และท ำใหค้อนเทนต์มโีอกำสขึน้หน้ำ For You Page (FYP) 
มำกขึน้ 

6. กำรเลอืกสนิคำ้ทีต่รงกบักลุ่มเป้ำหมำย 
กำรเลือกสินค้ำที่ตรงกับกลุ่มเป้ำหมำยเป็นปัจจัยส ำคัญที่มีผลต่อควำมส ำเร็จของ 

TikTok Affiliate ครเีอเตอรค์วรพจิำรณำปัจจยัต่ำงๆ เช่น ควำมต้องกำรของตลำด กระแสควำม
นิยม และคุณภำพของสินค้ำ นอกจำกนี้ ควรศึกษำพฤติกรรมผู้บริโภคผ่ำน TikTok Shop 
Creator Marketplace หรอืรวีวิจำกผู้ใช้จรงิ เพื่อให้มัน่ใจว่ำสนิค้ำมคีุณภำพดีและตอบโจทย์
ควำมตอ้งกำรของกลุ่มเป้ำหมำย 

 
วตัถปุระสงค์ข้อท่ี 3 เพื่อศึกษาปัจจยัความส าเรจ็ของครีเอเตอร์ท่ีมีรายได้จาก

การท า TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok 
ผลกำรวเิครำะหข์อ้มูล กำรศกึษำปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีม่รีำยไดจ้ำกกำรท ำ 

TikTok Affiliate บนแพลตฟอรม์ TikTok ไดเ้ปิดเผยถงึปัจจยัทีส่ ำคญัหลำยประกำรที่มอีทิธพิล
ต่อกำรประสบควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ัง้เพศชำยและเพศหญงิในแพลตฟอรม์ TikTok ซึง่เป็น
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แพลตฟอร์มที่ได้รบัควำมนิยมสูงในปัจจุบนั โดยกำรวเิครำะห์จะครอบคลุมถึงปัจจยัต่ำง ๆ ที่
ช่วยสง่เสรมิกำรเตบิโตของรำยไดจ้ำกกำรท ำ TikTok Affiliate บน TikTok ในสว่นของครเีอเตอร์
เพศชำยและเพศหญิง โดยจะเน้นถึงกำรสร้ำงแบรนด์ส่วนบุคคล ควำมสม ่ำเสมอในกำรผลิต
เนื้อหำ กำรใช้เครื่องมือวิเครำะห์ข้อมูล และกำรเข้ำใจในพฤติกรรมของกลุ่มเป้ำหมำย ซึ่ง
ทัง้หมดน้ีมบีทบำทส ำคญัในกำรสรำ้งฐำนลูกคำ้ทีม่ ัน่คงและเพิม่ยอดขำยอย่ำงต่อเนื่องดงันี้ 

1. ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรเ์พศชำยและเพศหญงิ 
ครีเอเตอร์เพศชำยที่ประสบควำมส ำเร็จในกำรท ำ TikTok Affiliate มักมีหลำย

องคป์ระกอบทีช่่วยเสรมิสรำ้งผลลพัธท์ีด่ ีปัจจยัหลกั ๆ ไดแ้ก่ 
1. กำรสรำ้งแบรนดส์ว่นบุคคล (Know Your Personal Brand) 
กำรสรำ้งแบรนด์สว่นบุคคลทีช่ดัเจนและมเีอกลกัษณ์ เป็นหน่ึงในปัจจยัทีม่อีทิธพิลอย่ำง

ยิง่ในกำรท ำ TikTok Affiliate ไม่ว่ำจะเป็นครเีอเตอรเ์พศชำยหรอืเพศหญงิ กำรสรำ้งตวัตนที่มี
ควำมน่ำเชื่อถอืและโดดเด่นท ำให้ผูต้ดิตำมรูส้กึเชื่อมัน่และพรอ้มที่จะตดิตำมคอนเทนต์หรอืซื้อ
สนิค้ำผ่ำนลิงก์ Affiliate ของครเีอเตอร์ กำรเขำ้ใจและก ำหนดลกัษณะของแบรนด์ส่วนบุคคล 
เช่น ค่ำนิยมและควำมเชีย่วชำญ จะช่วยเพิม่กำรรบัรูแ้ละกำรเชื่อมโยงกบักลุ่มเป้ำหมำยไดด้ขีึน้
ซึ่งสอดคลอ้งในงำนวจิยัของ ดำณี ทรงศริเิดช (2559) พบว่ำกำรสรำ้งภำพลกัษณ์ที่ชดัเจนของ
อนิฟลูเอนเซอรม์ผีลโดยตรงต่อกำรรบัรูแ้ละพฤตกิรรมกำรซื้อของและงำนวจิยัของ Smith et al. 
(2020) ทีศ่กึษำเกี่ยวกบักำรสรำ้งแบรนด์ส่วนบุคคลในแพลตฟอรม์ออนไลน์ พบว่ำ ครเีอเตอรท์ี่
มีแบรนด์ส่วนบุคคลที่ชัดเจนและสอดคล้องกับควำมต้องกำรของกลุ่มเป้ำหมำยมีโอกำส   
ประสบควำมส ำเรจ็มำกขึ้น โดยแบรนด์ส่วนบุคคลที่แขง็แกร่งสำมำรถช่วยเพิม่ควำมน่ำเชื่อถอื 
และสรำ้งควำมสมัพนัธ์ทีด่กีบัผูต้ดิตำม ซึ่งผลกำรศกึษำนี้ทีแ่สดงใหเ้หน็ว่ำ ครเีอเตอรท์ีม่ตีวัตน
และบุคลกิภำพทีช่ดัเจนจะสำมำรถดงึดูดควำมสนใจของกลุ่มเป้ำหมำยและสรำ้งยอดขำยได้มำก
ขึน้ 

2. กำรก ำหนดเป้ำหมำย (Set Goal) 
กำรก ำหนดเป้ำหมำยเป็นเรื่องส ำคัญที่ช่วยให้ครีเอเตอร์มีทิศทำงที่ชัดเจนในกำร

ด ำเนินงำน ไม่ว่ำจะเป็นกำรเพิม่จ ำนวนผู้ตดิตำม กำรเพิม่ยอดขำย หรอืกำรสร้ำงควำมรู้จกัใน
ตลำดเฉพำะ กำรตัง้เป้ำหมำยทีช่ดัเจนจะช่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถวดัผลส ำเรจ็และปรบักลยุทธ์
กำรท ำงำนได้อย่ำงมปีระสทิธภิำพ ครเีอเตอร์ที่มเีป้ำหมำยที่เป็นรูปธรรมมกัจะสำมำรถสร้ำง
ควำมส ำเรจ็ไดง้่ำยขึน้และมแีรงกระตุ้นในกำรพฒันำคอนเทนตอ์ย่ำงต่อเนื่อง ซึ่งตรงกบังำนวจิยั
ของ ภรภทัร ธญัญเจรญิ (2563) ที่ศึกษำพฤติกรรมของผู้ใช้ TikTok และพบว่ำ ผู้ใช้ที่มกีำร
ก ำหนดเป้ำหมำยและแผนกำรใช้งำนแพลตฟอร์มที่ชัดเจนจะสำมำรถสร้ำงปฏิสัมพันธ์กับ
กลุ่มเป้ำหมำยไดด้กีว่ำ และยงัสอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ Anderson and Bruns (2019) ทีก่ล่ำว
ว่ำ กำรมเีป้ำหมำยที่ชดัเจนจะช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถวดัผลส ำเร็จและปรบักลยุทธ์ได้ตำม
ควำมต้องกำร และกำรตัง้เป้ำหมำยในเชงิกำรเตบิโต เช่น กำรเพิม่จ ำนวนผู้ตดิตำมหรอืลูกค้ำ
ผ่ำน Affiliate เป็นกำรก ำหนดทิศทำงให้ครีเอเตอร์ประสบควำมส ำเร็จได้ง่ำยขึ้นซึ่งตรงกับ      
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ขอ้คน้พบในงำนวจิยันี้ทีร่ะบุว่ำครเีอเตอรท์ีว่ำงแผนกำรสรำ้งคอนเทนตต์ำมเป้ำหมำยจะสำมำรถ
เพิม่ยอดขำยและจ ำนวนผูต้ดิตำมไดอ้ย่ำงเป็นระบบ 

3. กำรปฏบิตัติำมแนวทำงของชุมชน (Lean in to the TikTok Community) 
กำรเขำ้ร่วมในชุมชน TikTok และปฏบิตัติำมแนวทำงหรอืวฒันธรรมของแพลตฟอร์ม

เป็นอีกหนึ่งปัจจยัส ำคญัในกำรสร้ำงควำมส ำเร็จ ครเีอเตอร์ที่มคีวำมเข้ำใจในธรรมชำติของ 
TikTok และสำมำรถปรบัตวัใหเ้ขำ้กบัแนวโน้มของชุมชน จะสำมำรถดงึดูดผูต้ดิตำมได้มำกขึ้น 
กำรมปีฏสิมัพนัธ์กบัผู้ตดิตำมผ่ำนคอมเมนต์ หรอืกำรร่วมกจิกรรมต่ำง ๆ ที่เกดิขึ้นใน TikTok 
ช่วยเสรมิสรำ้งกำรเชื่อมโยงและควำมสมัพนัธก์บัชุมชนทีม่คีวำมสนใจในเน้ือหำทีค่รเีอเตอรส์ร้ำง
ซึ่งสอดคล้องกบังำนวจิยัของของ สวรรยำ วฒันกิจเจรญิมัน่ (2564) ที่พบบว่ำ ผู้ใช้ TikTok     
เจเนอเรชนั Y และ Z มแีนวโน้มที่จะติดตำมและมสี่วนร่วมกบัคอนเทนต์ที่ได้รบักำรแชร์และ
สนับสนุนจำกกลุ่มคอมมูนิตี้ (Community) และยงัสอดคล้องกบังำนวจิยัของ Zhang and Lu 
(2021) ไดก้ล่ำวว่ำ กำรเขำ้ไปมสี่วนร่วมในชุมชนออนไลน์และกำรปรบัตวัให้เขำ้กบัวฒันธรรม
ของแพลตฟอรม์ช่วยเพิม่กำรมสีว่นร่วมจำกผูต้ดิตำมและสง่ผลใหก้ำรท ำกำรตลำดดจิทิลัประสบ
ควำมส ำเรจ็ซึง่ผลกำรศกึษำนี้ทีร่ะบุว่ำครเีอเตอรท์ีม่กีำรแลกเปลีย่นขอ้มลูและตดิตำมเทรนด์ผ่ำน
กลุ่มคอมมนูิตีจ้ะสำมำรถสรำ้งคอนเทนตท์ีม่ปีระสทิธภิำพและเขำ้ถงึกลุ่มเป้ำหมำยไดม้ำกขึน้ 

4. ควำมสม ่ำเสมอ (Consistency is Key) 
กำรสร้ำงควำมสม ่ำเสมอในกำรผลติคอนเทนต์เป็นปัจจยัส ำคญัในกำรรกัษำผู้ติดตำม

และสร้ำงกำรรบัรู้ในกลุ่มเป้ำหมำยได้อย่ำงต่อเนื่อง ครเีอเตอร์ที่โพสต์เนื้อหำบ่อย ๆ และตรง
ตำมควำมสนใจของผู้ตดิตำมมกัจะมโีอกำสเพิม่ยอดขำยและกำรมสี่วนร่วมสูงขึ้น กำรมคีวำม
สม ่ำเสมอในเนื้อหำที่โพสตช์่วยใหผู้ต้ดิตำมรูส้กึว่ำครเีอเตอรน์ัน้เป็นแหล่งขอ้มลูทีเ่ชื่อถอืได ้และ
ตดิตำมอย่ำงต่อเนื่อง ซึง่สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ อมรรตัน์ วะตนิำ (2565) พบว่ำ ครเีอเตอรท์ี่
โพสตเ์นื้อหำอย่ำงต่อเนื่องและใชก้ลยุทธไ์ลฟ์สดร่วมดว้ยจะสำมำรถช่วยเพิม่อตัรำกำรมสีว่นร่วม 
(Engagement Rate) และอตัรำกำรแปลงเป็นยอดขำยไดด้กีว่ำ และสอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ 
Miller (2022) ที่พบว่ำ ครเีอเตอร์ที่สำมำรถโพสต์เนื้อหำบ่อย ๆ จะสำมำรถสร้ำงกำรรบัรู้ใน
กลุ่มเป้ำหมำยและเพิม่โอกำสในกำรมสี่วนร่วม กำรสร้ำงควำมสม ่ำเสมอในกำรผลติเนื้อหำทีม่ี
คุณภำพท ำให้ครีเอเตอร์สำมำรถรักษำผู้ติดตำมได้และส่งผลต่อยอดขำยที่เพิ่มขึ้น  ซึ่งผล
กำรศกึษำนี้ทีพ่บว่ำครเีอเตอรท์ีม่คีวำมสม ่ำเสมอในกำรโพสตเ์นื้อหำสำมำรถรกัษำกลุ่มผูต้ดิตำม
และเพิม่ยอดขำยไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

5. กำรใชเ้ครื่องมอืวเิครำะห ์(Use Analytics) 
กำรใช้เครื่องมือวิเครำะห์เช่น TikTok Shop Creator Center จะช่วยให้ครีเอเตอร์

สำมำรถปรับกลยุทธ์และเนื้อหำของตนเองตำมข้อมูลที่ได้รับ กำรวิเครำะห์ข้อมูลช่วยให้          
ครเีอเตอร์สำมำรถเข้ำใจพฤตกิรรมของผู้ตดิตำม เช่น เวลำที่ผู้ติดตำมมกัเข้ำมำดูคอนเทนต์ 
ควำมชอบ และแนวโน้มกำรซื้อสินค้ำผ่ำน Affiliate กำรใช้ข้อมูลเชิงลึกเหล่ำนี้จะช่วยให้          
ครเีอเตอร์สำมำรถปรบัปรุงกำรตลำดได้ดียิง่ขึ้นและเพิม่ผลลพัธ์ในระยะยำว  ซึ่งสอดคล้องกบั
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งำนวิจัยของ อดุลย์ อยู่เป็นสุข (2565) พบว่ำ กำรใช้ข้อมูลวิเครำะห์จำกแพลตฟอร์มเพื่อ
ปรับปรุงกลยุทธ์กำรตลำดสำมำรถเพิ่มยอดขำยและควำมน่ำเชื่อถือของครีเอเตอร์ได้และ
สอดคล้องกบังำนวจิยัของ Keller et al. (2020) ได้แสดงให้เหน็ว่ำ กำรใช้ขอ้มูลจำกเครื่องมอื
วเิครำะห์ในแพลตฟอร์มสำมำรถช่วยให้ครเีอเตอร์ท ำกำรตลำดได้มปีระสทิธิภำพมำกขึ้น โดย
กำรวเิครำะหพ์ฤตกิรรมของผูต้ดิตำมและปรบัเปลีย่นเนื้อหำหรอืกลยุทธใ์หเ้หมำะสมกบัแนวโน้ม
ที่เกดิขึ้น ช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถเพิม่ยอดขำยจำก Affiliate ได้ ซึ่งสอดคล้องกบัแนวทำงที่   
ครเีอเตอรใ์ชใ้นกำรปรบักลยุทธก์ำรสรำ้งคอนเทนตแ์ละเลอืกสนิค้ำทีเ่หมำะสมกบักลุ่มเป้ำหมำย 

6. ควำมสนุก (Fun) 
ควำมสนุกในกำรสรำ้งคอนเทนตเ์ป็นสิง่ทีท่ ำใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถสรำ้งควำมสมัพนัธ์ทีด่ี

และยัง่ยนืกบัผู้ตดิตำม เนื้อหำที่มคีวำมสนุกสนำนและมคีวำมคดิสร้ำงสรรค์ไม่เพยีงแค่ดึงดูด
ควำมสนใจจำกผู้ชม แต่ยงัสร้ำงบรรยำกำศที่ดีในชุมชนกำรติดตำม ครเีอเตอร์ที่สำมำรถท ำ   
คอนเทนตใ์นรูปแบบทีส่นุกและมคีวำมเป็นตวัเอง เช่น กำรใช ้Storytelling กำรใช ้Before-After 
และกำรใช้เทรนด์ที่ก ำลงัได้รบัควำมนิยมหรอืกำรทดลองใช้สนิค้ำในรูปแบบ Before-After จะ
ช่วยเพิม่กำรมสี่วนร่วมจำกผู้ชมและสร้ำงภำพลกัษณ์ที่ดีให้กบัแบรนด์ส่วนบุคคลของตน  ซึ่ง
สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ สวรรยำ วฒันกจิเจรญิมัน่ (2564) พบว่ำ ผูใ้ช ้TikTok ตอบสนองต่อ
เนื้อหำทีส่รำ้งสรรคแ์ละเกีย่วขอ้งกบัเทรนดปั์จจุบนัมำกกว่ำคอนเทนตท์ัว่ไป และตรงกบังำนวจิยั
ของ Johnson (2021) ทีก่ล่ำวว่ำครเีอเตอรท์ีส่ำมำรถสร้ำงคอนเทนต์ที่มคีวำมสนุกสนำนและมี
ควำมเป็นตวัเองจะสำมำรถดงึดูดผูช้มไดด้ขีึน้ และสรำ้งควำมสมัพนัธ์ทีย่ ัง่ยนื ซึ่งสะทอ้นใหเ้หน็
ว่ำครเีอเตอรท์ีส่ำมำรถสร้ำงเนื้อหำที่แปลกใหม่และสนุกสนำนจะสำมำรถดงึดูดควำมสนใจของ
กลุ่มเป้ำหมำยไดม้ำกขึน้ 

 
วตัถปุระสงค์ท่ี 4 เพื่อเป็นแนวทางเสนอแนะให้กบัผู้ท่ีสนใจท า TikTok Affiliate 

เพื่อสร้างรายได้บนแพลตฟอรม์ TikTok 
ผลกำรวเิครำะหข์อ้มูล จำกกำรศกึษำปัจจยัทีส่่งผลต่อควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรท์ีส่รำ้ง

รำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate พบว่ำ ปัจจยัส ำคญัที่ช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถเตบิโตและ
สรำ้งรำยไดอ้ย่ำงยัง่ยนื ไดแ้ก่ กำรวำงแผนกลยุทธท์ีช่ดัเจน กำรสรำ้งคอนเทนตท์ีม่คีุณภำพ และ
กำรใช้เครื่องมอืของแพลตฟอร์มอย่ำงมปีระสทิธภิำพ นอกจำกนี้ กำรสร้ำงปฏสิมัพนัธ์กบัผูช้ม
อย่ำงต่อเนื่องและกำรพฒันำทกัษะของตนเองกม็บีทบำทส ำคญัต่อควำมส ำเรจ็ ซึง่บทวเิครำะหน์ี้
น ำเสนอแนวทำงส ำหรับครีเอเตอร์ที่สนใจท ำ Affiliate บน TikTok โดยอ้ำงอิงจำกข้อมูล
กำรศกึษำจำกครเีอเตอรท์ีป่ระสบควำมส ำเรจ็ รวมถงึหลกักำรตลำดดจิทิลัและกำรสรำ้งแบรนด์
ส่วนบุคคล ซึ่งสำมำรถน ำไปประยุกต์ใช้เพื่อเพิ่มโอกำสในกำรสร้ำงรำยได้และขยำยฐำน
ผูต้ดิตำมไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ ดงันี้ 
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1. กำรวำงแผนและก ำหนดเป้ำหมำย 
กำรตัง้เป้ำหมำยที่ชัดเจนเป็นปัจจัยส ำคัญต่อควำมส ำเร็จของครีเอเตอร์ที่ต้องกำร

ประสบควำมส ำเรจ็ใน TikTok Affiliate มกีำรก ำหนดแนวทำงที่ชดัเจน เช่น กำรเลอืกประเภท
สนิคำ้ กำรตัง้เป้ำยอดขำย และกำรวำงแผนเนื้อหำตำมช่วงเวลำทีเ่หมำะสม มผีลต่อควำมส ำเรจ็
ในระยะยำว ซึง่สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ Anderson & Bruns (2019) ทีเ่น้นถงึควำมส ำคญัของ
กำรตัง้เป้ำหมำยที่ชดัเจนต่อควำมส ำเรจ็บนโซเชยีลมเีดยี และงำนวจิยัของ Locke & Latham 
(2002) พบว่ำกำรตัง้เป้ำหมำยที่ท้ำทำยแต่เป็นไปไดส้ำมำรถเพิม่แรงจูงใจและผลลพัธ์ของกำร
ท ำงำนไดอ้ย่ำงมนียัส ำคญั   

2. กำรเลอืกสนิคำ้ทีเ่หมำะสม 
กำรเลอืกสนิคำ้ทีเ่หมำะสมถอืเป็นอกีหนึ่งปัจจยัส ำคญัทีม่ผีลต่อยอดขำยและควำมส ำเรจ็

ของครเีอเตอร ์ในกำรท ำ TikTok Affiliate ครเีอเตอรต์อ้งพจิำรณำสนิคำ้ทีส่อดคลอ้งกบัแนวทำง
ของตนเอง และตรงกบัพฤตกิรรมของผูต้ดิตำม สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ Zhang & Lu (2021) 
ระบุว่ำกำรท ำควำมเขำ้ใจตลำดและกำรเลอืกสนิคำ้ทีเ่หมำะสมมผีลต่อควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์
ในโซเชียลมีเดีย และงำนวิจยัของ Solomon (2018) ระบุว่ำ "กำรรบัรู้คุณค่ำ" (Perceived 
Value) มผีลโดยตรงต่อกำรตดัสนิใจซือ้ของผูบ้รโิภค 

ผู้ให้ข้อมูลหลำยคนกล่ำวว่ำ โดยเลือกสนิค้ำที่มคีวำมต้องกำรสูงในตลำด เช่น สนิค้ำ
เกี่ยวกับสุขภำพ ควำมงำม หรือเทคโนโลยี นอกจำกนี้ ยงัศึกษำฟีดแบ็กจำกผู้บริโภคผ่ำน    
คอมเมนต์และรวีวิเพื่อใหแ้น่ใจว่ำสนิคำ้นัน้มคีุณภำพ กำรเลอืกสนิคำ้ที่มคี่ำคอมมชิชนัสูงและมี
แนวโน้มขำยดเีป็นอกีหนึ่งปัจจยัทีช่่วยใหค้รเีอเตอรส์ำมำรถสรำ้งรำยไดท้ีม่ ัน่คง 

3. กลยุทธก์ำรสรำ้งคอนเทนตท์ีม่ปีระสทิธภิำพ 
คอนเทนตเ์ป็นหวัใจส ำคญัของ TikTok Affiliate ผูใ้หข้อ้มลูระบุว่ำ เทคนิคทีใ่ชค้อืกำรเล่ำ

เรื่องผ่ำน Storytelling เพื่อใหผู้ช้มมสี่วนร่วมและจดจ ำสนิค้ำไดด้ขีึ้น สอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ 
Escalas (2004) พบว่ำกำรใชเ้ทคนิคกำรเล่ำเรื่องสำมำรถเพิม่กำรเชื่อมโยงทำงอำรมณ์ระหว่ำง
แบรนด์และผูบ้รโิภค ท ำใหม้โีอกำสซื้อสนิคำ้มำกขึน้ โดยผูใ้หข้อ้มูลยงัเน้นว่ำกำรใชค้อนเทนตท์ี่
ดงึดูดภำยใน 3 วนิำทแีรก เช่น Before-After หรอืกำรเล่ำเรื่อง (Storytelling) กำรสร้ำงคอน
เทนต์ที่หลำกหลำย เช่น รวีวิสนิค้ำ กำรทดลองใช้ และเนื้อหำแก้ปัญหำและกำรใช้ฟีเจอร์ของ 
TikTok อย่ำงเต็มประสทิธิภำพ เช่น เพลงฮิต แฮชแท็ก และกำรไลฟ์สดของวดิีโอเป็นปัจจยั
ส ำคญัในกำรดงึดดูควำมสนใจ นอกจำกนี้ กำรใชแ้ฮชแทก็ทีก่ ำลงัเป็นกระแสและกำรโพสต์อย่ำง
สม ่ำเสมอยงัช่วยให้คอนเทนต์มโีอกำสถูกแนะน ำในหน้ำฟีดมำกขึ้น ซึ่งสอดคล้องกบังำนวิจยั
ของ Miller (2022) ระบุว่ำควำมสม ่ำเสมอและกลยุทธก์ำรสรำ้งเนื้อหำทีด่งึดดูมผีลต่อกำรเตบิโต
ของครเีอเตอร ์

4. กำรใชเ้ครื่องมอืวเิครำะหแ์ละปรบัปรุงคอนเทนต์ 
กำรวเิครำะหข์อ้มลูเป็นสิง่ส ำคญัในกำรพฒันำกลยุทธ์คอนเทนต์ ครเีอเตอรค์วรใชข้อ้มูล

จำก TikTok Shop Creator Center และ TikTok Analytics เพื่อตดิตำมสถติ ิเช่น อตัรำกำรมี
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สว่นร่วม (Engagement Rate) และเวลำทีผู่ช้มมแีนวโน้มดคูลปิมำกทีสุ่ด เพือ่ตรวจสอบแนวโน้ม
และปรบัปรุงเนื้อหำใหเ้หมำะสม เช่น กำรดสูถติยิอดขำย อตัรำกำรมสีว่นร่วม และกำรทดลองใช้
กลยุทธ์ที่แตกต่ำงกันสอดคล้องกบังำนวิจยัของ Keller et al. (2020) ที่กล่ำวว่ำกำรใช้กำร
วเิครำะห์ขอ้มูลช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถปรบัปรุงคอนเทนต์และเพิม่ประสทิธภิำพกำรขำยได้  
และงำนวจิยัของ Kaplan & Haenlein (2010) พบว่ำเครื่องมอืวเิครำะหข์อ้มูลช่วยใหค้รเีอเตอร์
สำมำรถพฒันำคอนเทนตท์ีต่รงกบัควำมตอ้งกำรของกลุ่มเป้ำหมำยไดด้ขีึน้ 

โดยสรุป ผู้ให้สมัภำษณ์บำงคนยงัใช้ AI Tools เช่น ChatGPT เพื่อหำไอเดียส ำหรบั 
คอนเทนต์ และใช้ Canva หรอื Cap Cut ในกำรออกแบบกรำฟิกและตดัต่อวดิโีอ ซึ่งช่วยเพิม่
ควำมน่ำสนใจใหก้บัคอนเทนต ์

5. กำรจดักำรดำ้นจติใจและแรงบนัดำลใจ 
หนึ่งในปัญหำหลกัทีค่รเีอเตอรต์้องเผชญิคอืควำมเหนื่อยลำ้และกำรหมดไฟ จำกขอ้มูล

ที่ได้รบั ผู้ให้สมัภำษณ์บำงคนกล่ำวว่ำเคยเจอภำวะหมดไฟจำกกำรท ำคอนเทนต์ซ ้ำ ๆ คิด   
คอนเทนต์ไม่ออก และยอดววิคลปิวดีโีอที่ลดลง สอดคล้องกบังำนวจิยัของ Maslach & Leiter 
(2016) ที่กล่ำวว่ำกำรหมดไฟเกดิจำกควำมเครยีดสะสมและควำมไม่สมดุลระหว่ำงกำรท ำงำน
กบัชีวติส่วนตวั กำรมทีศันคติที่ดีและแรงบนัดำลใจในกำรท ำงำนเป็นสิง่ส ำคญั สอดคล้องกบั
งำนวจิยัของ Johnson (2021) ที่กล่ำวว่ำควำมสนุกและควำมคดิสร้ำงสรรค์ในคอนเทนต์ช่วย
ใหค้รเีอเตอรม์แีรงจงูใจและรกัษำควำมต่อเนื่องในกำรสรำ้งเนื้อหำ 

โดยสรุป  ผู้ ให้ข้อมูลกล่ ำวว่ ำกำรดูคอนเทนต์จำกครีเ อ เตอร์ ท่ ำนอื่ น  ๆ  ที่                 
ประสบควำมส ำเรจ็จำกกำรท ำ TikTok Affiliate จะช่วยท ำใหไ้ดไ้อเดยีใหม่ ๆ และกำรวำงแผน
เนื้อหำล่วงหน้ำช่วยใหไ้ม่รูส้กึกดดนัจนเกนิไป นอกจำกนี้ กำรไดร้บัฟีดแบก็ทีด่จีำกผูต้ดิตำมเป็น
อกีหนึ่งแรงผลกัดนัทีช่่วยใหม้แีรงบนัดำลใจในกำรท ำงำน TikTok Affiliate ต่อไป 

6. กำรพฒันำทกัษะและเรยีนรูต้ลอดเวลำ 
ครเีอเตอร์ควรฝึกฝนทกัษะต่ำง ๆ เช่น กำรตดัต่อวดิโีอ กำรพูดต่อหน้ำกล้อง และกำร

ท ำกำรตลำดดิจิทลั เพื่อเพิม่คุณภำพของคอนเทนต์และปรบัตวัตำมเทรนด์ของแพลตฟอร์ม    
ครีเอเตอร์ที่ประสบควำมส ำเร็จต้องพฒันำทกัษะของตนเองและเรียนรู้เทรนด์ใหม่ ๆ อย่ำง
ต่อเนื่องสอดคลอ้งกบังำนวจิยัของ Keller et al. (2020) ทีก่ล่ำวถงึแนวคดิของครเีอเตอรท์ีม่กีำร
เรยีนรู้และพฒันำตนเองอย่ำงต่อเนื่องจะสำมำรถปรบัตวัและเติบโตในตลำดดิจิทลัได้อย่ำงมี
ประสิทธิภำพ และสอดคล้องกับงำนวิจัยของ Kolb (1984) ที่กล่ำวว่ำ กำรเรียนรู้ผ่ำน
ประสบกำรณ์ เป็นแนวทำงทีช่่วยใหผู้ค้นสำมำรถพฒันำทกัษะไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพ 

โดยสรุป ครเีอเตอร์หลำยคนใช้แพลตฟอร์ม TikTok Creative Center เพื่อติดตำม     
เทรนด์ นอกจำกนี้ ยงัเข้ำร่วมกลุ่มออนไลน์เพื่อแลกเปลี่ยนไอเดียและเทคนิคกบัครเีอเตอร์      
คนอื่น ๆ และกำรเรยีนรูจ้ำกคู่แข่งทีป่ระสบควำมส ำเรจ็เป็นอกีวธิหีนึ่งทีช่่วยใหพ้วกเขำปรบัปรุง
คอนเทนตข์องตนเองใหด้ยีิง่ขึน้ 
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สรุปไดว้่ำกำรประสบควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate ต้องอำศยักำรวำงแผนที่ด ี
กำรสร้ำงแบรนด์ที่ชัดเจน กำรเลือกสินค้ำที่เหมำะสม กลยุทธ์กำรสร้ำงคอนเทนต์ที่มี
ประสทิธภิำพ และกำรปรบัปรุงเนื้อหำอย่ำงต่อเนื่อง ควบคู่ไปกบักำรจดักำรด้ำนจติใจและกำร
พฒันำทกัษะ ซึ่งเป็นปัจจยัส ำคญัที่ช่วยให้ครเีอเตอร์สำมำรถสร้ำงรำยได้และเติบโตได้อย่ำง
ยัง่ยนืในแพลตฟอรม์โซเชยีลมเีดยี 
 
5.3 ข้อเสนอแนะ 

5.3.1 ข้อเสนอแนะจากมุมมองของครีเอเตอรเ์พศชาย 
จำกกำรศกึษำครเีอเตอรเ์พศชำย พบว่ำมขีอ้เสนอแนะทีส่ ำคญัส ำหรบัผูท้ีต่อ้งกำรเริม่ต้น

ท ำ TikTok Affiliate ดงันี้ 
1. เลอืกหมวดหมู่สนิคำ้ทีเ่หมำะสมกบัตวัเอง กำรเลอืกสนิคำ้ทีต่รงกบัควำมสนใจและควำม

เชี่ยวชำญของครีเอเตอร์เป็นปัจจัยส ำคัญที่ช่วยให้กำรน ำเสนอคอนเทนต์มีควำม
น่ำเชื่อถอื ครเีอเตอรท์ีเ่ขำ้ใจสนิคำ้อย่ำงลกึซึ้งสำมำรถใหข้อ้มูลทีเ่ป็นประโยชน์และตอบ
ค ำถำมของผูต้ดิตำมไดด้ ีซึง่ช่วยเพิม่โอกำสในกำรปิดกำรขำย และสรำ้งฐำนลูกคำ้ 

2. พฒันำเอกลกัษณ์และสไตล์ที่ชดัเจน ครเีอเตอร์ที่มเีอกลกัษณ์เฉพำะตวัสำมำรถสร้ำง
กำรจดจ ำไดง้่ำย ท ำใหผู้ต้ดิตำมสำมำรถแยกแยะจำกครเีอเตอรค์นอื่น ๆ ได ้นอกจำกนี้ 
กำรน ำเสนอที่เป็นธรรมชำตแิละสอดคล้องกบับุคลกิภำพของตนเองยงัช่วยสร้ำงควำม
น่ำเชื่อถอื ซึง่เป็นปัจจยัส ำคญัทีท่ ำใหผู้ต้ดิตำมเชื่อมัน่ในค ำแนะน ำเกีย่วกบัสนิคำ้ 

3. ใหค้วำมส ำคญักบัคุณภำพของวดิโีอ กำรสรำ้งวดิโีอทีม่คีุณภำพสงูโดยใชเ้ทคนิคกำรตดั
ต่อทีด่งึดูดใจ เพิม่ค ำบรรยำย และใชเ้สยีงประกอบทีก่ ำลงัเป็นเทรนด์ ช่วยใหค้อนเทนต์
ไดร้บัควำมสนใจจำกผูช้มมำกขึน้ คุณภำพของวดิโีอทีด่จีะส่งผลต่ออตัรำกำรมสี่วนร่วม 
(Engagement Rate) และช่วยให้อลักอรทิมึของ TikTok ดนัวดิโีอไปสู่กลุ่มเป้ำหมำยที่
กวำ้งขึน้ 

4. วำงแผนกำรโพสต์อย่ำงสม ่ ำเสมอ  ครีเอเตอร์ที่โพสต์วิดีโออย่ำงต่อเนื่ องและมี
ก ำหนดกำรทีแ่น่นอนจะไดร้บัควำมสนใจจำกอลักอรทิมึของ TikTok มำกขึน้ ควรโพสต์
วดิีโอวนัละ 8-10 คลิป และท ำไลฟ์สดอย่ำงน้อยสปัดำห์ละ 2 ครัง้ เพื่อเพิม่โอกำสให้
คอนเทนต์ได้รบักำรแสดงผลในหน้ำฟีด (For You Page) ซึ่งจะช่วยเพิ่มกำรเข้ำถึง
กลุ่มเป้ำหมำย 

5. ใชเ้ครื่องมอืวเิครำะหเ์พื่อพฒันำกลยุทธ์ ครเีอเตอรค์วรตดิตำมขอ้มูลจำก TikTok Shop 
Creator Center อย่ำงสม ่ำเสมอ เพือ่ตรวจสอบสถติติ่ำง ๆ เช่น จ ำนวนคลกิ อตัรำกำรมี
ส่วนร่วม และยอดขำย กำรน ำขอ้มูลเหล่ำนี้มำวเิครำะหแ์ละปรบักลยุทธ์ใหเ้หมำะสมจะ
ช่วยเพิ่มประสิทธิภำพของคอนเทนต์ และท ำให้ครีเอเตอร์สำมำรถตอบสนองควำม
ตอ้งกำรของผูต้ดิตำมไดด้ยีิง่ขึน้ 
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5.3.2 ข้อเสนอแนะจากมุมมองของครีเอเตอรเ์พศหญิง 
 ส ำหรบัครเีอเตอรเ์พศหญงิ มขีอ้เสนอแนะทีส่ ำคญัในกำรท ำ TikTok Affiliate ดงันี้ 

1. เลือกสนิค้ำที่ตรงกบักลุ่มเป้ำหมำยของตนเอง ครเีอเตอร์เพศหญิงควรเลือกสินค้ำที่
สอดคล้องกับควำมสนใจของกลุ่มผู้ติดตำม เช่น เครื่องส ำอำง สกินแคร์ หรือสินค้ำ
แฟชัน่ กำรเลือกสนิค้ำที่ได้รบัควำมนิยมในหมวดหมู่นัน้ ๆ จะช่วยเพิม่โอกำสในกำร
ดงึดดูควำมสนใจจำกผูช้ม และท ำใหเ้กดิกำรซือ้ซ ้ำจำกลูกคำ้เดมิ 

2. สรำ้งภำพลกัษณ์ทีน่่ำเชื่อถอื ครเีอเตอรท์ีส่ำมำรถสรำ้งควำมไวว้ำงใจใหก้บัผูต้ดิตำมจะ
มโีอกำสปิดกำรขำยไดง้่ำยขึ้น กำรแสดงควำมจรงิใจในกำรรวีวิสนิค้ำ เช่น กำรทดสอบ
สนิค้ำจรงิ กำรให้ขอ้มูลที่ถูกต้อง และกำรให้ขอ้ดี-ขอ้เสยีของสนิค้ำอย่ำงตรงไปตรงมำ 
จะช่วยใหผู้ช้มรูส้กึว่ำครเีอเตอรเ์ป็นแหล่งขอ้มูลทีเ่ชื่อถอืได ้

3. ใช้เทคนิค Storytelling ในกำรรวีวิสนิค้ำ กำรเล่ำเรื่องเกี่ยวกบัปัญหำของตนเองและ
วธิแีกไ้ขดว้ยสนิคำ้จะช่วยเพิม่ควำมน่ำสนใจและท ำใหผู้ช้มรูส้กึเชื่อมโยงกบัสนิคำ้ไดง้่ำย
ขึ้น เทคนิคนี้ช่วยให้กำรรีวิวมีควำมเป็นธรรมชำติและไม่น่ำเบื่อ นอกจำกนี้ กำรใช้
เรื่องรำวทีม่อีำรมณ์ร่วมยงัช่วยเพิม่โอกำสใหผู้ช้มเกดิควำมตอ้งกำรซือ้สนิคำ้ไดม้ำกขึน้ 

4. ใหค้วำมส ำคญักบัควำมสวยงำมของวดิโีอ ครเีอเตอรเ์พศหญงิทีส่ำมำรถน ำเสนอวดิโีอที่
มอีงค์ประกอบสวยงำม เช่น กำรใช้แสงที่เหมำะสม มุมกล้องที่ด ีและสสีนัที่ดงึดูด จะ
ช่วยเพิม่ควำมน่ำสนใจให้กบัคอนเทนต์และท ำให้ผู้ชมอยำกตดิตำมมำกขึ้น วดิโีอที่มี
คุณภำพสงูยงัช่วยสรำ้งภำพลกัษณ์ทีด่เูป็นมอือำชพีและน่ำเชื่อถอือกีดว้ย 

5. โพสตว์ดิโีออย่ำงสม ่ำเสมอ ครเีอเตอรเ์พศหญงิควรมตีำรำงกำรโพสต์ทีช่ดัเจน และสรำ้ง
คอนเทนต์อย่ำงต่อเนื่องเพื่อให้ TikTok Algorithm ดนัวดิีโอให้เข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำย  
มำกขึน้ กำรโพสตว์ดิโีอเป็นประจ ำยงัช่วยใหผู้ต้ดิตำมคุน้เคยกบัครเีอเตอรแ์ละท ำใหเ้กดิ
กำรตดิตำม 

สรุปได้ว่ำ จำกมุมมองของครเีอเตอร์เพศชำยและครเีอเตอร์เพศหญิง พบว่ำกำรท ำ TikTok 
Affiliate ใหป้ระสบควำมส ำเรจ็ต้องอำศยัหลำยปัจจยัทีส่ ำคญั ไดแ้ก่ กำรเลอืกสนิคำ้ทีเ่หมำะสม 
กำรสรำ้งแบรนดส์ว่นตวัทีแ่ขง็แกร่ง กำรมคีวำมสม ่ำเสมอในกำรโพสต ์และกำรใชข้อ้มลูวเิครำะห์
เพื่อปรบักลยุทธ์ให้เหมำะสม นอกจำกนี้ กำรสร้ำงปฏิสมัพนัธ์กบัผู้ติดตำมและกำรทดลองใช้
เทคนิคทำงกำรตลำดที่หลำกหลำยเป็นปัจจยัส ำคญัที่ช่วยให้สำมำรถเพิ่มยอดขำยและสร้ำง
รำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ไดอ้ย่ำงมปีระสทิธภิำพในระยะยำว 
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 5.3.3 ข้อเสนอแนะส าหรบัการวิจยัครัง้ต่อไป 
 จำกกำรศกึษำ ปัจจยัควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอร์ที่มรีำยได้จำกกำรท ำ TikTok Affiliate 

บนแพลตฟอร์ม TikTok พบว่ำมหีลำยประเดน็ที่สำมำรถน ำไปต่อยอดในกำรวจิยัครัง้ต่อไปได้ 

ดงันี้ 

1. กำรเปรยีบเทยีบผลลพัธร์ะหว่ำง TikTok Affiliate และแพลตฟอรม์อื่น ๆ 

 1.1 ควรศกึษำว่ำ TikTok Affiliate มปีระสทิธภิำพในกำรสร้ำงรำยได้มำกน้อย 

      เพยีงใดเมื่อเปรยีบเทยีบกบัแพลตฟอรม์ Affiliate อื่น ๆ เช่น Shopee       

      Affiliate, Lazada Affiliate หรอื Amazon Affiliate 

 1.2 ควรวเิครำะหข์อ้ด-ีขอ้เสยีของแต่ละแพลตฟอรม์ และปัจจยัทีส่ง่ผลต่อ 

      ควำมส ำเรจ็ของครเีอเตอรใ์นแต่ละแพลตฟอรม์ 

2. ปัจจยัทีส่ง่ผลต่อควำมไวว้ำงใจของผูบ้รโิภคต่อครเีอเตอร ์TikTok Affiliate 

 2.1 ควรศกึษำว่ำปัจจยัใดที่ท ำให้ผู้บรโิภคตดัสนิใจซื้อสนิค้ำผ่ำนลงิก์ Affiliate 

      ของครเีอเตอร ์เช่น บุคลกิภำพของครเีอเตอร ์ประสบกำรณ์กำรใชง้ำน 

      จรงิ หรอืกำรรวีวิแบบ Before-After 

 2.2 ควรวเิครำะห์ว่ำรวีวิแบบใดสร้ำงควำมเชื่อมัน่มำกที่สุด และกลยุทธ์กำร                  

      น ำเสนอทีม่ปีระสทิธภิำพในกำรเพิม่ยอดขำย  

3. ผลกระทบของกำรใช ้TikTok Ads ในกำรเพิม่ยอดขำยของ TikTok Affiliate 

3.1 ควรเปรยีบเทยีบผลลพัธ์ระหว่ำงครเีอเตอร์ที่ใช้โฆษณำแบบเสยีเงนิ(Paid 

Ads) กบัครเีอเตอร์ที่ใช้กำรเติบโตแบบ Organic ว่ำมคีวำมแตกต่ำงกัน

อย่ำงไร 

3.2 ควรศึกษำกลยุทธ์กำรใช้ TikTok Ads ที่มปีระสทิธิภำพสูงสุดในกำรเพิม่

ยอดขำยผ่ำน TikTok Affiliate 

4. พฤตกิรรมของผูบ้รโิภคทีซ่ือ้สนิคำ้ผ่ำน TikTok Affiliate 

4.1 ควรศึกษำว่ำผู้บริโภคมีพฤติกรรมอย่ำงไรเมื่อซื้อสินค้ำผ่ำน TikTok 

Affiliate เช่น กำรดรูวีวิจำกครเีอเตอรห์ลำยคนก่อนซือ้ หรอืกำรตดัสนิใจซื้อ

ตำมเทรนด ์

4.2 ควรวเิครำะหว์่ำกลุ่มอำยุ เพศ และไลฟ์สไตลม์ผีลต่อพฤตกิรรมกำรซื้อผ่ำน 

TikTok Affiliate หรอืไม่ 
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5. พฤตกิรรมของครเีอเตอรใ์นช่วงวยัทีแ่ตกต่ำงกนั 

5.1 ควรวิเครำะห์ว่ำครีเอเตอร์วัยรุ่น 18-25 ปี และวัยท ำงำน 26-40 ปี มี

แนวทำงกำรสรำ้งคอนเทนตท์ีแ่ตกต่ำงกนัหรอืไม่ 

5.2 ควรศกึษำว่ำวยัมผีลต่อประเภทของสนิค้ำทีเ่ลอืกโปรโมต (Promote) และ

สไตลก์ำรน ำเสนอคอนเทนตห์รอืไม่ 

6. กำรใชแ้พลตฟอรม์และเทคโนโลยขีองครเีอเตอรใ์นวยัต่ำง ๆ 

6.1 ควรศกึษำว่ำครเีอเตอร์ในช่วงวยัต่ำง ๆ มกีำรใช้เทคโนโลยแีละเครื่องมอื

ต่ำง ๆ เช่น TikTok Ads Hashtag หรือ Live Streaming แตกต่ำงกัน

หรอืไม่ 

6.2 ควรวิเครำะห์ว่ำครีเอเตอร์วัยไหนปรับตัวเข้ำกับกำรเปลี่ยนแปลงของ

อลักอรธิมึ TikTok ไดด้ทีีสุ่ด 

 สรุปได้ว่ำ จำกกำรศึกษำพบว่ำวัยของครีเอเตอร์อำจเป็นปัจจัยส ำคัญที่ส่งผลต่อ

ควำมส ำเรจ็ในกำรท ำ TikTok Affiliate กำรศกึษำต่อไปควรเน้นทีค่วำมแตกต่ำงของพฤตกิรรม

กำรสร้ำงคอนเทนต์ เทคนิคกำรตลำด และกำรเข้ำถึงกลุ่มเป้ำหมำยของครเีอเตอร์ในช่วงวยั  

ต่ำง ๆ เพือ่ใหเ้ขำ้ใจปัจจยัทีส่ง่ผลต่อประสทิธภิำพของ TikTok Affiliate ในแต่ละกลุ่มวยั 
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ภาคผนวก ก 

 
แบบสมัภาษณ์ 

 

ปัจจยัความส าเรจ็ของครีเอเตอรท่ี์มีรายได้จากการท า TikTok Affiliate  
บนแพลตฟอรม์ TikTok 

 

ส่วนท่ี 1 ค าถามเก่ียวกบัข้อมูลทัว่ไปของผู้ให้ข้อมูล 
 1. แนะน ำตวัเอง (ชื่อเล่น)  
 2. ปัจจุบนัคุณมอีำยุเท่ำไหร่ 
 3. ปัจจุบนัคุณท ำอำชพี 

ส่วนท่ี 2 ความรู้และประสบการณ์การท า TikTok Affiliate 

 1. อะไรเป็นแรงจงูใจใหคุ้ณเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate  
 2. ขัน้ตอนแรกทีคุ่ณด ำเนินกำรเมื่อตอ้งกำรเริม่ตน้ท ำ TikTok Affiliate คอือะไร 
 3. คุณใชเ้วลำนำนแค่ไหนตัง้แต่เริม่ตน้ศกึษำจนกระทัง่สำมำรถสรำ้งรำยได้ 
 4. คุณมกีำรศกึษำจำกแหล่งขอ้มลูใดบำ้งเกี่ยวกบักำรท ำ TikTok Affiliate  
 5. คุณพอใจกบัรำยไดจ้ำก TikTok Affiliate ในปัจจุบนัหรอืไม่ และมเีป้ำหมำยเพิม่ขึน้
 เท่ำไร 

ส่วนท่ี 3 วิธีการสร้างรายได้จาก TikTok Affiliate 

 1. คอนเทนตแ์บบใดทีไ่ดร้บักำรตอบรบัดทีีสุ่ดจำกผูช้ม เช่น รวีวิสนิคำ้ วดิโีอใหค้วำมรู ้
 หรอืควำมบนัเทงิ 
 2. คุณพจิำรณำอะไรเป็นหลกัในกำรเลอืกสนิคำ้เพือ่ท ำ TikTok Affiliate  
 3. คุณมกีลยุทธอ์ย่ำงไรในกำรเพิม่ยอดขำย เช่น กำรปักตะกรำ้ กำรไลฟ์สดแลว้ปัก
 ตะกรำ้ในไลฟ์ 
 4. คุณมวีธิตีดิตำมผลลพัธข์องกำรท ำ TikTok Affiliate อย่ำงไร 

ส่วนท่ี 4 ปัจจยัท่ีส่งผลต่อความส าเรจ็ในการท า TikTok Affiliate 
 1. คุณใช้เวลาในการทำ TikTok Affiliate มากน้อยเพียงใดต่อวัน 

 2. คุณมีวิธีการพัฒนาตนเองอย่างไรเพื่อให้สามารถสร้างรายได้ที่ดีขึ้นจาก TikTok Affiliate 

 3. บุคลิกภาพ หรือภาพลักษณ์ของคุณในฐานะครีเอเตอร์ มีผลต่อการตัดสินใจซื้อสินค้าของ

 ผู้ติดตามหรือไม่ 
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 4. คุณมีการตั้งเป้าหมายรายได้จากการทำ TikTok Affiliate ในแต่ละเดือนหรือไม่ 

 5. ทักษะส่วนบุคคล เช่น การพูด การนำเสนอ หรือการตัดต่อวิดีโอ มีผลต่อความสำเร็จ

 หรือไม่ 

 6. การตอบคอมเมนต์หรือปฏิสัมพันธ์กับผู้ชมในคอนเทนต์ของคุณมีผลต่อยอดขายและ

 ความสำเร็จอย่างไร 

 7. คุณเคยมีประสบการณ์ในการเปลี่ยนแนวทางคอนเทนต์เพ่ือให้ประสบความสำเร็จมากขึ้น

 หรือไม่ 

 8. คุณมีแผนในการขยายฐานผู้ติดตามหรือเพ่ิมรายได้จาก TikTok Affiliate อย่างไร 

 9. คุณใช้การตลาดแบบไหนเป็นหลัก 

 10. คุณเคยใช้กลยุทธ์ใดที่ทำให้ยอดขายเพ่ิมขึ้นอย่างเห็นได้ชัด 

ส่วนที่ 5 อุปสรรคและความท้าทายในการทำ TikTok Affiliate 

 1. คุณเคยพบปัญหาใดในการเริ่มต้นทำ TikTok Affiliate  

 2. คุณเคยเจอปัญหาเรื่องการขาดแรงบันดาลใจหรือไอเดียในการทำคอนเทนต์หรือไม่ 

 3. คุณมีวิธีรับมืออย่างไรหากอัลกอริทึมของ TikTok เปลี่ยนแปลง ทำให้ยอดวิวหรือยอดขาย

 ลดลง 

 4. คุณคิดว่าปัจจัยใดเป็นอุปสรรคทีส่ำคัญที่สุดสำหรับผู้เริ่มต้น และคุณมีคำแนะนำอะไร

 ให้กับผู้ที่กำลังจะเริ่มต้น 

 5. คุณคิดว่า TikTok Affiliate มีข้อจำกัดหรือข้อเสียเปรียบเมื่อเทียบกับแพลตฟอร์มอ่ืน

 หรือไม ่ 

 6. คุณเคยเผชิญกับปัญหาด้านการรับค่าคอมมิชชัน หรือการชำระเงินจาก TikTok 

 Affiliate หรือไม่ 

 7. คุณมีแผนสำรองอย่างไรหากรายได้จาก TikTok Affiliate ลดลง 


